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1. Міжнародні економічні відносини як фактор економічного розвитку.

Якнайшвидший вихід із трансформаційної кризи, забезпечення динамічного економічного розвитку перетворюється на головне завдання економічної політики держави на сучасному етапі. Однією з головних передумов успішного розвитку української економіки є її активне входження в систему міжнародних економічних відносин. Після багатьох десятиліть закритості, однобокої інтеграції в економіку СРСР ми одержали можливість і зштовхнулися з необхідністю інтеграції у систему світового поділу праці.

Необхідно визначити головні орієнтири, пріоритети зовнішньоекономічної політики, її ціль, завдання, засоби реалізації, потенційні можливості, найбільш ефективну модель міжнародних економічних відносин. Якими факторами визначаються відповіді на ці питання? Як знайти необхідний баланс, гідне місце в безмежному просторі ігор інтересів суб'єктів світового господарства? Відповідь на ці і багато інших подібних питань і повинна дати теорія міжнародної економіки. 

Перехід до ринкових методів господарювання, надання економічним агентам свободи діяльності, лібералізація зовнішньоекономічних відносин значно розширили коло суб'єктів міжнародних економічних відносин. Від того наскільки швидко, кваліфіковано й ефективно українські виробники скористаються новими можливостями, значною мірою залежить успіх трансформаційних перетворень, наближення часу виходу України на шлях стійкого випереджаючого розвитку. Тому актуалізується потреба у відповідних знаннях не тільки в професійних дипломатів, державних чиновників, службовців зовнішньоекономічних відомств, а й у широкого кола фахівців вищої й середньої ланки підприємств - виробників. Саме від їхньої кваліфікації й наполегливості у визначальній мірі залежить успіх у просуванні вітчизняних товарів на міжнародні ринки, ефективне використання ресурсів світового господарства для забезпечення економічного розвитку. 

Інтеграційні процеси в сучасній світовій економіці набувають усе більш динамічний характер. Міжнародна інтеграція впливає на прискорення трансформаційних перетворень в Україні. Інтеграція національної економіки в міжнародний економічний простір, участь у міжнародному поділі праці, спеціалізація створює передумови для більш ефективного використання ресурсів країни. Вона складає потенційне джерело прибутків за рахунок реалізації власної продукції за більш високими цінами та придбання іноземної продукції з меншими витратами. Розширюються можливості запозичення інвестицій, іноземних технологій, як фактору зростання продуктивності праці. Продаж ліцензій за власні ноу-хау стає джерелом додаткових прибутків. Створюються умови для більш активного розвитку ефективних форм ринкових відносин,  інститутів господарювання. 

2. Предмет і завдання теорії міжнародної економіки.

Міжнародна економіка одночасно розглядається як система економічних відносин і наукова дисципліна, що вивчає ці відносини. 
Об'єктом вивчення в курсі “Міжнародна економіка” виступають процеси і явища економічного життя суспільства на міжнародному рівні. 

Предметом “Міжнародної економіки”, як особливої науки й навчального курсу, є відносини, що утворюються між економічними суб'єктами в процесі діяльності, що виходить за межі державних кордонів і реалізуються в різних формах міжнародного бізнесу. 

Основним завданням «Міжнародної економіки» є вивчення закономірностей функціонування й розвитку в міжнародному масштабі ринкової системи організації господарського життя.

До суб'єктів міжнародної економіки відносяться окремі держави та їхні об'єднання, міжнародні організації, юридичні організації та фізичні особи, діяльність яких виходить за національні границі. 

Відповідно рівневі світового господарства в змісті міжнародної економіки та її структурних елементів можна виділити рівень відносин між окремими країнами й наднаціональний (регіональний і транснаціональний) рівень. 

3. Міжнародні економічні взаємини й проблема економічного розвитку.

Розвиток міжнародних економічних взаємин докорінно змінив характер формування людської цивілізації. До епохи Великих географічних відкриттів окремі континенти, географічні регіони, і навіть країни жили відособленим господарським життям.  У нових умовах глобальної економіки забезпечення випереджаючого розвитку економіки перетворюється у вирішальну умову становлення політичної, соціальної, культурної незалежності держави.   Змістовне наповнення основних етапів інтернаціоналізації світової економіки після промислової революції в Англії показано в таблиці 1.1.

Уже на початку ХХ ст. австрійський економіст Й. Шумпетер, до речі, початок його педагогічної діяльності пов'язаний з Україною, Чернівцями, формулює теорію економічного розвитку. Учений акцентує увагу на відмінності між економічним зростанням і розвитком. Насамперед, вона полягає в пріоритеті екстенсивного (зростання) або інтенсивного (розвиток) нарощування виробничих сил, ендогенних або екзогенних факторах прогресу.

Таблиця 1.1.

Етапи інтернаціоналізації світової економіки після промислової революції в Англії

	Період і зміст
	Інтернаціона-лізація економіки
	Міжнародні проблеми
	Прояв інтернаціоналіза-ції в економічній політиці

	1790 – 1872: лібералізм
	- зростання товарообміну;

- поява ТНК;

- зростання еміграції;

- перша міжнародна виставка
	- митні ставки;

- зростання впливу США в тихоокеанському регіоні;

- поява нових національних держав;


	- Зниження митних ставок  у межах регіонів (Митний союз 1834);

- Двостороннє зниження митних ставок;

- Міжнародний союз телефонних комунікацій;

- Паризька валютна конференція

	1873 – 1918:

імперіалізм
	- зростання товарообміну;

- імперіалістична регіоналізація;

- інтернаціоналізація банківської сфери;

- Включення Японії у світову торгівлю, політику “open door” 
	- Міжнародна економічна криза 1873 – 1879;

- Суперництво країн за гегемонію;

- Золотий стандарт
	- Паризька угода (1887);

- Центральне міжнародне об'єднання профспілок (1902);

- Створення судової  палати в Гаазі (1899);

- Міжпарламентський союз

	1919 – 1939:

протекціо-нізм
	- зростання міжнародного руху капіталів;

- активізація міжнародного кредиту;

- активне розвитку ТНК;

- міжнародні картелі;

- крах міжнародної валютної й фінансової систем
	- виплата репарацій і міжсоюзницьких боргів;

- установлення паритету;

- зростання митних ставок;

- зниження курсу валют у результаті відповідного суперництва держав;

- формування зовнішньої заборгованості та неплатоспроможності країн;

- світові економічні кризи
	- Версальська конференція;

- Ліга Націй (1920);

- Міжнародна організація праці (1919);

- Банк міжнародних розрахунків (1930);

- Конференції з економічних питань:

- Брюссель (1920);

- Генуя (1922 – золотий стандарт);

- Гаага (1930);

- Лузана (1932);

- Лондон (1933)

        

	1944 – 1956:

холодна війна
	- зростання світової торгівлі;

- прискорена експансія ТНК
	- створення безлічі міжнародних спеціалізованих організацій;

- конфлікт між Заходом і Сходом
	- Бреттон-Вудська конференція (1944);

- 1944 – 1945:

- МВФ;

- Світовий банк;

- ООН;

- СЕВ (1949);

- ОЭСР (1948);

- ГАТТ (1948);

- Конференція ООН з торгівлі та розвитку (1964)



	1957 –1994:

інтеграціо-налізм
	- Японія порушує правила;

- Китай включається у світову торгівлю (1980 – е рр.);

- Розпад СЕВ, Східна Європа включається у світову торгівлю;

- Нова Європа
	- Південно-Східний конфлікт;

- Нафтовий шок;

- Бреттон-Вудська система;

- Трансформація економіки країн – колишніх членів СЕВ;

- Криза Європейської валютної системи (1993) 
	- Створення ЄС (1992);

- Угода з вільної торгівлі між США та Канадою (1989);

- Внутрішній ринок ЄС ((1992);

- Маастрихський договір (1993), APEC, NAFTA



Особливу актуальність проблема  теоретичного обґрунтування економічного розвитку здобуває в п'ятидесяті роки ХХ ст. у зв'язку зі здобуттям незалежності значної кількості країн Азії й Африки.

Однобічний, технократичний підхід до проблеми забезпечення економічної динаміки характеризує більшість концепцій економічного розвитку. Критерієм виділення стадій у висунутій у 1956 р. У. Ростоу Теорії стадій росту служили техніко-економічні характеристики: рівень розвитку техніки, галузева структура господарства, частка виробничого нагромадження в національному доході, структура споживання. Учений виділяє традиційне суспільство, період створення передумов для злету, зліт, рух до зрілості, епоху високого масового споживання. 
Теорія Великого поштовху стверджує неминучість зовнішньої економічної підтримки економічного росту в країнах, що розвиваються, (КР), знаходить продовження й розвиток у Моделі росту з двома дефіцитами. Як дефіцити виділяються дефіцит внутрішніх інвестиційних ресурсів і дефіцит зовнішньої торгівлі. У Теорії дуалістичної економіки акцент робиться не на зовнішні, а на внутрішні ресурси розвитку. 

Культурологічний погляд на проблеми відсталості й розвитку забезпечив значний вплив на соціально-економічну думку країн, що розвиваються, книги Г. Мюрдаля “Азіатська драма” (1968). Причину провалу західних концепцій модернізації він бачить у спробах перенести реалії розвиненого суспільства на суспільство слаборозвинене. Акцент на технічної складової, як вирішальному факторі подолання відсталості, ринку, як автоматичному регуляторі економіки, плануванні як засобі рішення соціальних задач лише збільшує технологічну залежність, дезинтеграцю економіки, розвиток бюрократії й корупції. Причину відсталості Г. Мюрдаль бачить у недовикористанні трудових ресурсів. У більшості азіатських країн зберігається презирливе відношення до фізичної праці. Система ціннісних ориентаций кардинальним образом відрізняється від прийнятої у розвитих країнах, тим більше від тієї, завдяки якій розвивався капіталістичний лад. Самодостатність залишається ключовою цінністю, що визначає мотивацію господарського поводження переважної частини населення. Невідповідність ціннісної системи характерові мотивації праці в ринковій системі господарювання породжує  її відторгнення, і в цьому є основна причина економічної відсталості. 

«Виховайте в ірландського робочого смак до комфорту й задоволень, що звичка зробила істотно необхідними для англійського робітника, - стверджував ще Д. Рикардо, -  і він буде тоді згоден присвятити ще якусь частину у свого часу праці, щоб мати можливість одержати їх». Шведський учений, як і його попередники, єдино можливим визнає шлях копіювання західного зразка, модель “доганяю чого” розвитку. 

Французькі вчені Р. Арон і Еллюаль запропонували в шістдесятих роках ХХ ст. концепцію єдиного індустріального суспільства. Дж. Гэлбрейт зробив спробу доказати, що використання сучасної техніки веде до переродження капіталізму, подоланню соціальних контрастів. Капіталістичну систему в сучасних умовах складають сектори “планіруючої системи” (світ великих корпорацій) і “ринкової системи” (невеликі фірми, ремесла, сфера послуг). Перший сектор контролює ціни, витрати, технології, державу й суспільством у цілому, він набуває інтернаціональний характер. Другий сектор вбирає в себе загальнолюдські економічні, культурні, духовні й соціальні цінності. Вчений пропонує ряд заходів, покликаних вивести державу з під впливу “планіруючої системи”, поставити її на службу немонополізованого сектора, забезпечити конкурентноздатність “ринкової системи”. Економічні особливості суспільства, що формується після завершення індустріалізації аналізуються Д. Беллом й А. Тоффлером. . 

Розпад СРСР, завершення “холодної війни” знаменували закінчення політичного розмежування світу на три блоки – комуністичний, західний і країн, що не приєдналися. Концепція «світсистемного аналізу» І. Валлерстайна акцентує увагу на неврівноваженості економічного розвитку країн і як результат - нерівноправних відносинах між ними. Учений виділяє країни “ядра” світсистеми (ПРК), країни протопериферии, країни периферії (РК).

Соціокультурна теорія єдиної цивілізації ґрунтується на ліберальній ідеї про поступовий рух усіх країн світу до єдиного політичного, соціального та економічного устрою – ліберальної демократії. Зразком є західні країни. Досягнення цієї мети іншими країнами, на думку американського ученого Ф. Фукуями приведе до перетворення усього світу в єдине суспільство, “закінченню історії”. 

Майбутній світ, за С. Хантінгтоном – це не єдина цивілізація, а їх сукупність і відмінності між ними зберігаються. Теорія зіткнення цивілізацій стверджує посилення економічної багатополюсності світу. 

Завдання розвитку в більшості вказаних концепцій зводиться до запозичення економічних інститутів, «доганянню» країнами, що розвиваються більш розвинених економік.  

“Доганяючий” тип розвитку передбачає безумовний пріоритет Західної моделі економічних відносин, ідеологічних постулатів, цілей розвитку, має на увазі ключове значення зовнішнього впливу на характер і напрямки розвитку економічної системи. “Випереджаючий” розвиток, навпаки, орієнтує на особливості національної культури господарювання, допускає корекцію цілей, виходячи з цієї специфіки, спирається на внутрішні фактори розвитку, його природні джерела – те, про що й говорив Й. Шумпетер. Воно вимагає  комплексного вивчення системи.  “Доганяючий” розвиток передбачає революційну зміну національної господарської культури відповідно до вимог ринкової моделі господарювання. “Випереджаючий” розвиток, навпаки, передбачає вбудовування ринкових інститутів, що формуються у сформовані в процесі еволюційного розвитку національні інститути господарювання з наступним їх еволюційним самовдосконаленням. Якщо “доганяючий” тип розвитку орієнтується на модель економіки, що привноситься ззовні, то “випереджаючий” передбачає формування моделі ринкової економіки, що спирається на національну культуру господарювання. В основі “випереджаючого” розвитку лежить формування сучасної інформаційної економіки, ключовим ресурсом якої є знання, творчі здібності особистості.  

  Варто розрізняти поняття економічного росту й економічного розвитку. У першому випадку мова йде про механічне нарощування виробничих ресурсів суспільства. Відповідно зростає кількість використовуваних поновлюваних і непоновлюваних економічних ресурсів, навантаження на природне середовище. Економічний розвиток має на увазі більш інтенсивне використання, за рахунок нових, більш продуктивних технологій, уже задіяних ресурсів, одержання кращого результату при умовах зменшення витрат. Саме на таких засадах базується концепція стійкого розвитку. Його кінцевою метою є поліпшення добробуту всього населення країни. Це передбачає, за твердженням Е. Тодаро,  по-перше, ріст якості життя людей; по-друге, створення умов для росту їхньої самоповаги завдяки формуванню соціальної, політичної, економічної та інституціональної системи, орієнтованої на повагу людського достоїнства;  по-третє, зміцнення інститутів свободи шляхом розширення можливостей населення в споживанні економічних благ.

4. Особливості формування  світової економічної системи на початку нового тисячоріччя:

Особливості формування світової економічної системи на початку нового тисячоріччя:

1. зростання економічної єдності світу;

2. подальша інтернаціоналізація світового господарства;

3. вплив технологічного розвитку на становлення міжнародних виробничих систем;

4. глобалізація економіки;

5. зростання значення світової економічної рівноваги;

6. динамічні зміни в основних пропорціях світової економіки;

7. удосконалювання механізм регулювання світової економічної рівноваги.

5. Міжнародна економіка і сучасні проблеми економічного розвитку.

На розвиток світової економіки усе більший вплив справляє цілий ряд проблем, вплив яких набуває глобального характеру.  Вони загрожують серйозним регресом усьому людству, мають потребу в терміновому рішенні, взаємозалежні між собою, вимагають для свого рішення взаємозалежних дій усього людства. 

5.1. Екологічна проблема і раціональне використання природних ресурсів.

Невтримний ріст економіки веде до «деградації глобальної екологічної системи». Двома сторонами проблеми є деградація природного середовища в результаті нераціонального природокористування та  її забруднення відходами економічної діяльності.

5.2. Подолання бідності й відсталості.

Бідність і відсталість, насамперед, характерні для країн, що розвиваються, де проживає 2/3 населення Землі. Від недоїдання у світі страждає більш 800 млн. чол. Частка неписьменних старше 15 років в Індії складає 48 %, у Нігерії – 43 %. Велика частина населення Землі виявляється за рисою гідного існування. Шлях подолання бідності вбачається в подоланні відсталості країн, що розвиваються. 

5.3. Продовольча проблема.

Ми вже згадували, що систематично недоїдають на планеті сьогодні майже 800 млн. чол. Абсолютну недостачу продуктів по калоріях випробує кожен сьомий житель планети. Має значення також структура харчування. Зростання виробництва продуктів харчування у світі стримується як обмеженістю угідь, так і недостачею інвестиційних ресурсів на інтенсифікацію виробництва, низьким рівнем аграрної культури в країнах, що розвиваються.

5.4. Демографічна криза.

Демографічна проблема полягає в несприятливій для економічного розвитку динаміці населення й зрушеннях у його віковій структурі. У промислово розвинених країнах (ПРК) ця проблема виявляється у швидкому старінні населення, падінні народжуваності при росту тривалості життя. У країнах, що розвиваються, (РК) її суть у різкому зростанні населення. Це гальмує економічний розвиток. Засоби, що могли б бути спрямовані на нагромадження, поглинаються рішенням цієї проблеми.

5.5. Проблема забезпечення стійкого розвитку

Під стійким розвитком розуміється тип розвитку, що не перекладає на майбутні покоління додаткові витрати. Воно має на увазі мінімізацію негативних зовнішніх ефектів, забезпечення простого або розширеного відтворення виробничого потенціалу, життя на відсотки від наслідуваного людством «природного капіталу». Необхідно враховувати довгострокові наслідки прийнятих рішень. 

Термінологічний словник

Відкрита національна економіка – економіка, що активно взаємодії з економіками інших країн світу.

Глобалізація – процес перетворення світового господарства в єдиний ринок товарів, послуг, робочої сили й капіталу.

Економічне зростання – стійкий процес екстенсивного росту виробничих можливостей економіки й збільшення внаслідок цього національного доходу.

Економічний розвиток – процес поліпшення в результаті інтенсифікації використання економічних ресурсів якості життя всього населення країни.

Інтернаціоналізація економіки – активізація участі країни у світовому господарстві.

Інтернаціоналізація економічного розвитку – збільшення можливостей і значення в розвитку економіки поступового виходу виробництва за межі окремої країни й утворення відповідних форм виробництва в рамках світового господарства.

Міжнародна економіка – 1) сукупність суб'єктів світогосподарської системи в їхніх зв'язках і взаєминах; 2) розділ економічної теорії, що вивчає закономірності функціонування відкритих національних економік і світового господарства в цілому в умовах глобалізації, а також закономірності переміщення між окремими країнами товарів і послуг, факторів виробництва, їхні ринкові характеристики (попит, пропозиція, ціни). 

Міжнародна інтеграція – утворення міжнародних інтеграційних об'єднань на рівні національних економік або окремих економічних суб'єктів із метою підвищення ефективності їхньої господарської діяльності, процес зближення і взаємопристосування національних господарських систем, в основі якого - економічний інтерес самостійних суб'єктів господарювання, міжнародний поділ праці, процеси інтернаціоналізації світової економіки.  

Міжнародна конвергенція - тенденція до формування єдиного, взаємозалежного, більш розвиненого й соціально-справедливого світу, що забезпечує зближення рівнів розвитку різних країн 

Міжнародні економічні відносини (світогосподарські зв'язки) – 1) економічні відносини між резидентами і нерезидентами (юридичними й фізичними економічними суб'єктами) різних країн; 2) розділ економічної теорії, міжнародної економіки, що вивчає взаємини між окремими країнами в області купівлі/продажу товарів і послуг, фінансових потоків і факторів виробництва.  

Міжнародний поділ праці – спеціалізація окремих країн на виробництві певних товарів і послуг у межах світової системи господарювання.

Світове господарство – сукупність національних економік, що функціонують у безпосередній взаємодії одна з іншою  відповідно до діючих економічних законів. 

Стійкий розвиток – максимізація чистих вигод економічного розвитку за умови збереження природних ресурсів, їхнього використання з інтенсивністю, що не перевищує регенеративної здатності природи. Стосовно не поновлюваних ресурсів він передбачає послідовну тенденцію до зменшення їхнього використання завдяки технічному прогресові

ТЕМА 2. СЕРЕДОВИЩЕ  МІЖНАРОДНОЇ ЕКОНОМІЧНОЇ ДІЯЛЬНОСТІ

План
1. Середовище як фактор розвитку міжнародних економічних взаємин. 
2. Вплив географічних і природно-кліматичних факторів на розвиток міжнародного господарства.
3. Соціокультурна складова міжнародного економічного середовища. 
4. Вплив  правового, політичного та економічного середовища на ведення міжнародного бізнесу.

5. Міжнародні економічні організації. 

6. Особливості й місце України у світовому економічному просторі.

1. Середовище як фактор розвитку міжнародних економічних відносин.

Форми організації економічного життя в сучасному світі відрізняються значною розмаїтістю. На минулому занятті ми говорили про наявність безлічі теоретичних концепцій, деякі з них стверджують наявність тенденцій формування єдиної економічної моделі суспільства, інші, навпаки, обґрунтовують збереження своєрідності національних культур господарювання. Щоб розібратися в причинах  істотних відмінностей в організації економік різних країн, їхньому впливі на розвиток міжнародної економіки, необхідно звернутися до вивчення факторів, що їх  зумовлюють. 

Економічне середовище – сукупність зовнішніх чинників, що обумовлюють напрямки й форми розвитку відтворювальної активності людини, ділового життя.  

Фактори, що її визначають, знаходяться поза рамками прямого, безпосереднього контролю з боку суб'єктів національної економіки. Її основу складають, по-перше, природні фактори, що сформовані без участі людини, але впливають на здійснення економічної діяльності, і, по-друге, фактори, що сформувалися під впливом і в результаті людської діяльності.   

Міжнародне економічне середовище – сукупність географічних, природно-кліматичних, социокультурных, ідеологічних, правових, політичних, економічних факторів, що визначають напрямки розвитку й особливості міжнародних економічних відносин. 

2. Вплив географічних і природно-кліматичних факторів на розвиток міжнародних економічних відносин.

Фактори природно-кліматичного середовища, географічного розташування справляють як безпосередній, що виявляється в процесі встановлення і підтримки економічних відносин вплив, так і довгостроковий, що знаходить свій вираз у національній господарській культурі.


Насамперед, зупинимося на факторах географічного розташування. Інтенсивність і характер економічних зв'язків у значній мірі визначається наявністю й близькістю розташування потенційних економічних партнерів. Протилежною стороною такого сусідства є загроза зовнішньої агресії. Сучасний американський політолог Рендал Коллінз у цьому зв'язку виділяє серединні й окраїнні країни. 

Вихід до морського узбережжя, наявність зручних водних шляхів створюють сприятливі можливості для розвитку торговельних відносин. Географічно віддалені регіони, країни, що знаходяться удалині від узбережжя або від судноплавних рік, вимушені нести значно більші транспортні витрати, виявляються в політичній і економічній залежності від сусідів. 

На характер економічного розвитку і міжнародних економічних відносин впливають особливості природного ландшафту. 



Ще однією важливою стороною географічного середовища є забезпеченість мінеральними запасами, особливо енергоресурсами, залізорудною сировиною, дорогоцінними каменями й металами. 


Особливе місце серед факторів міжнародної економіки мають кліматичні особливості регіонів. Сучасний американський економіст Дж. Сакс беззастережно стверджує, що «Насправді ніякого розмежування за лінією «Північ – Південь» узагалі немає; справжній розлам проходить за лінією «помірний клімат – тропічний клімат».  Тропічний клімат з однієї сторони створює більш сприятливі умови для людського життя, але з іншої перешкоджає економічному прогресові в суспільстві. Менше стимулів для вдосконалення знарядь праці, висока імовірність епідемій перешкоджає концентрації населення у великих містах. Концепції Дж. Сакса у певній мірі протистоїть теорія А. Тойнбі.

Англійський філософ, автор теорії цивілізаційного розвитку А. Тойнбі, стверджував, що розвиток цивілізацій, а, отже, і систем господарювання визначають географічна, природна і соціальна середа.  Учений затверджує, що реакція цивілізації відбувається відповідно до принципу виклику й відповіді.

3. Соціально-культурна складових міжнародних економічних відносин.

Концепція соціокультурної динаміки, розроблена П. Сорокіним описує вплив основних форм культурної ментальності на специфіку господарської діяльності. Критеріями розмежування між ними є природа сприйманої реальності, характер цілей і потреб, що задовольняються, ступінь і способи їхнього задоволення. Форми людської поведінки обумовлюються домінантною культурою (Таблиця 2.1). Вона має цілісний, комплексний характер, стимулює одні і перешкоджає проявові інших поведінкових стереотипів (інститутів) соціально-економічного поведінки. 

Ідеаціональна культура, у більшій мірі властива народам Сходу, формує менше стимулів розвитку економічних відносин у суспільстві. Її вплив породжує байдуже  відношення до діяльності, спрямованої на нагромадження багатства і поліпшення умов життя, допустимість й здійснення таких учинків, що з погляду носія почуттєвої ментальності є марною витратою часу й енергії, оскільки вони безглузді, «неекономічні» і «неприбуткові». 

Почуттєва культурна ментальність, властива народам Заходу, відрізняється пріоритетом матеріальних благ, виявляється в здійсненні економічних учинків, про які носій ідеаціональної свідомості не піклується зовсім, і в неприпустимості  і нездійсненні багатьох дій, чинених ідеаціональною людиною. 

Специфіка ментальної структури знаходить прояв у таких господарських цінностях, як відношення до праці й власності; пріоритет особистого або суспільного інтересу; ступінь свободи індивіда, можливість його самовираження; схильність до традиції або допущення інновації, творчості, заповзятливості в соціально-економічній сфері; конкуренція або монолітна єдність суспільства; обмінний або розподільчий характер господарських відносин; прибуток або виконання плану як економічну мету господарювання. 

Таблиця 2.1. 

Коротка характеристика основних типів культурної ментальності за 

П. Сорокіним

	Основні

елементи
	Типи культурної ментальності

	
	Ідеаціональна
	Чуттєва
	Ідеалістична

	1. Реальність
	Остання реальність, вічна, непочуттєва, трансцендентна
	Почуттєва, емпірична, матеріальна
	І та й інша, приблизно однаково представлені

	2. Основні потреби та цілі
	Духовні
	Різноманітні і надзвичайно почуттєві
	І ті, і інші приблизно дорівнює представлені

	3. Спосіб задоволення
	Головним чином само вдосконалення
	Головним чином зміна навколишнього середовища
	Обидва способи

	4. Активність
	Інтровертна
	Екстравертна
	Обидва типи рівно представлені

	5. Знання
	Розвиває розуміння й пізнання духовних, нематеріальних явищ і переживань; веде до мистецтва виховання і зміни внутрішнього життя людини
	Розвиває науку про природні явища і технічні винаходи; веде до розвитку техніки, перетворенню навколишньої людини фізичної реальності
	Обидва типи рівно представлені

	6. Істина, її категорії, критерії й методи її досягнення
	Заснована на внутрішньому досвіді, інтуїції, «одкровенні», пророцтві
	Заснована на спостереженні, вимірі, експерименті за допомогою зовнішніх органів почуттів, логічного аналізу
	Обидва способи однаково акцентовані (схоластика)

	7. Моральні цінності й системи
	Абсолютні, категоричні, вічні та незмінні
	Відносний, почуттєвий, утилітарні, максимум щастя для більшості людей, «мораль розумного егоїзму»
	Обидві однаково акцентовані

	8. Соціальні й практичні цінності
	Неминущі і ведуть до останньої реальності; не мають цінності і навіть негативні, (багатство, земний комфорт) акцент на жертовності
	Усе, що приносить радість і, насамперед багатство, комфорт; у них основа престижу; принцип розумного егоїзму
	Обидві системи рівно 

представлені


“Економіка ідеаціонального суспільства докорінно відрізняється від економіки суспільства чуттєвого, і тому багато положень економічної теорії, що можуть бути застосовані до одного з них, не можна застосовувати до іншого» - стверджує вчений.

Особливості впливу основних типів культурної ментальності на інститути господарювання знайшли свій вираз у запропонованій С. Кирдіною теорії інституціональних матриць (Таблиця 2..2).

Комплекс взаємозалежних елементів інституціональних структур, властивих Західній, чуттєвій, некомунальній та Східній, ідеаціональній, комунальній формують відповідні інституціональні матриці. Перша складає основу адміністративно керованої, а друга – ринкової економіки. 

Характеристики природно-технологічного середовища сприяють розвиткові або  колективної або індивідуальної господарської діяльності. Результатом є формування ідеологій комунальності або некомунальності, субсидіарності. 

Інститути комунітарної ідеології засновуються на колективізмі, егалітаризмі, пріоритетові зовнішніх норм, уявлень про порядок. Відповідно формуються інститути унітарного ринкового устрою: адміністративний розподіл, призначення, загальні збори й одноголосність, ієрархічне управління, рішення спірних питань довіряється відповідній інстанції. Економіка набуває редистрибутивний характер. Її основними характеристиками є суспільна власність на засоби виробництва, службова праця, координація з центра, перерозподіл, пропорційність.   

Ідеологія субсидіарності, некомунальності ґрунтується на індивідуалізмі, суспільній стратифікації, особистій  і економічній свободі. Відповідно, у політичній системі формуються інститути федералізму, виборності, багатопартійності і демократичної більшості, самоврядування. Спірні питання вирішуються в судовому порядку. На рівні економіки ідеологія субсидіарності знаходить своє втілення в інститутах приватної власності, найманої праці, конкуренції, обміні через купівлю-продаж, прибутку.

 Таблиця 2.2.

Інституціональні матриці за С.Г. Кирдіною

	Інституціональна матриця

	Західна
	Східна

	Некоммунітарність, як суспільна властивість матеріально-технологічного середовища 
	Коммунитарність, як суспільна властивість матеріально-технологічного середовища

	Ідеологічний інститут субсидіар-ності
	Інститути федеративної політичної системи
	Інститути ринкової економіки
	Ідеологічний інститут коммунітар-ності
	Інститути унітарної політичної системи
	Інститути роздавальної економіки

	Пріоритет індивідуаль-ного інтересу перед особистим
	Федерація
	Приватна власність
	Пріоритет інтересів суспільства перед  особистими
	Адмінистра-тивно-територіальний розподіл
	Суспільно-службова власність

	Свобода відносин між суб'єктами
	Самоуправління і субсидіар-ність
	Обмін (купівля – продаж)
	Характер взаємо-відносин визначається Центром
	Ієерархічна вертикаль на чолі з Центром
	Здачі

	 Суспільний характер  визначення соціальних пріоритетів
	Вибори
	Конкуренція
	Соціальні пріоритети визначаються Центром
	Призначення
	Роздачі

	Індивіду-альний характер виразу інтересів
	Багато-партійність і демократична більшість 
	Наймана праця
	Колективний характер вираження інтересів
	Загальні збори й одноголосність
	Службова праця

	Вільна і природна реакція суспільства на діяльність суб'єкта
	Судові позови й незалежна судова система
	Прибуток
	Адмінистра-тивний контроль, примус із боку центра
	Адміністра-тивні скарги за інстанціями
	Адміністра-тивні скарги, звіти про виконання плану


Модель інституціональних матриць дозволяє нам скласти системне уявлення про найбільш загальні, базисні передумови формування особливостей міжнародного ідеологічного, політичного, правового й економічного середовища. У наступному питанні ми більш детально зупинимося на окремих конкретних її втіленнях у сучасному світі.

3. Вплив  правового, політичного й економічного середовища на ведення міжнародного бізнесу.

У сучасному світі існує три типи правових систем:  засноване на звичаї, прецеденті природне право, кодифіковане цивільне право, релігійне теократичне право. 

У сфері економіки правові норми охоплюють, насамперед, сфери комерційного або договірного права, загальноправового середовища, створення нового бізнесу, трудове, антимонопольне законодавство, ціноутворення, оподатковування, міжнародне право. 

Правові норми і покладені в їхній основі культурні цінності формують юридичну базу політичної системи суспільства. Співвідношення між ціннісними орієнтаціями, політичними системами і політичними орієнтаціями в них представимо у  таблицях 2.3 і 2.4.

Таблиця 2..3.

Цінності й структура політичних систем

	Моральні цінності і матеріальні інтереси
	Вплив держави на соціальні групи

	
	Сильний
	Слабкий

	Злиті
	Елітисьтка, мобілізаційна (Північна Корея)
	Народна (традиційна)

	Диференційовані
	Промислово розвинута, бюрократична, авторитарна (Південна Корея 1961-1987)
	Єднальна


Таблиця 1.4.

Цінності і поведінкові моделі в політичних системах

	Моральні цінності і матеріальні інтереси
	Політична дистанція між керуючими і керованими

	
	Велика
	Мала

	Злиті
	Елітиська, мобілізаційна (СРСР, 1929-1952)
	Народна (невеликі соціальні утворення)

	Диференційовані
	Бюрократична авторитарна (Великобританія, Китай 1978 -)
	Єднальна


Спектр форм політичного правління коливається від демократії, погоджувальних систем до тоталітаризму. Проміжними формами є авторитаризм, радикалізм, лібералізм, консерватизм і реакція. 
Синтез політичних і економічних аспектів середовища господарювання дозволяє виділити світські, релігійні, тоталітарні, авторитарні, демократичні, соціал-демократичні економічні системи.

Для більшості демократичних країн у тому або іншому ступені характерне втручання держави в економіку.

Існує безліч класифікацій країн за економічними показниками. Ми вже згадували про концепції ядра, периферії і протопериферії І. Валлерстайна. У цій концепції основна увага приділяється місцю й ролі держави у світовій економічній системі.

За рівнем розвитку виділяють промислово розвинені (ПРК), такі, що розвиваються (РК) країни й країни з перехідною економікою (ПК). 

За рівнем доходу виділяються країни з низьким рівнем доходу (менш 755 дол.) – 63 країни, із рівнем доходу нижче середнього (756-2995 дол.)- 53 країни, вище за середнє (2995-9265 дол.) – 37 країн, високим рівнем доходу (більш 9266 дол.) – 52 країни.

За ступенем економічної свободи – вільні (8 країн у т.ч. США, Сінгапур, Тайвань, Нова Зеландія), значною мірою вільні (62 країни в т.ч. європейські країни, деякі країни Близької Схід, Латинської Америки, Океанії), значною мірою невільні (60 країн, у т.ч. деякі країни Східної Європи, країни СНД, більшість країн, що розвиваються,), пригноблені (17 країн, у т.ч. Азербайджан, Іран, Ірак, Лівія, Куба, Північна Корея).

Особливе місце у світових класифікаціях займають країни-експортери нафти, країни із середнім рівнем доходу і великим зовнішнім боргом (Аргентина, Болівія, Бразилія, Угорщина, Мексика, Польща, Уругвай)

4. Міжнародні економічні організації.

Виділяють міжурядові й неурядові міжнародні економічні організації. Урядові організації, як правило, мають систему постійно діючих органів і володіють міжнародної право суб'єктивністю. 

Класифікація міжнародних економічних організацій включає:

1. Глобальні міждержавні універсальні організації. 

2. Міжнародні організації регіонального й міжрегіонального характеру (ЄБРР, ОЕСР).

3. Міжнародні економічні організації, що функціонують на окремих сегментах світового ринку.

4. Міжнародні угоди, представлені напівформальними об'єднаннями.

5. Різні торгово-економічні, валютно-фінансові, кредитні, галузеві або спеціалізовані економічні й науково-технічні організації.  

5. Особливості й місце України у світовому економічному середовищі.

Аналіз міжнародного економічного потенціалу України з погляду теорії Рендала Коллінза дозволяє по новому підійти до розуміння її економічного потенціалу. Чи маємо ми геопозиційні переваги? Не дивлячись на традиційне уявлення, що відбилося й у назві, про Україну як окраїнну державу, насправді ми є серединною державою. І це визначає переваги та загрози для економічного розвитку. Особливого значення набуває ресурсний потенціал України, її територіальний, демографічний і економічний потенціал. 

Особливість етногенезу Української нації складається в сполученні анти-стимулів «Занадто гарної землі» і постійно повторюваних із боку зовнішнього оточення ударів, тиску й обмежень. Аж ніяк не завжди вона могла дієво протистояти ворожому натискові. У значній мірі саме прагнення зберегти свою національну ідентичність було чинником, що стимулював збереження й розвиток національної культури. 

Особливості історичного розвитку України перешкоджали формуванню і послідовному, поетапному розвиткові єдиної, цілісної культурної ментальності, як фактора економічного розвитку. У національному культурному менталітеті закріплена суперечлива, протиборча єдність елементів як Східної (ідеаціональної), так і Західної (почуттєвої) ментальності.

Термінологічний словник.

Економічне середовище – сукупність зовнішніх умов, що обумовлюють напрямки й форми розвитку відтворювальної активності людини, ділового життя.

Ідеаціональна культурна ментальність - культурна ментальність, що характеризується переважно ідеальним сприйняттям реальності, духовним характером цілей і потреб, націленістю індивіда на самовдосконалення.

Ідеологія – систематизована та інтегрована сукупність світоглядних концепцій, теорій та цілей, що утворюють соціально-політичну й економічну програму життєдіяльності й розвитку суспільства.


Коммунальність – соціальний вираз властивостей природно-технологічного середовища, що характеризується можливістю його використання в господарському процесі переважно як єдиної нероздільної системи, частини якої не можуть бути уособлені без погрози його розпаду. Формує східну інституціональну матрицю. 

Міжнародне економічне середовище – сукупність географічних, природно-кліматичних, соціокультурних, ідеологічних, правових, політичних, економічних факторів, що визначають напрямки розвитку й особливості міжнародних економічних відносин. 

Політична система – сукупність соціальних інститутів, що інтегрують суспільство в єдине ціле.
Правове середовище – сукупність правових норм, що регулюють внутрішньодержавні й міжнародні відносини економічних суб'єктів.

Субсидіарність, некоммунальність – соціальний вираз властивостей природно-технологічного середовища, що характеризується можливістю технологічного відокремлення його найважливіших елементів, самостійного функціонування і приватного використання. 

Чуттєва культурна ментальність – культурна ментальність, що характеризується переважно почуттєвим сприйняттям реальності, матеріальністю цілей і потреб, спрямованістю на зміну навколишнього середовища.  

ТЕМА 3. МІЖНАРОДНА ТОРГІВЛЯ

План

1. Сутність і значення міжнародної торгівлі.

2. Теорії міжнародної торгівлі.

3. Основні форми й показники міжнародної торгівлі

4. Основні напрямки міжнародної торгівлі.

5. Міжнародна торговельна політика.

6. Місце України на світовому ринку товарів і послуг.

1. Суть і значення міжнародної торгівлі.

А. Сміт стверджував, що: «…Усяка людина живе обміном і є начебто купцем, а все суспільство поступово стає тим, що правильно називають «комерційним суспільством». Оптову торгівлю він поділяв на внутрішню, іноземну і перевізну.

Міжнародна торгівля – сфера міжнародних   товарно-грошових відносин, специфічна форма обміну продуктами праці (товарами й послугами) між продавцями й покупцями різних країн.

Міжнародна торгівля є вихідною формою міжнародного економічного співробітництва.

Значення міжнародної торгівлі:

· вона виступає формою взаємодії національної економіки з економіками інших країн;

· стимулює більш раціональне використання ресурсів;

· є рушієм НТР;

· з погляду споживачів, вона дозволяє розширити обсяг та якість товарів і послуг, сприяє росту рівня задоволення людських потреб;

· з погляду виробників, розширюючи ринки збуту, вона дозволяє збільшити реалізацію додаткової вартості, перешкоджає скороченню норми прибутку, тим самим, підвищуючи дохід від виробничої діяльності.

Міра залежності національної економіки від міжнародної торгівлі визначається за формулою: 

Д зал. = Е+I/ВНП * 100, де Е – експорт; I – імпорт.
2. Теорії міжнародної торгівлі.


Можна виділити два напрямки теоретичного обґрунтування міжнародної торгівлі: із боку пропозиції, виробництва, і з боку попиту. Розглянемо їх один по одному. 

Першою з теорій міжнародної торгівлі з'явилася меркантилістська (Стаффорд, Монкретьєн, Томас Мен, У. Петті ). Її прихильники вважали економічно виправданим тільки експорт товарів. Тому вони стверджували, що  країні необхідно обмежувати імпорт (за винятком сировини). Усе, що необхідно в господарському житті країна повинна виробляти самостійно. 

Теорія абсолютних переваг, запропонована А. Смітом, на відміну від побудов меркантилістів, виходила з можливості й наявності взаємних вигод від міжнародного поділу праці і відповідно міжнародної торгівлі. Основоположник політичної економії стверджує, що країні доцільно імпортувати ті товари, за якими у неї витрати виробництва вище й експортувати ті, за якими у неї витрати виробництва нижче, тобто маються абсолютні переваги. 

Теорія порівняльних переваг була запропонована Д. Рикардо. Економіст приводить зіставлення ефективності виробництва вина й сукна в Англії та Португалії. Хоча Португалії виробництво обох товарів обходиться дешевше, проте, їй вигідніше спеціалізуватися на виробництві й експорті вина, за яким у неї витрати в порівнянні із сукном нижче. Подібний обмін виявляється вигідним обом країнам.

Відповідно до теорії порівняльних переваг, країні вигідно імпортувати товари, витрати внутрішнього виробництва яких, вище. І це поширюється на будь-яку кількість країн і товарів.

Теорія співвідношення факторів виробництва запропонована шведськими економістами Елі Хекшером і Бертилем Оліном. Фактори, яких у країні багато, більш дешеві в порівнянні з дефіцитними. Відповідно товар, у виробництві якого використовується більше надлишкових факторів, буде відносно дешевше. Тим самим країна здобуває відносні переваги за цим товаром на зовнішньому ринку.

Найбільш важливими припущеннями теорії є різна фактороінтенсивність окремих товарів і факторонасиченість окремих країн. Фактороінтенсивність – показник, що визначає співвідношення витрат факторів виробництва на виробництво певного товару:

К2/L2 > K1/L1.

Факторонасиченість – показник, що визначає відносну забезпеченість країни факторами виробництва. Визначається або через відносні ціни кожного з факторів виробництва, або через їхні абсолютні розміри:

P’k/Р' > Pk/PL  або T’k/T' > Tk/TL . 
Парадокс В. Леонтьєва. Досліджуючи  зовнішню торгівлю США, вчений звернув увагу на те, що більш капіталомістким виявився не експорт, а імпорт, як передбачає теорія Хекшера-Оліна для США, із більш дорогою робочою силою і дешевим капіталом. Пояснюють цей парадокс більшою вартістю людського капіталу, великою часткою капіталомісткої імпортної сировини.

Парадокс В. Леонтьєва свідчить про те, що для пояснення причин спеціалізації країн у міжнародній торгівлі недостатньо вивчення ступеня наділеності різних країн факторами виробництва, важливо враховувати ефективність їхнього використання.

Теорія ефекту від масштабу П. Кругмана акцентує увагу на тім, що в міру зростання масштабів виробництва, зниження витрат на виготовлення одиниці продукції стає вигідним спеціалізуватися й обмінюватися технологічно однорідною, але диференційованою продукцією навіть між країнами однаково наділеними факторами виробництва (насамперед сучасні індустріальні країни).

Американський учений П. Ліндерт відзначає, що вивчати міжнародну торгівлю, займаючись лише пропозицією, і не вивчаючи попит, це все рівно, що різати однією половиною ножиців або аплодувати однією долонею. 

Частково вплив попиту на міжнародну торгівлю розглядається в теорії внутрішньогалузевої міжнародної спеціалізації Б. Баласси. Він звертає увагу на такі фактори як розходження в смаках споживачів, географічну близькість, розбіжність с/г. сезонів. 

Теорія конкурентних переваг американського ученого М. Портера викладена в роботі «Міжнародна конкуренція». Конкурентні переваги національних фірм залежать від економічної макросереди. Сполучення формуючих її перемінних визначає конкурентні переваги країн на світовому ринку.

Теорія подоби країн вбачає причину зростання частки торгівлі готовими товарами між ПРК у тім, що в цих країнах маються подібні сегменти ринку в результаті близькості рівнів доходів споживачів, культурної близькості, історичних зв'язків і т.д. 

3. Основні форми й показники міжнародної торгівлі (МТ)

Розмаїття умов, інтересів суб'єктів, що беруть участь у міжнародних торговельних операціях обумовлює широкий спектр застосовуваних форм МТ. У найбільш узагальненому виді їх можна систематизувати за критеріями об'єкта торговельних опрерацій, характеру взаємодії партнерів, ступеня втручання держави, рівнем й характером опосередкування торговельних операцій.

Як об'єкт МТ можуть виступати сировина, енергетичні ресурси, продовольство, напівфабрикати і готові вироби виробничого й невиробничого призначення (товари), а також виробничі, транспортні, експедиторські, консультаційні, фінансові, посередницькі, туристичні та інші послуги.

За рівнем взаємодії розділяють торгівлю готовими товарами, коопераційні поставки, зустрічну торгівлю.

За ступенем втручання держави говорять про вільну й дискримінаційну торгівлю.  

Міжнародна торгівля може здійснюватися прямо, між виготовлювачем і споживачем товарів, через розгалужену мережу посередників (простих і повірених, комісіонерів, консигнаторів, агентів, дилерів, збутових посередників) і через інституціональні структури, що виконують посередницькі функції (міжнародні товарні біржі, міжнародні аукціони, міжнародні торги).

У найбільш узагальненому виді можна виділити показники обсягу, структури, динаміки, результативності міжнародної торгівлі.

До показників обсягу відносять: експорт (Е), імпорт (І), зовнішньоторговельний обіг (ЗТО) (Е + І за певний період часу), фізичний обсяг МТ (Е + І в постійних цінах у рамках одного періоду), реекспорт, реімпорт.
Виділяють товарну, географічну й інституціональну структуру МТ.

Динаміку міжнародної торгівлі характеризують показники темпів росту: темпів росту експорту (ТРЕ) (ТРЕ = ЕОР / ЕБР  *  100%), темпів росту імпорту (ТРІ) (ТРІ =  ІОР / ІБР  *  100%), темпів росту зовнішньоторговельного обігу (ТРЗТО) (ТР ЗТО =  ТР ЗТО ОР / ТР ЗТО БР  *  100%) і показники темпів приросту: темпів приросту експорту (ТПЕ) (ТПЕ = ТРЕОР  / ТРЕБР * 100%), темпів приросту імпорту (ТПІ) (ТПІ =  ТРІОР  / ТРІБР * 100%), темпів приросту зовнішньоторговельного обігу (ТПЗТО) (ТПЗТО =   ТПЗТООР  / ТПЗТОБР * 100%), де ОР – звітний рік, а БР – базовий рік. 


Результативність міжнародної торгівлі характеризують сальдо торговельного балансу, сальдо балансу послуг, сальдо некомерціних операцій, сальдо балансу поточних операцій, експорт на душу населення (ЕДН) (ЕДН = ЕОР / населення), імпорт на душу населення (ІДН) (ІДН = ІОР / населення), зовнішньоторговельний оборот на душу населення (ЗТОДН) (ЗТОДН  = ЗТОДНОР / населення), експортна квота (ЕКв) (ЕКв = ЕОР / ВВП * 100%), імпортна квота (ІКв) (ІКв = ІОР / ВВП * 100%), квота зовнішньоторговельного обороту (ЗТОКв) (ЗТОКв = ЗТОКвОР / ВВП * 100%).

4. Основні напрямки міжнародної торгівлі

 Виділяють два напрямки міжнародної торговельної діяльності: торгівля товарами й торгівля послугами (Таблиця 3.1).

Товар – продукт виробничо-економічної діяльності, що має матеріально-речовинну форму і є об'єктом купівлі-продажу в ринковій економіці.

Послуга – вид діяльності, у процесі якої відбувається зміна характеристик (якісних, територіальних) суб'єкта-одержувача або вже наявного продукту. Блага, надані не у виді речей, а у формі діяльності на основі ринкових відносин.

Таблиця 3.1

Якісні розходження між товарами й послугами

	Товари
	Послуги

	Відчутні, видимі
	Невідчутні, невидимі

	Об'єктивні
	Суб'єктивні, але можуть втілюватися в об'єктивному носії

	Можуть передаватися від одного економічного суб'єкта до іншого
	Носять разовий характер, непередавані

	Можуть зберігатися
	Не можуть зберігатися

	Експорт товарів означає вивіз їх за межі митної території за кордон без зобов'язання повернути назад.
	Експорт послуг означає надання послуг іноземним громадянам, навіть якщо вони перебувають на митній території країни.


У другій половині ХХ ст. ріст міжнародного товарообміну набув вибухоподібного характеру. Темпи росту світової торгівлі в 1990-1997 р. у 2 – 4 рази випереджали темпи росту світового промислового виробництва.

Виділяють ряд факторів, що обумовлюють ці процеси.

У товарній структурі міжнародної торгівлі скорочується частка продовольства й сировини, крім паливно-енергетичних ресурсів (з 50 до 30 % у т.ч. паливо – 25 %), росте частка готових виробів (з 50 до 70 %).

Особливо широкий розмах здобуває міжнародний поділ праці у сфері машинобудування. Прискорення темпів відновлення асортименту продукції веде до швидкого відновлення номенклатури міжнародної торгівлі. 

Відбувається інтелектуалізація торгівлі. Високотехнологічна продукція складає 15 – 20 % експорту розвинених країн.

Росте частка машин і устаткування.

Географічна структура торгівлі характеризує її диференціацію за територіальним й організаційним принципами угруповання держав.

Основний обсяг міжнародної торгівлі приходиться на розвинені країни, за одночасного росту частки  країн, що розвиваються, і країн із перехідною економікою. РК залишаються постачальниками сировини, продовольства, відносно простих виробів. Зниження попиту на них означає скорочення експортних можливостей РК. 

Слід зазначити успіх нових індустріальних країн (НІК). За їхній рахунок частка РК в експорті готової промислової продукції досягла на початку 90-х 16,3 %.  

Міжнародна торгівля послугами представляє комплекс різноманітних видів економічної діяльності. Міжнародні класифікації виділяють фінансові, туристичні, професійні (виробничі), туристичні, соціальні, морські перевезення, інші види транспорту, приватні й офіційні послуги.

У географічному плані лідерами ринку послуг є велика вісімка. На ці країни приходиться 70 % експорту і 50 % імпорту послуг.  

5. Міжнародна торговельна політика.

Виділяють фірмовий, національний, міжнаціональний,  і наднаціональний рівні регулювання МТ.
Центральне питання міжнародної торговельної політики – що вибрати в сфері міжнародної торгівлі для забезпечення економічного росту й добробуту нації, свободу міжнародної торгівлі або протекціонізм. 

З погляду класичних теорій відповідь однозначна – вільну торгівлю. Але практика свідчить про значні загрози для розвитку національних економік, що створює надмірне захоплення цим принципом. З однієї сторони розвинені країни усувають перешкоди для руху товарів і послуг між собою. З іншого боку – ускладнюють доступ на національні ринки більш дешевих товарів із країн, що розвиваються, проводять політику підтримки національних виробників.

Вільна конкуренція в сучасних умовах, скоріше виключення, чим правило, особливо в умовах росту впливу ТНК. 

У результаті в тій або іншій мірі всі країни світу прибігають до протекціонізму в міжнародній торгівлі. Це породжує дві протилежні тенденції – розширення зон вільної торгівлі і періодичне посилення протекціоністських заходів.  

Для країн із перехідною економікою необхідний період адаптації до принципів лібералізму в міжнародній торгівлі. У Таблиці 3.2. подано основні інструменти міжнародної торговельної політики.

Таблиця 3.2.

Інструменти торговельної політики

	Методи
	Інструменти торговельної політики
	Регулює переважно

	Тарифи
	Мита

Тарифна квота
	
	Імпорт

Імпорт

	ННЕ

ТТАРИФНІ
	Кількісні
	Квотування

Ліцензування

Добровільні обмеження
	Експорт

Експорт
	Імпорт

Імпорт

	
	Сховані
	Державні закупівлі

Вимоги про вміст місцевих компонентів

Технічні бар'єри

Податки і збори
	
	Імпорт

Імпорт

Імпорт

Імпорт

	
	Фінансові
	Субсидії

Кредитування

Демпінг
	Експорт

Експорт

Експорт
	


6. Місце України на світовому ринку товарів і послуг.

Фактори, що обумовлюють особливості зовнішньоторговельного співробітництва України на сучасному етапі:

-        скорочення виробництва і внутрішнього споживання;

· поглиблення трансформаційної кризи в країнах СНД і згортання займаних раніше ринків;

· значна сировинна залежність.

У 1999 р. уперше з 1992 р. зафіксоване позитивне сальдо зовнішньоторговельного балансу. 


Провідні позиції у структурі експорту займають: металопродукція (44 %), хімія (22 %), машинобудування тільки 12 %. Послуги Україна надає більш ніж 150 країнам, але левову частку в них складають транспортні послуги (85%). 


Ефективність експортної діяльності стримується такими факторами, як повільна структурна перебудова, падіння продуктивності праці й ефективності виробництва.


У структурі імпорту переважають енергоносії (42 %).

 На протязі минулого десятиліття скорочувалася частка країн СНД у зовнішньоторговельній діяльності України.  Лідерами нашого експорту є Росія й Китай. 

Частка країн Європи в українському експорті складає 20-32 %. Експорт у стани американського континенту складає 4-6 %. Причини – товари з низьким рівнем обробки поставляти невигідно через високі транспортні видатки.

Швидкими темпами розвивається наше співробітництво з країнами Азії. Стратегічними напрямками зовнішньоторговельної політики України є:

· розвиток експортного потенціалу в рамках міжнародної спеціалізації з використанням потенційних можливостей структурної реформи економіки;

· створення конкурентноздатних ТНК, освоєння стратегій глобального маркетингу;

· забезпечення збалансованості експорту й імпорту, торговельного й поточного платіжного балансу України. 

Термінологічний словник

Зовнішньоторговельний обіг – сукупний обсяг експорту й імпорту за певний період часу.

Географічна структура МТ – розподіл МТ за групами країн і регіонами.

Експорт – вивіз товару з країни.

Імпорт – увіз товару в країну.

Інституціональна структура МТ – розподіл МТ за суб'єктами та методами товарного обміну.

Міжнародна торгівля – сфера міжнародних   товарно-грошових відносин, специфічна форма обміну продуктами праці (товарами й послугами) між продавцями й покупцями різних країн.

Мито – обов'язковий внесок, стягнутий при імпорті або експорті товару, їх необхідна передумова.

Реімпорт – увіз раніше вивезеного, не підданого переробці товару.

Реекспорт – вивіз раніше ввезеного, не підданого переробці  товару.

Послуга – вид діяльності, у процесі якої відбувається зміна характеристик (якісних, територіальних) суб'єкта-одержувача або вже наявного продукту. Блага, надані не у вигляді речей, а у формі діяльності.

Сальдо балансу некомерційних операцій – різниця між доходами від інвестицій, грошових переказів, внесків, переміщення коштів у спадщину, при вирішенні сімейних проблем.

Сальдо балансу послуг – різниця між вартістю експортованих і імпортованих країною послуг.

Сальдо балансу поточних операцій – сума сальдо торговельного балансу, балансу послуг і некомерційних операцій.

Сальдо торговельного балансу – різниця між вартісним обсягом експорту й імпорту окремої країни.

Тарифна квота – різновид перемінних мит, ставки яких залежать від обсягу імпорту, при перевищенні певної квоти імпорт обкладається за понад квотною ставкою тарифу. 

Темпи приросту імпорту, експорту і зовнішньоторговельного обігу – показники, що характеризують зміну темпів росту експорту, імпорту і зовнішньоторговельного обороту у звітному році, у порівнянні з базисним.

Темпи росту імпорту, експорту, зовнішньоторговельного обігу – показники, що характеризують відносні зміни обсягів імпорту, експорту і зовнішньоторговельного обороту у звітному році в порівнянні з базисним. 

Теорія абсолютних переваг – економічна теорія, висунута А. Смітом, що рекомендує країні імпортувати товари, за якими у неї витрати виробництва вище, ніж у закордонних країн й експортувати ті товари, за якими у неї витрати виробництва нижче, тобто маються абсолютні переваги.

Теорія відносної забезпеченості факторами виробництва – економічна теорія, висунута Е. Хекшером і Б. Оліном, стверджує, що країна експортує товари, випуск яких базується на розповсюджених у даній країні факторах виробництва, та імпортує ті товари, для випуску яких вона гірше забезпечена такими факторами.

Теорія конкурентних переваг – економічна теорія, висунута сучасним американським вченим М. Портером, констатує, що міжнародна конкурентноздатність національних галузей залежить від характеристик національної економічної макросереди.

Теорія порівняльних переваг у зовнішній торгівлі – економічна теорія, висунута Д. Рикардо, рекомендує країні імпортувати ті товари, витрати на виробництво яких вище, ніж в експортованого товару, тобто за яким немає порівняльних переваг.

Товар – продукт виробничо-економічної діяльності, що має матеріально-речовинну форму і є об'єктом купівлі-продажу в ринковій економіці.

Товарна структура МТ – показник розподілу експорту й імпорту за основними товарними позиціями.

Фактороінтенсивність – показник, що визначає співвідношення витрат факторів виробництва на виробництво визначеного товару.

Факторонасиченість – показник, що визначає відносну забезпеченість країни факторами виробництва. Визначається або через відносні ціни кожного з факторів виробництва, або через їхні абсолютні розміри.

Фізичний обсяг МТ – оцінка обсягу експорту й імпорту в постійних цінах у рамках одного періоду (року).

ТЕМА 4. МІЖНАРОДНІ ІНВЕСТИЦІЇ

План

1. Сутність і характер міжнародних інвестицій.

2. Теоретичні основи міжнародної інвестиційної діяльності. 

3. Прямі закордонні інвестиції (ПЗІ) та їхні фактори.

4. Портфельні інвестиції (ПІ).

5. Міжнародний рух технологій

6. Проблеми й перспективи розвитку міжнародної інвестиційної діяльності в Україні.

1. Сутність і характер міжнародних інвестицій.

Міжнародні інвестиції – довгострокові вкладення іноземного капіталу в підприємства різних галузей, підприємницькі й інноваційні проекти, соціально-економічні програми. 

Виділяють державні й приватні, довгострокові (прямі й портфельні) та короткострокові (торговельні кредити на один рік) міжнародні інвестиції. 


Причини переміщення капіталу, як і міжнародної торгівлі, зв'язані з істотними відмінностями в забезпеченості різних країн факторами виробництва. Переміщення капіталів дозволяє розширити число альтернатив використання наявних ресурсів.

2. Теоретичні основи міжнародної інвестиційної діяльності.

Класична теорія міжнародних інвестицій. Виробничі ресурси прагнуть туди, де може бути досягнута максимальна віддача. Мотив - максималізація прибутку від їх використання. Теорія стверджує, що чим більше накопичено капіталу, тим вище імовірність його експорту, як і експорту капіталомісткої продукції. Вище безробіття – імміграція робочої сили, ріст експорту трудомісткої продукції.

Які фактори стимулюють розвиток міжнародних інвестицій?

· можливість скорочення ризиків шляхом географічної диверсифікованості виробництва;

· можливість використання недоліків ринку;

· можливість підвищення ефективності виробничо-збутової діяльності.


Теорія життєвого циклу торгівлі й інвестицій Р. Вернона відбиває міжнародний поділ праці на сучасному етапі. Якщо на початкових етапах розвитку міжнародного поділу праці прямі інвестиції стимулювалися необхідністю розширення ринків збуту, то з ростом конкуренції вони мотивуються необхідністю скорочення витрат виробництва.


Ми розглянули теоретичні концепції, що описують причини й послідовність руху іноземних інвестицій. Швейцарський економіст і математик Л. Вальрас (1834 –1910) сформулював правило, що характеризує взаємозв'язок міжнародних торговельних  і фінансових операцій. Відповідно до нього вартість імпорту країни дорівнює сумі вартості експорту і чистих закордонних продажів активів і відсотків за ними

IM = X + NA + NR,

де IM – імпорт,
        X – експорт,

       NA – чисті продажі активів,

       NR – чисті платежі відсотків.

Перетворення зазначеної формули дозволяє одержати наступний її вид:

IM – X – NA = NR

Баланс руху товарів і послуг (ліва частина формули) повинний  дорівнювати балансові руху капіталу (права частина). 

3. Прямі закордонні інвестиції та їхні фактори.

Особливість прямих закордонний інвестицій (ПЗІ) полягає в тому, що вони забезпечують контроль над діяльністю підприємства, яке отримує інвестицію. Вони охоплюють усі види інвестування (покупка акцій, кредитування, технології, ринки, кадри). Необхідна умова – не менш 10 % від вартості підприємства. Участь інвестора у власності складає головну особливість ПЗІ. Як стимул ПЗІ все частіше виступає прагнення проникнути на іноземні ринки.

ПЗІ складають основу панування ТНК на світовому ринку. Транснаціональна корпорація (ТНК) – об'єднання підприємств, що складає з головної компанії і закордонних філій. 


Стимулює інвестиційну активність:

· технологічне лідерство;

· переваги у кваліфікації робочої;

· переваги в рекламі;

· економія від масштабу;

· розмір корпорації;

· ступінь концентрації;

· доступ до природних ресурсів;

  Причини імпорту капіталу:

· технологічне лідерство;

· рівень кваліфікації робочої сили;

· переваги в рекламі;

· економія від масштабу;

· розмір корпорації.


До прямих інвестицій відноситься як первісне придбання власності, так і всі наступні угоди між інвестором і підприємством. 

Реінвестування прибутку – форма інвестування, коли частка прямого інвестування в доходах не вилучається як дивіденди і не переводиться прямому інвесторові.  


Внутрішньокорпораційні перекази капіталу – кредити й позики між прямим інвестором і дочірніми компаніями.


Форми ПЗІ – придбання акцій закордонних підприємств, будівництво нових підприємств за рахунок коштів іноземного інвестора.


Контроль над діяльністю підприємства стимулює передачу нових технологій, управлінських Ноу-хау, забезпечення кваліфікованими кадрами.

 Інтелектуалізація власності особливого значення набуває в таких сферах, як фармакологія, медицина, освіта. Доступ до розробок ТНК потенційно створює переваги, які набагато перевищують результати прямого уливання капіталу. 

Передумови технологічних трансфертів:
1. практична значимість технологічного нововведення;

2. наявність відповідних соціально-економічних умов у приймаючій країні;

3. готовність прийняти й адаптувати технологічне нововведення.

Однак вплив ПЗІ може мати як позитивний, так і негативний характер. Це залежить від конкретної економічної ситуації в країні й характеру інвестиційних угод.

Найбільшу вигоду ПЗІ приносять ПРК. 

Для РК ПЗІ означають:

· ріст зайнятості й рівня життя населення;

· удосконалювання технологій;

· активізацію участі в міжнародному поділі праці

· ріст технологічної залежності;

· негативні культурні зміни.

Неоднозначне відношення до ПЗІ спостерігається як у РК, так і в ПРК. У РК поряд із розумінням ПЗІ як засобу доступу до сучасних технологій вони розцінюються як засіб посилення іноземного впливу й експлуатації. 

Більш 95 % відсотків ПЗІ виходить із ПРК. Вони ж і одержують приблизно 75 % ПЗІ. Обсяг ПЗІ на міжнародних ринках капіталу до кінця 90-х рр. склав біля трьох млрд. дол. 

4. Портфельні інвестиції.

Міжнародні портфельні інвестиції розділяються на інвестиції у:

· акціонерні цінні папери;

· боргові цінні папери – документи, що задовольняють відношення позики між власником документа і його емітентом (облігації, прості векселі, боргові розписки);

· інструменти грошового ринку – грошові документи, що дають власникові право на гарантований доход на визначену дату (казначейські векселі, депозитні сертифікати, банківські акцепти);

· фінансові деривативи – похідні грошові інструменти, що засвідчують право власника на продаж або покупку первинних цінних паперів (опціони – право продати або купити ЦП або товар за фіксованою ціною на визначену дату в майбутньому, ф'ючерси – стандартні короткочасні контракти на покупку або продаж ЦП або товарів за визначеною ціною і на визначену дату в майбутньому, варранти – право придбати в емітента на пільгових умовах певну кількість акцій протягом визначеного періоду, свопи – угоди про обмін платежами за однією і тією ж заборгованістю в майбутньому), або цінні папери інституціональних інвесторів, що спеціалізуються на портфельних інвестиціях.

 Перевага портфельних інвестицій у більшій ліквідності. Причина їхнього використання – прагнення розмістити капітал у тій країні й у такі ЦП, що будуть приносити максимум прибутку при припустимому рівні ризику. Вони виступають засобом захисту грошей від інфляції й одержання спекулятивного доходу. Чим вище прибутковість, тим вище ризики вкладення в ЦБ. Оборот ПІ вище обороту ПЗІ.  

5. Міжнародний рух технологій.

Міжнародний рух технологій у сучасному світі перетворюється в глобальний фактор розвитку світової господарської системи.

Технологія (від лат. techne – мистецтво, та logos – вчення) – сукупність засобів, процесів, операцій, методів, за допомогою яких використовувані у виробництві ресурси перетворюються в кінцеві продукти; вона охоплює машини, механізми, інструменти, навички й знання.

Передумовами активізації процесів обміну технологіями між різними країнами є:

1. становлення процесів постіндустріалізації, у тому числі «фундаменталізації» технологічних процесів, інформатизація суспільного життя;

2. зростання ролі таких нетрадиційних факторів суспільного виробництва як знання й підприємницькі здібності;

3. необхідність переходу людства до стійкого розвитку на основі застосування таких технологій, які мінімізують вплив результатів господарської діяльності людини на природу.

Інституціональні елементи світового ринку технологій:

1. технологічні нововведення;

2. економічні суб'єкти, що володіють і купують технології;

3. форми правового захисту нових технологій (патенти, ліцензії, копірайт);

4. форми передачі технологій на світовому ринку (торгівля інноваційною продукцією, торгівля ліцензіями, науково-технічне й інформаційне співробітництво, прямі іноземні інвестиції, спільні підприємства).

На мікрорівні суб'єктами міжнародного обміну технологіями виступають венчурні підприємства, бізнес-центри, інноватори-індивідуали, наукові установи й університети.

На мезорівні роль суб'єктів міжнародного обміну технологіями беруть на себе загальнонаціональні науково-виробничі об'єднання, науково-технічні інноваційні комплекси (Хай-Тек Зони, технопарки), транснаціональні корпорації.

На макрорівні – національні науково-технічні системи, держави в цілому.

 На міжнародному рівні основними суб'єктами, що забезпечують інтернаціоналізацію процесу обміну технологіями виступають міжнародні об'єднання й інтеграційні союзи, міжнародні організації.

До країн лідерам світового ринку технологій відносять США, Японію, Великобританію, Німеччину, Францію. Ці країни формують науково-технічний полюс сучасного світу.

Країни-члени ОЕСР становлять другий ешелон світового науково-технічного розвитку.

У третю групу входять нові індустріальні країни. Як правило, на світовому ринку розподілу праці в сфері високих технологій вони беруть на себе пасивну роль виготовлення та просування на ринки третіх країн високотехнологічної продукції, яка вже здобула широке застосування й визнання в споживачів.

Країни з перехідною економікою, які мають досить розвинений національний науково-технічний комплекс формують четвертий ешелон світового ринку високих технологій. Вони мають достатньо високий науково-технічний потенціал і в міру виходу з трансформаційної кризи можуть зайняти свою нішу на світових ринках технологій.

Країни, що розвиваються становлять периферію світового ринку технологій. 

Основні форми трансферту й правового захисту інновацій та технологій:

Патентна угода – міжнародна комерційна угода з передачі прав на використання інновації, охоронюваної патентом.  

Патент – свідчення на право власності автора інновації, що підтверджує її новизну, виключне право власника на її використання.

Ліцензійна угода – міжнародна комерційна угода з надання власником патенту, незапатентованих знань і досвіду, технологій покупцеві права їхнього застосування на обговорених умовах.

Ліцензія – дозвіл на використання патенту, незапатентованих знань і досвіду технологій на обговорених умовах надане власником покупцеві. 

Передача «Ноу-хау» – міжнародні угоди по наданню прикладних знань, досвіду і «секретів» технологій, що не патентуються, але мають практичну й комерційну цінність. 

“Ноу-хау” – узагальнюючий термін, що визначає різноманітні секрети виробництва, технічних, економічних, фінансових, адміністративних даних, використання яких надає комерційні переваги особі або фірмі, що володіє ними. 

Передача прав копірайт – поступка виключного права автора на інтелектуальну власність, зокрема, на друковану продукцію.

Копірайт – ексклюзивне право автора науково-технічного, літературного, відео- або аудіо- твору на його розмноження, розповсюдження, показ, відтворення та застосування.   

Франчайзинг – використання для збуту товарів торговельної марки їхнього первісного розроблювача і виробника із збереженням за ним права власності на технологію виготовлення і права контролю за її дотриманням.

Товарна марка – символічне позначення, що відрізняє виробника товарів та послуг та використовується для позначення продукції, яку він виробляє.  

Надання інформаційно-консультаційних послуг у сфері виробництва, збуту і керування, включаючи інжиніринг, консалтинг, інформінг, менеджмент, підготовку персоналу і так далі.

Найбільш розповсюдженою формою міжнародної некомерційної передачі технологій є міжнародна технічна допомога. Вона здійснюється на безповоротній основі. Основні форми:  

· технологічні гранти – безкоштовна передача технологій та устаткування, консалтинг, підготовка національних кадрів;

· спільне фінансування – покриття частини витрат країни одержувача по реалізації спільних проектів.

6. Проблеми й перспективи ПЗІ в Україні.

Необхідність в інвестиціях для реформування української економіки оцінюється в 40 млрд. дол. Кошти, що реально надходять на порядок не відповідають потреби. Найбільшу привабливість мають такі регіони України, як Київ, Донбас, Одеська і Дніпропетровська області.

ПЗІ воліють вкладати в галузі, де капітал швидко обертається, а в нас пріоритетними є галузі з повільним оборотом капіталу. Чим можна пояснити сформовану ситуацію?

Україна займає 56 місце серед 60 країн за рівнем сприяння іноземним інвестиціям. Нестабільна внутрішньополітична обстановка, прогалини в законодавстві, часті зміни  в сфері оподатковування, нестабільність валюти й нерозвиненість ринкової інфраструктури перешкоджають росту довіри іноземних інвесторів.

Залишає бажати кращого й інституціональна структура, незнання правил, відсутність досвіду роботи з іноземними інвесторами, небажання йти на матеріальні витрати в ході залучення інвестицій, острах утратити контроль над підприємствами.

Термінологічний словник

Багатонаціональна корпорація – корпорація, головна компанія якої належить капіталові двох або більшої кількості країн, а філії знаходяться в різних країнах.


Боргові цінні папери – документи, що фіксують відношення позики між власником документа і його емітентом (облігації, прості векселі, боргові розписки).

Варрант – право придбати в емітента на пільгових умовах фіксованої кількості акцій протягом визначеного періоду.
Інструменти грошового ринку – грошові документи, що дають власникові право на гарантований доход на певну дату (казначейські векселі, депозитні сертифікати, банківські акцепти).

Копірайт – ексклюзивне право автора науково-технічного, літературного, відео- або аудіо- твору на його розмноження, розповсюдження, показ, відтворення та застосування.   

Країна базування – країна, у якій розташовується головний підрозділ міжнародної корпорації.

Країна приймаюча – країна, у якій міжнародна корпорація має дочірні, асоційовані компанії або філії, створені на основі прямих інвестицій.

Ліцензійна угода – міжнародна комерційна угода з надання власником патенту, незапатентованих знань і досвіду, технологій покупцеві права їхнього застосування на обговорених умовах.

Ліцензія – дозвіл на використання патенту, незапатентованих знань і досвіду технологій на обговорених умовах надане власником покупцеві. 

Міжнародна корпорація – форма структурної організації великої корпорації, що здійснює прямі інвестиції у різні країни світу. Можуть бути багатонаціональні й транснаціональні.

Міжнародна технічна допомога – добровільна передача досягнень сучасної технології розвиненими державами країнам, що розвиваються на безповоротних засадах.

Міжнародний кредит – кредит, наданий суб'єктами економічних відносин одних країн, економічним суб'єктам, що базуються в інших країнах. 

Міжнародні інвестиції – довгострокові вкладення іноземного капіталу в підприємства різних галузей, підприємницькі й інноваційні проекти, соціально-економічні програми. 

“Ноу-хау” – узагальнюючий термін, що визначає різноманітні секрети виробництва, технічних, економічних, фінансових, адміністративних даних, використання яких надає комерційні переваги особі або фірмі, що володіє ними. 

Опціон – право продати або купити ЦП або товар за фіксованою ціною на визначену дату.

Патент – свідчення на право власності автора інновації, що підтверджує її новизну, виключне право власника на її використання.

Патентна угода – міжнародна комерційна угода з передачі прав на використання інновації, охоронюваної патентом.  

Передача «Ноу-хау» – міжнародні угоди по наданню прикладних знань, досвіду і «секретів» технологій, що не патентуються, але мають практичну й комерційну цінність. 

Передача прав копірайт – поступка виключного права автора на інтелектуальну власність, зокрема, на друковану продукцію.

Портфельні інвестиції – вкладення капіталу в іноземні цінні папери, що не дають інвесторові права реального контролю над об'єктом інвестування.

Правило Вальраса – вартість імпорту країни дорівнює сумі вартості експорту та чистих закордонних продажів активів і відсотків по них.

Прямі закордонні інвестиції – вкладення капіталу за кордон за допомогою створення власного підприємства або придбання більш ніж 10 % частки його вартості.

Своп – угода про обмін платежами за однією і тією ж заборгованістю в майбутньому.

Спільне фінансування – покриття частини витрат країни одержувача по реалізації спільних проектів.

Технологічні гранти – безкоштовна передача технологій і устаткування, консалтинг, підготовка національних кадрів;

Технологія (від  лат. techne – мистецтво, що logos – вчення) – сукупність засобів, процесів, операцій, методів, за допомогою яких використовувані у виробництві ресурси перетворюються в кінцеві продукти; вона охоплює машини, механізми, інструменти, навички й знання.

Товарна марка – символічне позначення, що відрізняє виробника товарів та послуг та використовується для позначення продукції, яку він виробляє.  


Транснаціональна корпорація (ТНК) – об'єднання підприємств, що складає з головної компанії і закордонних філій.

Фінансові деривативи – похідні грошові інструменти, що засвідчують право власника на продаж або покупку первинних цінних паперів.

Франчайзинг – використання для збуту товарів торговельної марки їхнього первісного розроблювача і виробника із збереженням за ним права власності на технологію виготовлення та права контролю за її дотриманням.

Ф'ючерс – стандартний короткочасовий контракт на покупку або продаж ЦП або товарів за визначеною ціною та на визначену дату. 

ТЕМА 5. МІЖНАРОДНИЙ КРЕДИТ

План
1. Сутність і зміст міжнародного кредиту.

2. Основні форми міжнародного кредиту.

3. Світова криза заборгованості й розвиток міжнародного кредитування в сучасних умовах.

4. Місце й роль України на міжнародному ринку позичкового капіталу.

1. Сутність і зміст міжнародного кредиту.

Ми продовжуємо вивчення особливостей міжнародного переміщення факторів виробництва і приступаємо до вивчення міжнародного кредиту.


Попередня тема була присвячена вивченню міжнародних інвестицій. Ми говорили про ПЗІ і ПІ. Ті й інші, як і кредит, мають на увазі рух грошових коштів. З чим же пов'язане виділення міжнародного кредиту в якості самостійного, специфічного фактору міжнародної економіки? У чому відмінність кредиту від інвестицій? 


Міжнародні інвестиції, в основному, обслуговують сферу виробництва, виробничий капітал. Міжнародний кредит більше орієнтується на сферу обігу, те, що в політичній економії прийнято називати торговельним капіталом. 

Отже, міжнародний кредит - це особлива форма міжнародних економічних операцій, рух позичкового капіталу між суб'єктами міжнародний економічних відносин, зв'язаний з наданням валютних і фінансових ресурсів на умовах зворотності, терміновості й платності.     

Усе це дозволяє нам говорити про міжнародний кредит як особливого роду міжнародну торгівлю. Особливість цієї торгівлі полягає в тому, що вона являє собою не обмін товару на товар, а як би товар сьогодні, на товар у майбутньому або міжчасову торгівлю. Міжчасова торгівля – підвищення поточного споживання (використання фінансових ресурсів) за рахунок скорочення споживання (фінансових засобів) у майбутньому (запозичення) або занижене поточне споживання на користь більшого споживання в майбутньому.   

 Як можна домогтися розширення майбутнього споживання? Насамперед, за рахунок інвестицій у розвиток виробничого сектора економіки. Ще однією формою розширення такого споживання в майбутньому буде експорт кредитних ресурсів. Зрозуміло, що кредитування припускає повернення в майбутньому як основного боргу так і відсотків за ним. Таким чином, за рахунок скорочення споживання в сьогоденні, досягається його розширення в майбутньому.

 Економічна ситуація в одних країнах породжує надлишок кредитних ресурсів, перевага відкладеного споживання. Інші країни, що мають недолік коштів, виявляються готові заплатити скороченням споживання в майбутньому за надання в даний час дефіцитних кредитних ресурсів. В умовах вільного ринку відбувається вирівнювання попиту та пропозиції на міжнародний кредит.

Суб'єктами міжнародних кредитних відносин виступають юридичні й фізичні особи, що займаються підприємницькою діяльністю, банки і кредитні організації, держави, спеціалізовані міжнародні організації. 

Провідне значення набули такі організації, як МВФ, ВБ, МБРР, регіональні банки РР, Міжнародна фінансова корпорація.  

Основні функції міжнародного кредиту:

· перерозподіл фінансових і матеріальних ресурсів між країнами з метою їхнього ефективного використання;

· прискорення процесів світового розвитку шляхом напрямку тимчасово вільних коштів з одних країн в інші;

· забезпечення міжнародної торгівлі.

2. Основні форми міжнародного кредиту.


Розмаїтість умов функціонування економіки, діяльності підприємницьких структур обумовлює різноманіття цілей кредитування, форм кредитних операцій, різноманіття інституціональних структур, що забезпечують міжнародні кредитні відносини.

За цільовим призначенням виділяють зв'язані й фінансові кредити.


Зв'язані кредити – цільове кредитування, відповідно до якого напрямки використання обумовлюються в кредитній угоді (комерційні кредити для закупівлі певних товарів і послуг). Як правило, сторона, що надає подібний кредит як умову обумовлює закупівлю товарів на своєму національному ринку. Вона одержує при цьому подвійний виграш – підтримка свого виробника й розширення попиту в майбутньому.  

Фінансові кредити – міжнародні кредити, що не мають цільового призначення.

За формою надання ресурсів виділяють товарні й валютні кредити.

Товарний кредит – кредит, наданий у товарній формі. При цьому повернення передбачає виплату відповідних грошових сум із відсотками.

Валютний кредит – кредит, наданий у національній валюті країни кредитора. 

За термінами виділяють короткострокові (до 1 року), що обслуговують міжнародну торгівлю й обмін послугами; середньострокові (до 5 років), що обслуговують експорт машин і устаткування; довгострокові (понад 5-7 років), що обслуговують інвестиції в інфраструктуру і виробничу сферу. 

За характером основної діяльності позичальника виділяють банківські, міжбанківські, комерційні, державні, кредити міжнародних організацій.

Особливою формою міжнародних кредитів є компенсаційний кредит - взаємний кредит, наданий одна одній фірмами різних країн у національній валюті на адекватні суми.

Експортний кредит – кредит, наданий експортерами імпортерам для закупівлі товарів у країні-кредиторі.

Сучасними формами міжнародних кредитних розрахунків виступають факторинг, форфейтинг, лізинг.

Факторинг – фактор-фірма за договором набуває в клієнта право на стягнення боргів і оплачує йому частину суми після укладання договору, до настання терміну оплати боржником. Інша частина боргу, за винятком відсотка за послугу, оплачується після одержання грошей від боржника.

Форфейтинг – банк викуповує в експортера зобов'язання імпортера і відразу після постачання товару достроково оплачує експортерові його вартість. Надалі імпортер розраховується з банком.  

Лізинг - кредитування у формі надання в оренду устаткування й засобів пересування терміном на 3 – 15 років. Як правило, після закінчення терміну і повного розрахунку за лізинговим договором, одержувач стає повноправним власником або викуповує устаткування по залишковій вартості. 

3. Світова криза заборгованості й розвиток міжнародного кредитування в сучасних умовах.

Міжнародний ринок кредитів є одним із найбільш рухливих і мінливих видів ринків. Міняються форми взаємодії, роль і ступінь активності його учасників.

З кінця Другої Світової війни основним кредитором виступали США. Після 1973 р. до них приєдналися країни експортери нафти. Основним позичальником у цей час виступали країни, що розвиваються. До середини 80-х рр. США перетворилися в найбільшого нетто-імпортера грошових коштів. Нафтовидобувні країни запозичують приблизно стільки ж, скільки самі дають у кредит. 

У сучасному світі в ролі найбільшого кредитора виступає Японія (приблизно 50 %). 

Серед найбільших одержувачів крім США (27 %) такі країни, як Великобританія (9 %), Канада (8 %), Мексика, Саудівська Аравія (по 6 %), Іспанія, Італія, Австралія (по 5 %). Сукупний борг країн світу в 1994 р. склав 1945 млрд. дол.

Широкомасштабне кредитування країн, що розвиваються, у 1974-1981 р. завершилося наприкінці 1982 р. кризою довіри. Кредитори призупинили нове кредитування. Уряди 38 країн не змогли витримати погоджені раніше графіки виплат за боргами. Мексика, Аргентина й Бразилія оголосили про припинення виплат за боргами. Довгострокові наслідки кризи, що вибухнула, відчутн й сьогодні. 

На початку 90-х рр. борг РК склав у цілому 1400 млрд. дол.

З юридичної точки зору, особливість міжнародного кредиту полягає в тому, що, маючи суверенні права, боржники виявляються поза юридичним полем країни кредитора. 

4. Місце й роль України на міжнародному ринку позичкового капіталу.

З 1992 по 2000 р. зовнішній борг України зріс з 396 млн. дол. до 18, 1 млрд. дол. Проведена в березні - квітні реструктуризація зовнішньої заборгованості перед комерційними кредиторами дозволила скоротити її до 13,5 млрд. дол. У 2001 – 2006 р. Україна щорічно повинна виплачувати за зовнішніми боргами 1,7 – 2,1 млрд. дол. Джерелами цих виплат є кошти Держбюджету, доходи від приватизації, валютні резерви, нові позики. На початок 2004 р. зовнішня заборгованість України складала приблизно 14 млрд. дол.


Здатність держави обслуговувати свій борг оцінюється, виходячи з його відношення до ВВП. В Україні воно в 2000 р. склало 40,4%. Критичними вважаються 60 %. Складової нашої заборгованості:

-   позики, видані міжнародними організаціями – 43 %;

· позики інших країн – 35,6%;

· комерційні позики – 21,4%. 

  Основні кредитори  - Росія, МВФ, ВБ, Німеччина, Туркменістан.


Позитивний вплив зовнішнього фінансування можливий лише у випадку, якщо воно спирається на розумну внутрішню економічну політику.


Практика зумовлювання економічної допомоги з боку МВФ виконанням цілого ряду умов обмежуючих економічну активність у країні реципієнті у багатьох випадках вела до погіршення ситуації, і це стимулює пошуки шляхів самостійного виходу з кризи. 


Термінологічний словник

Валютний кредит – кредит, наданий у національній валюті країни кредитора. 

Експортний кредит – кредит, наданий експортерами імпортерам для закупівлі товарів. 

Зв'язані кредити – цільове кредитування, коли напрямки використання позики обумовлюються в кредитній угоді (комерційні кредити для закупівлі певних товарів і послуг). 

Компенсаційний кредит - взаємний кредит, наданий одна одній фірмами різних країн у національній валюті на адекватні суми.

Кредитна блокада – один із видів експортної блокади країни, що складає у відмовленні в наданні кредитів.

Кредитна війна – посилене кредитне стимулювання експорту конкуруючих товарів у певну країну.

Лізинг – кредитування у формі надання в оренду устаткування й засобів пересування терміном на 3 – 15 років.

Міжчасова торгівля – підвищення поточного споживання за рахунок скорочення споживання в майбутньому (запозичення) або занижене поточне споживання на користь більшого споживання в майбутньому.   

Міжнародний кредит - особлива форма міжнародних економічних операцій, рух позичкового капіталу між суб'єктами міжнародних економічних відносин, зв'язаний з наданням валютних і фінансових ресурсів на умовах зворотності, терміновості й платності.     

Товарний кредит – кредит, наданий у товарній формі. При цьому повернення передбачає виплату відповідних грошових сум із відсотками.

Факторинг – форма фінансових операцій, при якій фактор-фірма здобуває в клієнта право на стягнення боргів і оплачує клієнтові частину суми після укладення договору, до настання терміну оплати боржником.  Частина, що залишилася, за винятком відсотка, оплачується після одержання грошей від боржника.

Форфейтинг – форма фінансових операцій, при якій банк викуповує в експортера зобов'язання імпортера і відразу після постачання товару достроково оплачує експортерові його вартість. У наступному імпортер розраховується з банком.  

ТЕМА 6. МІЖНАРОДНА ТРУДОВА МІГРАЦІЯ

План
1. Сутність, структура та особливості формування міжнародного ринку праці.

2. Особливості сучасного світового ринку праці.

3. Економічні та позаринкові наслідки міграції.

4.  Регулювання міжнародних міграційних процесів.

5. Інтеграція України в міждержавний обмін робочою силою.

1. Сутність, структура та особливості формування міжнародного ринку праці.

Особливе місце серед чинників міжнародного руху факторів виробництва займає міжнародний рух робочої сили. 

Трудова міграція населення – сукупність усіх форм територіального переміщення населення, пов'язаного з трудовою діяльністю на території іншої країни, форма експорту та імпорту робочої сили

У чому виявляються особливості робочої сили як товару на міжнародному ринку праці? Вартість робочої сили визначається вартістю людського капіталу, яким володіє її носій. Він формується як результат індивідуальних і суспільних витрат. У результаті людський капітал – категорія не тільки особистісна, але й соціальна. Вкладаючи кошти в його формування, суспільство розраховує на відповідну  віддачу в майбутньому. Чи одержує країна, із якої виїжджають мігранти таку віддачу? Ні. Вигоди одержує приймаюча країна.

Навіть у випадку, якщо людина виїхала тимчасово, частину зароблених грошей вона залишає в країні перебування. У середньому, у країну походження іммігранти відправляють приблизно стільки ж, скільки витрачають у країні перебування.

Які групи населення мігрують найбільш активно? Люди в працездатному віці, що мають достатньо високий рівень освіти. 

Проте однозначно говорити про негативний вплив еміграції на економіку держави так само неможливо. 

Позитивні результати включають:

-   скорочення безробіття;

- можливість істотного поліпшення платіжного балансу країни за рахунок переказів частини заробітку на батьківщину. У середині 90-х рр. в усьому світі обсяг подібних переказів досягав 20 млрд. дол. у рік;

· придбання навичок трудової діяльності в сучасній економіці;

· зростання культурного рівня. 

Виділяють внутрішні й зовнішні фактори міграції робочої сили. Вони пов’язані з економічним розвитком окремих країн, станом міжнародної економіки, рівнем розвитку економічних зв'язків. Міжнародна міграція включає еміграцію й імміграцію робочої сили

Еміграція – виїзд робочої сили з однієї країни в іншу. 

Імміграція – в'їзд робочої сили в приймаючу країну.  

Постійна міграція – переїзд на постійне проживання в іншу країну. Переважала до Першої Світової війни.

Тимчасова міграція – міграція, що передбачає повернення мігранта на батьківщину після певного терміну перебування в приймаючій країні. Носить ротаційний характер.

Диференційована міграція – міграція окремих груп населення – етнічних, соціальних, статевих та вікових.

Нелегальна міграція – міграція робочої сили в обхід відповідного національного законодавства і міжнародних домовленостей. 

Можна виділити кілька етапів розвитку міжнародної міграції робочої сили.

Початок першого зв'язується з відкриттям і освоєнням американського континенту. 

Другий етап зв'язаний із промисловою революцією в Європі в останній третині ХУ111 – середині Х1Х ст. 

Третій етап із 80-х р. Х1Х ст. – початок Першої Світової війни. 

Четвертий етап – період між двома світовими війнами. 

П'ятий етап – після Другої Світової війни. 

2. Особливості сучасного міжнародного ринку праці.

Передумови формування сучасного міжнародного ринку праці:

· поширення ринкових відносин у всесвітньому масштабі;

· розвиток НТР;

· глобалізація економічних відносин;

· розвиток ТНК.

Основною особливістю сучасного етапу розвитку міжнародного ринку праці є його сегментація.
Перший сегмент. Робоча сила, що має високий рівень кваліфікації, стабільні трудові навички, забезпечена постійною зайнятістю і високою зарплатою. 

Другий сегмент. Висококваліфіковані фахівці (науковці, інженери, аналітики, програмісти), зв'язані зі сферою науки й послуг. Їхньою особливістю є те, що вони володіють і здатні засвоювати й виробляти значні обсяги інформації.

 Третій сегмент. Робоча сила, що має досить високий рівень кваліфікації, але не має стабільного досвіду роботи в західних кампаніях. 

Четвертий сегмент. Нелегальна робоча сила. У цю групу входить широке коло осіб, що розрізняються як за країнами походження, так і за причинам міграції, рівнем професійної кваліфікації. 

П'ятий сегмент. Фахівці в області інформації й програмування з РК, що мають доступ до засобів обміну інформацією і виконують роботу за місцем проживання. 

Шостий сегмент. «Транснаціональна робоча сила», високомобільні групи фахівців, що мають досвід роботи в міжнародному бізнесі, затребувані і готові в будь-який момент задовольнити попит на робочу силу підприємств розташованих у різних районах світу.

Сучасні потоки міграції:

· з РК у ПРК;

· у рамках ПРК;

· між РК;

· міграція кваліфікованих кадрів із ПРК у РК;

· міграція із ПК в ПРК;

· міграція в рамках СНД.

Основні центри:

1. Північно- і Південноамериканський регіон;

2. Західноєвропейський ринок;

3. Південно-Західна й Західна Азія;

4. країни Африки;

5.  країни Перської затоки.

3. Економічні та позаринкові наслідки міграції

Розглянемо економічні наслідки міграції.

1. Для самих емігрантів міграція означає знаходження можливості значно поліпшити своє фінансове становище. 

2. Для найманих робітників у країні еміграції вона означає скорочення конкуренції на ринку праці, а, отже, зростання середньої заробітної плати. Для найманих робітників у приймаючій країні, навпаки вона означає ріст конкуренції.   

3. Для підприємців у країні в'їзду імміграція означає скорочення витрат на робочу силу внаслідок розширення її пропозиції. У країні еміграції навпаки відбувається її подорожчання, отже, ростуть відповідні витрати з найма робочої сили.

4. Для споживачів імміграція означає деяке скорочення цін товарів у приймаючій країні й ріст цін у країні еміграції.

5. Для національної економіки в цілому:

5.1 приймаюча країна:

а.    середній доход у країні падає, але сукупний доход росте;

б. ріст платоспроможного попиту в приймаючій країні, відповідно розвивається інфраструктура;

в. приплив мігрантів веде до розширення бази оподатковування і соціального страхування;

м.  ефект циклу життя – іммігранти знаходяться в найпродуктивнішому віці, але соціальну допомогу, як правило, одержують у рідній країні, розвантажуючи соціальну систему країни перебування;  

д. перелічуючи заробітну плату на батьківщину, мігранти перетворюються у фактичних кредиторів приймаючої країни.

5.2  країна еміграції:

а. середній доход у країні росте за рахунок подорожчання вартості робочої сили, але сукупний доход в економіці падає;

б. еміграція веде до скорочення числа потенційних споживачів, однак - це скорочення, як правило, компенсується ростом споживання родичів, самих мігрантів після повернення на Батьківщину;

в. не виплачуючи податків у рідній країні, емігранти фактично залишаються повноправними користувачами суспільних благ, відповідно росте податкове навантаження на працівників усередині країни;
м. особливу гостроту цій проблемі додає демографічний фактор. Таким чином, країна еміграції несе значні нетто-втрати за рахунок міграції;

д. перерахування на батьківщину можуть служити значним джерелом валютних надходжень для національної економіки;

е. “втеча мізків” – міжнародна міграція висококваліфікованих кадрів, виїзд за кордон на постійну роботу спеціалістів вищої кваліфікації, через більш сприятливі умови для праці та життя. 

Неекономічні наслідки міграції не піддаються аналізові з погляду ринку праці, насамперед, виділяють:

1. одержання знань – обопільний процес;

2. перенаселеність;

3. соціальні тертя, формування досить розвинених уособлених, спрямованих на уособлений розвиток сегментів “етнічної економіки”.

“Етнічна економіка” – сегмент народного господарства країни, що приймає, який базується на взаємопов’язаній економічній активності етнокультурних меншостей підприємців та найманих робітників.  

4. Регулювання міжнародних міграційних процесів.

   Контролеві й регулюванню підлягають соціальний, віковий, професійний склад, співвідношення між в'їздом і виїздом мігрантів.

Регулюючими суб'єктами виступають міністерства праці, внутрішніх справ, іноземних справ, спеціально створювані державні й міждержавні органи. 

Різні аспекти трудової міграції регламентуються двосторонніми й багатосторонніми угодами, законодавчими актами й урядовими постановами. Характер цих документів багато в чому визначається ситуацією на національному ринку праці. Значну увагу міжнародні організації з питань міграції робочої сили приділяють уніфікації міжнародного законодавства про працю.

Уніфікація трудового законодавства – раціональне скорочення та приведення до загальновизнаних стандартів законодавства про працю країн світу.

У сучасних умовах у Європі активно обговорюється можливість повної заборони на міграцію робочої сили з «третього світу». 

Слід зазначити, що національні законодавчі акти не надають, як цього вимагає «Загальна декларація прав людини» і рішення МОП із питань міграції робочої сили рівних прав мігрантам в економічній, політичній і соціальній сферах.

Активну роль у регулюванні міжнародних міграційних процесів грає Міжнародна організація з прав мігрантів (МОМ) і Міжнародна організація праці (МОП). 

5. Інтеграція України в міждержавний обмін робочою силою.

Передумови посилення міграційних процесів в Україні:

· структурна перебудова економіки і зв'язаний з нею ріст безробіття;

· нерівномірне розміщення виробничих сил, 

· різні соціально-економічні умови життя між регіонами,  містом і селом;

· погіршення екологічної ситуації у деяких регіонах;

· інтенсифікація міграційних процесів на національному рівні;

· демократизація й ріст міжнародних зв'язків.

Якщо на початку 90-х рр. основним фактором міграції був етнічний, то в даний час пріоритет має економічний фактор. 


Стимулює зростання міграції: 

- значна різниця як рівня життя, так і рівні оплати праці в Україні й країнах Заходу;

· економічна нестабільність;

· почуття незахищеності.

На зміну політичних біженців в Україні прийшлі економічні біженці.

Економічні біженці – мешканці країни, що залишають її з економічних причин.  

Унаслідок негативного впливу кризових явищ на розвиток економіки Україна має значне від'ємне міграційне сальдо. 

Міграційне сальдо – різниця між імміграцію та еміграцією.

Неоднозначні економічні наслідки еміграції для України. 

Вигоди:

1. зниження рівня безробіття й напруженості в суспільстві;

2. можливість поповнення валютних резервів країни за рахунок емігрантів;

3. легалізація еміграції дозволить Україні жадати від приймаючих країн компенсації за підготовку робочої сили;

4. може послуговувати джерелом надходження в країну нових технологій, досвіду, перебудови професійної структури, прискорення інтеграції у світову економічну систему. 

Завдання переведення міграції на цивілізований рівень міждержавних відносин на основі міждержавних договорів.

Термінологічний словник

“Втеча мізків” – міжнародна міграція висококваліфікованих кадрів, виїзд за кордон на постійну роботу спеціалістів вищої кваліфікації, через більш сприятливі умови для праці та життя. 

Економічні біженці – мешканці країни, що залишають її з економічних причин.  

“Етнічна економіка” – сегмент народного господарства країни, що приймає, який базується на взаємопов’язаній економічній активності етнокультурних меншостей підприємців та найманих робітників.  

Диференційована міграція – міграція окремих груп населення – етнічних, соціальних, статевих та вікових.

Еміграція – виїзд робочої сили з однієї країни в іншу.

Імміграція – в'їзд робочої сили в приймаючу країну.  

Міграційне сальдо – різниця між імміграції та еміграцією.

Міжнародна організація з прав мігрантів (МОМ) – спеціалізована міжнародна організація в складі ООН, що займається питаннями розробки міжнародної політики і надання допомоги, поліпшенням умов праці й життя мігрантів.  

Міжнародна організація праці (МОП) – спеціалізована установа ООН, що займається проблемами поліпшення умов праці і соціального забезпечення населення.

Нелегальна міграція – міграція робочої сили в обхід відповідного національного законодавства і міжнародних домовленостей. 

Постійна міграція – переїзд в іншу країну на постійне проживання. 

Робоча сила – здатність людей до праці, сукупність фізичних і духовних якостей людини, що вона використовує в процесі виробництва необхідних засобів існування. 

Тимчасова міграція – міграція, що передбачає повернення мігранта на батьківщину після певного терміну перебування в приймаючій країні. Носить ротаційний характер.
Трудова міграція населення – сукупність усіх форм територіального переміщення населення, пов'язаного з трудовою діяльністю на території іншої країни, форма експорту та імпорту робочої сили. 

Уніфікація трудового законодавства – раціональне скорочення та приведення до загальновизнаних стандартів законодавства про працю країн світу.

ТЕМА 7. СВІТОВА ВАЛЮТНА СИСТЕМА

План

1. Поняття «валюта», «валютні відносини», «світова валютна система».

2. Теорії валютного курсу.

3. Світовий валютний ринок.

4. Валютна політика.

5. Еволюція валютної політики України.

1. Поняття «валюта», «валютні відносини» і «світова валютна система».

Одним із символів, незмінним атрибутом існування самостійної незалежної держави є наявність національної грошової одиниці. Природно, що національна грошова система виконує аж ніяк не символічну, а цілком конкретну функцію по забезпеченню сфери обігу. Встановлення й розвиток міжнародних зв'язків веде до необхідності грошових розрахунків між різними країнами. Гроші беруть на себе функцію забезпечення міжнародних розрахунків.

У випадках, коли ми говоримо про міжнародні аспекти функціонування національної грошової системи, ми говоримо про валюту.

Валюта – грошова одиниця, застосовувана для виміру величини вартості товару в міжнародних розрахунках. 

Поняття валюта означає: 

1. грошову одиницю, що складає основу національної грошової системи; 2. тип грошової системи країни (золота, біметалічна, паперова); 3. іноземні гроші (грошові знаки і платіжні документи, виражені в іноземних грошових одиницях і застосовувані в міжнародних розрахунках).

У залежності від приналежності говорять про:

національні валюти;

іноземні валюти. 

У залежності від позиції на валютному ринку виділяють:

резервні валюти;

вільно використовувані;
тверді валюти.

У залежності від ступеня втручання держави в процес валютного обміну виділяють: 

конвертовані валюти;

частково конвертовані валюти;

неконвертовані валюти.  

У міжнародних договорах виділяють:

валюту платежу;

валюту угоди.

Валютні відносини – сукупність грошових відносин, що опосередковують платіжно-розрахункові операції між суб'єктами світового господарства.

Формою організації валютних відносин є світова валютна система (СВС). СВС – сукупність способів, інструментів і органів, що забезпечують грошові розрахунки в межах світового господарства.

Розвиток сучасної МВС має системний характер. Її становлення відбувалося в кілька етапів.

1. Система «золотого стандарту».  1823 (1880) –1914, 1925 – 1931 р. Провідна роль англійського фунта. Основні характеристики:

а. підтримка співвідношення між запасами золота і кількістю грошей в обігу;

б. національні валюти мали фіксований зміст золота; 

в. вільний, гарантований обмін національним банком грошових знаків на золото. 

Спроба відновити систему “золотого стандарту” у період між двома війнами не привела до успіху через нестабільність економіки й ускладнення завдань, що розв'язували держави на міжнародному ринку, посилення втручання держав в економічні процеси.

2. Система золотодевізного стандарту 1944 р. (м. Бреттон-Вудс, США):

а. уніфікована система валютних курсів відповідно до встановленого паритету – курсу валюти до золота або іншої валюти;

б. забезпечення конвертованості двох резервних валют (долар США і фунт стерлінгів) у золото за офіційним курсом;

в. підтримка ринкового валютного курсу усіх валют у межах 1 % відхилення в будь-який бік від установленого курсу;

м. одержання згоди МВФ на будь-яку зміну курсу, що перевищує 10 % відхилення від паритету.

У 1971 р. США офіційно припинили конвертування доларів у золото за офіційним курсом. 

3. Паперово-валютний стандарт. У 1972 р. був створений комітет із реформи міжнародної валютної системи. Його робота завершилась погодженням у 1976 р. у м. Кінгстоні (Ямайка) нових принципів регулювання МВС (Ямайська валютна система).

Основні принципи нової системи полягають у наступному:

- країни можуть використовувати будь-яку систему валютного курсу за своїм вибором (фіксований або плаваючий, встановлюваний в однобічному порядку або на основі багатосторонніх угод);

- МВФ уповноважений спостерігати за рухом валютних курсів і дотриманням угод про їхнє встановлення;


- скасована офіційна ціна золота, і воно перестало відігравати роль офіційного засобу міжнародних розрахунків;


- у якості додаткового резервного активу в міжнародних розрахунках між членами МВФ уведені спеціальні права запозичення (СДР).


Сучасна валютна система це девізна система з комбінацією фіксованих і плаваючих валютних курсів, регульованих на двосторонній і багатобічній основі.  

Обумовлено виникнення МВС процесами інтернаціоналізації й інтеграції. Валютні відносини опосередковують ці процеси й у значній мірі забезпечують ефективність взаємодії національних економік у межах світової економіки.

2. Теорії валютного курсу.

Теорія загальної макроекономічної рівноваги як основу визначення рівноваги реального валютного курсу припускає курс, обумовлений перетинанням кривих внутрішнього й зовнішнього балансів попиту на діаграмі, що відбиває залежність попиту на національну валюту від змін її курсу. При цьому внутрішній баланс відбиває рівень виробництва, що забезпечує повну зайнятість і мінімальну інфляцію. Зовнішній баланс – чистий приплив іноземного капіталу, що забезпечує баланс національних заощаджень і інвестицій.

Теорія паритету купівельної спроможності ґрунтується на ідеї про те, що валютні курси пов’язані з внутрішніми цінами на товари. Розходження в обмінних курсах валют спрямовуються до рівня, що відповідає розходженню в середніх цінах на товари в цих країнах. Вихідна гіпотеза – в умовах вільної конкуренції ціни на товари повинні вирівнюватися за рахунок перетікання їх між країнами.

Теорія абсолютного ПКС – обмінний курс між валютами двох країн дорівнює співвідношенню рівня цін у цих країнах.


Валютний курс на основі ПКС – курс, що зрівнює ціну кошика однакових товарів у двох країнах.

Теорія відносного ПКС – зміна обмінного курсу між валютами двох країн пропорційно відносній зміні рівня цін у цих країнах.

Грошова теорія валютного курсу виходить із того, що валютний курс – це, насамперед, валютний феномен. У довгостроковій перспективі рівень валютного курсу залежить від попиту та пропозиції національної валюти в кожній із країн. Ріст грошової маси в країні при незмінній масі за кордоном веде до знецінення валюти і навпаки. 

Загальна теорія валютного курсу – синтезує в грошову теорію визначення валютного курсу вплив не грошових факторів.

Узагальнююча характеристика теорій валютного курсу представлена у таблиці 7.1.

Таблиця 7.1

Теорії валютного курсу на основі ПКС

	Теорії валютного курсу
	Відноситься до 
	Дотримується

	Закон однієї ціни
	Ціни одного товару
	Для гомогенних сировинних товарів

	Абсолютний ПКС
	Рівня цін у цілому
	Для кошиків однакових товарів

	Відносний ПКС
	Зміни рівня цін
	У довгостроковій перспективі для товарів, що попадають на ринок


У таблиці 7.2 подано узагальнюючі дані про фактори, які впливають на динаміку валютного курсу.

Таблиця 7.2

Фактори, що визначають валютний курс

	Фактор
	Рух курсу

	
	Ріст
	Падіння

	Дефіцит платіжного балансу
	Ріст
	
	Х

	
	Падіння
	Х
	

	Загальний рівень внутрішніх цін
	Ріст 
	
	Х

	
	Падіння
	Х
	

	Реальна процентна ставка усередині країни
	Ріст
	Х
	

	
	Падіння
	
	Х

	Інфляційні очікування
	Ріст
	
	Х

	
	Падіння
	Х
	

	Імпортні мита й квоти
	Ріст
	Х
	

	
	Падіння
	
	Х

	Експортні мита й квоти
	Ріст
	Х
	

	
	Падіння
	
	Х

	Попит на експорт
	Ріст
	Х
	

	
	Падіння
	
	Х

	Попит на імпорт
	Ріст
	
	Х

	
	Падіння
	Х
	

	Виробництво, внутрішній попит, продуктивність
	Ріст
	Х
	

	
	Падіння
	
	Х

	Грошова маса, пропозиція грошей
	Ріст
	
	Х

	
	Падіння
	Х
	


 Номінальний валютний курс – курс між двома валютами, ціна одиниці національної валюти, виражена в одиницях іноземної валюти.

Реальний валютний курс – номінальний валютний курс, перерахований з виправленням на зміну рівня цін у своїй країні й у тій країні, до валюти якої котується національна валюта.

Підводячи короткий підсумок розгляду теоретичних концепцій валютного курсу, відзначимо, що на співвідношення реальних і номінальних обмінних курсів впливає цілий ряд факторів. Серед них відзначимо: ППС, роль грошової маси, реального національного доходу й інших.

3. Світовий валютний ринок.

Валютні ринки – офіційні центри купівлі-продажу валюти за курсом, що складається на основі попиту та пропозиції.

Принципи функціонування валютних ринків:

1. системність у рамках СВС;

2. усталеність;

3. дія на основі міжнародних розрахунків;

4. основними суб'єктами є банки різних країн.

Особливості світового валютного ринку:

1. посилення взаємозв'язку на основі використання ПК;

2. безперервність функціонування;

3. єдина техніка проведення операцій;

4. значна частка спекулятивних операцій;

5. нестабільність курсів валют;

6. значна частка страхових операцій.

Основні напрямки функціонування:

1. здійснення міжнародних розрахунків;

2. страхування валютних і інвестиційних ринків;

3. забезпечення взаємозв'язку валютних та інвестиційних ринків;

4. диверсифікованість валютних операцій суб'єктів фінансової активності;

5. спекулятивні операції з валютою;

6. забезпечення валютної політики урядів окремих країн.

Виділяють національні, регіональні і світовий валютні ринки.

Світовий валютний ринок – система стійких організаційно-економічних відносин із приводу купівлі-продажу валюти і платіжних документів в іноземній валюті, здійснюваних у світових фінансових центрах. 

До основних світових фінансових центрів відносять Лондон (близько 200 млрд. дол. у день), Нью-Йорк (близько 150 млрд. дол. у день), Токіо (понад 100 млрд. дол. у день), Цюріх (50 млрд. дол. у день), Франкфурт-на-Майні, Париж, Сінгапур, Гонконг, Бахрейн.

Основними організаційними структурами СВР є валютні біржі. На них здійснюються операції з валютою.

Валютна операція – вид господарської діяльності, зв'язаний з купівлею-продажем, розрахунками або наданням у позичку іноземної валюти.

Види валютних операцій:

· негайний розрахунок готівкою (spot);

· купівля-продаж валюти в банків за умови її поставки наступного дня після угоди за курсом на момент її вкладення (90% всіх операцій);

· термінові форвардні (за заздалегідь обговореним цінами) і ф'ючерсні (за цінами існуючим на момент укладення угоди) валютні операції про постачання товарів і послуг у майбутньому за курсом або ціною, заздалегідь зафіксованим в угоді;

· об’єднання поточних і термінових операцій (своп);

· валютний арбітраж (тимчасовий, просторовий, простий – з одною валютою, складний – із декількома валютами).

4. Валютна політика.

Виділяють п'ять основних способів управління валютними ринками.

1. Фінансування платіжного дефіциту.

2. Валютний контроль.

3. Змінні валютні курси.

4. Фіксовані курси.

5. Регульовані валютні курси (поєднання 4 і 5).

1. Фінансування платіжного дефіциту без зміни валютного курсу. Для досягнення цієї мети можуть використовуватися два типи валютної політики.
1.1. Тимчасове фінансування. 
1.2. Платіжний дефіцит у країні ключової валюти, «дефіцит без сліз». 

2. Валютний контроль: протилежний вид валютної політики – уряд може жорстко контролювати всі угоди між країною й іншим світом. 

3. Фіксований валютний курс (ФВК) – офіційно встановлене співвідношення між національними валютами, що допускає відхилення від нього в одну або іншу сторону не більше ніж на 2,25 %.

4. Змінний валютний курс (ЗВК) – курс, що вільно змінюється під впливом попиту та пропозиції, на який держава може впливати шляхом валютних інтервенцій.

5. Поєднання елементів політики фіксованих і змінних валютних курсів:

5.1. Змінювані паритети валют. 

5.2. Регульоване плавання валют (поетапна девальвація національної валюти на заздалегідь сплановану й оголошену величину). 

Вибір режиму валютних курсів залежить від цілей економічної політики. Враховується зв'язок валютного режиму з інфляцією, безробіттям, станом економіки, бюджетною, податковою, грошово-кредитною політикою.

Велике значення має ступінь залежності національної економіки від процесів, що відбуваються у світовому господарстві.

4. Валютна політика України.

Проголошення незалежності України і вихід з рублевої зони визначили необхідність створення національної валюти й формування відповідної політики.

Процес формування національної валютної політики охоплює кілька взаємозалежних і взаємообумовлених етапів.
1.  1993 (квітень-липень). Спроба встановлення змінного курсу національної валюти. 

2. Із серпня 1993 р. фіксація курсу карбованця стосовно долара США, марки та рублю. 

3. Із січня 1994 р. курс фіксовано-регульований, уведення валютних коридорів.

4. З жовтня 1994 р. установлено єдиний обмінний курс, він визначався за результатами торгів на УМВБ. 

5. У 1996. Уведення гривні. Досягнуто стабілізацію курсу національної валюти (5,5 % девальвація у 1996 і 0,3 % у 1997 р.)

6. 1998 – 1999 р.  політика плавної девальвації. Тверде адміністративне регулювання валютного ринку. 

7. У результаті стабілізації валютного ринку з  кінця 1999 р. лібералізація валютного регулювання.

8. Заява уряду від 22.02.00 про введення в Україні змінного валютного курсу. 

Найважливішим елементом валютної політики є валютне регулювання. Його ключовою складовою є регламентація режиму здійснення валютних операцій.

Основні документи з питань валютного регулювання  в Україні: Декрет Кабінету Міністрів «Про систему валютного регулювання і валютного контролю» і Закон України «Про порядок розрахунків в іноземній валюті». 

Термінологічний словник

Валюта – грошова одиниця, застосовувана для виміру величини вартості товару в міжнародних розрахунках. Поняття валюта означає: 1. грошову одиницю, що становить основу національної грошової системи; 2. тип грошової системи країни (золота, біметалічна, паперова); 3. іноземні гроші (грошові знаки і платіжні документи, виражені в іноземних грошових одиницях і застосовувані в міжнародних розрахунках).

Валюта платежу – валюта, у якій обговорена оплата товару за зовнішньоторговельною згодою або погашення кредиту.

Валюта угоди – валюта, у якій виражена ціна товару або сума наданого кредиту.

Валютний арбітраж – валютна операція, при якій операція купівлі-продажу іноземної валюти відбувається з наступною зворотною угодою з метою одержання прибутку за рахунок різниці в курсах на різних ринках або в різні періоди часу. 


Валютний курс на основі ПКС – курс, що зрівнює ціну кошика однакових товарів у двох країнах.

Валютні відносини – сукупність грошових відносин, що опосередковують платіжно-розрахункові операції між суб'єктами світового господарства.

Вільно використовувані валюти – валюти, широко використовувані для здійснення платежів по міжнародних угодах, що активно купуються й продаються на головних валютних ринках.

Закон однієї ціни – в умовах конкуренції той самий товар у різних країнах має однакову ціну, якщо вона виражена в одній і тій же валюті.

Іноземна валюта – платіжний засіб інших країн, законно або незаконно використовуваний на території даної країни (долари в Україні, карбованці в Білорусії, євро в Латвії).

Конвертована валюта – валюта, без обмежень уряду обмінювана на інші валюти.

Національна валюта – законний платіжний засіб, який емітує відповідна держава (долари, гривні, карбованці в країні походження).

Неконвертована валюта – валюта, за якою зберігаються обмеження по всіх операціях як резидентів, так і нерезидентів.  
Паритет купівельної спроможності – рівність купівельної спроможності різних валют при незмінному рівні цін у кожній із країн. 

Резервні валюти – валюти, у яких країни тримають свої ліквідні міжнародні резервні активи, використовувані для покриття негативного сальдо платіжного балансу (долари, євро).

Світова валютна система – сукупність способів, інструментів і органів, що забезпечують грошові розрахунки в рамках світового господарства.

Своп – торгово-фінансова обмінна операція, при якій укладання угоди про покупку цінностей супроводжується укладанням контругоди про зворотній продаж того ж товару через певний термін на тих самих умовах.

Тверді валюти – валюти, що характеризуються стабільним валютним курсом, рух якого є передбачуваним і підкоряється фундаментальним макроекономічним закономірностям.  

Теорія абсолютного ПКС – економічна теорія, відповідно до якої обмінний курс між валютами двох країн дорівнює співвідношенню рівня цін у цих країнах.

Теорія відносного ПКС – економічна теорія, відповідно до якої зміна обмінного курсу між валютами двох країн пропорційна відносній зміні рівня цін у цих країнах.

Форвардні валютні операції – термінові угоди з продажу валюти й інших матеріальних цінностей у майбутньому, за курсом або ціною, що встановлюються на момент їх укладення. 

 Ф'ючерсні угоди – термінові угоди з продажу валюти й інших матеріальних цінностей за цінами, що діють на момент укладання угоди з постачанням і оплатою в майбутньому.

Частково конвертовані валюти – валюти, при обміні яких зберігаються певні обмеження (регулювання  приватних перекладів, вивозу капіталів, золота, грошових знаків, ЦП за кордон; заборона на вільний обмін, обов'язковий обмін валютного виторгу за офіційним курсом; контроль за поточними валютними операціями й операціями нерезидентів).

ТЕМА 8 МІЖНАРОДНІ РОЗРАХУНКИ 

І ПЛАТІЖНИЙ БАЛАНС

План

1. Платіжні баланси як узагальнююче відображення економічних відносин між окремими країнами.

2. Структура платіжного балансу.

     3. Взаємозв'язок рахунків балансу.

  4. Стан платіжного балансу України й проблема конвертованості національної валюти.

1. Платіжні баланси як узагальнююче відображення економічних відносин між країнами.

Міжнародні розрахунки здійснюються у формі комерційних і некомерційних, безготівкових і готівкових платежів. У свою чергу, безготівкові платежі здійснюються у формі безвідкличних, відкличних і перекладних акредитивів і акцепту документів, переданих банкові на інкасо.

Усі операції, зв'язані з міжнародними розрахунками відображаються в платіжному балансі країни. 

Платіжний баланс (ПБ) – статистичний звіт, у якому в систематичному виді наводяться сумарні дані про зовнішньоекономічні операції даної країни з іншими країнами світу за певний період часу. ПБ систематизує й дозволяє аналізувати стан і результати економічних взаємин країни з іншими країнами світу.

Кожна операція в ПБ представляється двома записами, що мають однакове вартісне вираження. Одна – кредит (зі знаком +), інша – дебет (із знаком -). Знаком + позначається експорт товарів і послуг, отримані доходи і трансферти, скорочення фінансових активів, ріст зобов'язань; «-» імпорт товарів і послуг, оплачені доходи й трансферти, ріст фінансових активів, скорочення зобов'язань. Позитивне число в кредиті означає зменшення запасів, а негативне число в дебеті означає їхній приріст.  

Основними розділами платіжного балансу є: 

- Рахунок поточних операцій, у якому виділяються розділи, що відбивають рух товарів і послуг, доходів, поточних трансфертів; 

- Рахунок операцій з капіталом і фінансовими операціями, із виділенням рахунка операцій з капіталом, фінансового рахунка.

- Рахунок офіційних резервів.

Стан платіжного балансу активно впливає на рух курсу національної валюти.

Активне сальдо балансу (активний баланс) – стан платіжного балансу країни, коли надходження іноземної валюти перевищує її відтік у ході здійснення міжнародних розрахунків країни. Активний баланс створює передумови до підвищення курсу національної валюти.

Пасивне сальдо балансу (пасивний баланс) – стан платіжного балансу країни, коли відтік іноземної валюти в ході міжнародних операцій країни перевищує її надходження

2. Структура платіжного балансу

У Таблиці 8.1 представлені основні розділи платіжного балансу. 
Таблиця 8.1

Структура платіжного балансу.

	Найменування рахунків
	Кредит
	ДДебет
	Чистий дебет (-) / Чистий кредит (+)

	А. Рахунок поточних операцій

1. товари й послуги

1.1. товари

1.1.1. експорт/імпорт товарів

1.1.2. товари для подальшої обробки

1.1.3. ремонт товарів

1.1.4. товари, придбані в портах транспортними організаціями

1.1.5. немонетарне золото

1.1.5.1. золото як засіб нагромадження

1.1.5.2. інше

Чистий товарний торговельний баланс

1.2. послуги

1.2.1. транспортні послуги

1.2.1.1. морський транспорт

1.2.1.2. повітряний транспорт

1.2.1.3. інші види транспорту

1.2.2. поїздки

1.2.2.1. ділові

1.2.2.2. особисті

1.2.3. послуги зв'язку

1.2.4. будівельні послуги

1.2.5. страхові послуги

1.2.6. фінансові послуги

1.2.7. комп'ютерні й інформаційні послуги

1.2.8. роялті й інформаційні послуги

1.2.9. інші ділові послуги

1.2.9.1. перепродаж товарів за кордоном та інші послуги

1.2.9.2. операційний лізинг

1.2.9.3. різні ділові, професійні й технічні послуги

1.2.10. послуги приватним особам і послуги в сфері культури й відпочинку

1.2.10.1. аудіовізуальної й пов'язані з ними послуги

1.2.10.2. інші види послуг у сфері культури й відпочинку

1.2.11. інші державні послуги

Чистий баланс товарів і послуг
	
	
	

	В. Доходи

1. Оплата праці

2. Доходи від інвестицій

2.1. прямі інвестиції

2.1.1. доходи на участь у капіталі

2.1.1.1.  дивіденди і розподілений прибуток

2.1.1.2.  реінвестовані доходи і нерозподілений прибуток

2.1.2. доходи за борговими зобов'язаннями (відсотки)

2.2. портфельні інвестиції

2.2.1. доходи на капітал (дивіденди)

2.2.2. доходи за борговими зобов'язаннями (відсотки)

2.2.2.1. облігації й інші боргові зобов'язання

2.2.2.2. інструменти грошового ринку і фінансові деривативи

2.2.3. інші інвестиції

Чистий баланс доходів
	
	
	

	С. Поточні трансферти

1. сектор державного керування

2. інші сектори

2.1. грошові перекази працюючих

2.2. інші трансферти

Чистий баланс рахунків текучих операцій
	
	
	

	2. Рахунок операцій з капіталом і фінансовими активами

А. Рахунок операцій з капіталом

1. капітальні трансферти

1.1. сектор державного управління

1.2. інші сектори

2. Придбання/продаж невиробничих, нефінансових активів

Чистий баланс руху капіталів
	
	
	

	В. Фінансовий рахунок

1. Прямі інвестиції

1.1. За кордон

1.2. У внутрішню економіку

2. Портфельні інвестиції

2.1. Активи

2.2. Зобов'язання

3. Інші інвестиції

3.1. Активи

3.2. Зобов'язання

Чистий баланс фінансових рахунків

Чистий баланс руху капіталів
	
	
	

	3. Рахунок офіційних резервів

1. Монетарне золото

2. Спеціальні права запозичення

3. Резервна позиція в МВФ

4. Іноземна валюта

4.1. Готівка й депозити

4.1.1. в органах грошового регулювання

4.1.2. у банках

4.2. цінні папери

4.2.1. акції

4.2.2. облігації та ін. Боргові зобов'язання

4.2.3. інструменти грошового ринку і фінансові деривативи

5. інші вимоги

Чистий баланс офіційних резервів

Чисті помилки й пропуски

Загальний дебет і кредит 
	
	
	


Доходи – група статей рахунка поточних операцій платіжного балансу, що включає платежі між резидентами й нерезидентами, пов'язані з оплатою праці нерезидентів і операції, пов'язані з доходами на інвестиції. 

Поточні трансферти – група статей рахунка поточних операцій платіжного балансу, що відбиває трансферти, що не означають передачу права власності на основний капітал, не зв'язані з придбанням або використанням основного капіталу і не передбачають анулювання основного боргу кредитора. 

Рахунок операцій з капіталом і фінансовими операціями – група статей платіжного балансу, що фіксують міжнародний рух капіталу.  

Особливе місце в ПБ займають компенсуючи статті. Вони складають дві групи статей: рахунка офіційних резервів і чисті помилки й пропуски.

Рахунка резервних активів – група статей платіжного балансу, що відбиває міжнародні високоліквідні активи країни, що знаходяться під контролем держави і можуть бути використані для фінансування дефіциту платіжного балансу й регулювання курсу національної валюти.

Третя частина служить для регулювання «незбалансованості» платіжного балансу за поточними операціями  рух капіталів і підтримки необхідного курсу національної валюти. 

Наявність рахунка чисті помилки й пропуски відбиває недосконалість збору інформації для складання ПБ країни, високу імовірність пропусків і помилок у цифрових даних.

3. Взаємозв'язок рахунків балансу.

В узагальненому виді ПБ представляє фактори, що сприяють росту попиту на іноземну валюту (стовпчик дебет) і росту пропозиції іноземної валюти (кредит). Відповідно аналіз платіжного балансу дозволяє судити про рух доходів і платежів, пропозиції та попиту на національну валюту, пріоритетних формах руху валютних цінностей, найбільш активних суб'єктах валютного ринку, русі валютних резервів і здатності країни оплачувати свої валютні зобов'язання. В остаточному підсумку він відображає стан національної економіки та її місце у системі світогосподарчих зв'язків, тенденції розвитку.    

Торговельний баланс показує різницю між розрахунками по експорту й імпорту товарів та послуг. Дефіцит або профіцит торговельного балансу говорить про невідповідність попиту та пропозиції на іноземну валюту в торговельних операціях. Він характеризує динаміку попиту на товари країни на світовому ринку. 

Рахунки руху капіталів демонструють співвідношення попиту та пропозиції на іноземну валюту для фінансових операцій. Зв'язок першої й другої частин балансу простежується в можливості покриття дефіциту по одній профіцитом по іншій.

Загальний баланс врівноважується за рахунок офіційних резервів і позик в іноземних урядів і МВФ. 

4. Стан платіжного балансу України й проблема конвертованості національної валюти.

Актуальною для України є необхідність структурної перебудови економіки за рахунок припинення відтоку капіталу й залучення іноземних інвестицій. Передумовами цього є придушення інфляції, корупції, формування ринкової інфраструктури.

Негативний вплив на формування ПБ України справляють:

· падіння світових цін і глобальна економічна криза;

· платіжна криза в Україні;

· утрата зовнішніх ринків збуту;

· несприятливий інвестиційний клімат в Україні;

· нерозвиненість фондового ринку;

· нестабільність економічної ситуації.

Переваги України у сфері вкладення капіталів:

· зручне географічне положення;

· ємність внутрішнього ринку;

· багаті природні ресурси;

· кваліфікована й дешева робоча сила.

Однак основні причини нестабільності національної валюти знаходяться у сфері виробництва, головне завдання полягає в подоланні спаду виробництва, відновленні загальної рівноваги економіки,  її структурній перебудові.

Формування передумов підтримки ПБ України в значній мірі спирається на забезпечення конвертованості гривні. Цей процес передбачає два етапи: 

1. забезпечення внутрішньої конвертованості;

2. забезпечення зовнішньої конвертованості

Перший етап передбачає можливість громадян України без обмежень здійснювати платежі за кордон і обмінювати валюту.

Терміни другого етапу залежать від того, наскільки «твердими» будуть гроші у внутрішньому обороті.

Термінологічний словник

Активне сальдо балансу (активний баланс) – стан платіжного балансу країни, коли надходження іноземної валюти перевищує її відтік у ході здійснення міжнародних розрахунків країни.

Доходи – група статей рахунка поточних операцій платіжного балансу, що включає платежі між резидентами й нерезидентами, зв'язані з оплатою праці нерезидентів і операції, зв'язані з доходами на інвестиції. 

Пасивне сальдо балансу (пасивний баланс) – стан платіжного балансу країни, коли відтік іноземної валюти в ході міжнародних операцій країни перевищує її надходження. 
Платіжний баланс – статистичний звіт, у якому в систематичному виді наводяться сумарні дані про зовнішньоекономічні операції даної країни з іншими країнами світу за певний проміжок часу.

Поточні трансферти – група статей рахунка поточних операцій платіжного балансу, що відбиває трансферти, що не означають передачу права власності на основний капітал, не зв'язані з придбанням або використанням основного капіталу і не передбачають анулювання основного боргу кредитора. До них відносять: безоплатну міждержавну передачу матеріальних активів у рамках міжнародної допомоги, дарунки, внески приватних і юридичних осіб, спадщина, грошові перекази мігрантів, що перебувають у країні міграції більш року.

Рахунок операцій з капіталом і фінансовими операціями – група статей платіжного балансу, що фіксують міжнародний рух капіталу.  

Рахунок резервних активів – група статей платіжного балансу, що відбиває міжнародні високоліквідні активи країни, що знаходяться під контролем держави і можуть бути використані для  фінансування дефіциту платіжного балансу й регулювання курсу національної валюти.

ТЕМА 9. МІЖНАРОДНА ЕКОНОМІЧНА ІНТЕГРАЦІЯ

План

1. Сутність і передумови міжнародної економічної інтеграції. Теорії регіональної інтеграції.

2. Рівні міжнародної економічної інтеграції.

3. Регіональні інтеграційні процеси в сучасній економіці.

4. Європейські інтеграційні процеси. Специфіка й передумови.

5. Місце й значення ТНК у міжнародних інтеграційних процесах.

6. Інтеграція України у світовий економічний простір.

1. Сутність і передумови міжнародної економічної інтеграції. Теорії регіональної інтеграції.

Міжнародна інтеграція є результатом поглиблення міжнародного поділу праці. Розвиток міжнародного співробітництва у виробничій сфері, веде до взаємної інтеграції економік різних країн.

Міжнародна економічна інтеграція (МЕІ) – утворення міжнародних інтеграційних об'єднань на рівні національних економік або окремих економічних суб'єктів із метою підвищення ефективності їхньої господарської діяльності. 

Спеціалізуючись на виробництві певних товарів, національні економіки доповнюють одна одну в системі світового господарства. Найбільш істотний вплив на процеси інтеграції справляють глобалізація і регіоналізація.

Регіоналізація (глокалізація) - поглиблення міжнародних зв'язків на компактному, регіональному просторі. Ключовими передумовами регіоналізації є як близьке розташування країн, так і спільність природних, історичних, економічних, політичних, культурних передумов об'єднання. Головне значення мають економічні передумови, але, у залежності від специфіки ситуації можуть актуалізуватися й інші чинники. 

Виділяють макрорегіональний (об'єднання держав великого регіону), мезорегиональный (співробітництво між прикордонними адміністративно - територіальними об'єднаннями, єврорегіонами), мікрорегіональний (спільні спеціальні економічні зони, СЕЗ) рівні МЕІ.

Проблема наукового обґрунтування процесів економічної інтеграції знайшла відображення в цілому ряді економічних і політичних теорій інтеграції. Представники ринкової школи інтеграції виступають за мінімізацію регулюючого втручання в процеси міжнародної інтеграції. 

Для представників структурної школи інтеграція більше ніж просто об'єднання декількох національних господарств. Вона служить справі формування держави загального добробуту.

Неокейнсіанський напрямок теорій міжнародної інтеграції – «дирижизм».  Цю течію відрізняє недовіра до ринкового механізму, інтеграція розглядається як процес формування оптимальної ринкової структури. Акцент ставиться на інституціонально-політичний механізм формування такої структури. Головна проблема регіональної інтеграції в оптимальному поєднанні національних програм господарської політики із забезпеченням вигод міжнародного співробітництва.

Серед політичних концепцій інтеграції виділимо федералізм, функціоналізм, комунікаційну школу. 

Федералізм характеризує ідея об'єднання самостійних держав у єдину федеративну або конфедеративну державу. Класичний федералізм зводить регіональну інтеграцію до свого роду «конституціональної революції» – одноразовому перетворенню міжнародної політичної системи в «внутрішню».  Неофедералісти розглядають рух до федерації як процес, об'єктивно обумовлений «соціологічними перемінними» економічного й громадського життя.

Вихідною тезою функціоналізму є ідея про те, що розвиток сучасної економіки формує об'єктивну потребу в міжнародному співробітництві за посередництвом різного роду міжнародних організацій. 

Якщо федералісти фіксують увагу на зміні інститутів влади, функціоналісти на динаміку процесу прийняття рішень, то представники комунікаційної теорії головну увагу приділяють самому процесові міжнародного спілкування націй.

2. Рівні міжнародної економічної інтеграції.

Виділяють чотири базисних рівні розвитку МЕІ: зона вільної торгівлі, митний союз, спільний ринок, економічний, політичний і валютний союз. 

Зона вільної торгівлі – форма міжнародної економічної інтеграції, відповідно до якої скасовуються торговельні обмеження між країнами-учасницями, знижуються або скасовуються взаємні мита. 

Митний союз – форма міжнародної економічної інтеграції, коли країни-учасниці встановлюють єдиний митний тариф і проводять єдину зовнішньоторговельну політику стосовно третіх країн. 

Спільний ринок – форма міжнародної економічної інтеграції, за якої між країнами - учасницями досягнуто згоди про вільне переміщення товарів, послуг, капіталів і трудових ресурсів через національні кордони. 

Економічний і валютний союз – форма міжнародної економічної інтеграції, при якій договори про зону вільної торгівлі, митний союз і спільний ринок доповнюються угодами про проведення спільної економічної та валютної політики. 

3. Регіональні інтеграційні процеси в сучасній світовій економіці.

Регіональні економічні об'єднання в сучасному світі охоплюють практично всі континенти й держави. Регіональна інтеграція є першим кроком на шляху формування загальносвітової економічної інтеграції. Регіональна інтеграції дозволяє звести до мінімуму труднощі, пов'язані з початковими етапами лібералізації внутрішніх ринків, дозволяє координувати зусилля у відстоюванні національних інтересів у процесі формуванні глобальної економіки.

Перелічимо основні регіональні об'єднання.

Європейський союз (1958 – 1968 митний союз). Маастрихтський договір – документ, у якому зафіксовано рішення країн ЄС про утворення Європейського союзу на засадах Європейського Співтовариства, доповнений новими формами співпраці.    

На різних стадіях інтеграції знаходяться такі сучасні регіональні об'єднання, як НАФТА, МЕРКОСУР, СНД. 


НАФТА 1994, США. Мексика, Канада.


МЕРКОСУР 1991, Аргентина, Бразилія, Парагвай, Уругвай. 


АСЕАН 1967, Індонезія. Малайзія, Сінгапур, Таїланд, Філіппіни, Мьянма, Бруней, Лаос, В'єтнам.


АТЕС 1989 р. 18 країн азіатсько-тихоокеанського регіону.

ЕврАзЕС, Бєларусь, Казахстан, Киргизстан, Росія. Таджикистан.
4. Місце й значення ТНК у міжнародних інтеграційних процесах.

Сучасна економіка характеризується стрімким зростанням ролі ТНК. Вони активно виступають у ролі глобальних торговельних агентів, інвесторів, розповсюджувачів сучасних технологій, стимуляторів міжнародної трудової міграції, визначають динаміку економічного розвитку.

Більшість ТНК належить капіталові економічно розвитих країн Європи й Америки.


Розроблено ряд теоретичних концепцій ТНК: Дж. Гэлбрейта, модель монополістичних (унікальних) переваг, модель життєвого циклу продукції, модель інтернаціоналізації. Еклектична модель поєднує елементи вище перерахованих моделей.


Джерелами ефективності діяльності ТНК є:

- використання переваг володіння ресурсами;

- можливість оптимального розташування;

- можливості використання фінансових ресурсів;

- поінформованість;      

- динамічна організаційна структура;

- досвід.


Структура ТНК включає головну, материнську компанію, філії, дочірні компанії (більш половини акцій і вирішальний голос), асоційовані компанії (10-50 % акцій, участь у контролі над підприємством); відділення.


Міжнародні стратегічні альянси – об'єднання ТНК спрямовані на спільне рішення визначених задач.

 Негативні наслідки діяльності ТНК:

- посилення нерівності між економічними регіонами усередині окремих країн через концентрацію діяльності ТНК в економічно найбільш розвинених районах;

- посилення невизначеності поведінки платіжних балансів окремих країн через неповний облік у них внутрішньо-корпоративних трансфертів ресурсів;

- ослаблення контролю держави за економічною ситуацією в країні.

5. Інтеграція України у світовий економічний простір.

Однієї з найбільш важливих проблем стратегії зовнішньоекономічних відносин України є визначення правильного співвідношення векторів інтеграції у світовий економічний простір. Указ президента від 11 червня 1998 р. у якості основного визначає інтеграцію України в Європейський Союз. Постають питання визначення алгоритму практичної реалізації цього вектора, його співвідношення з іншими напрямками зовнішньоекономічних зв'язків, участі України в глобальних економічних процесах.

Особлива увага в нових умовах приділяється необхідності дотримання стратегічного балансу між європейським вектором та іншими напрямками, насамперед у рамках стратегічного трикутника «США – ЄС – Росія», а так само Японії й Китаю. 

Розвиток сучасних технологій – основа рівноправної інтеграції в ЄС. Наскільки ми готові приєднається до передового економічного об'єднання світу?

Статистика свідчить про те, що успішна інтеграція в ЄС вимагає істотного поліпшення ключових показників технологічного розвитку.

Офіційна статистика свідчить про те, що за рівнем економічного розвитку відставання України набагато перевищує припустимі для учасників інтеграції граничні величини. 

Якщо за глибиною трансформаційної кризи Україна набагато обігнала східноєвропейські держави, то за масштабами, рівня самозабезпеченості виробництва, наявності замкнутих виробничих циклів Україна значно їх перевершує. Нашу економіку за цим показником дійсно можна віднести до числа не багатьох у світі цілісних народногосподарських комплексів. 


За рівнем інтернаціоналізації економіки України значно відстає від інших країн ЄС і 6 країн, що вступають у 2004 р., навіть за умови високого рівня відкритості економіки. 


Орієнтація експортного потенціалу України, відповідно до профілю міжнародної конкурентноздатності продукції не відповідає європейським інтеграційним устремлінням. Скоріше вона штовхає Україну у бік «третього світу», ніж до регіональної інтеграції.

Успішна інтеграція України у світовий економічний простір можлива лише за умови активізації внутрішніх економічних перетворень. Основними напрямками забезпечення міжнародної економічної інтеграції є: лібералізація міжнародного руху товарів, капіталу і робочої сили й створення в країні сильних економічних інститутів. 

Мова йде про еволюційне, поступальне входження у світову економічну систему. Не можна обмежувати себе одним стратегічним напрямком інтеграційних процесів, необхідний комплексний підхід до розвитку коопераційних зв'язків, як на Сході, так і Заході, у тому числі і за океаном.

Реального успіху можливо досягти при концентрації ресурсів на ключових напрямках розвитку, на тих сегментах структури економіки, що визначають майбутнє світової економіки, створюють можливості для випереджаючого розвитку. Пріоритетний розвиток профільних галузей, що вже сьогодні формують свою перспективність, високий технологічний рівень і міжнародна конкурентноздатність, можуть перетвориться в «локомотив» росту. Насамперед, це аерокосмічна галузь, виробництво нових матеріалів, окремі виробництва у фармацевтичній, електронній і електротехнічній галузях. Необхідна поступова адаптація українського законодавства до системи міжнародних норм і правил.      

Термінологічний словник

Економічний і валютний союз – форма міжнародної економічної інтеграції, при якій договори про зону вільної торгівлі, митний союз і спільний ринок доповнюються угодами про проведення загальній економічної та валютної політики. 

Зона вільної торгівлі – форма міжнародної економічної інтеграції, відповідно до якої скасовуються торговельні обмеження між країнами-учасницями, знижуються або скасовуються взаємні мита.

Маастрихтський договір – документ, у якому зафіксовано рішення країн ЄС про утворення Європейського союзу на засадах Європейського Співтовариства, доповнений новими формами співпраці.    

Митний союз – форма міжнародної економічної інтеграції, коли країни-учасниці встановлюють єдиний митний тариф і проводять єдину зовнішньоторговельну політику стосовно третіх країн. Зовнішньоторговельні обмеження між країнами-учасницями відсутні.

Міжнародна економічна інтеграція (МЕІ) – утворення міжнародних інтеграційних об'єднань на рівні національних економік або окремих економічних суб'єктів із метою підвищення ефективності їхньої господарської діяльності, процес зближення і взаємного пристосування національних господарських систем, в основі якого - економічний інтерес самостійних суб'єктів господарювання, міжнародний поділ праці, процеси інтернаціоналізації світової економіки.  

Міжнародні стратегічні альянси – об'єднання ТНК спрямовані на спільне рішення певних задач.

Регіоналізація (глокалізація) - поглиблення міжнародних зв'язків на компактному, регіональному просторі. 

Спільний ринок – форма міжнародної економічної інтеграції, за якої між країнами-учасницями досягнуто згоди про вільне переміщення товарів, послуг, капіталів і трудових ресурсів через національні границі.

ТЕМА 10. ГЛОБАЛІЗАЦІЯ Й ЕКОНОМІЧНИЙ РОЗВИТОК

План

1. Сутність, зміст і основні етапи глобалізації. 

2. Особливості сучасного етапу глобалізації. 

3. Процеси й форми глобалізації. 

4. Соціально-економічні наслідки глобалізації.

1. Сутність, зміст і основні етапи глобалізації як фактора розвитку.


Глобалізація – процес перетворення світового господарства в єдиний ринок товарів, послуг, робочої сили й капіталу. Глобалізація виступає продуктом епохи постмодерна, переходу від індустріальної до постіндустріальної стадії економічного розвитку, формування основ ноосферно-космічної цивілізації.

В основі процесів посилення єдності світової економіки знаходиться:

· ріст відкритості національних ринків;

· поглиблення міжнародного поділу й кооперації праці.

У науковій літературі прийнято  два підходи до визначення етапів глобалізації.

Відповідно до першого глобалізація зв'язується з останньою чвертю ХХ ст., моментом, коли вона перетворюється у   визначальний, домінуючий фактор, тенденцію світогосподарських процесів.

Другий підхід розглядає глобалізацію як історично обумовлену тенденцію формування економічної єдності світу. 

Початкова стадія відноситься ще до періоду Великих географічних відкриттів. 

З ХУ1 ст. до середини Х1Х ст. глобалізація знаходиться в стадії повільного прогресу. 

Середина Х1Х ст. – 80 – і рр. ХХ ст. зв'язуються зі стадією структурної глобалізації. 

Формування єдиного світового господарства, новий виток НТР характеризують початок послідовної стадії глобалізації як об'єктивного процесу і важливої якісної характеристики постіндустріальної цивілізації.

Еволюція стадій глобалізаційного процесу безпосередньо пов’язана з розвитком технічного прогресу, удосконалюванням форм виробничої діяльності, знарядь праці.  

З одного боку, глобалізація є продуктом економічного й технологічного розвитку. З іншої, вона перетворюється в його рушійну силу.   

Глобалізація забезпечує:

- прискорення економічного прогресу завдяки формуванню передумов для швидкого обміну й засвоєння досягнень НТП, нових знань, технологій;

- універсалізацію соціоекономічного і культурно простору;

-  можливість концентрації значних економічних ресурсів на рішенні ключових проблем розвитку;

- стимулює пошук нових, більш ефективних економічних рішень завдяки глобальному характерові конкурентних процесів;

- ефект масштабу, що досягається завдяки можливості глобального рішення проблем сприяє підвищенню ефективності використання ресурсів.  

2. Особливості сучасного етапу глобалізації. 

Глобалізація, ріст економічної єдності світу відбувається під впливом цілого ряду взаємодоповнюючих факторів.

Новітні форми економічних ресурсів, насамперед знання, інформація, технології перетворюються в сучасному світі в найголовнішу детермінанту зближення форм економічного життя у всесвітньому масштабі. 

Сприяють цьому:

1. соціалізація власності;

2. дематеріалізація економічних ресурсів; 
3. структурне зближення національних господарств; 
4. вирівнювання населення за структурою професійно-освітнього складу.
У процесі глобалізації:

- зберігається розподіл світу на центр і периферію;

- відбувається посилення дії загальноцивілізаційних законів і закономірностей;

- посилюється інтернаціоналізація виробництва й обігу,
 міжнародна господарська інтеграція;

- відбувається подальше прискорення науково-технічної революції;

- зростає необхідність загального рішення глобальних проблем людства.

Із середини ХХ ст. інтернаціоналізація набуває комплексний характер. Якісні і кількісні аспекти інтернаціоналізації господарського життя характеризують такі показники, як рівень міжнародної спеціалізації й кооперації виробництва, обсяги міжнародної інвестиційної діяльності, обігу фінансового капіталу, спільної інвестиційної діяльності, міграції робочої сили.

3. Процеси й форми глобалізації.

Глобалізація означає встановлення безпосередніх зв'язків національних економік і світового господарства, їхній взаємовплив.

Господарська система набуває планетарні масштаби. Відбувається поступовий ріст значення зовнішніх факторів розвитку. Цьому сприяють: ріст ефекту від масштабу сучасного виробництва; сучасний етап НТР; загострення проблем ринків; потреба в зовнішнім фінансуванні розвитку; різний рівень забезпечення окремих країн економічними й природними ресурсами.

Напрямки глобалізації: розширення ринків збуту; вихід на зовнішні ринки у зв'язку з відсутністю необхідних ресурсів у країні.

Елементи глобальної економіки:
1. Міжнародна науково-технічна сфера;

2. Система міжнародного виробництва;

3. Світовий ринок і міжнародна торгівля;

4. Міжнародна валютно-фінансова система.

Підсилюється вплив технологічного розвитку на становлення глобальних виробничих систем. НТР носить всесвітній характер, розвиток факторів виробництва теж набуває всесвітній характер. Вони втрачають національну специфіку, набувають універсальний, інтернаціональний характер. Це стосується як засобів виробництва так і робочої сили. Відбувається інтелектуалізація, мініатюризація, дематеріалізація засобів виробництва. Зростає значення професійно-кваліфікаційного рівня робочої сили, ростуть витрати на її створення й відновлення. 

 У всесвітньому масштабі формується біотехнотронний тип факторів виробництва. Цьому сприяє поширення впливу ТНК, ріст кількості спільних підприємств, поширення вільних економічних, експортних зон.

Зростає значимість стійкої світової економічної рівноваги. Економічна рівновага – відповідність між матеріального й ціннісними складового суспільного продукту, попитом та пропозицією. Вона припускає встановлення пропорцій між основними областями сучасного виробництва. Вартісна рівновага має внутрішні й зовнішні аспекти. Зовнішній - виявляється у зв'язку між ціною і матеріальним складом продукції, світового товарообігу. Він забезпечується цінами, валютним курсом. Внутрішня рівновага формується співвідношенням цін на ліквідні засоби на міжнародних ринках.

Глобальна економічна рівновага, за твердженням членів Римського клуба – такий стан, коли чисельність населення й обсяг капіталу залишаються незмінними, і між силами, що впливають на їхню зміну підтримується стійкий баланс.  

В умовах глобалізації, зростає загроза світових економічних криз, росте значення підтримки економічної рівноваги. Актуалізується завдання формування механізмів підтримки світової й регіональної економічної рівноваги. Економічна рівновага у світі є продуктом взаємодії всіх країн, що входять у систему міжнародного поділу праці.

На всесвітньому рівні окремі спроби регулювання стихійних економічних процесів здійснюються за допомогою цілого ряду спеціально створених міжнародних організацій. Насамперед, це відноситься до найбільш нестабільних підсистем світової економіки: торгівлі, валютно-фінансовим і кредитним відносинам, промисловому розвиткові, охороні навколишнього середовища, регіональному економічному й науково-технічному співробітництву.

Провідне значення належить системі органів ООН. Значний вплив на економічне регулювання справляють МВФ, МБРР, ВТО, щорічні наради керівників країн Великої сімки (вісімки), рішення ОСЕР, система ЕКОСОР (контроль над економічною рівновагою на регіональному рівні).

4. Соціально-економічні наслідки глобалізації. 

Протиріччя глобалізації. Масова урбанізація в країнах, що розвиваються і виникнення “глобального села”. Взаємозалежність і економічна безпека. Негативні й позитивні сторони глобалізації як для розвинених, так і для країн, що розвиваються. 

Глобальне село – феномен, формування на основі активного використання глобальних Інтернет-мереж віртуальних соціальних співтовариств, що включають представників багатьох країн і континентів. 

Термінологічний словник

Глобалізація – процес перетворення світового господарства в єдиний ринок товарів, послуг, робочої сили й капіталу. 

Глобальна економічна рівновага – такий стан, коли чисельність населення й обсяг капіталу залишаються незмінними, між силами, що впливають на їхню еволюцію підтримується стійкий баланс. 

Глобальне село – феномен, формування на основі активного використання глобальних Інтернет-мереж віртуальних соціальних співтовариств, що включають представників багатьох країн і континентів. 

Дематеріалізація економічних ресурсів – процес зменшення частки в суспільному виробництві таких факторів як земля, фізичний капітал у результаті зростання значимості таких його нематеріальних факторів як знання, інформація, підприємницькі здібності, зростання значення людського капіталу.

Економічна рівновага – відповідність між матеріальною й ціннісною складовими суспільного продукту, попитом та пропозицією, оптимальні пропорції між галузями виробництва. 

Послідовна стадія глобалізації – етап глобалізаційного процесу, що характеризується формуванням єдиного світового господарства на основі нового витка НТР, початок глобалізації як об'єктивного процесу й істотної якості постіндустріальної цивілізації.

Соціалізація власності – процес розмивання приватної власності серед значного числа економічних суб'єктів
Структурна глобалізація – етап глобалізаційного процесу, що характеризується економічним переділом світу, розпадом світового господарства на протиборчі системи і їхнє єдиноборство.
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