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Мировой рынок: эволюция, структура и классификация.

Состояние мирового рынка, как и всякой сложной системы, находится в постоянной динамике. Эволюцию форм рынка можно представить схемой [22]. 

Внутренний рынок ‑ форма хозяйственного общения, при которой все предназначенное для продажи сбывается самим производителем внутри страны.
Международный рынок ‑ часть национальных рынков, которая непосредственно связана с зарубежными рынками.
Национальный рынок ‑ внутренний рынок, часть которого ориентируется на иностранных покупателей.
Мировой рынок ‑ сфера устойчивых товарно-денежных отношений между странами, основанных на международном разделении труда и других факторах производства.
Мировой рынок – это сфера устойчивых товарно-денежных отношений между странами, основанных на международном разделении труда, и других факторов производства. Он характеризуется следующими основными чертами [22]:
- является категорией товарного производства, вышедшего в поисках сбыта своей продукции за национальные рамки;

- проявляется в межгосударственном перемещении товаров, находящихся под воздействием не только внутреннего, но и внешнего спроса и предложения;

- оптимизирует использование факторов производства, подсказывая производителю, в каких отраслях и регионах они могут быть применены наиболее эффективно;

- выполняет санирующую роль, выбраковывая из международного обмена товары и зачастую их производителей, которые не в состоянии обеспечить международный стандарт качества при конкурентных ценах. 

Мировой рынок оказывает обратное влияние на производство, показывая ему, что, сколько и для кого нужно производить. В этом смысле мировой рынок оказывается первичным по отношению к производителю и является центральной категорией теории международной экономики. Движущей силой эволюции мирового рынка выступают постоянные нарушения равновесия системы, порождаемые появлением все но​вых и новых товаров и услуг, а вместе с ними - новых потребностей мирового сообщества, новых технологических связей в сфере произ​водства, новых методов конкуренции, новых организационных и пра​вовых форм ее упорядочения. Здесь все взаимосвязано, взаимообус​ловлено. И каждая страна, включаясь в эту не знающую покоя систе​му, вынуждена приспосабливаться к тому ее состоянию, которое существует на данный момент.

Было время, когда в международном обороте преобладали про​дукты сельского хозяйства, добывающей промышленности и тек​стильные изделия. В таких условиях конкурентные позиции той или иной страны и ее возможности в международном разделении труда определялись, прежде всего, ее природными ресурсами: землей, клима​тическими условиями, полезными ископаемыми. Позднее, с переходом передовых стран к машинному производ​ству, ведущую роль в мировом товарообороте стали играть гото​вые изделия. Это придало международному рынку и конкуренции невиданный динамизм, так как готовые изделия способны иметь мно​жество вариаций, число которых определяется изобретательностью производителей и их технологическими возможностями.

В сущности, рынок базовых товаров и рынок готовых изделий – это две качественно различные части рыночного пространства, два его «этажа» со своими, во многом несхожими, «правилами игры». В условиях бурного развития автоматизации, электроники, телекоммуникации, биотехнологии верхний «этаж» мирового рынка в свою очередь расслоился на три яруса: низко-, средне- и высокотехнологичные изделия. 

Хотя большинство высокоразвитых стран присутствует на всех ярусах мирового рынка, каждая из них все же имеет свою основ​ную арену. Быстро расширяющийся верхний ярус представляет сферу ожесточенной конкуренции между постиндустриальными странами, вовлеченными в гонку бесконечных научно-технических инноваций и не заинтересованных в появлении на этом поле новых претендентов на какую-либо долю этого рынка. Средний ярус - рынок средне- и низкотехнологичных, как прави​ло, трудоемких готовых изделий и полуфабрикатов, на котором ведут борьбу индустриализирующиеся страны. Число участников этой борьбы постоянно пополняется за счет развивающихся и бывших социалис​тических стран, а сама она становится все более жесткой, хотя и не настолько, как на верхних ярусах мирового рынка.

Нижний «этаж» - это, в основном, удел менее развитых стран, специализирующихся на экспорте ресурсо- и трудоемких товаров. Здесь тоже немало соперников, борющихся за свою долю на рынке, который в относительном измерении непрерывно сужается. Именно на этом «этаже» мирового рынка сбывают более половины своей продукции наряду с африканскими и латиноамериканскими страна​ми постсоветские государства. 

Различные «ярусы» мирового рынка отличаются друг от друга ха​рактером конкуренции. Конкурентоспособность базовых ресурсов (агропродукты, лесоматериалы, топливо, минеральное сырье) опре​деляется двумя составляющими: природными качествами и издер​жками их производства, хранения и транспортировки. Природные свойства ресурсов более или менее схожи во всех регионах мира. Главным фактором их конкурентоспособности на мировом рынке является цена, а точнее лежащие в ее осно​ве издержки производства, хранения и перевозки. Эти издержки в свою очередь определяются стоимостью рабочей силы и уровнем производительности труда, который во многом зависит от техническо​го оснащения производства.

Основа конкуренции на рынках готовых изделий — не столько цена, сколько потребительские свойства товара. В значительной мере это обусловлено тем, что качество готовых изделий по самой природе изменчиво и неустойчиво. Все творения человеческого разума и рук непрерывно совершенствуются: предметы производственного потреб​ления становятся более эффективными, товары личного потребления - более полезными, удобными или приятными. Тенденция к постоянному улучшению качества готовых изделий порождает у покупателей ожида​ние дальнейшего совершенствования потребительских свойств каждого такого изделия. 

Современные мировые рынки товаров и услуг очень разнообразны. Здесь происходит определенная специализация в зависимости от товаров и услуг. Товарно-отраслевая классификация товарного рынка может быть представлена в виде следующей схемы:





Существует и географическая классификация товарных рынков, представленная на следующей схеме:





Мировые рынки отличаются между собой и по условиям и по характеру сделок. Можно выделить несколько типов: монополистический рынок, где доминирует один поставщик. Примером может служить алмазный синдикат «Де Бирс». Олигополитистический рынок, где доминирует несколько крупных производителей. Типичным примером является мировой рынок автомобилей. Атомистический рынок с невысокой концентрацией предложения товаров и острой конкурентной борьбой. Такие рынки характерны для сырьевых товаров, а также товаров текстильной, швейной и обувной промышленности. 

Международная торговля: теории и методы их реализации.
Международная торговля представляет собой совокупность внешней торговли всех стран мира. Она является одной из основных и старейших форм международных экономических отношений. Международная торговля состоит из двух встречных потоков товаров и услуг – экспорта и импорта. Первый означает вывоз капитала и продукции за границу, а второй – ввоз их из-за рубежа. Торговое сальдо представляет собой разность стоимостных объемов экспорта и импорта, а торговый оборот – сумму стоимостных объемов экспорта и импорта.
Существует ряд теорий международной торговли. Согласно теории абсолютных преимуществ страны экспортируют те товары, которые они производят с меньшими издержками (в производстве которых они имеют абсолютное преимущество), и импортируют те товары, которые производятся другими странами с меньшими издержками (в производстве которых преимущество принадлежит их торговым партнерам). Эта модель является выгодной в том случае, если обе страны торгуют товарами, которые каждая из них производит с меньшими издержками (т.е. имеет абсолютное преимущество в издержках производства), чем страна-партнер. Поскольку труд является единственным фактором производства, условие абсолютного преимущества в издержках означает попросту, что одной стране требуется меньше времени на производство единицы товара, чем другой. Сильная сторона этой теории заключается в том, что она основана на трудовой теории стоимости и показывает явные преимущества разделения труда уже не только на национальном, но и на международном уровне. 

Теория сравнительных преимуществ использует понятие альтернативной цены и представляет собой простое сравнение цен единиц двух товаров на внутреннем рынке, выраженных через количество рабочего времени, истраченного на их производство (1 единица товара произведена за 2 часа труда). Понятие издержек замещения практически эквивалентно по смыслу альтернативной цене с той только разницей, что в данном случае сравниваются величины, обратные затратам труда, - количество единиц товаров, произведенных за единицу времени (за 1 час рабочего времени произведено 1/2 единицы товара). Альтернативная цена – это рабочее время, необходимое на производство единицы одного товара, выраженное через рабочее время, необходимое для производства единицы другого товара. 

Теория соотношения факторов производства. Названные выше теории объясняли международную торговлю различными абсолютными и относительными затратами труда на производство товаров в различных странах. Но в чем кроются причины различий в затратах труда? По мере того, как в течение XIX века трудовая теория стоимости постепенно вытеснялась различными вариантами теории факторов производства, экономисты - неоклассики - последователи основателей классической школы – начали объяснять международную торговлю также через теорию факторов производства. 

Классические теории международной торговли. Теория неоклассиков базируется на предположении, что различия в относительных ценах объясняются разной обеспеченностью стран факторами производства, так же, как и теории абсолютных и сравнительных преимуществ, основывается на многочисленных допущениях. В связи с этой теорией появился парадокс Леонтьева. В. Леонтьев заявил, что теория соотношения факторов производства не подтверждается на практике: трудонасыщенные страны экспортируют капиталоемкую продукцию, тогда как капиталонасыщенные – трудоемкую. 

Торговая политика: протекционизм и  либерализм.
 В торговой политике переплетаются политические, экономические, административные, организационные и правовые вопросы. Проявляются они в законах и нормативных документах государства, регламентирующих внешнеэкономические отношения. 

Государственное регулирование международной торговли может быть: односторонним, когда инструменты государственного регулирования используются правительством страны в одностороннем порядке без согласования или консультаций с ее торговыми партнерами. Двусторонним, когда меры торговой политики согласовываются между странами, являющимися торговыми партнерами. Многосторонним, когда торговая политика согласовывается и регулируется многосторонними соглашениями. Примеры многосторонней политики включают Генеральное соглашение о тарифах и торговле (ГАТТ), соглашения в сфере торговли стран-членов Европейского союза (ЕС) (См. II часть).

В зависимости от масштабов вмешательства государства в международной торговле различают два принципа (метода): либерализация и протекционизм. Это два противоположных направления во внешней торговле. Первый означает полную свободу движения товаров и услуг, а второй предусматривает различные меры контроля и регулирования экспорта и импорта. В разные периоды в ряде стран соотношения этих двух направлений в международной торговле существенно различаются. В той или иной мере протекционизм применяется ныне в большинстве стран. Но он заметно смягчается и устраняется в межгосударственных и региональных интеграционных объединениях и союзах.

Основным инструментом торговой политики являются таможенные тарифы и пошлины. Таможенный тариф может быть: инструментом государственного регулирования внутреннего рынка страны при его взаимодействии с мировым рынком; сводом ставок таможенных пошлин, применяемых к товарам, перемещаемым через таможенную границу; конкретной ставкой таможенной пошлины, подлежащей уплате при вывозе или ввозе определенного товара на таможенную территорию страны. В этом случае понятие таможенного тарифа полностью совпадает с понятием таможенной пошлины, которая представляет собой обязательный взнос, взимаемый таможенными органами при импорте или экспорте товара и являющийся условием импорта или экспорта. Таможенные пошлины выполняют три основные функции: фискальную, которая относится и к импортным, и к экспортным пошлинам, поскольку они являются одной из статей доходной части государственного бюджета; протекционистскую (защитную), относящуюся к импортным пошлинам, поскольку с их помощью государство ограждает местных производителей от нежелательной иностранной конкуренции; балансировочную, которая относится к экспортным пошлинам, установленным с целью предотвращения нежелательного экспорта товаров, внутренние цены на которые по тем или иным причинам ниже мировых. 

Квотирование и лицензирование. Наиболее распространенной формой количественных ограничений является квота. Это количественная нетарифная мера ограничения экспорта или импорта товара определенным количеством или суммой на определенный промежуток времени. По направленности действия квоты разделяются на: экспортные – вводятся либо в соответствии с международными стабилизационными соглашениями, устанавливающими долю каждой страны в общем экспорте определенного товара, либо правительством страны для предотвращения вывоза товаров, дефицитных на внутреннем рынке; импортные – вводятся национальным правительством для защиты местных производителей, достижения сбалансированности торгового баланса, регулирования спроса и предложения на внутреннем рынке, а также как ответ на дискриминационную торговую политику других стран. 

Квоты бывают глобальные – устанавливаются на импорт или экспорт определенного товара на определенный период времени вне зависимости от того, из какой страны он импортируется или в какую страну он экспортируется; индивидуальные, которые устанавливаются в рамках глобальной квоты каждой страны, экспортирующей или импортирующей товар.

Лицензирование – это регулирование внешнеэкономической деятельности через разрешения, выдаваемые государственными органами на экспорт или импорт товара в установленных количествах за определенный промежуток времени. Оно может быть составной частью процесса квотирования или быть самостоятельным инструментом государственного регулирования. В первом случае лицензия является лишь документом, подтверждающим право ввезти или вывезти товар в рамках полученной квоты; во втором – приобретает ряд конкретных форм с указанием сроков, видов товаров и их объема.

Движение товаров или услуг.

Уступая господствующее положение вывозу капитала, международная торговля сохраняет важное место в системе международных экономических отношений. Об этом свидетельствует таблица: 

	
	1990
	1998

	Товарооборот (млрд. долл.)
	7656
	11037

	Экспорт (млрд. долл.)
	3089
	5422

	Импорт (млрд. долл.)
	3847
	5615


При анализе движения товаров и услуг важно иметь в виду два фактора: 1) общий рост товарооборота и 2) значительное изменение структуры товарных ресурсов в общем товарообороте. Качественные сдвиги в международной торговле происходят и в изменении форм отношений между продавцом и покупателем. Для большинства готовых изделий широко применяется практика заблаговременного согласования поставок между предприятиями различных стран. Особенно это характерно для хозяйственных комплексов транснациональных монополий. 

Наряду с ростом международной торговли промышленными изде​лиями, оборудованием, автомобилями, самолетами идет увеличение доли различных промежуточных изделий, узлов и комплектующих деталей. С одной стороны, это результат дальнейшего углубления международного разделения труда и специализации в области маши​ностроения. С другой — проявление быстрого увеличения объема международной торговли патентами и лицензиями.

Углубление международной специализации производства приво​дит к тому, что большинство товаров на разных стадиях обработки (сырье, полуфабрикаты, комплектующие детали и узлы, готовые из​делия) поступает в каналы международного оборота многократно. Именно в этом заключается важнейшая причина того, что рост сфе​ры внешнеэкономического обмена обгоняет темпы хозяйственного роста отдельных стран. Достижения научно-технической мысли ле​жат также и в основе быстрого обновления товарной номенклатуры международной торговли, что приводит к появлению на мировых рынках принципиально новых товаров, преимущественно продукции наукоемких отраслей, многие из которых ранее промышленностью вообще не выпускались. Ряд товаров, уже находившихся в международном обороте, приобретает качественно новые характеристики.

Общее представление о структуре мировой торговли, которая сложилась к концу ХХ века, дает диаграмма на с. 390.

В последние десятилетия в общей структуре мировой торговли быстро растет удельный вес услуг. И это закономерно, так уже в 80-е годы услуги превысили 65% мирового ВНП. Если в 1970 году экспорт услуг составлял 67,0, а импорт – 62,9 млрд. долл., то к середине 90-х годов соответственно – 967, 9 и 983,3 млрд. долл. Классификация услуг осуществляется по разным признакам. Наиболее полным нам представляется вариант [22], представленный в таблице.


	Вид
	Подвид
	Означают платежи между резидентами и нерезидентами


	1. Транспорт 
	Пассажирский 
	Международную перевозку пассажиров всеми видами транспорта и оказание сопутствующих услуг

	
	Грузовой 

	Международную перевозку грузов всеми видами транспорта и оказание сопутствующих услуг

	2. Поездки
	Деловые 

	Товары и услуги, приобретенные нерезидентами, путешествующими по делу (командировки)

	
	Личные 
	Товары и услуги, приобретенные нерезидентами, путешествующими по личным вопросам (туризм)

	3. Связь 
	
	Услуги почтовой, курьерской, телефонной и иной связи между резидентами и нерезидентами

	4. Строитель-

ство
	
	Строительство объектов за рубежом, осуществляемое на временной основе резидентами

	5. Страхование 
	
	Страхование нерезидентов страховыми компаниями-резидентами

	6. Финансовые

услуги
	
	Финансовое посредничество между резидентами и нерезидентами (комиссия за открытие аккредитивов, за обмен валюты, брокерские услуги и т. д.)

	7. Компьютер-

ные и информа

-ционные услуги
	
	Консультации в области компьютерных  программ, информационные услуги(обработка данных, пользование базами данных, подписка на информационные линии), обслуживание компьютеров

	8. Роялти и лицензионные платежи
	
	Пользование правами собственности (торговая марка, патент, копирайт и т. д.) и использование оригиналов или прототипов (фильмов, рукописей) на основе лицензии

	9. Другие

бизнес услуги
	Посреднические

услуги
	Комиссию за посредничество

	
	Лизинг 
	Лизинг и фрахт судов, самолетов без экипажей и другого транспортного оборудования

	
	Прочие деловые

профессиональ-

ные и техничес-

кие услуги
	Правовые, бухгалтерские, управленческие, рекламные и иные услуги, а также услуги по проектированию, картографии, надзору за строительством, защите урожая,

Разведыванию полезных ископаемых и пр.

	10. Личные

культурные и

рекреационные

услуги
	Аудиовизуаль-ные услуги
	Производство фильмов, радио- и телевизионных программ, компакт-дисков, гонорары артистов

	
	Прочие 
	Показ выставок, проведение спортивных и  и иных мероприятий

	11. Правитель-

ственные

услуги
	
	Поставку товаров в посольства, консульства, представительства международных организаций, операции  ООН по поддержанию мира


Значительная доля экспорта услуг приходится на Европу, о чем свидетельствует диаграмма о распределении ролей в экспорте услуг 





















Принципы формирования мировых цен.

 Наряду с общими принципами ценообразования во внешней торговле имеются особенности формирования цен. В их числе можно назвать:

- общеэкономические, которые действуют независимо от вида продукции и конкретных условий ее производства и реализации;

- конкретные экономические, специфические, определяемые осо​бенностями данной продукции, условиями ее производства и реализа​ции, включая сезонность, эксплуатационные расходы, комплектность, гарантию и условия сервиса;

- специальные, связанные с действием особых механизмов и эко​номических инструментов: государственное регулирование, валютный курс;

- политические и военные.
Под мировыми ценами понимаются цены крупных экспортно-импортных сделок, заключаемых на мировых товарных рынках, в ос​новных центрах мировой торговли. В мировой практике цена складыва​ется под воздействием спроса и предложения. Неуклонное расширение международной торговли объективно ставит вопрос о ее регулировании. Поэтому торговая политика и проблемы мировой торговли являются объектом деятельности многих правительственных организаций и учре​ждений в системе ООН и ряда неправительственных организаций. К числу последних относится Всемирная торговая организация (ВТО), которая стала преемницей Генерального соглашения по тарифам и тор​говле (ГАТТ).

Торговый и платежный балансы.

 Обобщающими показателями международной торговли каждой страны являются пла​тежный и торговый балансы. Торговый баланс представляет собой соот​ношение между суммой цен товаров, вывезенных данной страной (экс​порт), и суммой, на которую ввезено товаров (импорт), за тот же пери​од. Если сумма экспорта превысила сумму импорта, то торговый баланс является активным. И наоборот, превышение импорта над экспортом означает, что торговый баланс становится пассивным. В этом случае страна должна покрывать дефицит торгового баланса за счет резерва валюты или других поступлений от международных экономических связей, которые отражаются в платежном балансе. Пла​тежный баланс - это соотношение всех сумм платежей, сделанных дан​ной страной за рубежом, и всех ее поступлений из-за рубежа за тот же период. Платежный баланс представляет собой полную количественную и качественную характеристику и структуру внешнеэкономических свя​зей страны. В него включаются платежи и поступления по внешнеторго​вым операциям, которые представлены в торговом балансе, доходы по неторговым операциям, проценты за кредиты, доходы от долгосрочных вложений капитала. Подобные операции принято называть текущими. Разница между платежами и поступлениями денежных средств представляет собой сальдо платежного баланса по текущим операциям. Кроме того, платежный баланс включает доходы и расходы, связанные с прямы​ми инвестициями и прочим долгосрочным и краткосрочным капиталом. На основе таких данных составляется баланс движения капитала. В пла​тежном балансе отражаются также изменения резервов (золотые запасы, международные платежные и резервные средства (СДР), выпускаемые МВФ и используемые для безналичных международных валютных рас​четов, иностранная валюта и др.)

Движение   капиталов.

Международное движение капиталов - это помещение и функционирование капиталов за рубежом, прежде всего с целью их самовозрастания. Под термином «капитал» подразумевается не толь​ко сам капитал как фактор производства, но и труд, земля, предпри​нимательские способности: ведь при осуществлении капиталовложе​ния за рубежом их трудно разграничить. Экспорт капитала стал характерной чертой мирового хозяйства на рубеже XIX - XX веков. Он стал играть решающую роль и при экспорте товаров и услуг. Эта роль заключается в том, что он, как «таран», пробивает дорогу для товаров и услуг. Действительно, когда страна получает заем, он, как правило, используется для приобрете​ния товаров и услуг. Когда осуществляются иностранные инвести​ции за рубежом, также происходит увеличение закупок технического оборудования, создаются новые рабочие места, выплачивается зара​ботная плата, что в конечном итоге ведет к расширению рынка това​ров и услуг.

Между экспортом товаров и экспортом капитала имеется суще​ственная разница. Когда товар реализуется на внешних рынках, его собственник имеет возможность лишь однократно получить прибыль. Экспорт капитала носит, как правило, более долговременный и сис​темный характер: из года в год предприниматели, вложившие капи​тал за рубежом, имеют возможность получать либо процент, либо дивиденд на инвестированный капитал.

В современном мировом хозяйстве международное движение капитала приобретает новые характерные черты. Прежде всего, увели​чиваются объемы экспорта капитала. По данным ООН во второй половине 90-х годов экспорт капитала ежегодно превышал 2 трилли​она долларов. Совсем недавно интенсивное движение капиталов было характерно только для промышленно развитых стран. В настоящее время экспорт капитала значительно усилился в периферийные рай​оны мирового хозяйства. Это стало возможным, когда многие страны этих регионов созрели для успешного размещения капиталов.

Классификация форм международного движения капиталов отра​жает различные стороны этого процесса. Капиталы вывозятся и фун​кционируют за рубежом: в форме частного или государственного капитала (движение капиталов по линии международных организаций часто выделяется в самостоятельную форму); в денежной или товарной формах. Так, капиталом могут быть машины и оборудование, патенты и ноу-хау, если они вывозятся за рубеж в качестве вклада в уставной капитал. Другим примером мо​гут быть товарные кредиты; в краткосрочной (обычно до 1 года) и долгосрочной формах. Хотя депозиты в банках и средства на счетах в других финансовых институтах могут быть помещены на срок более 1 года, их тради​ционно относят к краткосрочному капиталу; в ссудной и предпринимательской формах. Ссудный капитал приносит его владельцу доход преимущественно в виде процента по вкладам, займам и кредитам. Предпринимательский капитал прино​сит доход преимущественно в виде прибыли и может быть представлен пря​мыми и портфельными инвестициями. Характерная черта прямых инвестиций, по определению МВФ, состоит в том, что инвестор владеет управленческим контролем над объектом (предприятием), в который инвестирован его капитал. Портфельные инвестиции та​кого контроля не дают. Они обычно представлены пакетами акций, на которые приходится менее 10-25% собственного капитала фир​мы, а также облигациями и другими ценными бумагами.

Деление ввоза и вывоза капитала на краткосрочный и долгосроч​ный, а также на ссудный и предпринимательский можно предста​вить в виде схем: 

Схема 






Схема








В последние десятилетия промышленно развитые страны Запада превратились в кредиторов подавляющего большинства других госу​дарств. К середине 90-х годов на долю промышленно развитых стран приходилось до 85-87% всего мирового экспорта заемных средств с внешних финансовых рынков и около 60% мирового импорта прямых иностранных инвестиций. Нетто-экспортером прямых иностранных инвестиций выступают страны Западной Европы, значительно опе​режая США по размерам их вывоза и накопленной сумме за рубе​жом. В 90-е годы чистый приток прямых иностранных инвестиций в страны периферийной экономики резко возрос, что ускорило про​мышленное развитие принимающих стран и общую модернизацию их экономики. Однако привлечение иностранного капитала не при​вело к решению основных проблем, стоящих перед странами с пери​ферийной экономикой. Более того, некоторые из них даже обостри​лись. Например, усилилась неравномерность развития, обострилось соперничество за привлечение иностранного капитала, льготы иностранным инвесторам нередко шли в ущерб национальным интере​сам. Появились и новые тенденции - приток иностранного капита​ла позволил некоторым странам периферийной экономики самим стать инвесторами.

В период рыночных реформ проблема иностранных инвестиций в российскую экономику начинает иметь все большее значение. За последние годы приток инвестиций в Россию возрос с 1,4 млрд. долл. в 1993 году до 6,8 млрд. долл. в 1997 году. Наибольшее значение имеет приток капиталообразующих инвестиций, т. е. инвес​тиций в капитальные вложения, капремонт, а также в нематериаль​ные активы (патенты, лицензии, программные продукты, научно-исследовательские и опытно-конструкторские разработки) и пополне​ние запасов оборотных средств. Однако доля прямых инвестиций в общем объеме инвестиций в Россию снижается: в 1997 году их удель​ный вес составил лишь 35% от общего объема против 68,4% в инвес​тициях, накопленных на конец 1996 года.

Положительное влияние на российскую экономику иностранных инвестиций, которые привлечены в форме кредитов, особенно крат​косрочных, носит ограниченный характер. Во-первых, кредит с про​центами должен быть возвращен в любом случае, независимо от уда​чи или неудачи проекта. Во-вторых, кредиты зачастую носят «связан​ный» характер, т. е. обязывают приобретать технологии, оборудование и т.п. у производителей определенной страны или даже у опреде​ленной компании. Выделение же кредитов международными финансовыми органи​зациями, о «дешевизне» которых так много говорится, в ряде случаев предусматривает выполнение российской стороной конкретных ус​ловий, не всегда для нее выгодных.

Опыт последних десятилетий позволяет сделать вывод, что пря​мые иностранные инвестиции в российскую экономику направляют​ся в основном в отрасли с гарантированным потребительским спро​сом (пищевая промышленность, торговля и общепит) и сырьевые отрасли, продукция которых пользуется спросом на внешнем рынке (топливная, лесная, деревообрабатывающая, целлюлозно-бумажная). Можно сделать вывод, что в международном движении капиталов Россия участвует весьма специфически: активно ввозит ссудный капитал и слабо предпринимательский. Одновременно Россия отличается широкими масштабами «бегства капиталов». Объемы вы​воза капитала, особенно в нелегальных формах, значительно превы​шают приток иностранных инвестиций в российскую экономику.

В последней трети ХХ столетия международные компании в своей деятельности все более ориентируются на внешнеэкономическую сферу, которая нередко становится для них основным источником получения прибыли. Одной из характерных черт современного мирового хозяйства яв​ляется дальнейшее развитие международных монополий. Международные корпорации бывают двух основных видов: транснациональные корпорации (ТНК) - крупные финансово-производственные, научно-техноло​гические, торговые, сервисные объединения, осуществляющие свои операции как в стране базирования, так и за рубежом. Головная компания их принадлежит капиталу одной страны, а филиалы разбросаны по многим странам мира; многонациональные корпорации (МНК) - головная компания их при​надлежит капиталу двух и более стран, а филиалы также находятся в различ​ных странах. Подавляющее большинство совре​менных международных корпораций имеют форму ТНК. Деле​ние международных корпораций на ТНК и МНК весьма условно, поскольку в современных условиях наибольшее значение имеет не то, капиталу сколь​ких стран принадлежит головная ком​пания корпорации, а глобальный характер ее деятельности, инвестирования и извлечения прибыли. В этом смысле международными можно считать все корпорации, имеющие хотя бы один зарубежный филиал, созданный на ос​нове прямых инвестиции. Наиболее характерными чертами “ТНК являются: создание системы меж​дународного производства, распыленно​го между многими странами, но контро​лируемого из одного центра; высокая интенсивность внутрикорпорационной торговли между расположенными в раз​личных странах подразделениями; отно​сительная независимость от стран бази​рования и принимающих стран в принятии операционных решений; глобаль​ная структура занятости и межстрановая мобильность менеджеров; разработка, передача и использование передовой технологии в рамках замкнутой корпорационной структуры.

В середине 90-х годов в мире насчитывалось около 37 тыс. ТНК, имевших более 206 тыс. филиалов по всему миру. На долю 100 крупнейших ТНК приходилось около 1/3 прямых инвестиций. Из них 38 базировались в Европе, 20 – в США, 16 – в Японии. 

Миграция рабочей силы (рынок труда).

Миграция рабочей силы представляет собой переселение трудоспособного населения из одних государств в другие сроком более чем на год, вызванное в основном экономическими причинами. Иммиграция – въезд самодеятельного населения в данную страну из-за ее пределов. Эмиграция – выезд трудоспособного населения из страны за ее пределы. Миграционное сальдо – разность иммиграции из страны и эмиграции в страну. «Утечка мозгов» – международная миграция высококвалифицированных кадров. Реэмиграция – возвращение эмигрантов на родину. 

В прошлом миграция населения проявлялась главным образом в таких формах, как кочевничество, военные и колонизационные пере​селения. В современных условиях международным миграциям при​сущи новые характерные особенности. Все большую роль в этом процессе играет трудовая миграция. Наряду с политическими, рели​гиозными, этническими причинами миграции все более важную роль играют именно экономические причины. В ряде промышленно развитых стран целые отрасли экономики за​висят от иностранной рабочей силы: во Франции — автомобилестрое​ние (на 1/3), строительство (на 1/4); в Бельгии — горнодобывающая промышленность (1/2); в Швейцарии — строительство (на 2/5) и т. д.

Характерным становится неуклонный рост масштабов междуна​родной миграции, которая в настоящее время превратилась в постоянно действующую составляющую мирового хозяйства. К середине 90-х годов насчитывалось не менее 30 млн. трудящихся-мигрантов, а с учетом членов их семей, «мигрантов-со​юзников», так называемых рабочих-фронтальеров (ежедневно пересекающих границу), нелегальных иммигрантов общая численность международных мигрантов оказывается в 4-5 раз больше. При этом около 60% составляют выходцы из стран периферийной экономики и примерно 2/3 из них выезжают в промышленно развитые страны. Так, например, иммиграция в США в 60-е годы составляла 332 тыс. чел. в год, в 80-е годы она возросла до 572 тыс. В 1994-1995 гг. США были вынуждены увеличить миграционную квоту до 700 тыс. человек. Вместе с тем появляются и новые «центры притяжения» иност​ранных рабочих. Возрастает перелив рабочей силы между самими странами периферийной экономики, она нередко перемещается из более развитых в менее развитые страны (чего ранее не было). Такими новыми «центрами притяжения» становятся страны Ближ​него и Среднего Востока (Саудовская Аравия, Кувейт, Бахрейн, Ли​вия, Ирак и др.), ряд латиноамериканских государств (Аргентина, Венесуэла, Бразилия), страны Юго-Восточной Азии (Сингапур, Гонконг), Южно-Африканская Республика. Особенно бурно в последние годы росла иммиграция в страны Ближнего Востока. В результате иммигранты составляют здесь в среднем около 65% населения (в 1950 г. аналогичный показатель составлял здесь менее 5%). Еще выше эта доля среди работающего населения в Катаре - 85%, в Объединен​ных Арабских Эмиратах - 90%.

Характерной особенностью международной миграции в современ​ных условиях является также значительный рост нелегальной мигра​ции. Нелегальная миграция особенно возрастает в периоды кризи​сов. Страны используют как относительно мягкие методы борьбы с нелегальной иммиграцией (выплата премий иммигрантам за возвра​щение на родину, создание системы их профессиональной подготовки и др.), так и жесткие принудительные меры, вплоть до насильственной высылки из страны.

Среди мигрантов возрастает удельный вес специалистов высокой квалификации. Промышленно развитые страны, импортирующие этих специалистов, получают значительный экономический эффект. Так, по имеющимся оценкам, прибыль, получаемая в Канаде от эксплуа​тации «чужих умов», в 7 раз, а у Великобритании в 3 раза превышает стоимость объемов помощи, оказываемой странам периферийной экономики.

С конца 80-х годов резко возрос выезд высококвалифицирован​ных специалистов из стран Восточной Европы. Уже сейчас многие из этих государств испытывают серьезные негатив​ные последствия подобного исхода. Вместе с тем в мировой экономи​ке выделяются отдельные страны, по существу специализирующие​ся на экспорте рабочей силы. В их числе: республики бывшей союз​ной Югославии, Египет, Пакистан, Португалия, Индия, Турция, Италия, Испания, Иордания, Йемен. Для многих из этих стран доходы от экспорта рабочей силы значительно превышают доходы от внешней торговли, туризма и других видов деятельности. В целом, по имею​щимся в настоящее время оценкам, валютная эффективность экс​порта рабочей силы, как минимум, в 5 раз оказывается выше валют​ной эффективности традиционного товарного экспорта.

Страны-экспортеры рабочей силы получают доходы от этой дея​тельности в следующих основных формах: налоги с прибыли фирм-посредников; непосредственные валютные переводы мигрантов на родину; личное инвестирование мигрантами средств в отечественную экономику (приобретение ценных бумаг, недвижимости, земли). 

По имеющимся оценкам, возвращаясь, как правило, на родину, миг​ранты привозят с собой все больше товаров производственного назна​чения (машин и оборудования), создавая на этой основе предпринима​тельские структуры. Реэмигранты нередко имеют и хорошие профес​сиональные и организаторские навыки, полученные за рубежом.

Последствия международной миграции рабочей силы могут быть схематично представлены следующим образом:

	ВЫГОДЫ
	ПОТЕРИ

	Воздействие миграции рабочей силы на экономику принимающей страны

	Страна в целом выигрывает:
	В целом страна проигрывает:

	выгоды предпринимателей принимающей страны превышают потери рабочих:
	теряют рабочие в результате снижения цены труда на национальном рынке рабочей силы;

	потребители покупают более дешевую продукцию и услуги;
	отрицательное воздействие на государственный бюджет ( выплата посо-  бий по бедности, возможная перегрузка общественных школ);

	положительное влияние на государственный 

бюджет ( растут налоговые поступления);
	возможны межнациональные конфликты; 

	возникает мультипликационный эффект той части дохода, которую иммигранты используют на покупку товаров и услуг.
	возможен  рост преступности, особенно при нелегальной иммиграции.

	Воздействие миграции рабочей силы на экономику экспортирующей страны:

	выигрывают  рабочие, получающие более высокую заработную плату;

возникают дополнительные источники валютных поступлений за счет переводов эмигрантов;
	теряют предприниматели за счет повышения цены труда;

финансовая система несет потери в налоговых поступлениях;



	в страну возвращаются «обогащенные» передовым опытом трудовые ресурсы 
	страна теряет эффект от инвестиций в подготовку квалифицированной рабочей силы – «утечка умов»

	смягчаются экономические и социальные проблемы, связанные с ростом безработицы
	


На базе национальных рынков рабочей силы по мере интернацио​нализации хозяйственной жизни возникают региональные рынки ра​бочей силы, а затем и принципиально новое образование - международный рынок труда. Он представляет собой не просто сумму национальных рынков, а качественно новое, по существу наднацио​нальное образование, основанное на неуклонном росте спроса и пред​ложения иностранной рабочей силы, которая может соединяться с капиталом двояким образом - путем перемещения самой рабочей силы в места повышенного спроса на нее из одной страны в другую и путем перемещения капитала в районы избыточного предложения рабочей силы. Это - открытые формы проявления международного рынка труда. Но есть также и скрытые формы: временная работа по контрак​там за рубежом, работа в совместных с зарубежными фирмами пред​приятиях, на импортном оборудовании и по программам, представля​ющим интерес для зарубежного капитала, и др. Таким образом, тенденции развития международного рынка рабочей силы проявляют​ся как «вовне» национальной экономики, так и «внутри» ее.

Огромную роль в формировании и развитии международного рынка труда играют транснациональные корпорации (ТНК), в рамках кото​рых действуют специфические формы перемещения квалифициро​ванных кадров. ТНК оказывают воздействие на развитие междуна​родного рынка труда различными способами, прежде всего путем переноса производства и капитала из страны в страну и даже с одного континента на другой. Кроме того, своей производственной, технико-экономической политикой они способствуют изменению от​раслевой и квалификационной структур рабочей силы национальных рынков труда. Огромный финансовый и производственный потенци​ал ТНК позволяет им отбирать на международном рынке труда са​мую высококвалифицированную рабочую силу и, более того, форми​ровать ее в соответствии со своими целями.

Интернационализируя производство, ТНК ведут к выравниванию в международном масштабе размеров оплаты труда различных катего​рий квалифицированных специалистов. ТНК «втягивают» в систему современных производств рабочую силу стран, которые не достигли высокого уровня развития. Тем самым они способствуют процессу освоения рабочими и специалистами этих стран современной техно​логии, передовых навыков труда. Эти страны все теснее вплетаются в мирохозяйственные связи, что неизбежно отражается на формирова​нии занятости, обмене знаниями, подготовке и обмене квалифициро​ванной рабочей силой во всех важнейших аспектах ее воспроизвод​ства. Таким образом, в рамках международного рынка рабочей силы выделился специфический «сегмент ТНК», оказывающий существен​ное воздействие на международный рынок рабочей силы.

Валютная система и валютный курс.
 Валютная система представляет собой совокупность внешнеэкономических отношений, связанных с функционированием национальных валют. Для ее характеристики очень важна степень кон​вертируемости, то есть уровень свободы обмена национальной валюты на иностранную. В этой связи следует различать валюту:

а) свободно конвертируемую;

б) частично конвертируемую;

в) неконвертируемую.

Степень конвертируемости валюты определяется наличием или отсутствием валютных ограничений, которые выступают как экономи​ческие, правовые и организационные меры, регламентирующие опера​ции с национальной и иностранной валютами. Возникает вопрос: как сравнивать «ценность» различных валют при осуществлении международных расчетов? Если, например, нем​цы собираются закупать американские станки, то им необходимо расплачиваться долларами. Но сколько марок следует отдать за один доллар? С другой стороны, стоит ли вообще закупать американс​кий товар, выгодно ли это, дешевле он или дороже аналогичных немецких изделий? Ответ на эти вопросы дает валютный курс. Он представляет собой «цену» денежной единицы одной страны, выра​женную в денежных единицах других стран. По сути дела он отражает внешнюю стоимость денег. Например, за 1,5 марки дают один доллар. Следовательно, если немецкий покупатель должен заплатить за станок 10000 долларов, ему потребуется 15000 марок. Это ответ на первый вопрос. Но если американский станок обойдется ему в 15000 марок, а отечественные аналогичные станки стоят 13000, целесообразно ли прибегать к импорту? Конечно, качество зарубежной продукции мо​жет быть выше, или, как говорят, соотношение «качество/цена» лучше. Кроме того, она может более точно соответствовать потребнос​тям данного немецкого покупателя. Но в любом случае сравнение цен товаров, присутствующих в мировой торговле, через валютный курс является первым отправным шагом для принятия решения об импорте или экспорте продукции. Никто в мире не покупает продук​цию просто потому, что она «зарубежная»! Равно как никто и не экспортирует свой товар, если можно продать его дома по более выгодной цене. 

Иными словами, валютный, или обменный курс связывает экономику страны с внешним миром, позволяет определять эффективность внешнеэкономических операций и осуществлять международ​ные операции и расчеты. Начнем с чисто технической стороны дела. Выше было сказано, что за 1,5 марок дают 1 доллар. Это курс доллара? Или курс марки? Это очень важно, для того чтобы правильно осуществлять расчеты. Более того, обычно в сообщениях о валютном курсе специально не расшифровывается, сколько единиц одной валюты обменивается на какое количество единиц другой валюты. Например, говорится просто: курс голландского гульдена к немецкой марке составляет 1,12. Как здесь разобраться: или за одну марку надо заплатить 1,12 гульдена, или наоборот, за один гульден надо отдать 1,12 марки? Специалисту все сразу ясно. Здесь используется так называемая пря​мая котировка: курс национальной валюты определяется как количе​ство единиц национальной валюты за единицу иностранной. Следо​вательно, 1,5 марки за 1 доллар - это курс марки. С помощью просто​го арифметического действия можно определить курс доллара:

1,5 марки = 1 долл.

1 марка = Х долл.

Валютный курс 1 марка х 1 долл / 1, 5 марки = 0,66 марки

Следовательно, курс доллара к марке составляет 0,66. Иными сло​вами, если вы знаете курс одной валюты по отношению к другой, то для того, чтобы определить курс второй валюты, надо найти об​ратную величину. Когда разрывы в масштабах слишком велики, в курсовых бюллетенях указывается «за 10» или за «100» единиц инос​транной валюты. Курс национальной валюты может изменяться. Так, когда за иностранную валюту приходится отдавать больше единиц национальной, то национальная валюта обесценивается или, как иног​да еще говорят, девальвируется, хотя, как будет показано далее, в современных условиях этот последний термин не всегда верен с точки зрения «чистой теории». Обменный курс, следовательно, снижается, падает. Это происходит, например, если курс рубля к доллару вмес​то 4 повышается до 6. Напротив, если за иностранную валюту мы начинаем отдавать меньше единиц национальной, то национальная валюта дорожает, ревальвируется, а ее курс растет. В крайне ред​ких, исключительных случаях используется обратная котировка, когда курс национальной валюты выражается в единицах иностранной валюты за единицу национальной. Классическим исключением явля​ется курс английского фунта стерлингов, который определяется как количество единиц иностранной валюты за один фунт. Это насле​дие эпохи, когда Англия была «владычицей мира и морей», а фунт являлся центром международной валютной системы, вокруг которо​го вращались все остальные валюты. Данный «подвох» нужно знать, иначе в расчетах эффективности внешнеторговых операций можно совершить большую ошибку. Котировка есть форма выражения уже сложившегося курса, но как он формируется? Это зависит прежде всего от режима, системы валютных курсов. Режим валютных кур​сов представляет собой совокупность правил, определяющих роль центрального банка в регулировании валютного рынка. 

Существуют две диаметрально противоположные системы: 1) фиксирован​ные, или твердые курсы и 2) колеблющиеся, или гибкие, плаваю​щие курсы. Фиксированный курс существовал в советской экономике. Внешняя торговля тогда была государственной, и ее результаты на итоги экономической деятельности предприятия особенно не влияли. Толь​ко когда начались первые попытки реформирования экономики, ее децентрализации, когда ввели систему валютных коэффициентов и попытались реально использовать их для перевода валютной выручки предприятия в рубли, валютный курс стал приобретать экономи​ческое значение. При этом в большинстве своем валютные коэффи​циенты, даже установленные на значительно более низком уровне, чем официальный курс, не обеспечивали эффективности экспорта. Предприятия стали бить тревогу: определенные для них валютные коэффициенты приводили к тому, что экспорт стал убыточен. Дело в том, что именно в конце 80-х гг. отечественные производители впервые стали сталкиваться с тем, что валютный курс может реально влиять на экономические показатели их работы. Они на практике споткнулись о традиционный постулат экономической теории - для экспортера низкий курс национальной валюты лучше, чем высокий, а для импортера — наоборот. 

В условиях рыночной экономики фиксированный курс - дело принципиально иное. Правда и здесь, как говорится, возможны ва​рианты. При неконвертируемости валют, т. е. когда их нельзя сво​бодно покупать и продавать на рынке, фиксированный курс также может иметь достаточно искусственный характер. Именно такая си​туация существовала в 50-е годы, когда большинство западноевро​пейских валют были неконвертируемыми, однако имели твердые курсы по отношению к доллару.

Спрашивается, зачем тогда нужны эти фиксированные курсы, если по ним нельзя свободно купить валюту на рынке? Здесь ключевое слово - «свободно». Действительно, свободно доллары на европейс​кие валюты в 50-е годы купить было нельзя, но в опреде​ленных пределах это было возможно. Так, в рамках установленных европейскими государствами импортных квот государство продава​ло своим импортерам доллары в обмен на национальную валюту по фиксированному курсу. При этом курс европейских валют не мог быть чрезмерно завышен, поскольку импортная продукция тогда была бы слишком дорогой и не пользовалась бы спросом. С другой стороны, экспортеры должны были продавать вырученные доллары на нацио​нальную валюту и должны были иметь нормальную эффективность своей деятельности, поскольку они были частными компаниями, и го​сударство не давало им экспортных дотаций, как имело место в СССР.

Иными словами, если в условиях плановой экономики, монополии внешней торговли государство могло завысить курс национальной валюты, и, устанавливая высокие внутренние цены на импортные товары, пополнять бюджет, а затем поддерживать убыточный эк​спорт, то в рамках рыночной экономики даже при неконвертируемо​сти валют курс все равно не мог быть «взят с потолка». Государство не могло устанавливать цены на импортные товары, не могло заставлять частные компании экспортировать с убытком для себя.

В итоге, хотя фиксированный курс в условиях неконвертируемос​ти валют носит достаточно условный характер, тем не менее он в целом отражает складывающиеся на рынке реалии. Валютный курс должен был находиться на экономически обоснованном уровне, чтобы были «сыты» импортеры и «целы» экспортеры. Но в этих условиях, конечно, может происходить и происходило на практике искусственное завышение и искусственное занижение курсов. Это могло приводить к негативным экономическим последствиям, но не заставляло государство обязательно принимать какие-либо меры.

Следовательно, в условиях плановой экономики, а также рыночной экономики с неконвертируемой валютой государство провозглашает курс, но не расплачивается за принятое решение своей казной. Принципиально иная картина складывается в рыночной эконо​мике, когда существует реальная обратимость валют, когда валюты можно свободно продавать на рынке. Тогда государство не толь​ко заявляет о том, что устанавливает курс на определенном уров​не, например, 5 французских франков за 1 доллар, но и берется защищать этот курс на рынке, поддерживать его, отражать любые спекулятивные атаки. При свободной обратимости валюты центральные банки берут на себя обязательство поддерживать курс на за​явленном уровне. Если мы вводим фиксированный курс рубля, допустим на отметке 5 рублей за доллар, но сохраняем уже сложившиеся элементы рынка - валютную межбанковскую биржу, достаточно свободную покупку-продажу валюты и т.д., то это означает, что государство берет на себя обязательство продавать ва​люту всем желающим по 6 рублей за доллар.

Если частный сектор через какое-то время перестанет испыты​вать доверие к этому курсу и начнет выставлять заявки только на покупку, а не на продажу валюты, то игра пойдет в одни ворота - Центральный банк будет вынужден продавать валюту, а все осталь​ные ее будут покупать. В случае, если государство далее не может поддерживать курс своей валюты на заданном уровне, система фик​сируемых валютных курсов позволяет проводить их пересмотры. Понижение официального курса валюты называется девальвацией, повышение - ревальвацией. Девальвация или ревальвация являются атрибутами системы фиксированных кур​сов, поскольку предполагают одномоментный, резкий скачок с одно​го валютного соотношения на другое и фиксацию его на новом уров​не. Однако в современных условиях часто говорят о девальвации или ревальвации и в отсутствие фиксированных курсов, имея в виду любое понижение или повышение курсов.

Фиксированный курс может использоваться как в рыночной, так и в плановой экономике, а плавающий курс может применяться только в условиях рыночной экономики и только в условиях достаточной степени обратимости валют. Он складывается ежедневно, под воздей​ствием спроса и предложения на рынке. Это соотношение определя​ется, прежде всего, состоянием платежного баланса данной страны, т.е. сальдо ее внешних платежей и поступлений. При этом центральные банки не обязаны осуществлять никаких операций по поддержанию курса. Сторонники свободно колеблющихся курсов, которые особенно активно пропагандировали свои идеи в начале 70-х годов, считали, что только рынок, а не государство, способен правильно определить уро​вень валютного курса. По словам ведущего проповедника «свободы плавания» М. Фридмэна, «интересам как Соединенных Штатов, так и мировой финансовой системы наиболее полно отвечала бы такая политика, которая заключалась бы в полном воздержании от какой-либо интервенций на валютных рынках с целью воздействия на ва​лютные курсы».

На практике и режим фиксированных курсов, и режим свободно плавающих курсов носят достаточно абстрактный характер и в чис​том виде сегодня не применяются нигде в мире. Поскольку современный рынок - это рынок регулируемый, то свободного плавания практически не существует. В современных условиях эти две системы-антиподы существуют в несколько модифицированном виде - фиксированных, но регулируемых валютных курсов (Европейская валютная система) и регулируемого, «грязного» плавания в рамках мировой валютной системы в целом. Эти две диаметральные противоположности несколько сблизи​лись. 

Золотой стандарт
существовал до Первой мировой войны, когда золото выполняло все функции денег, а бумажные деньги, по сути дела, являлись его представителями и свободно обменивались на золото в соответствии с указанным на них официальным золотым содержанием. Если единица Х равнялась десяти граммам золота, а единица Y - только пяти, то паритет валюты Х к валюте Y, естественно, равнялся 0,5 Х за 1 Y. Отклонения курсов от паритета были возможны, но в крайне ограниченных пределах, определявшихся золотыми точ​ками. Если, например, курс валюты Х опускался значительно ниже паритета, то не было смысла осуществлять в ней расчеты. Целесо​образнее было конвертировать валюту в золото, транспортиро​вать его в страну валюты Y и на него купить эту валюту. Расходы на транспортировку, складирование, страхование золота и т.д. со​ставляли достаточно незначительную величину и, как правило, если курс отклонялся от паритета более, чем на + 1 процент, выгоднее было рассчитываться золотом. Механизм золотых точек, конечно, мог действовать только при существовании свободной купли-про​дажи золота по фиксированной цене и при отсутствии ограничений на его вывоз. «Золотой век» (1870-1914 гг.) был периодом са​мого свободного капитализма, который знала история, и тем не менее он сопровождался фиксированными валютными курсами. Это был период свободной и быстро растущей мировой торговли. При золотом стандарте национальные валюты обменивались по твер​дому курсу на золото, количество которого было ограничено. Если расширение количества денег внутри страны вело к росту цен, то это вызывало дефицит торгового баланса (товаров и услуг), отток золота, сокращение количества денег в обращении, падение цен и восстановление равновесия баланса. Конечно, эта схема автомати​ческого восстановления равновесия является упрощенной, и на прак​тике она действовала с коррективами.

Возникшая в годы Первой мировой войны инфляция сделала невоз​можным поддержание размена валют на золото и привела к краху золотого стандарта. На короткое время он был возрожден в 20-е годы в модифицированном, урезанном виде. Мировой эконо​мический кризис 1929-1933 гг. и его привел к краху. Так, в 1931 г. Анг​лия была вынуждена отменить привязку фунта стерлингов к золо​ту. Начался период девальваций, периодической корректировки паритетов валют, усиления валютного контроля и импортных ог​раничений.

Бреттонвудская и Ямайская валютные системы.
Бреттонвудская международная конференция по финансовым проблемам (1944 г.) была призвана объединить твердость, присущую золотому стандарту, и гибкость, отличающую систему колеблющихся курсов. Было зафиксировано официальное золотое содержание всех валют стран-участниц, и через него определены взаимные паритеты валют. Однако обязательство производить обмен бумажных денег на золото зафиксировано не было. Поэтому механизм золотых точек перестал действовать. Тем не менее страны-участницы Бреттонвудского соглашения приняли решение не допускать отклонения валютных курсов от паритетов на величину ±1%. Автоматическое выравнивание неравновесий платежных балансов должно было происходить через изменение доходов и цен как реакция на изменение валютных резервов. Лишь в случае «фундаментальных неравновесий» должен был меняться паритет. Повышение инфляции и увеличение различий в ее темпах приводили к периодическим пересмотрам паритетов. С 1948 по 1967 год курсы своих валют изменили 109 стран. Среднее обесценивание валют составило более 48%. Не менее 48 стран провело по две и более девальвации своих валют. В соответствии с Бреттонвудским соглашением только США гарантировали размен валюты на золото по фиксированному курсу, но в 1971 году президент Р. Никсон в нарушение международных соглашений ликвидировал существовавшую между золотом и долларом связь, и американская валюта лишилась золотого обеспечения. С 1973 года режим плавающих валютных курсов является преобладающим.

Официально новый валютный порядок, включая переход на плавающие валютные курсы, был закреплен соглашениями, достигнутыми на конференции в г. Кингстоне (Ямайка). Обновленный Устав МВФ не предполагает более привязки валют к золоту, что исключает установление фиксированного соотношения между валютами на базе золотых паритетов. На смену Бреттонвудской пришла Ямайская валютная система.

Современные тенденции развития мировой валютной системы.
Для России и стран СНГ опыт становления и развития Европейского экономического и валютного союза имеет не только важное теоретическое значение, но и большой практический интерес. Европейский союз является одним из важнейших торгово-экономических и политических партнеров Российской Федерации. При этом значимость ЕС как партнера России в перспективе, в частности с учетом происходящего процесса расширения ЕС, будет объективно возрастать. Уже сейчас ЕС объединяет 15 стран Европы, причем среди его «новичков», вступивших в 1995 г., Австрия и Финляндия, являются традиционными, привилегированными парт​нерами нашей страны. Более того, Мальта, Кипр, Турция, большин​ство стран Восточной и Центральной Европы, включая Балтию, пла​нируют в обозримой перспективе также стать полноправными чле​нами Европейского союза и в этой связи уже осуществляют процесс экономического сближения и гармонизации хозяйственного, в том числе и финансового законодательства.

Путь Европейского сообщества к соглашению об экономическом и валютном союзе занял не одно десятилетие. Еще Римский договор об учреждении ЕЭС (1957 г.) предусматривал, что валютная политика представляет собой сферу общих интересов участников объедине​ния, однако создания полноценного экономического и валютного со​юза не предполагалось. Бреттонвудская валютная система обеспечи​вала достаточную степень валютной стабильности на международ​ном уровне. Однако начавшийся в конце 60-х годов кризис валютной системы, основанной на золото-долларовом стандарте, заставил стра​ны сообщества поставить на повестку дня вопрос о создании полно​ценного европейского валютного союза. Основными элементами ЕВС, функционирующего с 1979 г., являются режим совместного колеба​ния валютных курсов, европейская валютная единица (экю) и систе​ма кратко- и среднесрочной финансовой поддержки, в том числе в рамках Европейского фонда валютного сотрудничества. Для выра​ботки Договора об экономическом и валютном союзе было принято решение созвать межправительственную конференцию, поскольку это единственный орган, имеющий полномочия по внесению в Римс​кий договор изменений, необходимых для введения единой валюты и создания единого банка. Итогом стал Договор о Европейском союзе, согласованный на Евросовете в Маастрихте 9-11 декабря 1991 г. и подписанный там же в феврале 1992 г.

Европейский союз опирается на три «колонны» - экономичес​кий и валютный союз, представляющий собой сферу, где присутствуют элементы наднационального регулирования; общую внешнюю политику и политику в области безопасности, базирующиеся на механизме межгосударственного сотрудничества; и координацию в вопросах внутренних дел и юстиции. В соответствии с Маастрихтс​ким договором экономический и валютный союз создается в три этапа, сроки и содержание которых официально зафиксированы. Первый этап начался 1 июля 1990 г., и его основным содержанием предполагалось укрепление Европейской валютной системы и обеспечение либерализации движения капиталов. Второй этап функцио​нирует с 1 января 1994 г. и ознаменовался созданием Европейского валютного института, предтечи будущего центрального банка ЕС. Третий этап, означающий введение единой валюты и единого банка, вступил в силу с 1 января 1999 года. Формирование экономического и валютного союза открывает но​вые возможности для укрепления позиций ЕС на мировой арене. ЭВС, как полагают лидеры «двенадцати», позволит Европейскому со​юзу играть в международных экономических и финансовых отношениях роль, сопоставимую с их весом в мировой торговле.

Интеграционные процессы в ЕС, содействовавшие изменению соотношения сил в пользу западноевропейских стран, привели, как известно, к формированию нового центра силы, который по основным экономическим показателям уже к началу 70-х годов догнал (а по некоторым и перегнал) США. Так, в 1970 г. доля США в промышлен​ном производстве стран ОЭСР составляла 35,8%, а стран ЕС - 38,0%; в экспорте - 15,4% и 40,4% соответственно, в официальных золото​валютных запасах - 15,5% и 32,2%. Возрастание экономического и валютно-финансового потенциала послужило материальной основой формирования западноевропейского валютного полюса как неотъем​лемой части складывающейся полицентрической валютной системы мира. Это находит свое отражение, в частности, в увеличении доли европейских денежных единиц в мировых валютных резервах - с 10,4% в 1976 г. до 22,1% в 1988 г., возрастании их роли в мировых расчетах. Вместе с тем доллар остается важнейшим международным платежным и резервным средством, хотя его доля в валютных резервах сократилась с 79,6% в 1976 г. до 63,3% в 1988 г. В долларах осуще​ствляется 41,7% мирового экспорта и 49,5% мирового импорта, в то время как доля США в мировом экспорте и импорте составляет соот​ветственно всего 21,6% и 33,2%.

Нынешняя мировая валютная система представляет собой по существу долларовый стандарт, и США сохраняют в валютно-финансовой сфере ведущие позиции, позволяющие им осуществлять экономическую агрессию против своих партнеров, манипулируя кур​сом доллара и процентными ставками. Доминирующее положение доллара в мировых валютно-кредитных отношениях является традиционным фактором, подталкивающим европейцев к созданию валют​ного союза и попытке с его помощью укрепить свое положение в мировой валютной системе в целом. Этот подход лежит в основе создания Европейской валютной системы. Идет процесс постепенного дви​жения к более симметричному многовалютному устройству. Появле​ние в 1999 г. подлинной единой европейской валюты, безусловно, ускорит эту тенденцию. Поглотив уже существующие в международ​ном обороте европейские денежные единицы, ЕВРО становится одной из ключевых мировых валют. 
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