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ВВЕДЕНИЕ
Банки – центральные звенья в системе рыночных отношений. Развитие их деятельности – необходимое условие реального существования рыночной экономики. Создание финансового рынка предполагает принципиальное изменение роли кредитных институтов и повышение роли кредита в системе экономических отношений. Переход России к рыночной экономике, повышение эффективности ее функционирования, создание необходимой инфраструктуры невозможно обеспечить без использования и дальнейшего развития кредитных отношений.

Кредит стимулирует развитие производительных сил, ускоряет формирование источников капитала для расширения воспроизводства на основе достижений научно-технического прогресса [8]. Без кредитной поддержки невозможно обеспечить быстрое и цивилизованное становление хозяйств, предприятий, внедрение других видов предпринимательской деятельности на внутригосударственном и внешнем экономическом пространстве.

Управление кредитными операциями в коммерческих банках осуществляют работники кредитного подразделения. Особо важную роль в работе кредитного подразделения коммерческого банка играет проведение полного финансового анализа кредитоспособности ссудозаёмщика на основании данных, соответствующих реальному состоянию дел. Анализ должен проводиться на всех этапах работы с клиентом – ссудозаёмщиком. Как правило, каждый коммерческий банк имеет собственную автоматизированную методику финансового анализа кредитоспобности клиентов.

Анализ кредитоспособности, проведённый на основании реальных данных, позволяет сделать правильный вывод о кредитоспособности компании и принять верное кредитное решение. Принятие положительного решения позволит значительно увеличить доходы банка, как от кредитной операции, так и от других операций данного клиента.

Таким образом, тема дипломной работы является достаточно актуальной.

Объектом исследования являются различные методики проведения анализа кредитоспособности.

Цель работы – изучение основных элементов анализа кредитоспособности; исследование автоматизированной методики финансового анализа клиента.

Для полного освещения выбранной темы были поставлены следующие задачи:

1) выявить основные теоретические аспекты оценки кредитоспособности заемщика;

2) исследовать особенности анализа кредитоспособности заемщика в АКБ «МДМ-Банк» в г. Новокузнецке;

3) раскрыть проблемы и перспективы оценки кредитоспособности заемщика в филиале.

1. Теоретические аспекты оценки кредитоспособности корпоративного заемщика

1.1. Сущность понятия кредитоспособности заемщика

Кредитоспособность клиента коммерческого банка – способность заемщика полностью и в срок рассчитаться по своим долговым обязательствам (основному долгу и процентам) [1].

Кредитоспособность заемщика в отличие от его платежеспособности не фиксирует неплатежи за истекший период или на какую-либо дату, а прогнозирует способность к погашению долга на ближайшую перспективу. Степень неплатежеспособности в прошлом является одном из формальных показателей, на которые опираются при оценке кредитоспособности клиента. Если заемщик имеет просроченную задолженность, а баланс ликвиден и достаточен размер собственного капитала, то разовая задержка платежей банку в прошлом не является основанием для заключения о некредитоспособности клиента. Кредитоспособные клиенты не допускают длительных неплатежей банку, поставщикам, бюджету.

Уровень кредитоспособности клиента свидетельствует о степени индивидуального (частного) риска банка, связанного с выдачей конкретной ссуды конкретному заемщику.

Кредитование является одним из важнейших направлений деятельности коммерческих банков. Рассматривая основные субъекты банковского кредитования: акционерные и частные компании, кредитно-финансовые учреждения (банки), население, федеральные и местные органы власти, можно выделить клиентов, относящихся к категории корпоративных, заслуживающих особого внимания.

Корпоративные клиенты – это юридические лица - клиенты банка (кроме кредитных организаций) населения, субъектов Федерации и муниципальных образований [11].

В отличие от стран с развитой экономикой, где зависимость корпораций от банковского кредитования уменьшается, для российских предприятий банковский кредит является практически единственным источником для получения денежных ресурсов.

Это свидетельствует об особой роли корпоративного кредитования как системообразующего фактора развития российской экономики.

Можно выделить две основные функции организации кредитования корпоративных клиентов банком:

1) макроэкономическая — выполнение основной банковской задачи аккумуляции денежных ресурсов для инвестирования развития экономики страны;

2) микроэкономическая — получение основных доходов, способствующее повышению доходности и надежности банков.

Отметим также, что кредитование корпоративного заемщика имеет ряд специфических особенностей:

а) большой объем;

б) высокая доходность;

в) высокая рискованность.

В современных российских условиях этот вид кредитования является одной из самых рискованных активных операций, и неразумный подход к его осуществлению способен привести к потере ликвидности и в конечном счете к банкротству.

1.2. Направления оценки кредитоспособности заемщика

Мировая и отечественная банковская практика позволила выделить критерии кредитоспособности клиента: характер клиента, способность заимствовать средства, способность заработать средства в ходе текущей деятельности для погашения долга (финансовые возможности капитал, обеспечение кредита, условия, в которых совершается кредитная сделка, контроль (законодательная основа деятельности заемщика. соответствие характера ссуды стандартам банка и органов надзора).

Под характером клиента понимается его репутация как юридического лица и репутация менеджеров, степень ответственности клиента за погашение долга, четкость его представления о цели кредита, соответствие ее кредитной политике банка [3]. Репутация клиента как юридического лица складывается из длительности его функционирования в данной сфере, соответствия экономических показателей среднеотраслевым, из его кредитной истории, репутации в деловом мире его партнеров (поставщиков, покупателей, кредиторов). Репутация менеджеров оценивается на основе их профессионализма (образование, опыт работы), моральных качеств, личного финансового и семейного положения. результатов взаимоотношения руководимых ими структур с банком. Даже при четком понимании клиентом цели испрашиваемой ссуды выдача ее является рисковой, если она противоречит утвержденной кредитной политике (например, нарушает утвержденные лимиты отдельных сегментов кредитного портфеля).

Способность заимствовать средства означает наличие у клиента права на подачу заявки на кредит, подписи кредитного договора или ведения переговоров, т.е. наличие определенных полномочий у представителя предприятия или фирм, достижение совершеннолетия или другие признаки дееспособности заемщика - физического лица. Подписание договора неуполномоченным или недееспособным лицом означает большую вероятность потерь для банка. Одним из основных критериев кредитоспособности клиента является его способность заработать средства для погашения долга в ходе текущей деятельности. Известна и другая позиция, изложенная в экономической литературе, когда кредитоспособность связывается со степенью вложения капитала в недвижимость. Последнее и является формой защиты от риска обесценения средств в условиях инфляции, это не может являться основным признаком кредитоспособности заемщика. Дело в том, что для высвобождения денежных средств из недвижимости требуется время. Вложение средств в недвижимость связано с  риском обесценения активов. Поэтому целесообразно ориентироваться на ликвидность баланса, эффективность (прибыльность) деятельности заемщика, его денежные потоки.

Капитал клиента является не менее важным критерием кредитоспособности клиента. При этом важны следующие два аспекта его оценки:

1) его достаточность, которая анализируется на основе сложившихся требований к минимальному уровню уставного фонда (акционерного капитала)

 и коэффициентов финансового левера;

2) степень вложения собственного капитала в кредитуемую операцию, что свидетельствует о распределении риска между банком и заемщиком. Чем больше вложения собственного капитала, тем больше и заинтересованность заемщика в тщательном отслеживании факторов кредитного риска.

Под обеспечением кредита понимается стоимость активов заемщика и конкретный вторичный источник погашения долга (залог, гарантия, поручительство, страхование), предусмотренный в кредитном договоре. Если соотношение стоимости активов и долговых обязательств имеет значение для погашения ссуды банка в случае объявления заемщика банкротом, то качество конкретного вторичного источника гарантирует выполнение им своих обязательств в срок при финансовых затруднениях. Качество залога, надежность гаранта, поручителя и страхователя особенно важны при недостаточном денежном потоке у клиента банка, проблемах с ликвидностью его баланса или достаточностью капитала.

К условиям, в которых совершается кредитная операция, относятся текущая или прогнозная экономическая ситуация в стране, регионе и отрасли, политические факторы. Эти условия определяют степень внешнего риска банка и учитываются при решении вопроса о стандартах банка для оценки денежного потока, ликвидности баланса, достаточности капитала, уровня менеджмента заемщика.

Последний критерий – контроль за законодательными основами деятельности заемщика и соответствием его стандартам банка нацеливает банкира на получение ответов на следующие вопросы: имеется ли законодательная и нормативная основа для функционирования заемщика и осуществления кредитуемого мероприятия, как повлияет на результаты деятельности заемщика ожидаемое изменение законодательства (например, налогового), насколько сведения о заемщике и ссуде, содержащиеся в кредитной заявке, отвечают стандартам банка, зафиксированным в документе о кредитной политике, а также стандартам органов банковского надзора, контролирующих качество ссуд [3].

1.3. Роль оценки кредитоспособности в процессе управления кредитованием

Общая схема организации работы банка по предоставлению кредита состоит из нескольких взаимодополняемых элементов и выглядит следующим образом (рис. 1).

	1. Программирование

	1. Выбор кредитной политики банка.

2. Разработка внутренних нормативных документов банка. 

	II. Предоставление банковской ссуды

	1. Переговоры с заемщиком и первичный анализ заявки на кредит.

2. Анализ кредитоспособности заемщика.

3. Принятие решения о предоставлении кредита и заключение кредитного договора.

	III. Текущий мониторинг кредитов

	1. Оценка качества кредита.

2. Оценка соблюдения условий кредитного договора.

3. Оценка состояния обеспечения кредита.


	IV. Погашение кредита

	1. Добровольное погашение кредита.

2. Работа с проблемными ссудами.


Рис. 1. Схема организации работы банка по предоставлению кредита

Рассмотрим подробнее каждый из элементов.

Программирование — суть данной стадии заключается в оценке макроэкономической ситуации в стране в целом, региона, где работают потенциальные заемщики, а также способности персонала банка-кредитора к работе с различными категориями ссудополучателей, в принятии ряда внутрибанковских нормативных документов [11].

Исходя из результатов проведенных исследований, руководство банка (обычно правление или Совет директоров банка) принимает меморандум кредитной политики, в котором определяются стратегия и тактика банка в области получения и предоставления кредитов. Меморандум кредитной политики принимается на определенный период времени, однако в течение срока его действия в него могут вноситься некоторые изменения, соответствующие текущему состоянию дел на кредитном рынке.

Следующим шагом на стадии программирования организации работы банка по предоставлению ссуд является разработка внутренних нормативных документов. Это могут быть инструкция о порядке выдачи кредитов, положение о кредитном комитете банка (филиала), положение о внутреннем контроле и т.д.

Инструкция о порядке выдачи кредитов регламентирует организацию кредитного процесса, перечень требуемых документов от заемщика и стандарты подготовки проектов кредитных договоров, правила проведения оценки обеспечения.

В положении о кредитном комитете определяются регламент работы комитета, состав, лимит кредитных рисков данного кредитного комитета, процедура принятия решения.

Только после принятия этих документов, систематизирующих кредитный процесс, можно говорить о внутренней готовности банка к работе на второй основной стадии кредитования.

Процесс предоставления банковского кредита можно разделить на несколько этапов [11]:

1) заявка на кредит и предварительные переговоры;

2) истребование необходимых документов;

3) оценка кредитоспособности заемщика;

4) принятие решения о предоставлении (непредоставлении) кредита;

5) заключение кредитного договора.

Рассмотрим подробно наиболее важные из них. В соответствии с разработанными и принятыми у каждого банка направлениями отбора сотрудники кредитного подразделения (кредитные инспекторы) осуществляют прием заявок на получение кредита.

В заявке на кредит должны содержаться исходные сведения о требуемом кредитном продукте, а именно:

– цель кредитного продукта;

– размер кредитного продукта;

– вид и срок;

– предполагаемое обеспечение;

– планируемые источники погашения задолженности;

– краткая информация о фирме, ее основной деятельности, основных партнерах и перспективах развития.

Заявка оформляется на фирменном бланке организации и подписывается надлежащим должностным лицом (руководителем) организации, уполномоченным на совершение названных кредитных сделок.

Как правило, при первичном обращении клиента за получением кредита невозможно заранее определить вид и конкретные условия кредитного продукта. В этой связи кредитный работник в ходе предварительных переговоров с заемщиком должен обеспечить получение комплексной информации о будущем заемщике. Переговоры с будущим заемщиком относительно будущего кредита проводятся кредитным инспектором. В ходе переговоров кредитный инспектор разъясняет клиенту основные требования и стандарты кредитования, уточняет сведения о будущем заемщике и его бизнесе, об основных характеристиках испрашиваемого кредита, механизме и источниках его погашения, предлагаемом обеспечении, об имеющихся кредитах других банков, а также устанавливает наличие необходимых предпосылок и условий для данной кредитной сделки.

Для определения целесообразности предоставления кредита кредитный инспектор истребует от заемщика следующие документы.

1. Заполненную и подписанную клиентом анкету. Анкета обычно содержит сведения о клиенте и его руководящих лицах.

2. Юридические документы:

а) учредительные и регистрационные документы; в зависимости от вида юридического лица – устав либо учредительный договор и устав. Свидетельство (решение) о государственной регистрации;

б) карточка образцов подписей и печати (форма 0401026), заверенная нотариально;

в) документ, подтверждающий полномочия лица, имеющего право выступать от имени организации при ведении переговоров и подписывать кредитные договоры.

3. Финансовая отчетность:

а) баланс (форма № 1), отчет о финансовых результатах (форма № 2) не менее чем за 3 последние отчетные даты, отчет о движении денежных средств (форма № 4) и приложение к бухгалтерскому балансу (форма № 5) за последний год, заверенные налоговым органом по месту регистрации;

б) расшифровка структуры дебиторской и кредиторской задолженности (перечень основных дебиторов и кредиторов заемщика, сумма долга по ним);

в) справки:

– о полученных кредитах и займах;

– о выданных поручительствах;

г) копии выписок из расчетных и текущих валютных счетов заемщика, заверенные обслуживающим банком (банками).

4. Технико-экономическое обоснование (ТЭО, бизнес-план) использования кредита, отражающее экономическую эффективность и окупаемость затрат в течение периода, который испрашивается кредит.

В ТЭО должны быть отражены:

а) основные виды деятельности предприятия и размер уплачиваемых налогов;

б) цель, на которую испрашивается кредит, с указанием конкретных направлений использования заемных средств;

в) предполагаемые сроки и сумма выпуска или приобретения продукции или оказываемых услуг с указанием расценок за единицу продукции или услуги;

г) планируемый рынок сбыта;

д) сумма ожидаемой прибыли от реализации (после уплаты платежей в бюджет).

ТЭО обязательно должно быть проанализировано кредитным инспектором банка и подписано с пометкой «Расчет проверен» и собственноручной подписью кредитного инспектора.

5. Договор (контракт), в связи с которым потребуется кредит.

6. В случае принятия в залог имущества от Залогодателя должны быть затребованы соответствующие документы по залоговому имуществу.
Получив указанные документы, кредитный инспектор должен убедиться, что сведения, содержащиеся в этих документах, являются объективными и нефальсифицированными. Если у кредитного инспектора при изучении представленных документов на залог возникают какие-либо сомнения относительно подлинности последних, он должен привлечь для экспертизы специалистов соответствующего подразделения службы безопасности банка.

При необходимости от заемщика должны быть истребованы иные необходимые документы, предусмотренные действующим законодательством.

Оценка кредитоспособности клиента обычно базируется на анализе следующих критериев:

1) характер клиента;

2) способность заимствовать средства;

3) способность заработать средства для погашения долга в ходе текущей деятельности;

4) капитал клиента;

5) обеспечение кредита;

6) условия, в которых совершается кредитная операция;

7) контроль.

Руководство должно обладать достаточно высокой компетенцией и опытом, чтобы ставить реалистичные финансовые цели и задачи.

В случае принятия на заседании соответствующего кредитного комитета банка положительного решения о предоставлении конкретному клиенту кредита и его условия принятые условия сообщаются клиенту.

После достижения соглашения с заемщиком по всем существенным и необходимым условиям договора, установленным соответствующим решением кредитного комитета банка, ему предлагается подписать в 3 экземплярах кредитный договор установленного образца. Одновременно от заемщика требуется представить письмо-распоряжение о бесспорном списании денежных средств с его счета для погашения задолженности по кредиту и процентам за пользование предоставленным кредитом.

Основные условия кредита – сумма, срок, обеспечение – устанавливаются кредитным комитетом банка. Указанные основные условия соответственно фиксируются в кредитных договорах.

Остальные условия договора устанавливаются следующим образом:

– срок уплаты процентов за кредит, как правило ежемесячно (в исключительных случаях ежеквартально);

– ставка процентов устанавливается в договоре, как правило, не более чем на 6 календарных дней от даты заключения кредитного договора, после чего новая процентная ставка фиксируется в дополнительном соглашении к кредитному договору.

В случае принятия соответствующим кредитным комитетом решения об оформлении обеспечения одновременно с кредитным договором оформляются договоры залога либо договоры поручительства в 2 экземплярах. При их оформлении соблюдается порядок, аналогичный при оформлении кредитного договора. Договор подписывается должностным лицом, которое правомочно подписывать от имени банка кредитные договора, договора залога и поручительства.

После этого один экземпляр кредитного договора передается на руки заемщику (залогодателю, поручителю). От клиента также потребуется Срочное обязательство, подписанное руководителем и главным бухгалтером и заверенное печатью организации-заемщика; оно заполняется в одном экземпляре с указанием ссудного счета.

Один из экземпляров кредитного договора вместе со Срочным обязательством передается в бухгалтерию банка. На основании представленного договора работником бухгалтерии открывается ссудный счет для аналитического учета задолженности по кредитному договору.

Перечисление средств в соответствии с условиями кредитного договора. Кредитным инспектором выписывается распоряжение установленного образца в 2 экземплярах. Распоряжение подписывается кредитным инспектором, а также уполномоченным должностным лицом и передается сотруднику бухгалтерии. Один экземпляр распоряжения используется сотрудником бухгалтерии для совершения проводки, а 2-й экземпляр распоряжения возвращается с отметкой «Принято к исполнению» и с указанным номером открытого ссудного счета. Этот экземпляр приобщается к кредитному делу. Перечисление средств в счет кредита имеет следующие особенности. Средства, получаемые предприятиями со ссудных счетов в виде банковских ссуд в рублях. могут направляться в соответствии с кредитными договорами или на расчетные (текущие) счета заемщика, или непосредственно на оплату кредитуемых материальных ценностей и затрат, включая выдачу средств на заработную плату с одновременным перечислением соответствующих налогов и других обязательных платежей.

После заключения кредитного договора и получения ссуды организация-заемщик (а равно поручитель, гарант, хранитель) должны находиться под постоянным контролем, главная цель которого состоит в обеспечении надлежащего погашения кредита и регулярной уплаты процентов.

В течение всего срока действия кредита кредитный инспектор производит оценку качества заемщика.

Кредитный инспектор должен регулярно (ежемесячно) следить за движением средств по расчетным и текущим счетам заемщика:

– ежемесячно по счетам в банке;

– ежеквартально по счетам заемщика в других банках.

В случае резкого уменьшения таких поступлений он должен установить причины этого и принять необходимые меры, направленные на недопущение невозврата кредита.

В течение срока действия кредитного договора от заемщика и от его поручителя (гаранта) потребуются документы бухгалтерской отчетности и проводится их тщательный анализ.

Кроме того, регулярно изучается информация о состоянии экономического сектора (отрасли), в котором работает заемщик. При выявлении благоприятных факторов, например таких, как повышение государством налоговых ставок и иных изъятий в бюджет, кредитный инспектор должен обязательно связаться с заемщиком, чтобы выяснить, какое конкретное влияние это окажет на заемщика и как заемщик планирует справиться с данной ситуацией.
Сотрудники службы безопасности банка производят независимый и объективный контроль текущего состояния заемщиков (а также поручителей, гарантов и залогодателей) в части, относящейся к ведению службы безопасности.

С целью постоянного контроля за сохранностью заложенного имущества и выявления возможных изменений его текущей стоимости систематически, не реже одного раза в месяц, должны проводиться проверки наличия залога в местах его хранения и местонахождения.

На основании имеющейся информации, в том числе поступившей от службы безопасности и иных обеспечивающих служб, кредитный инспектор составляет, не реже 1 раза в 3 месяца, кредитный отчет относительно действующего статуса кредита, в котором должны содержаться ответы на следующие вопросы:

1. Качество кредита.

2. Соблюдение условий кредитного договора.

3. Обеспечение.

В случае выявление хотя бы одного из вышеназванных факторов кредитный инспектор незамедлительно должен составить заключение, содержащее описание обнаруженных фактических данных, могущих служить основанием для досрочного исполнения обязательства, а также мотивированный вывод-предложение о целесообразности (нецелесообразности) требования досрочного исполнения заемщиком обязательства по кредиту.

Рассмотрение вопроса о возбуждении процедуры требования досрочного исполнения кредита осуществляется кредитным комитетом банка в соответствии с его регламентом.

При возникновении угрозы невозврата средств кредита кредитный инспектор незамедлительно подготавливает заключение по кредитному договору с указанием причин невозврата кредита и принятых им после возникновения первоначальных затруднений с возвратом кредита и выплатой процентов мер по его погашению. Заключение передается в юридическую службу банка, а также в службу безопасности.

Юридическая служба – при поступлении сигнала о невозврате кредита – в течение кратчайшего периода предъявляет в установленном порядке должнику гражданский иск либо совершает иные необходимые действия.

Сотрудник службы экономической безопасности с учетом предложений юридической службы организует работу по погашению просроченной задолженности. К проведению мероприятий по возврату просроченного кредита могут быть привлечены кредитные инспекторы, которые вели данный проект, а также сотрудники других служб банка.

Наилучший вариант – разработка совместно с заемщиком плана мероприятий для восстановления стабильности компании и устранения обнаруженных диспропорций. При этом необходимо предпринять попытку установить сотрудничество независимо от того, решил банк продолжать работу с клиентом или ликвидировать ссуду.

Если удастся убедить клиента, что положение можно исправить, следует наметить план действий. Он может включать в себя: продажу активов; сокращение накладных расходов; изменение рыночной стратегии; смену руководства и назначение новых лиц на ключевые посты.

Другое решение может заключаться в продаже банком залога. Для этого следует прежде всего проверить документы и установить, действительно ли банк имеет безусловное право распоряжаться залогом. Затем необходимо выяснить, каковы возможности реализации  залога: обычно это дорогостоящая и отнимающая время процедура. Идеальный вариант – сотрудничество с заемщиком в продаже залога.

Банк должен действовать без промедления, так как если заемщик задержит платежи торговым кредиторам, страховой компании, налоговым органам, то будет наложен арест на имущество, и банк окажется в длинной очереди кредиторов, требующих возмещения долга.

Добровольное погашение банковского кредита, а также процентов является показателем качества работы кредитного подразделения и всего банка в целом.

Кредитный инспектор подшивает в дело лист расчетов полноты погашения задолженности с указанием сроков действия кредита, размера процентной ставки, дат погашения задолженности. Делается отметка: «Кредит возвращен полностью с npичитающимися процентами, кредитное дело №________ закрыто (дата закрытия дела)».

Роль оценки кредитоспособности заемщика заключается в минимизации кредитных рисков. Избежать кредитного риска позволяет тщательный отбор заемщика, анализ условий выдачи кредита, постоянный контроль за финансовым состоянием заемщика, его способностью и готовностью погасить кредит. Выполнение всех этих условий гарантирует успешное проведение важнейшей банковской операции –– предоставления кредитов [11].

1.4. Обзор методик оценки кредитоспособности

1.4.1. Классификация методик оценки кредитоспособности.

Современные практические подходы к методологии анализа кредитоспособности заемщиков в коммерческих банках основаны на комплексном применении финансовых и нефинансовых критериев.

Заслуживает, на наш взгляд, внимания классификация методов и моделей оценки кредитоспособности заемщиков коммерческих банков, предложенная профессором Санкт-Петербургской государственной инженерно-экономической академии И. В. Вишняковым [17]. Данный автор предлагает выделить следующие классы моделей оценки кредитоспособности заемщиков (рис.2):
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Рис. 8. Динамика  кредитного портфеля Новокузнецкого филиала по заемщикам







Рис.2. Модели оценки кредитоспособности заемщиков.

– классификационные, среди которых необходимо выделить модели бальной оценки кредита (рейтинговые методики) и модели прогнозирования банкротств (статистической оценки, основанной на MDA – Multiple Discriminate Analysis – множественном дискриминантном анализе);

– модели комплексного анализа (на основе «полуэмпирических» методологий: «правила 6С», CAMPARI, PARTS, Judgmental Analysis (оценочная система анализа), последняя применяется для оценки потребительских кредитов).

Классификационные модели позволяют разбить заемщиков на группы (классы) и являются вспомогательным инструментом при определении возможности удовлетворения кредитной заявки.

Достаточно хорошо освещены в литературе две модели: бальной (рейтинговой) оценки и прогнозирования банкротств. Рейтинговые модели делят заемщиков на плохих и хороших, а модели прогнозирования пытаются дифференцировать фирмы-банкроты и устойчивые компании. Рейтинговая оценка предприятия – заемщика рассчитывается на основе полученных значений финансовых коэффициентов и выражается в баллах. Баллы исчисляются путем умножения значения любого показателя на его вес в интегральном показателе (рейтинге).

Общий вид рейтинговой оценки:
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(1.1)

где К0 — интегральный показатель (рейтинг);

Аi — удельный вес i – го показателя; ∑ Аi = 1

Кi — значение i – го показателя;

n — число показателей.

Модификацией рейтинговой оценки является кредитный скоринг (credit scoring) – технический прием, предложенный американским экономистом Д. Дюраном в начале 40-х годов для отбора заемщиков по потребительскому кредиту. Отличие кредитного скоринга от рейтинговой оценки состоит в том, что в формулу рейтинговой оценки вместо К (значения i – го показателя) подставляется Bi, – частная балльная оценка i – го показателя. При этом для каждого показателя определяются несколько интервалов значений, и каждому интервалу приписывается определенное количество баллов или определяется класс (1, 2, 3...).

Если полученный заемщиком рейтинг (кредитный скоринг) ниже заранее установленного специалистами и экспертами банка значения, то такому заемщику в кредите будет отказано. Если же его оценка удовлетворяет установленным нормативам, то его кредитная заявка будет удовлетворена. При введении допустимых интервалов значений оценки можно одновременно определить соответствующие каждому интервалу процентную ставку и вид обеспечения.

Прогнозные модели используются для оценки качества потенциальных заемщиков и базируются на статистических методах, наиболее распространенным из которых является множественный дискриминантный анализ (МДА), известный также как «кластерный анализ».

Общий вид дискриминантной функции:
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где а0 и аi – некоторые параметры (коэффициенты регрессии); – факторы, характеризующие финансовое состояние заемщика (например, финансовые коэффициенты).

Коэффициенты регрессии рассчитываются в результате статистической обработки данных по выборке фирм, которые либо обанкротились, либо сумели выжить в течение некоторого периода.

Графически дискриминантная функция (индекс Z) представляет прямую линию, делящую (в зависимости от значений факторов финансового состояния) все компании на две группы: на тех, кому финансовые затруднения вплоть до банкротства в ближайшем будущем не грозят, и на тех, кому это грозит. Если Z-оценка некоторой компании находится ближе к показателю средней компании-банкрота, то при условии продолжающегося ухудшения ее положения она обанкротится. Если менеджеры компании и банк, осознав финансовые трудности, предпринимают шаги, чтобы предотвратить усугубление ситуации, то банкротства не произойдет, следовательно, Z-оценка является сигналом раннего предупреждения.

Наиболее известными моделями МДА являются модели Альтмана и Чессера [17].

В 1977 году Альтманом, Хольдерманом и Нарайаной введен «Z-анализ» на основании следующего уравнения:

Z = 1,2 · X1 + 1,4 · X2 + 0,6 · X3 + 1,0 · X4 + 3,3 · X5,

        (1.3)
где X1 – отношение собственных оборотных средств к сумме активов; X2 – отношение реинвестируемой прибыли к сумме активов; X3 - отношение рыночной стоимости акций к заемному капиталу; X4 – отношение объема продаж (выручки от реализации) к сумме активов; X5 – отношение брутто-прибыли (прибыли до вычета процентов и налогов) к сумме активов.

Отнесение предприятия к определенному классу надежности производится на основании следующих значений индекса Z:

Z ≤ 1,8
 – вероятность банкротства очень высокая;

1,8 < Z ≤ 2,7 – вероятность банкротства высокая;

2,7 < Z ≤ 3,0 – вероятность банкротства низкая;

3,0 < Z
 – вероятность банкротства очень низкая.

Пятифакторная модель Альтмана, построенная на основе анализа состояния 66 фирм, позволяет дать достаточно точный прогноз банкротства на 2 - 3 года вперед. Факт банкротства на один год можно установить с точностью до 95%.

Модель Альтмана предсказывает случай наступления банкротства достаточно хорошо на два года вперед. Более поздние работы Альтмана и его коллег обновили и улучшили его первоначальное исследование. В своей последней работе они подробно изучили такие факторы, как капитализируемые обязательства по аренде, применили прием сглаживания данных, чтобы выровнять случайные колебания. Новая модель способна предсказывать банкротства с высокой степенью точности на два года вперед и с меньшей, но все же приемлемой точностью (70%) на пять лет вперед.

Модель надзора за ссудами Чессера прогнозирует случаи невыполнения клиентом условий договора о кредите.

В модель Чессера входят следующие шесть параметров:

X1 – отношение кассовой наличности и стоимости легко реализуемых ценных бумаг к сумме активов;

X2 – отношение чистой суммы продаж (без учета НДС) к сумме кассовой наличности и стоимости легко реализуемых ценных бумаг;

X3 – отношение брутто-дохода (прибыли до вычета процентов и налогов) к сумме активов;

X4 – отношение совокупной задолженности к сумме активов;

X5 – отношение основного капитала к чистым активам (или применяемому капиталу = акционерному капиталу и долгосрочным кредитам);

X6 – отношение оборотного капитала к нетто продажам (чистой сумме продаж).

Оценочные показатели модели следующие:

Z = -2,0434 - 5,24 · X1 + 0,0053 · X2 – 6,6507 · X3 + 4,4009 · X4 – 0,0791 · X5 – – 0,1020 · X6









             (1.4)

Переменная Y, которая представляет собой линейную комбинацию независимых переменных, используется в следующей формуле для оценки вероятности невыполнения условий договора, Z:
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где е = 2,71828 (число Эйлера – основание натуральных логарифмов).

Получаемая оценка Y может рассматриваться как показатель вероятности невыполнения условий кредитного договора. Чем больше значение Y, тем выше вероятность невыполнения договора для данного заемщика. В модели Чессера для оценки вероятности невыполнения договора используются следующие критерии:

• если Z ≥ 0,50, то заемщика следует отнести к группе, которая не выполнит условий договора;

• если Z < 0,50, то заемщика можно отнести к группе надежных.

Чессер использовал данные ряда банков по 37 «удовлетворительным» ссудам и 37 «неудовлетворительным», причем для расчета были взяты показатели балансов фирм-заемщиков за год до получения кредита. Подставив расчетные показатели модели и формулу «вероятности нарушения условий договора», Чессер правильно определил три из каждых четырех исследуемых случаев.

Модель оценки вероятности банкротств. М. А. Федотовой опирается на коэффициент текущей ликвидности (X1) и долю заемных средств в валюте баланса (X2):

Z = -0,3877 - 1,0736 · X1 + 0,0579 · X2



             (1.6)

При отрицательном значении индекса Z вероятно, что предприятие останется платежеспособным.

Уравнение Р. С. Сайфулина, Г. Г. Кадыкова имеет вид:

Z = 2 · X1 + 0,1 · X2 + 0,08 · X3 + 0,45 · X4 + X5


        (1.7)

где X1 – коэффициент обеспеченности собственными средствами (нормативное значение X1 ≥ 0,1);

X2 – коэффициент текущей ликвидности (Х2 > 2);

X3 – интенсивность оборота авансируемого капитала, характеризующая объем реализованной продукции, приходящейся на 1 руб. средств, вложенных в деятельность предприятия (X3 ≥ 2,5);

X4 – коэффициент менеджмента, рассчитываемый как отношение прибыли от реализации к выручке; X5 – рентабельность собственного капитала (X5 ≥ 0,2).

При полном соответствии значений финансовых коэффициентов минимальным нормативным уровням индекс Z равен 1. Финансовое состояние предприятия с рейтинговым числом менее 1 характеризуется как неудовлетворительное.

Наряду с множественным дискриминантным анализом для прогнозирования вероятного банкротства заемщика могут использоваться и упрощенные модели, основанные на системе определенных показателей. Примером такого подхода является система показателей Бивера, включающая:

– коэффициент Бивера;

– рентабельность активов;

– финансовый левераж;

– коэффициент покрытия активов собственным оборотным капиталом;

– коэффициент покрытия краткосрочных обязательств оборотными активами.

Коэффициент Бивера находится по формуле:
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        (1.8)

Значение ≥ -0,15 свидетельствует о неблагополучном финансовом состоянии за год до банкротства. Аналогичные сигналы дает значение коэффициента покрытия активов чистым оборотным капиталом, меньшее 0,06 и коэффициент покрытия краткосрочных обязательств, меньшее 1.

Для классификации кредитов можно использовать также модель CART. CART расшифровывается как «классификационные и регрессионные деревья» (Classification and regression trees). Это непараметрическая модель, основными достоинствами которой являются возможность широкого применения, доступность для понимания и легкость вычислений, хотя при построении таких моделей применяются сложные статистические методы. Иногда эту модель называют «рекурсивным разбиением». Понять «классификационное дерево» нетрудно: компании - заемщики разделяются на «ветви» в зависимости от значений выбранных финансовых коэффициентов, каждая «ветвь» дерева, в свою очередь, разделяется на «ветви» в соответствии с другим коэффициентом. Точность классификации составляет около 90%, что совсем неплохо.

Агрегировать количественные и качественные характеристики заемщика позволяют модели комплексного анализа: правило «шести Си», CAMPARI, PARTS, оценочная система анализа. Правило «шести Си» используется в практике банков сша, которые для отбора клиентов применяют критерии, начинающиеся буквой «Си»: capacity, character, capital (cash), collateral, conditions, control. Это соответствует русским терминам:

– способность заимствовать средства;

– репутация заемщика;

– способность получать доход;

– обладание активами (обеспечение);

– состояние экономической конъюнктуры;

– чувствительность заемщика.

К сожалению, шестое «Си» – control («контроль»), понимаемое как чувствительность заемщика к изменению макроэкономических параметров (налоговых ставок, законодательного обеспечения бизнеса и т.п.) в российской банковской практике пока не получило должного отражения.

Если перейти в плоскость банковской кредитной практики, то целесообразно затронуть эти факторы в несколько ином порядке, разбив их на пять основных вопросов, ответы на которые существенны в процессе формирования мнения кредитного эксперта:

1) кто?

2) для чего?

3) сколько?

4) на какой срок?

5) против чего?

Анализ кредитоспособности клиента в соответствии с основными принципами кредитования, содержащимися в методике CAMPARI, заключается в поочередном выделении из Кредитной заявки и прилагаемых финансовых документов наиболее существенных факторов, определяющих деятельность клиента, в их оценке и уточнении после личной встречи с клиентом. Название CAMPARI образуется из начальных букв следующих слов:

С — Character – репутация, характеристика клиента;

А — Ability – способность к возврату кредита;

М — Margin – маржа, доходность;

Р — Purpose – целевое назначение кредита;

А — Amount – размер кредита;

R — Repayment – условия погашения кредита;

I— Insurance – обеспечение, страхование риска непогашения кредита.

B Англии ключевым словом, в котором сосредоточены требования при выдаче кредитов заемщикам, является термин «PARTS», включающий в себя:

Purpose – назначение, цель получения заемных средств;

Amount – сумма, размер кредита;

Repayment – оплата, возврат долга и процентов;

Term – срок предоставления кредита;

Security – обеспечение погашения кредита.

Для анализа индивидуальных заемщиков применяется оценочная система, основанная на опыте и проницательности специалистов банка. Оценке подлежит характер заемщика, предполагаемое использование средств, источники погашения кредита.

Характер заемщика может быть определен из его кредитной истории и степени надежности, показываемой продолжительностью и постоянством работы (занятости), продолжительностью и типом проживания, искренностью и другими факторами. Специалист по кредитам должен быть максимально объективным и не должен применять субъективные ценности или собственные пристрастия. Возраст клиента может быть рассмотрен как фактор, от которого зависят будущие доходы, он также определяет время, оставшееся до пенсии, и ожидаемую продолжительность жизни, что будет учтено при определении срока кредита. Доход клиента почти всегда является основным источником погашения кредита и должен быть адекватным в соответствии с долгами и другими обязательствами заемщика.

1.4.2. Методики, используемые российскими банками

Рассмотрев методики оценки кредитоспособности, описанные докторами экономических наук, профессорами К. Р. Тагирбековым и О. И. Лаврушиным, остановимся на более предпочтительной, на наш взгляд, методике, предлагаемой профессором Лаврушиным [3, 11].
Эта методика предусматривает оценку кредитоспособности по четырем направлениям:

1.4.2.1. Финансовые коэффициенты оценки кредитоспособности клиентов коммерческого банка.

Все используемые коэффициенты можно разбить на пять групп [3]:

I - коэффициенты ликвидности:

II - коэффициенты эффективности, или оборачиваемости;

III - коэффициенты финансового левеража;

IV - коэффициенты прибыльности;

V - коэффициенты обслуживания долга. Показатели кредитоспособности, входящие в каждую из названных групп, могут отличаться большим разнообразием.








         Таблица 1

Классификация финансовых коэффициентов

	Показатели
	Нормативные уровни*

	1. Коэффициенты ликвидности:

коэффициенты текущей ликвидности

коэффициенты быстрой (оперативной) ликвидности

2. Коэффициенты эффективности (оборачиваемости):

оборачиваемости запасов

оборачиваемости дебиторской задолженности
	2,0-1,25




Продолжение таблицы 1

	Показатели
	Нормативные уровни*

	оборачиваемости основных средств

оборачиваемости активов

3. Коэффициент финансового левеража

соотношение всех долговых обязательств (краткосрочных и долгосрочных) и активов

соотношение всех долговых обязательств и собственного капитала

соотношение всех долговых обязательств и акционерного капитала

соотношение всех долговых обязательств и материального акционерного капитала

(акционерный капитал - нематериальные активы)

соотношение долгосрочной задолженности и фиксированных (основных) активов

соотношение собственного капитала и активов

соотношение оборотного собственного капитала и текущих активов

4. Коэффициенты прибыльности:

коэффициент нормы прибыли

коэффициенты рентабельности

коэффициенты нормы прибыли на акцию

5. Коэффициенты обслуживания долга:

коэффициент покрытия процента

коэффициент покрытия фиксированных платежей
	0,25-0,6
0,66-2,0

0,5-1,5

7,0-2,0

	* Рекомендованы в разные периоды специалистами Мирового банка.
	


Коэффициент текущей ликвидности (К) показывает, способен ли заемщик в принципе рассчитаться по своим долговым обязательствам.
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Коэффициент текущей ликвидности предполагает сопоставление текущих активов, т.е. средств, которыми располагает клиент в различной форме (денежные средства, дебиторская задолженность нетто ближайших сроков погашения, стоимости запасов товарно-материальных ценностей и прочих активов), с текущими пассивами, т.е. обязательствами ближайших сроков погашения (ссуды, долг поставщикам, по векселям. бюджету, рабочим и служащим). Если долговые обязательства превышают средства клиента, последний является некредитоспособным. Из этого вытекают и приведенные нормативные уровни коэффициента. Значение коэффициента, как правило, не должно быть менее 1. Исключение допускается только для клиентов банка с очень быстрой оборачиваемостью капитала.

Коэффициент быстрой (оперативной) ликвидности (Кбл) имеет несколько иную смысловую нагрузку. Он рассчитывается следующим образом:
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Ликвидные активы представляют собой ту часть текущих пассивов, которая относительно быстро превращается в наличность, готовую для погашения долга. К ликвидным активам в мировой банковской практике относятся денежные средства и дебиторская задолженность, в российской - также часть быстро реализуемых запасов.

Назначение коэффициента быстрой ликвидности - прогнозировать способность заемщика быстро высвободить из своего оборота средства в денежной форме для погашения долга банка в срок.

Коэффициенты эффективности (оборачиваемости) дополняют первую группу коэффициентов - показателей ликвидности и позволяют сделать более обоснованное заключение. Например, если показатели ликвидности растут за счет увеличения дебиторской задолженности и стоимости запасов при одновременном их замедлении, нельзя повышать класс кредитоспособности заемщика. В группу коэффициентов эффективности входят:

– оборачиваемость запасов:
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– оборачиваемость дебиторской задолженности в днях:
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– оборачиваемость основного капитала (фиксированных активов):
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– оборачиваемость активов:
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Коэффициенты эффективности анализируются в динамике, а также сравниваются с коэффициентами конкурирующих фирм и со среднеотраслевыми показателями.

Показатели финансового левеража характеризуют степень обеспеченности заемщика собственным капиталом.

Как видно из табл., варианты расчета коэффициентов могут быть различные, но экономический смысл их один: оценить размер собственного капитала и степень зависимости клиента от привлеченных ресурсов. В отличие от коэффициентов ликвидности при расчете коэффициентов финансового левеража учитываются все долговые обязательства клиента банка независимо от их сроков. Чем выше доля привлеченных средств (краткосрочных и долгосрочных) и меньше доля собственного капитала, тем ниже класс кредитоспособности клиента. Однако окончательный вывод делается только с учетом динамики коэффициентов прибыльности.

Коэффициенты прибыльности характеризуют эффективность использования всего капитала, включая его привлеченную часть. Разновидностями этих коэффициентов являются:

– коэффициенты нормы прибыльности:
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Чистая операционная прибыль
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– коэффициенты рентабельности:
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Сопоставление трех видов коэффициентов рентабельности показывает степень влияния процентов и налогов на рентабельность фирмы.

– коэффициенты нормы прибыли на акцию:
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Если доля прибыли в выручке от реализации растет, увеличивается прибыльность активов или капитала, то можно не понижать рейтинг клиента даже при ухудшении коэффициента финансового левеража.

Коэффициенты обслуживания долга (рыночные коэффициенты) показывают, какая часть прибыли поглощается процентными и фиксированными платежами. Общая сумма их расчета заключается в следующем:
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Конкретная методика определения числителя указанных коэффициентов зависит от того, относятся ли процентные или фиксированные платежи на себестоимость или уплачиваются из прибыли.

Например, если проценты и лизинговые платежи относятся на себестоимость, а дивиденды и прочие фиксированные платежи уплачиваются из прибыли, а результатом финансовой деятельности при нашей системе учета является балансовая прибыль, то числитель коэффициента покрытия фиксированных платежей будет исчисляться следующим образом: Балансовая прибыль + Процентные платежи + Лизинговые платежи.

Коэффициенты обслуживания долга показывают, какая часть прибыли используется для возмещения процентных или всех фиксирован​ных платежей. Особое значение эти коэффициенты имеют при высоких темпах инфляции, когда величина процентов уплаченных может приближаться к основному долгу клиента или даже его превышать. Чем большая часть прибыли направляется на покрытие процентов уплаченных и других фиксированных платежей, тем меньше ее остается для погашения долговых обязательств и покрытия рисков, т.е. тем хуже кредитоспособность клиента.

Перечисленные финансовые коэффициенты могут рассчитываться на основе фактических отчетных данных или прогнозных величин на планируемый период. При стабильной экономике или относительно стабильном положении клиента оценка кредитоспособности заемщика в будущем может опираться на фактические характеристики в прошлые периоды. В зарубежной практике такие фактические показатели берутся как минимум за три года. В этом случае основой расчета коэффициентов кредитоспособности являются средние за год (квартал, полугодие, месяц) остатки запасов, дебиторской и кредиторской задолженности, средств в кассе и на счетах в банке, размер акционерного капитала (уставного фонда), собственного капитала и т.д.
1.4.2.2. Анализ денежного потока как способ оценки кредитоспособности заемщика.

Анализ денежного потока заключается в сопоставлении оттока и притока средств у заемщика за период, соответствующий обычно сроку испрашиваемой ссуды. При выдаче ссуды на год анализ денежного поток делается в годовом разрезе, на срок до 90 дней - в квартальном и т.д. Элементами притока средств за период являются:

– прибыль, полученная в данном периоде;

– амортизация, начисленная за период;

– высвобождение средств из:

а) запасов;

б) дебиторской задолженности;

в) основных фондов;

г) прочих активов;

– увеличение кредиторской задолженности;

– рост прочих пассивов;

– увеличение акционерного капитала;

– выдача новых ссуд.

В качестве элементов оттока средств можно выделить:

– уплату:

а) налогов;

б) процентов;

в) дивидендов;

г) штрафов и пеней;

– дополнительные вложения средств в:

а) запасы;

б) дебиторскую задолженность;

в) прочие активы;

г) основные фонды;

– сокращение кредиторской задолженности;

– уменьшение прочих пассивов;

– отток акционерного капитала;

– погашение ссуд.

Разница между притоком и оттоком средств определяет величину общего денежного потока. Как видно из приведенного перечня элементов притока и оттока средств, изменение размера запасов, дебиторской и кредиторской задолженности, прочих активов и пассивов, основных фондов по-разному влияет на общий денежный поток. Для определения этого влияния сравниваются остатки по статьям запасов, дебиторов, кредиторов и т.д. на начало и конец периода. Рост остатка запасов, дебиторов и прочих активов в течение периода означает отток средств и показывается при расчете со знаком "-", а уменьшение - приток средств и фиксируется со знаком "+". Рост кредиторов и прочих пассивов рассматривается как приток средств ("+"), снижение - как отток ("-").

Имеются особенности в определении притока и оттока средств в связи с изменением основных фондов. Учитываются не только рост или снижение стоимости их остатка за период, но и результаты реализации части основных фондов в течение периода. Превышение цены реализации над балансовой оценкой рассматривается как приток средств, а обратная ситуация как отток средств. Приток (отток) средств в связи с изменением стоимости основных фондов = Стоимость основных фондов на конец периода - Стоимость основных фондов на начало периода + Результаты реализации основных фондов в течение периода.

Модель анализа денежного потока построена на группировке элементов притока и оттока средств по сферам управления предприятием. Этим сферам в модели анализа денежного потока (АДП) могут соответствовать следующие блоки:

– управление прибылью предприятия;

– управление запасами и расчетами;

– управление финансовыми обязательствами;

– управление налогами и инвестициями;

– управление соотношением собственного капитала и кредитов. В этом случае модель АДП может иметь следующую форму (табл.2).

Таблица 2

Анализ денежного потока

	Показатели
	1-й период
	2-й период
	3-й период

	I. Средства, полученные от прибыльных операций
	
	
	

	Прибыль от производственной деятельности
	
	
	

	(операционная прибыль)
	11 435
	38 871
	111 627

	Амортизация
	120
	130
	150

	Резерв на покрытие предстоящих расходов
	
	
	

	и платежей (резервы будущих расходов)
	38 051
	12 075
	

	Валовой операционный денежный поток
	
	
	

	(стр. 1 + стр.2 + стр.3)
	49 606
	51 076
	111 777

	II. Поступления (расходы) по текущим операциям
	
	
	

	Увеличение (-) или уменьшение (+)
	
	
	

	дебиторской задолженности по сравнению
	
	
	

	с предшествующим периодом
	-128 502
	-76 255
	-32 886

	Увеличение (-) или уменьшение (+)
	
	
	

	запасов и затрат по сравнению
	
	
	

	с предшествующим периодом
	-43 603
	-72 949
	-154 071

	Увеличение (+) или уменьшение (-)
	
	
	

	кредиторской задолженности по сравнению
	
	
	

	с предшествующим периодом
	+55 772
	+78 685
	+185 086

	Чистый операционный поток
	
	
	

	(стр.4 + стр.5 + стр.6 + стр.7)
	-66 727
	-19 443
	+109 906

	III. Финансовые обязательства
	
	
	

	Затраты из спецфондов в счет прибыли
	-6 144
	-6 144
	-6 144

	данного периода
	
	
	

	Расходы по уплате процентов (-)
	-2 347
	-5 331
	-12 387

	Дивиденды
	—
	—
	—

	Денежные средства после уплаты долга
	-75 218
	-30 918
	+91 375


Продолжение таблицы 2

	Показатели
	1-й период
	2-й период
	3-й период

	и дивидендов (стр.8 - стр.9 - стр.10 - стр.11)
	
	
	

	IV. Другие вложения средств
	
	
	

	Налоги
	-19 993
	-23 736
	-183 272

	Вложения в основные фонды
	+992
	-10 879
	+1 441

	Увеличение (-) или уменьшение (+)
	-1 214
	-40 444
	+11 876

	по прочим краткосрочным и долгосрочным активам
	
	
	

	Увеличение (+) или уменьшение (-)
	—
	+30 389
	-28 902

	по прочим текущим и долгосрочным пассивам


	
	
	

	Увеличение (-) или уменьшение (+)
	—
	—
	—

	нематериальных активов
	
	
	

	Прочие доходы (+) или расходы (-)
	+28 721
	-11 835
	+85 845

	Общая потребность в финансировании
	
	
	

	(cтp.l2-стp.l3 ± стр.14 ± стр.15 ±стр.16±
	
	
	

	±стр.17±стр.18)
	-66 782
	-87 423
	-18 637

	V. Требование по финансированию
	
	
	

	Краткосрочные кредиты: уменьшение (-)или прирост (+) по сравнению с
	
	
	

	предшествующим периодом
	+49 813


	+50 187


	-20 000



	Среднесрочные и долгосрочные кредиты:
	
	
	

	уменьшение (-) или прирост (+)
	
	
	

	Увеличение (+) или уменьшение (-)
	
	
	

	уставного фонда
	+507
	+5 315
	—

	Общий денежный поток
	-16 462
	-31 921
	-38 637


Описанный метод анализа денежного потока называется косвенным. Общее содержание прямого метода заключается в следующем. Общий денежный поток (Чистые денежные средства) = Увеличение (уменьшение) денежных средств в результате производственно-хозяйственной деятельности + Увеличение (уменьшение) денежных средств в результате инвестиционной деятельности + Увеличение (уменьшение денежных средств в результате финансовой деятельности. Расчет первого слагаемого: Выручка от реализации - Платежи поставщикам и персоналу + Проценты полученные - Проценты уплаченные - Налоги. Расчет второго слагаемого общего денежного потока: Поступления от продажи основных активов - Капвложения. Расчет третьего слагаемого: Кредиты полученные - Погашение долговых обязательств + Эмиссия облигаций + Эмиссия акций - Выплата дивидендов.

Для анализа денежного потока берутся данные как минимум за три истекшие года. Если клиент имел устойчивое превышение притока над оттоком средств, то это свидетельствует о его финансовой устойчивости -кредитоспособности. Колебание величины общего денежного потока, а также кратковременное превышение оттока над притоком средств говорит о более низком рейтинге клиента по уровню кредитоспособности. Наконец, систематическое превышение оттока над притоком средств характеризует клиента как некредитоспособного. Сложившаяся средняя положительная величина общего денежного потока (превышение притока над оттоком средств) может использоваться как предел выдачи новых ссуд. Указанное превышение показывает, в каком размере клиент может погашать за период долговые обязательства. На основе соотношения величины общего денежного потока и размера долговых обязательств клиента определяется его класс кредитоспособности: нормативные уровни этого соотношения: I класс - 0,75: II - 0,30; III - 0,25; IV - 0,2; V - 0,2; VI - 0,15.

Анализ денежного потока позволяет сделать вывод о слабых местах управления предприятием. Например, отток средств может быть связан с управлением запасами, расчетами (дебиторы и кредиторы), финансовыми платежами (налоги, проценты, дивиденды). Выявление слабых мест менеджмента используется для разработки условий кредитования, отраженных в кредитном договоре. Например, если основным фактором оттока средств является излишнее отвлечение средств в расчеты, то «положительным» условием кредитования клиента может быть поддержание оборачиваемости дебиторской задолженности в течение всего срока пользования ссудой на определенном уровне. При таком факторе оттока как недостаточная величина акционерного капитала в качестве условия кредитования можно использовать соблюдение определенного нормативного уровня коэффициента финансового левеража.

Для решения вопроса о целесообразности и размере выдачи ссуды на относительно длительный срок анализ денежного потока делается не только на основе фактических данных за истекшие периоды, но и на основе прогнозных данных на планируемый период. Фактические данные используются для оценки прогнозных данных. В основе прогноза величины отдельных элементов притока и оттока средств лежит их среднее значение в прошлые периоды и планируемые темпы прироста выручки от реализации.

1.4.2.3. Анализ делового риска как способ оценки кредитоспособности клиента

Факторы делового риска [14] можно сгруппировать по стадиям кругооборота.

I стадия - создание запасов:

– количество поставщиков и их надежность;

– мощность и качество складских помещений;

– соответствие способа транспортировки характеру груза;

– доступность цен на сырье и его транспортировку для заемщика;

– количество посредников между покупателем и производителем сырья и других материальных ценностей;

– отдаленность поставщика;

– экономические факторы;

– мода на закупаемое сырье и другие ценности;

– факторы валютного риска;

– опасность ввода ограничений на вывоз и ввоз импортного сырья.

II стадия - стадия производства:

– наличие и квалификация рабочей силы;

– возраст и мощность оборудования;

– загруженность оборудования;

– состояние производственных помещений.

III стадия - стадия сбыта:

– количество покупателей и их платежеспособность;

– диверсифицированность дебиторов;

– степень защиты от неплатежей покупателей;

– принадлежность заемщика к базовой отрасли по характеру кредитуемой готовой продукции;

– степень конкуренции в отрасли;

– влияние на цену кредитуемой готовой продукции общественных традиций и предпочтений, политической ситуации;

– наличие проблем перепроизводства на рынке данной продукции;

– демографические факторы;

– факторы валютного риска;

– возможность ввода ограничений на вывоз из страны и ввоз в другую страну продукции.

Кроме того, факторы риска на стадии сбыта могут комбинироваться из факторов первой и второй стадии. Поэтому деловой риск на стадии сбыта считается более высоким, чем на стадии создания запасов или производства.

В условиях экономической нестабильности анализ делового риска в момент выдачи ссуды существенно дополняет оценку кредитоспособности клиента на основе финансовых коэффициентов, которые рассчитываются на основе средних фактических данных истекших отчетных периодов.

Перечисленные факторы делового риска обязательно принимаются во внимание при разработке банком стандартных форм кредитных заявок, технико-экономических обоснований возможности выдачи ссуды.

Оценка делового риска коммерческим банком [3] может формализоваться и проводиться по системе скоринга, когда каждый фактор делового риска оценивается в баллах (табл.3).

Таблица 3

Оценка делового риска

	Критерии делового риска
	Баллы

	I. Количество поставщиков
	

	более трех
	10

	два
	5

	один
	1

	II. Надежность поставщиков
	

	все поставщики имеют отличную репутацию
	5

	большая часть поставщиков надежны как деловые партнеры
	3

	основная часть поставщиков ненадежны
	0

	III. Транспортировка груза
	

	в пределах города, имеется страховой полис,
	

	вид транспортировки соответствует товару
	10

	поставщик отдален от покупателя, имеется страховой полис,
	

	транспортировка соответствует товару
	8

	поставщик отдален от покупателя, транспортировка может
	

	привести к утрате части товара и снижению его качества,
	


Продолжение таблицы 3

	Критерии делового риска
	Баллы

	имеется страховой полис
	6

	поставщик в пределах города, транспортировка не соответствует
	

	грузу, страховой полис отсутствует и т. д.
	4

	IV. Складирование товара
	

	заемщик имеет собственные складские помещения
	

	удовлетворительного качества или складские помещения
	

	не требуются
	5

	складские помещения арендуются
	3

	складские помещения требуются, но отсутствуют на момент
	

	оценки делового риска
	0

	и т.д.
	


Аналогичная модель оценки делового риска применяется и на основе других критериев. Баллы проставляются по каждому критерию и суммируются. Чем больше сумма баллов, тем меньше риск и больше вероятность завершения сделки с прогнозируемым эффектом, что позволит заемщику в срок погасить свои долговые обязательства.

1.4.2.4. Определение класса кредитоспособности клиента

Класс кредитоспособности клиента определяется на базе основных и дополнительных показателей [3]. Основные показатели, выбранные банком, должны быть неизменны относительно длительное время. В документе о кредитной политике банка или других фиксируют эти показатели и их нормативные уровни. Последние бывают ориентированы на мировые стандарты, но являются индивидуальными для данного банка и данного периода. В качестве примера можно привести систему показателей, применявшихся одним из коммерческих банков (табл.4).

Таблица 4

Показатели кредитоспособности

	Показатели кредитоспособности
	Нормативные уровни

	Коэффициент текущей ликвидности
	2:1

	Коэффициент быстрой ликвидности
	1:1

	Коэффициент финансового левеража
	

	Долговые обязательства
	1:1

	Собственный капитал + Субординированный долг
	

	Коэффициент финансовой маржи
	

	Кредиты
	не более 1

	Активы - Долговые обязательства
	


Набор дополнительных показателей может пересматриваться в зависимости от сложившейся ситуации. В качестве их можно использовать оценку делового риска, менеджмента, длительность просроченной задолженности банку, показатели, рассчитанные на основе счета результатов, результаты анализа баланса и т. д.

Класс кредитоспособности клиента определяется на базе основных показателей и корректируется с учетом дополнительных.

Класс кредитоспособности по уровню основных показателей может определяться по балльной шкале. Например: I класс - 100-150 баллов:

II класс - 151-250 баллов; III класс - 251-300 баллов. Для расчета баллов используется класс показателя, который определяется путем сопоставления фактического значения с нормативом, а также значимость (рейтинг) показателя.

Рейтинг, или значимость, показателя определяется индивидуально для каждой группы заемщиков в зависимости от политики данного коммерческого банка, особенностей клиента, ликвидности их баланса, положения на рынке. Например, высокая доля краткосрочных ресурсов. наличие просроченной задолженности по ссудам и неплатежей поставщикам повышают роль коэффициента быстрой ликвидности, который оценивает способность предприятия к оперативному высвобождению денежных средств. Втягивание ресурсов банка в кредитование постоянных запасов, заниженность размера собственного капитала повышает рейтинг показателя финансового левеража. Нарушение экономических границ кредита, «закредитованность» клиентов выдвигают на первое место при оценке кредитоспособности уровень коэффициента текущей ликвидности.

Общая оценка кредитоспособности дается в баллах. Баллы представляют собой сумму произведений рейтинга каждого показателя на класс кредитоспособности. I класс присваивается при 100-150 баллах, II класс -при 151-250 баллах и III класс - при 251-300 баллах. Пример определения суммы баллов приводится в табл.5 на следующей странице.

Таблица 5

Общая оценка кредитоспособности

	№

п/п
	Основные показатели
	Рей-

тинг показа

теля, %
	Вариант 1
	Вариант 2
	Вариант 3
	Вариант 4
	Вариант 5
	Вариант 6

	
	
	
	класс
	баллы, гр.1 × × гр.2
	класс
	баллы, гр.1 × × гр.4
	класс
	баллы, гр.1 × × rp.6
	класс
	баллы, гр.1 × × rp.8
	класс
	баллы, гр.1 ×

× гр.10
	рейтинг

%
	класс
	баллы, гр.12 × × гр.13

	А
	Б
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	13
	14

	1
	Кл
	40
	1
	40
	2
	80
	3
	120
	3
	120
	1
	40
	20
	3
	60

	2
	Кп
	30
	1
	30
	2
	60
	3
	90
	3
	90
	2
	60
	10
	3
	30

	3
	Псс
	30
	1
	30
	2
	60
	3
	90
	2
	60
	3
	90
	70
	2
	140

	Итого
	X
	1
	100
	2
	200
	3
	300
	3
	270
	2
	190
	X
	2
	230


Корректировка класса кредитоспособности заключается в том, что плохие дополнительные показатели могут понизить класс, а также повысить. В качестве примера можно привести следующие данные (табл.6):

Таблица 6

Корректировка класса кредитоспособности

	Клиент
	Рейтинг в баллах
	Дополнительные показатели
	Класс кредитования

	
	
	оценка менеджмента (максимальное количество баллов 30)
	чистое сальдо наличности к выручке от реализации, %
	

	№1
	100 (1)
	26
	2
	I

	№2
	120 (1)
	28
	1
	I

	№3
	130 (1)
	15
	––
	II


Одинаковый уровень показателей и рейтинг в баллах могут быть обеспечены за счет разных факторов, одни из которых связаны с позитивными процессами, а другие с негативными. Поэтому для определения класса большое значение имеет факторный анализ коэффициентов кредитоспособности, анализ баланса, изучение положения дел в отрасли или регионе.
Таким образом, существующие методики оценки кредитоспособности заемщика коммерческими банками экономически развитых стран имеют положительные аспекты. Их частичное применение может дать положительные результаты. коммерческим банкам стоит обратить внимание на вышеуказанные методики и активно применять их на практике.
1.4.3. Методики, используемые зарубежными банками

Банки развитых капиталистических стран применяют сложную систему большого количества показателей для оценки кредитоспособности клиентов. Эта система дифференцирована в зависимости от характера заемщика (фирма, частное лицо, вид деятельности), а также может основываться как на сальдовых, так и оборотных показателях отчетности клиентов.

В начале рассмотрим показатели кредитоспособности, используемые банками Соединенных Штатов Америки - самой экономически развитой страны мира [15].

Ряд американских экономистов описывает систему оценки кредитоспособности, построенную на сальдовых показателях отчетности. Американские банки используют четыре группы основных показателей:

· ликвидности фирмы; 

· оборачиваемости капитала;

· привлечения средств;

· показатели  прибыльности.

К первой группе относятся коэффициент ликвидности (Кл) и покрытия (Кпокр). 

Коэффициент ликвидности Кл - соотношение наиболее ликвидных средств и долгосрочных долговых обязательств. Ликвидные средства складываются из денежных средств и дебиторской задолженности краткосрочного характера. Долговые обязательства состоят из задолженности по ссудам краткосрочного характера, по векселям, неоплаченным требованиям и прочим краткосрочным обязательствам. Коэффициент ликвидности прогнозирует способность Заемщика оперативно в срок погасить долг банку в ближайшей перспективе на основе оценки структуры оборотного капитала. Чем выше коэффициент ликвидности, тем выше кредитоспособность. 

Коэффициент покрытия Кпокр - соотношение оборотного капитала и краткосрочных долговых обязательств. Коэффициент покрытия - показывает предел кредитования, достаточность всех видов средств клиента, чтобы погасить долг. Если коэффициент покрытия менее 1, то границы кредитования нарушены, заемщику больше нельзя предоставлять кредит: он является некредитоспособным. 

Показатели оборачиваемости капитала, относящиеся ко второй группе отражают качество оборотных активов и могут использоваться для оценки роста коэффициента покрытия. Например, при увеличении значения этого коэффициента за счет роста запасов и одновременном замедлении их оборачиваемости нельзя делать вывод о повышении кредитоспособности Заемщика.

Коэффициенты привлечения (Кпривл) образуют третью группу оценочных показателей. Они рассчитываются как отношение всех долговых обязательств к общей сумме активов или к основному капиталу, показывают зависимость фирмы от заемных средств. Чем выше коэффициент привлечения, тем хуже кредитоспособность Заемщика.

С третьей группой показателей тесно связаны показатели четвертой группы, характеризующие прибыльность фирмы. К ним относятся: доля прибыли в доходах, норма прибыли на активы, норма прибыли на акцию. Если растет зависимость фирмы от заемных средств, то снижение кредитоспособности, оцениваемой на основе коэффициентов привлечения, может компенсироваться ростом прибыльности.

В практике американских банков для анализа кредитоспособности применяется правило «пяти си»,т.к. все критерии отбора клиентов начинаются на букву «си»:

Характер, репутация заемщика (сharacter).

Под характером клиента понимается его ответственность, готовность и желание погасить долг, что предполагает выяснение психологического портрета клиента. При оценке репутации большое значение имеет отношение заемщика к своим обязательствам в прошлом, были ли у него задержки в погашении займов, каков его статус в деловом мире (кредитная история). Работа с новым для банка заемщиком предполагает выяснение его юридического статуса.

Финансовые возможности (capacity)

Анализ финансовых возможностей предполагает оценку платежеспособности заемщика по документам финансовой отчетности. Основное внимание уделяется анализу денежного потока клиента. Кредитор обязан выяснить из каких источников и какими суммами он может погашать ссудную задолженность. Кредиты могут погашаться за счет четырех источников: доходы, продажа активов, продажа акций и получение ссуды у другого кредитора. Банки предпочитают, чтобы ссуда возмещалась за счет дохода, т.к. все другие методы могут быть дорогостоящими и вредить репутации банка.

Капитал (capital)

Размер и структура капитала – важнейший источник информации о деятельности заемщика. При анализе структуры капитала, особое внимание следует обратить на показатель финансового рычага (leverage). Это показатель финансовой устойчивости, отражающий соотношение собственного и заемного капитала фирмы.

Обеспечение (collateral)

Предприятию не будет предоставлен кредит, если оно не располагает имуществом для обеспечения ссуды. Некоторые активы могут служить в качестве обеспечения, поэтому очень важно оценить их размеры и качество.

Общие экономические условия (conditions)

Общие экономические условия включают макроэкономическую и рыночную конъюнктуру, перспективы работы клиента.

Далее рассмотрим оценку кредитоспособности коммерческими банками Франции –– одной из наиболее развитых европейских стран.

Оценка кредитоспособности клиентов французскими коммерческими банками включает 3 блока:

1. Оценка предприятия и анализ его баланса, а также другой отчетности;

2. Оценка кредитоспособности клиентов на основе методик, принятых отдельными коммерческими банками;

3. Использование для оценки кредитоспособности данных картотеки Банка Франции.

При оценке предприятия банк интересуется следующими вопросами:

1. Характер деятельности предприятия и длительность его функционирования;

2. Факторы производства:

· трудовые ресурсы руководителей, управленцев и персонала (образование, компетентность и возраст руководителя, наличие у него преемников, частота передвижения управленцев по рабочим местам, структура персонала, показатели простоя, соотношение оплаты труда и добавленной стоимости (должно быть в пределах 70%);

· производственные ресурсы (соотношение амортизации и амортизируемых средств, уровень инвестиций);

· финансовые ресурсы;

· экономическая среда (на какой стадии жизненного цикла находится выпускаемая продукция, является ли предприятие монопольным производителем, условия конкуренции, стадия развития рынка основной продукции предприятия, коммерческая политика фирмы, степень освоения приемов и способов маркетинга).

· В активе баланса при анализе выделяются три составные части:

· иммобилизованные активы,

· оборотные средства (запасы, дебиторы, прочие);

· денежная наличность (касса, деньги на счете в банке, ценные бумаги). Пассив баланса делится на постоянные ресурсы, кредиторскую задолженность и денежную наличность (учет векселей и др.). На основе счета результатов деятельности определяются следующие показатели (табл.7 на следующей странице) [3].

Таблица 7

Определение финансовых показателей

	Показатель
	Формула
	Метод определения

	Выручка от  реализации (В)
	
	

	Валовой коммерческий доход (ВД)
	ВД = В - Стмц и ги
	Выручка о реализации минус стоимость приобретенных товарно-материальных ценностей и готовых изделий

	Добавленная стоимость (ДС)
	ДС = ВД - Рэ
	ВД минус эксплуатационные расходы (административные, на субподрядчиков)

	Валовой эксплуатацион-ный доход (ВЭД)
	ВЗД = ДС - Рзп –

- Нзп - Ротп
	ДС минус расходы на зарплату, минус налоги на зарплату, минус оплата отпусков

	Валовой эксплуатацион-ный результат (ВЭР)
	ВЭР = ВЗД - Кр%  +

+ Двлж - Отчриск
	ВЭД минус уплата процентов за кредит плюс доход от вложения средств в другие предприятия и минус отчисления в фонд риска

	Прибыль, которая может быть использована для самофинансирования (СФ)
	СФ = ВЭР - Праб - Нпр
	ВЭР минус прибыль, распределяемая между работниками предприятия, и минус налоги на прибыль

	Чистая прибыль (П)
	П = СФ + Дслуч  -

- Рслуч - Анедв
	СФ плюс или минус случайные доходы (расходы) минус амортизация недвижимости


Баланс и другие формы отчетности используются, во-первых, для оценки соотношения сальдовых показателей и  во-вторых, для расчета коэффициентов кредитоспособности на основе оборотных показателей. Предметом анализа являются такие пропорции, как соотношение долгосрочной задолженности и собственных средств, соотношение стабильных собственных ресурсов и суммы активов, динамика затрат и убытков по сравнению с темпами роста  производства и т.д. Данные отчетности фирмы сопоставляются с данными сводного баланса, который составляется на основе баланса однородных предприятий. Одним из основных направлений анализа данных баланса является определение банковского риска.

Показатели состояния денежной наличности оцениваются с учетом уровня развития предприятия, его рентабельности и качества потребности в оборотных средствах. Последнее изучается на основе показателей скорости оборота остатков сырья и готовой продукции на складе, а также сроков расчетов с поставщиками.

В качестве одного из вариантов частной методики оценки кредитоспособности клиента коммерческим банком можно привести методику банка Credit Lione. Эта методика представляет собой систему оценки, построенную на 5 коэффициентах [3]:


[image: image23.wmf];

ДС

ВЭД

К

1

=








(1.26)

Коэффициент К1 показывает, какая часть вновь созданной стоимости «проедается» на оплату труда. Если коэффициент К1 равен, например,0,7, то это означает «проедание» 30% вновь созданной стоимости.
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Коэффициент К2 оценивает размер «проедания» добавленной стоимости по другому каналу – на финансовые платежи, т.е. проценты, налоги, штрафы, пени.
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На основании коэффициента К3 можно видеть, какую часть вновь созданной стоимости направляет предприятие на техническое перевооружение, насколько оно заботится о своем развитии.
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Коэффициент К4 позволяет определить реальный срок погашения долгосрочных долговых обязательств клиента.
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Чистое сальдо наличности является разницей между наличностью актива и пассива баланса. Наличность актива – остаток денег в кассе и на счетах в банке. Наличность пассива – краткосрочные ссуды на текущую производственную деятельность. Поэтому чистое сальдо наличности показывает размер собственных средств клиента, осевших в кассе и на счете.

Каждый из показателей оценивается в пределах четырех баллов, определяется общий итог в баллах. Сумма баллов определяет уровень кредитоспособности клиента.

Учитываются также и данные картотеки банка Франции. Эта картотека имеет четыре раздела В первом предприятия разделяются на 10 групп в зависимости от размера актива баланса. Каждой группе присваиваются литеры от А до К. Второй раздел является разделом кредитной котировки, выражающий доверие, которое может быть допущено в отношении предприятий. Эта котировка основывается на изучении финансовой ситуации и рентабельности, а также на оценке руководителей, держателей капиталов и предприятий, с которыми клиент имеет тесные коммерческие связи. Кредитная котировка делит предприятия на 7 групп, которым присваиваются шифры от 0 до 6.

Третий раздел классифицирует предприятия по их платежеспособности. Банк Франции фиксирует все случаи неплатежей и в зависимости от этого разделяет клиентов коммерческих банков на три группы, которым присваиваются шифры 7, 8 или 9. Шифр 7 означает пунктуальность в платежах, отсутствие реальных трудностей в денежных средствах в течение года. Шифр 8 дается при временных затруднениях, связанных с наличием денежных средств, которые не ставят под серьезную угрозу платежеспособность предприятия. Шифр 9 означает, что платежеспособность предприятия сильно скомпрометирована.

Четвертый раздел картотеки делит всех клиентов на две группы: предприятия, векселя и ценные бумаги которых могут быть переучтены или нет в Банке Франции.

1.5. Проблемы оценки кредитоспособности.

Комплексные методики оценки кредитоспособности заемщиков применяются многими коммерческими банками, однако, обращает на себя внимание их «эмпирический» характер, недостаточная теоретико-методологическая проработанность, слабое использование математического аппарата. Основной акцент в их реализации делается на субъективное мнение экспертов [18].

Сложившаяся система отбора субъектов кредитования, по которой работает большинство коммерческих банков сегодня, во многом далека от совершенства. Самые значимые ее недостатки следующие.

• Субъективизм экспертизы. Решение, принимаемое экспертом, основано только на его личном опыте, интуиции и знаниях, то есть во многом субъективно.

• Нестабильность результатов. Они могут зависеть от эмоционального состояния и личных пристрастий эксперта.

• Неуправляемость экспертизы. Ее качество - случайная величина, которую практически невозможно улучшить или ухудшить.

• Отсутствие механизма преемственности и обучения экспертов. Стать хорошим экспертом можно лишь посредством накопления значительного опыта, передать который практически невозможно по причине отсутствия эффективных методик обучения.

• Проблема повышения квалификации эксперта. Это возможно только путем накопления опыта, как положительного, так и отрицательного, а отрицательный опыт – это новые проблемные кредиты.

• Высокая стоимость экспертизы из-за участия в ней высшего управленческого персонала банка.

• Ограничение минимального размера кредитной заявки из-за высокой стоимости экспертизы.

• Ограничение числа (розницы) рассматриваемых заявок физическими возможностями экспертов.

• Упущенная выгода от ограничения потока заявок требованием залога.

Недостатками классификационных моделей, по нашему мнению, являются их «количественная субрелевантность» (переоценка роли количественных факторов), произвольность выбора системы базовых количественных показателей («эмпиризм»), высокая чувствительность к искажению (недостоверности) исходных данных (в особенности, финансовой отчетности, что наиболее характерно именно для российских предприятий - заемщиков), сравнительная громоздкость (необходимо учитывать «финансово-экономический гистерезис» заемщика, исследовать внутри- и межотраслевую статистику и т.п.).
2. Исследование особенностей анализа кредитоспособности корпоративного заемщика в АКБ «МДМ-Банк» в г. Новокузнецке

2.1. Краткая характеристика «МДМ-Банка» и его кредитной политики

2.1.1. Краткая характеристика банка

Созданный в 1993 году банк «Московский Деловой Мир» (далее по тексту МДМ-Банк) является универсальным банком и работает практически во всех сегментах рынка банковских услуг [9]. Сохранив, благодаря грамотной и дальновидной финансовой политике, работоспособность и устойчивость в период кризиса, успешно проведя реструктуризацию своей деятельности, МДМ–Банк стремительно занял первые роли в банковском бизнесе: по величине активов и собственного капитала банк входит в десятку крупнейших российских банков. Мощная финансовая и технологическая база, а также интеллектуальные ресурсы позволил количественно и качественно расширить клиентуру банка. Клиентская политика, ориентированная на реальный сектор экономики, является составляющей общей стратегии развития МДМ-Банка. Индивидуальный подход к каждому клиенту, разработка комплексных схем обслуживания, взвешенная тарифная политика стали отличительными особенностями сервиса, предоставляемого банком. В результате около сорока из ста крупнейших компаний страны являются клиентами МДМ-Банка – это хорошо известные на российском и международном рынках предприятия цветной и черной металлургии, нефтегазового и военно-промышленного комплексов, крупные финансовые и торговые компании, такие как «Русский алюминий», «Сибнефть», «Транснефть», «Сибур», «Кузбассразрезуголь», «Качканарский ГОК», «Кузнецкий металлургический комбинат», «Западно-Сибирский металлургический комбинат», «Сибирская горная компания», «РЕСО-Гарантия», ГК «Росвооружение», предприятия «Минатома» и др.

Клиентам МДМ-Банка оказываются услуги по оптимизации системы управления финансовыми потоками, систем расчетов с внешними контрагентами, услуги по предэкспортному торговому финансированию. 

Банком достигнуты значительные успехи в развитии направления инвестиционно-банковских услуг, то есть услуг по слияниям-поглощениям, по выводу клиентов на рынки капитала, услуг по структурированному финансированию, включая привлечение кредитов с поддержкой агенств экспортного кредитования и международных финансовых агенств, в рамках чего МДМ-Банк в 2000 году выступил российским соорганизатором первого после кризиса синдицированного кредита, предоставленного пулом западных банков группе «Сибирский алюминий». Значительная диверсификация бизнеса повышает устойчивость и прогнозируемость деятельности банка, что было отмечено международными финансовыми институтами: МДМ-Банк в рамках программы «Награды за лучшие достижения», осуществляемой международной издательской группой «Евромани» признан «Лучшим банком России» в 2000 году.

МДМ-Банк является одним из самых динамично развивающихся банков России. В 2000 году активы МДМ-Банка увеличились в 2,12 раза и составили на 01.01.2001 г. – 41736,2 млн. рублей. Кредитный портфель банка, обеспеченный гарантиями и залогами, составил на 01.01.2001 г. – 9394,4 млн. рублей. Объем средств клиентов, размещенных в депозиты, увеличился с 360 млн. рублей по состоянию на начало года до 992,9 млн. рублей по состоянию на 01.01.2001 г. Уставный фонд МДМ-Банка на 01.01.2001 г. составил 197,1 млн. рублей. Собственные средства банка составляют 4569,2 млн. рублей. Прибыль банка за 2000 год выросла по сравнению с 1999 годом почти в 5 раз и составила на 01.01.2001 г. 255,4 млн. рублей.

2.1.2. Показатели, характеризующие кредитный портфель

В МДМ-Банке структура кредитного портфеля [9] выглядит следующим образом (рис. 3):


[image: image28.wmf]Рис. 3.  Структура кредитного портфеля МДМ-Банка  на 2001 г. 
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Если провести анализ погашения суммы кредитов и процентов, по ним можно увидеть, какие предприятия имеют просроченные кредиты, и как это отразится на структуре кредитного портфеля.

Таким образом, можно выделить нежелательных дебиторов или определить, на какой срок лучше кредитовать предприятия - ссудозаемщики. Этим самым мы уменьшим риск кредитного портфеля.

Как видно из диаграммы (рис. 4), такие крупные дебиторы, как иностранные банки, предприятия нефтеперерабатывающих отраслей, военно-промышленного комплекса и металлургии не имеют просроченных кредитов, и обязательства по погашению выполняют согласно установленным срокам, чего нельзя сказать об остальных предприятиях.


Если сравнить структуру погашения кредитов со структурой кредитного портфеля МДМ-Банка можно заметить следующее:

а) предприятия угольной промышленности имеют 0,2% непогашенных вовремя кредитов от общего количества кредитуемых предприятий;

б) торговые компании 0,8% от общего количества соответственно;

в) предприятия строительных отраслей 0,5 %;

г) прочие 0,2 % ; 

Аналогично проанализируем структуру погашения (долгосрочных 1 год и более) кредитов. Этим самым мы выясним, какое процентное соотношение к общей сумме кредитуемых предприятий, в этой отрасли, имеют кредиты, непогашенные в срок.

Из диаграммы на рисунке 5 можно отметить следующее:

а) иностранные банки и предприятия металлургической промышленности по-прежнему не имеют просроченных кредитов;

б) предприятия нефтеперерабатывающих отраслей имеют 0,2% просроченных кредитов по отношению к общему количеству кредитуемых предприятий и погашению краткосрочных кредитов; 

в) предприятия военно-промышленного комплекса так же имеют просрочку по погашению кредитов 0,4 %;

г) предприятия угольной промышленности имеют 0,3 % просроченных кредитов по отношению ко всем кредитуемым предприятиям этой отрасли; 

д) торговые компании просрочили погашение кредитов на 1% , ко всей совокупности кредитуемых компаний; 

и) предприятия строительных отраслей просрочили погашение кредитов на 0,7 %  соответственно;

к) прочие кредитуемые имеют 1,1 % просроченных кредитов;


Из этого можно сделать следующие выводы. К нежелательным можно отнести:

a) в долгосрочном кредитовании – предприятия ВПК, угольной промышленности, торговые компании, строительные предприятия и прочих дебиторов;

б) в краткосрочном кредитовании – торговые компании и предприятия строительных отраслей.

Таким образом, если мы уменьшим отток средств на кредитование нежелательных дебиторов и начнем кредитовать предприятия, которые не имеют просрочек по кредитам, то тем самым  снизим риск не возврата и уменьшим возможность межбанковского кредитования.

Так как процент по межбанковскому кредитованию считается самым высоким, то при исключении из кредитного портфеля дебиторов имеющих просроченное погашение по кредиту и процентам, можно избежать привлечения средств на счета банка за счет ссуд взятых из головного или других банков. Это позволит сэкономить время и затраты, а также сохранить престижность банка на достигнутом уровне.
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Таблица 8

Основные статьи баланса МДМ-Банка (в млн. рублей) [8]

	Основные статьи баланса    банка
	На  01.01.2000
	Отклонения в процентах
	На 01.01.2001
	Отклонения в процентах

	Активы
	
	
	
	

	Высоколиквидные активы
	713,8
	3,6
	2735,3
	6,6

	Средства в кредитных учреждениях
	4642,5
	23,6
	8401,0
	20,1

	Ценные бумаги:

· ГКО – ОФЗ

· Субъектов РФ

· Акции

· Векселя
	158,9

0,9

0,002

355,7
	0,8

0,005

0,0

1,8
	2,8

0,9

237,3

3671,5
	0,0

0,0

0,6

8,8

	Кредитный портфель
	5084,2
	25,8
	9394,4
	22,1

	Резервы в ЦБ РФ
	268,5
	1,4
	1270,8
	3,0

	Прочие активы
	8448,5
	42,9
	16295,6
	39,0

	Итого активы
	19673,0
	100
	41736,2
	100

	Пассивы
	
	
	
	

	Текущие расчетные счета клиентов
	3588,3
	18,2
	5505,5
	13,2

	Депозиты клиентов
	349,2
	1,8
	993,0
	2,4

	Средства кредитных организаций
	2400,4
	12,2
	10294,9
	24,7

	Собственные векселя
	520,3
	2,6
	3142,0
	7,5

	Прочие обязательства
	8350,3
	42,5
	17231,6
	41,3

	Итого
	15208,5
	77,3
	37167,0
	89,1

	Собственные средства
	4464,5
	22,7
	4569,2
	10,9

	Итого пассивы
	19673,0
	100
	41736,2
	100


2.1.3. Принципы кредитной политики на примере оценки кредитного риска. Содержание кредитного досье

Основой управления кредитным процессом в МДМ-Банке является утвержденный Председателем Правления банка меморандум: «Положение о кредитной политике МДМ-Банка» [12], в котором определены основные направления кредитной работы банка. Согласно данному Положению основными принципами кредитной политики МДМ-Банка являются:

– предоставление кредитных продуктов на основании письменного решения Кредитного Комитета с указанием условий предоставления;

– предоставление кредитов на условиях возвратности, срочности, платности;

– тщательный анализ кредитоспособности заемщика на базе всех показателей бизнеса: финансовой отчетности, целевого использования кредита, документарной финансовой и товарной схем взаимоотношений, конкурентной позиции на рынке;

– стремление банка к максимальной доле обеспеченных кредитов в  кредитном портфеле;

– приоритет кредитов на пополнение оборотных средств, характеризующихся краткосрочными рисками, возможностью эффективного отслеживания, целевого использования и оперативного контроля за текущей кредитоспособностью;

– рассмотрение кредитных проектов в суммах, превышающих 100 тыс. долларов США;

– уплата процентов заемщиком в размере и сроках, установленных в кредитных соглашениях;

– создание стабильного кредитного портфеля на базе достаточного количества устоявшихся клиентов-заемщиков. Недопущение концентрации значительной доли кредитного портфеля (более 50%) на небольшом количестве заемщиков (менее пяти);

– кредитование заемщиков, являющихся клиентами банка;

– принятие решения о кредитовании на Кредитном Комитете в Головном офисе МДМ-Банка.

С целью формирования единообразного подхода при оценке кредитного риска банк руководствуется «Методическими рекомендациями по оценке кредитного риска», согласно которым оценка кредитного риска осуществляется банком по следующим направлениям:

а) изучение заемщика на предмет его платежеспособности, добросовестности, отраслевой принадлежности, перспектив производственного и финансового роста, конкурентоспособности;

б) оценка качества обеспечения ссудной задолженности, в том числе платежеспособности гарантов, поручителей;

в) проверка правильности оформления кредитных операций, классификации ссудной задолженности, полноты создаваемого резерва на возможные потери по ссудам, соблюдения обязательных нормативов деятельности банка;

г) оценка возможных последствий в случае невозврата/несвоевременного возврата основного долга по ссуде и/или процентов по нему.

Кроме того, в указанных «Методических рекомендациях» определены требования по отражению операций на счетах бухгалтерского учета, требования к классификации кредитов и соблюдению экономических нормативов, требования по формированию кредитного досье ссудозаемщика. 

Содержание кредитного досье ссудозаемщика МДМ-Банка:

– документы, подтверждающие правоспособность заемщика, в соответствии с «Общими рекомендациями Юридического отдела по порядку проверки полномочий при подписании договоров и доверенностей»;

– копии договоров и заявления заемщика на выдачу кредита;

– справки, подтверждающие постановку клиента на учет в органах налоговой инспекции и внебюджетных фондах;

– финансовые документы заемщика (бухгалтерская отчетность за последние три отчетные даты, с отметкой ГНИ о принятии, составленная в соответствии с требованиями Приказа Минфина России от 12.11.1996 № 97 «О годовой бухгалтерской отчетности организации»);

– документы по технико-экономическому обоснованию кредитуемой сделки (технико-экономическое обоснование, характеризующее сроки окупаемости и уровень рентабельности кредитуемой сделки; копии контрактов, под которые предоставляется кредит; сведения о партнерах, участвующих в сделке, под которую предоставляется кредит; бизнес-план; планы маркетинга, производства, управления; прогноз денежных потоков заемщика);

– документы по обеспечению кредита;

– заключение Кредитного Комитета МДМ-Банка о предоставлении кредита заемщику;

– выписки из лицевых счетов по учету срочных кредитов, просроченных кредитов, резервов на возможные потери по ссудам, требования банка о получении процентов, просроченных процентов по кредитам;

– документы по ранее предоставленным кредитам данному заемщику (кредитная история);

– документы, связанные с текущим контролем заемщика, в том числе залогового обеспечения.

В соответствии с требованиями по отражению операций на счетах бухгалтерского учета предоставление денежных средств заемщику производится на основании распоряжения, содержащего такие реквизиты, как номер и дата договора, сумма кредита, срок уплаты процентов и размер процентной ставки, сроки погашения кредита, цифровое обозначение группы кредитного риска, обеспечение кредита. Заключительным моментом «Методических рекомендаций» является оценка возможных последствий в случае невозврата/несвоевременного возврата основного долга и процентов по нему.

Еще одним внутрибанковским документом по кредитной работе является «Порядок установления лимитов кредитования клиентам Банка», в котором определены функции подразделений банка, принимающих участие в процессе кредитования. В соответствии с Письмом Банка России от 16.12.1998 № 363-Т  « О методических рекомендациях по проверке кредитного портфеля кредитной организации» МДМ-Банком разработана своя методика финансового анализа ссудозаемщика.

2.2. Анализ кредитной деятельности АКБ «МДМ» ОАО в г. Новокузнецке

2.2.1. Краткая характеристика АКБ «МДМ» ОАО в г. Новокузнецке
АКБ «МДМ» ОАО в Новокузнецке начал свою деятельность 25 июля 2000 г. За полтора года работы филиалу удалось завоевать доверие со стороны клиентов — как корпоративных, так и частных. Проведена большая работа по развитию клиентской базы и наращиванию собственных ресурсов. Существенно возросла валюта баланса, которая на 31.12.2001 составила 742 млн руб. Доходы филиала за 2001 год составили 441 млн руб., прибыль – 38,1 млн руб. По всем этим показателям Новокузнецкий филиал уверенно занимает 2-е место среди филиалов МДМ-Банка.

Положительно сказался на укреплении собственной ресурсной базы филиала приход во II квартале текущего года ряда шахт и транспортных предприятий, входящих в структуру концернов «Кузнецкуголь» и «Южкузбассуголь». На сегодня у филиала около 200 клиентов, среди которых не только стратегически важные предприятия металлургической и угольной промышленности, но и предприятия торговли, транспорта, строительные и другие компании.

На сегодняшний день АКБ «МДМ» ОАО в Новокузнецке предоставляет своим клиентам полный спектр банковских услуг по приемлемым тарифам.

В июле 2001 г. филиал начал реализацию  проекта выплаты заработной платы по пластиковым картам на ОАО «Кузнецкие ферросплавы» — крупном металлургическом предприятии. В связи с этим в городе появилось четыре банкомата, выпущено более 3 000 пластиковых карт VISA Electron и VISA Classic.

Кредитный портфель Новокузнецкого АКБ «МДМ» ОАО в Новокузнецке на конец 2001 года составил 571,1 млн. рублей, и деньги эти инвестируются в предприятия ведущих отраслей промышленности, такие как Кузнецкий металлургический комбинат и Западно-Сибирский металлургический комбинат.

Перспективным направлением в развитии банковских услуг и увеличении ресурсной базы филиала является проведение операций с векселями МДМ-Банка и векселями других эмитентов, в частности — Сбербанка. Новокузнецкий филиал выпускает процентные и дисконтные векселя МДМ-Банка в рублях и основных видах иностранной валюты, а также обслуживает их обращение. Благодаря тому, что векселя МДМ-Банка являются гибким средством расчётов за любые товары и услуги, а также средством накопления, обеспечивающим стабильный уровень дохода, высоко ликвидным и надёжным средством залога, данная ценная бумага приобретает всё большую популярность на финансово-хозяйственном рынке Кузбасса.

Кроме того, АКБ «МДМ» ОАО в Новокузнецке быстро и на выгодных условиях производит операции с векселями других эмитентов, в частности по поручению клиентов производит срочную покупку и продажу на финансовом рынке векселей Сбербанка. По поручению клиента Банк осуществляет с помощью приобретаемых векселей зачет по обязательствам клиента. Благодаря подобному сотрудничеству клиентов с банком достигается экономия средств при использовании корпоративных векселей в расчетах с бюджетом, поставщиками энергии, сырья, железными дорогами и т. д.

В последнее время банк активно проводит работу с физическими лицами, предлагая им полный спектр банковских услуг: размещение денежных средств во вклады на конкурентоспособных условиях, денежные переводы, в том числе и Вестерн Юнион, операции с пластиковыми картами, валютные операции и т. д. На конец 2001 года остатки по валютным и рублевым вкладам физических лиц составили 220 тыс. долларов США и 3,6 млн. руб. соответственно. АКБ «МДМ» ОАО в Новокузнецке успешно вышел на банковский рынок Новокузнецка, заявил о себе в условиях жёсткой конкуренции и, хотя находится только в начале пути, уже довольно уверенно стоит на ногах.

2.2.2. Анализ кредитного портфеля филиала

К формированию кредитного портфеля Новокузнецкий филиал приступил в последних числах ноября 2000 года. На первоначальном этапе структура кредитного портфеля не отличалась разнообразием: ссудозаемщик был один – 


ОАО «Кузнецкий металлургический комбинат» – сумма ссуды составляла 20 млн. рублей, которая была выдана в рамках установленного лимита кредитования  данному ссудозаемщику в сумме 254,2 млн. рублей. Срок кредитной линии был определен до 09.11.2003 г., срок первого транша на сумму 20 млн. рублей составлял два месяца (до 20.01.2001 г.). За прошедший период размер кредитного портфеля увеличился почти в тридцать раз и составил на 31.12.2001 г. 571,1 млн. рублей. 

По состоянию на 31.12.2001 г. в структуре кредитного портфеля филиала наблюдается концентрация кредитов предприятиям металлургической промышленности: ОАО «Кузнецкому металлургическому комбинату» и ОАО «Западно-Сибирскому металлургическому комбинату». Кредиты выданы отдельными траншами в рамках установленных лимитов кредитных линий. Первая возобновляемая кредитная линия, как уже упоминалось ранее, была открыта ОАО «Кузнецкий металлургический комбинат», использование лимита происходило выдачей ссуд отдельными траншами, срок которых не превышал двух месяцев. На данный момент таких траншей у комбината девять, три из которых погашены в установленные сроки.

Вторая возобновляемая кредитная линия открыта ОАО «Западно-Сибирскому металлургическому комбинату» в сумме 5 млн. долларов США, с последующим ее увеличением до 10 млн. долларов США. Использование лимита осуществлялось выдачей ссуд отдельными траншами (пять траншей) сроком до трех месяцев.

2.2.3. Анализ доходов от кредитования

Эффективность и качество кредитного портфеля определяются следующими показателями:

а) показатели доходности и прибыльности;

б) показатели качества управления кредитным портфелем;

в) показатели достаточности резервов банка;

г) показатели политики банка в области кредитных рисков.

Показатели доходности и прибыльности кредитного портфеля Новокузнецкого филиала по данным за 4 квартала 2001 г.

а) показатели прибыльности – это разница между полученными и уплаченными процентами к остаткам ссудной задолженности;

Рис. 9. Показатели прибыльности

б) показатель прибыльности к капиталу банка – это разница между полученными и уплаченными процентами к капиталу банка;

Рис. 10. Показатели прибыльности к капиталу банка

в) показатель доходности, характеризующий расчетную доходность кредитного портфеля – это отношение процентов полученных к ссудам, приносящим доход;
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Рис. 11. Показатель доходности

г) показатель доходности, характеризующий роль беспроцентных ссуд в кредитном портфеле – это отношение ссуд, не приносящих доход к остаткам ссудной задолженности и так же к сумме всех активов. Показатель не рассчитывается – беспроцентных ссуд в филиале нет.

Анализ доходности филиала проводился методом структурирования всех полученных доходов по статьям доходности с целью выделения доходов от кредитуемых клиентов и доходов от прочих клиентов.

Период анализа: 01.01.01 – 31.12.01.

Исходные данные для анализа приведены в Приложении 1.

Таблица 9

Результаты анализа доходности АКБ «МДМ» ОАО в г. Новокузнецке,

тыс. руб.

	
	Доход от КМК
	Доход от ЗСМК
	Доход от прочих клиентов
	Всего доходов

	Итого доходов от кредитования
	Январь 01
	5 808
	581
	0
	6 389

	
	Февраль 01
	5 632
	470
	0
	6 102

	
	Март 01
	6 058
	413
	0
	6 471

	
	I квартал
	17 498
	1 464
	0
	18 962

	
	Апрель 01
	4 510
	2 147
	0
	6 657

	
	Май 01
	5 112
	2 495
	0
	7 607

	
	Июнь 01
	4 596
	2 900
	0
	7 496

	
	II квартал
	14 218
	7 542
	0
	21 760

	
	Июль 01
	4 749
	3 486
	0
	8 235

	
	Август 01
	4 753
	3 603
	0
	8 356

	
	Сентябрь 01
	4 706
	3 236
	0
	7 942

	
	III квартал
	14 208
	10 325
	0
	24 533


Продолжение таблицы 9

	
	Доход от КМК
	Доход от ЗСМК
	Доход от прочих клиентов
	Всего доходов

	Итого доходов от кредитования
	Октябрь 01
	4 819
	3 676
	0
	8 495

	
	Ноябрь 01
	4 342
	3 671
	460
	8 473

	
	Декабрь 01
	5 181
	3 980
	0
	9 161

	
	IV квартал
	14 342
	11 327
	460
	26 129

	ИТОГО доходов от кредитования по организациям
	60 266
	30 658
	460
	91 384

	% от общей суммы доходов
	49,7%
	25,2%
	0,4%
	75,3%


Для наглядности приводится рисунок 12:
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Рис.12.  Доходы банка, полученные от разных организаций-клиентов, тыс. руб.

Из таблицы 9 и рисунка 12 видно, что основная сумма доходов в 2001 году (91,4 млн. руб. – 75,3%) была получена за счёт кредитуемых предприятий, таких как КМК (60,3 млн. руб – 49,7%) и ЗСМК (30,7 млн. руб. – 25,2%). На долю прочих организаций приходится 0,46 млн. руб. – 0,4% от общей суммы доходов.

Однако данные предприятия принесли Банку значительные доходы и по другим статьям. Дополнительный доход Банк имел от размещения остатков на счетах данных клиентов.

Исходя из вышесказанного, можно сделать вывод, что с прекращением процедуры кредитования данных клиентов (с февраля 2002 года), филиал лишился большей части получаемых доходов: 7,6 млн. руб. ежемесячно – % за кредит, а также комиссионные доходы и доход от размещения остатков на счетах данных клиентов.

Таким образом, главной задачей Банка на данном этапе развития является привлечение крупных корпоративных клиентов, нуждающихся в кредитных продуктах. Следующим шагом (для удобства и сокращения времени расчётов) является привлечение контрагентов данных клиентов. Успешно проведённые мероприятия такого рода позволят значительно увеличить доходы филиала.

Основным препятствием, с которым может столкнуться Банк на данном этапе развития, является неспособность многих потенциальных клиентов взять на себя крупное обязательство. Поэтому одним из основных этапов работы с клиентом - ссудозаёмщиком на предварительном этапе является принятие положительного или отрицательного решения об осуществлении кредитования данного клиента. Такое решение принимается, главным образом, на основании результатов анализа финансового состояния данного клиента.

2.2.4. Анализ эффективности управления кредитным портфелем
Показатели, характеризующие качество управления кредитным портфелем Новокузнецкого филиала по данным на 01.04.2001 г.

Отношение кредитного портфеля к ресурсной базе 397 тыс. рублей/36 тыс. рублей=11, то же с учетом ресурсов, приобретенных в Головном банке 398 тыс. рублей/(36 тыс. рублей+377 тыс. рублей)=0,9.

В данном случае ресурсная база филиала превышает кредитный портфель за счет приобретения ресурсов в Головном банке (90% ресурсов Новокузнецкого филиала составляют ресурсы Головного банка).

Показатели достаточности резервов филиала на возможные потери по ссудам на 4 отчетные даты:

а) отношение фактических резервов к ссудам не приносящим доход (просроченным): показатель не рассчитывается, так как таких ссуд у филиала нет;

б) отношение фактических резервов к остаткам ссудной задолженности 

· на 01.04.2001 г.:
52 тыс. рублей / 397 тыс. рублей = 0,13;

· на 01.07.2001 г.:
54 тыс. рублей / 544 тыс. рублей = 0,1;

· на 01.10.2001 г.:
110 тыс. рублей / 548 тыс. рублей = 0,2;

· на 31.12.2001 г.:
111 тыс. рублей / 571 тыс. рублей = 0,2;

в) отношение списанных сумм из резерва к остаткам ссудной задолженности: показатель не рассчитывается, так как списанных сумм из резерва у филиала нет;

г) отношение проблемных ссуд к сумме списанных ссуд: показатель не рассчитывается, так как таких данных у филиала нет;

д) отношение фактических резервов к просроченным ссудам: показатель не рассчитывается, так как таких данных у филиала нет;

е) отношение проблемных ссуд к фактическим резервам: данных нет, показатель не рассчитывается.

Показатели политики филиала в области кредитных рисков

Отношение совокупного кредитного риска ко всей сумме кредитного портфеля. В соответствии с Инструкцией Банка России от 01.10.1997 № 1 [5] взвешивание кредитов по степени риска определяется в зависимости от того, в какую группу отнесены эти кредиты, путем умножения коэффициента риска на сумму кредитов, принадлежащих той или иной группе.

У филиала все выданные кредиты относятся к пятой группе с коэффициентом риска 100%.

Таким образом, успехи, достигнутые филиалом, могут оказаться временными, так как основная деятельность филиала на сегодня – кредитная – следовательно, основной доход филиала получен от кредитного портфеля.

Показатели политики филиала в области кредитных рисков: портфель не диверсифицирован (все кредиты выданы предприятиям металлургической промышленности с одинаковым обеспечением, на одни и те же цели и сроки). Угроза невозврата кредитов и процентов по ним реально существует, да и показатели финансовой деятельности заемщиков оставляют желать лучшего.

И хотя Новокузнецким филиалом ежемесячно выполняются все установленные Головным банком лимиты, постоянно наращивается ресурсная база, ежемесячно рассматривается динамика основных показателей ссудозаемщков и поручителей, регулярно производятся проверки состава принятого в обеспечение имущества, все же, имея такой высокорискованный кредитный портфель, менеджерам филиала стоит искать новых заемщиков, направить все усилия на улучшение структуры кредитных ресурсов путем привлечения в банк более дешевых ресурсов, тем самым выполнить два основных показателя эффективности кредитного портфеля – показатель прибыльности и показатель качества управления кредитным портфелем, ведь разумное сочетание активов и пассивов способствует росту прибыльности и устойчивости всего банка.

2.3. Организация кредитного процесса филиала

Кредитное решение – это решение, принимаемое уполномоченными сотрудниками кредитного подразделения банка (а также членами кредитного комитета) по поводу осуществления продажи новых кредитных продуктов или пролонгации срока действия существующих [4].

Логика и последовательность принятия решения.

1) Сбор первичной информации.

Сотрудники филиала проводят собеседование с клиентом, получаемая у клиента информация (информация, если необходимо, должна сопровождаться пояснениями):

· наименование (в соответствии с уставными документами);

· вид деятельности;

· холдинг/ одно юр. лицо;

· валюта и сумма кредита;

· срок кредита;

· максимальная ставка;

· обеспечение по кредиту, иное имущество;

· цель кредитования;

· готовность учредителей давать поручительства;

· готовность страховать залог в рекомендуемых банком компаниях;

· реальная схема работы, с указанием реальных товарных и денежных потоков, с расшифровкой функционала основных и сервисных компаний, с пояснениями Филиала;

· наличие управленческого учета;

· обслуживающие банки, желательно объемы обслуживания;

· выручка от реализации товаров, услуг и обороты по счетам (по балансу и реальная);

· наличие кредитов, желательно наименование банка, суммы, сроки, ставка, обеспечение;

· копия последнего баланса с приложениями по компании/ холдингу.

2) Структурирование кредитного продукта.

2.1) Филиал направляет вышеуказанную информацию в УРК с предложениями кредитного менеджера по структуре сделки. УРК через 4 часа дает ответ:

согласие на предложенную структуру сделки,

корректирует структуру с пояснениями изменений,

· возвращает на доработку в случае отсутствия информации по п. 1.1. (направляются вопросы),

· отказывает с пояснениями (не соответствие кредитным требованиям банка),

2.2) Филиал согласовывает структуру сделки с клиентом, в УРК направляется информация о согласии клиента с условиями кредитного продукта.

3) Написание заявки, поэтапное согласование с УРК.

3.1) Филиал получает документы от клиента в соответствии с регламентами банка,

3.2) Филиал анализирует возможность предоставление кредитного продукта по согласованной с клиентом структуре. В случае изменений структуры возвращаемся на этап 2.

3.3) Филиал пишет заявку на КК, с УРК согласовывается информация: построенные балансы, ОПУ, ОДДС, схема бизнеса, залог. УРК консультирует Филиал при подготовке форм и написании текстовой части.

4) Вынесение заявки на КК.

4.1) УРК получает заявку в окончательном варианте с приложениями. Направляет в Филиал информацию о согласовании.

4.2) УРК направляет заявку на согласование в подразделения банка и выносит заявку на КК.

Дополнение:

УРК будет переносить рассмотрение заявок в конец очереди, если после запроса УРК в течение пяти дней не поступит ответ из Филиала.

В случае если вынесение заявки требует согласования с обеспечивающими подразделениями банка, сроки рассмотрения УРК продлеваются на срок рассмотрения вопросов обеспечивающими подразделениями.

Запросы в обеспечивающие подразделения направляются Филиалами самостоятельно.
2.4. Исследование методики оценки кредитоспособности, используемой «МДМ-Банком». Анализ кредитоспособности корпоративного заемщика

Цель финансового анализа

Целью финансового анализа является получение промежуточного вывода о текущей ликвидности и платежеспособности компании, а также основного вывода (прогноза) о наличии (наличии возможности изыскать) или отсутствии денежных средств для погашения кредита (выполнения обязательств) в полном объеме на дату предполагаемого возврата кредита (дату исполнения обязательств) [13].

Исходная информация для финансового анализа:

Таблица 10

Информация, используемая для финансового анализа клиента

	Инструмент
	Исходная информация

	1. Анализ активов, обязательств, ликвидности Компании
	· Ежеквартальная бухгалтерская отчетность;

· Оборотно-сальдовые ведомости;

· Данные управленческого учета;

· Расшифровки активов и обязательств;

· Бизнес-план. 

	2. Анализ финансовых результатов
	· Ежеквартальная бухгалтерская отчетность;

· Данные управленческого учета;

· Бизнес-план. 

	3. Анализ движения денежных средств 
	· Данные управленческого учета;

· Бизнес-план;

· Бюджет (план развития).

	4. Анализ конкурентоспособности
	· Бизнес-план;

· Ежеквартальная бухгалтерская отчетность;

· Данные управленческого учета;

· Статистическая информация.


При проведения финансового анализа оценки кредитоспособности заемщика была использована следующая информация:

1. Бухгалтерская отчетность Компании:

1.1. Бухгалтерский баланс (форма №1 по ОКУД).

1.2. Отчет о прибылях и убытках (форма №2 по ОКУД).

1.3. Отчет о движении денежных средств (форма №4 по ОКУД).

2. Данные управленческого учета Компании

Данные управленческого учета Компании используются в формах, которые приняты в Компании. Используемые данные управленческого учета должны адекватно отражать реальное состояние Компании.

Данные управленческого учета Компании могут быть использованы:

А) вместе с данными бухгалтерского учета или вместо них:

– данные о состоянии активов и обязательств Компании (баланс);

– данные об объемах производства и/или продаж Компании;

– данные о финансовых результатах Компании;

– данные о движении денежных средств.

Б) в дополнение к данным бухгалтерского учета – расшифровки статей бухгалтерского баланса.

Расшифровки статей бухгалтерского баланса должны содержать достаточную информацию для определения ликвидности и сроков погашения активов, сроков погашения обязательств компании, выделения неликвидных или подлежащих списанию активов, расчета собственных средств Компании.

Такой информацией является:

– сроки возникновения и погашения задолженности и/или нормативный срок оплаты задолженности - условия расчетов (в соответствии с заключенными договорами);

– наименование основных дебиторов и кредиторов по текущей деятельности;

– размеры просроченной и/или нереальной к взысканию задолженности;

– сроки погашения предоставленных и полученных кредитов и займов с указанием дебиторов и кредиторов;

– данные об эмитентах и видах ценных бумаг, которыми владеет Компания;

– данные о товарных запасах, запасах сырья и материалов, срокам их реализации/ переработки;

– данные о составе и состоянии средств производства Компании.

3. Данные банков, обслуживающих компанию

Банки, обсуживающие Компанию, являются одним из независимых источников информации о движении денежных средств Компании и об обязательствах Компании.

От банков, обслуживающих Компанию, может быть получена следующая информация:

– выписки о движении денежных средств по расчетным, текущим валютным, транзитным и прочим счетам Компании;

– справки о наличии/отсутствии обязательств Компании перед банком по полученным кредитам, выданных за компанию гарантиях, выставленных по приказу Компании аккредитивах, векселях Компании, приобретенных или авалированных банком.)

4. Статистическая информация органов статистики, рейтинговых и консалтинговых агентств

Дополнительной информацией при проведении финансового анализа может являться информация, полученная из независимых источников, например:

– информация органов статистики об отрасли, к которой относится Компания – объемы производства данной отрасли, потребность в продукции данной отрасли, средние показатели компаний данной отрасли;

– аналитические материалы рейтинговых и консалтинговых агентств о Компании (исследования рыночных позиций Компании, производственных возможностей, ее финансового состояния, расчет рыночной стоимости (капитализации), анализ рынка акций Компании, сравнительный анализ с другими Российскими компаниями или компаниями-нерезидентами) и/или отрасли, к которой относится Компания.

Данные об отрасли к которой относится Компания используются для определения рыночных позиций Компании (занимаемая доля рынка), ее конкурентоспособности, сравнения показателей Компании со средне отраслевыми.

Анализ активов, обязательств, ликвидности Компании

Анализ активов, обязательств, ликвидности Компании производится с целью получения выводов о:

· текущей ликвидности и платежеспособности Компании;

· прогнозируемой ликвидности и платежеспособности Компании с учетом предполагаемого кредита и его целевого использования.

Анализ производится на основании аналитического баланса Компании, таблицы сроков реализации (погашения) активов и обязательств Компании по текущему аналитическому балансу, коэффициентов текущей ликвидности, оборачиваемости, достаточности капитала.

Аналитический баланс

Аналитический баланс Компании (Приложение 2)представляет собой группировку активов Компании по степени их ликвидности и обязательств по их видам (видам кредиторов).

Аналитический баланс Компании составляется на основании бухгалтерского баланса Компании (форма №1 по ОКУД) и данных расшифровок о реальном состоянии активов и обязательств Компании:

· активы, которые будут обращены денежные средства (оборотные ликвидные активы) в течение определенного периода времени (12 месяцев, т.к. лимиты устанавливаются в основном на этот срок);

· реальная рыночная стоимость активов Компании, возможность их реализации (погашения);

· реальный размер обязательств Компании.

Аналитический баланс составляется путем корректировок активов и обязательств Компании, отраженных в бухгалтерском балансе. Методы корректировок базовой информации приведены в Приложении 2.

Корректировки проводятся с помощью специальных таблиц Excel в следующей последовательности:

Исходная информация – баланс Компании (форма №1 по ОКУД) на 4 отчетные даты (Приложение 3).

1. В таблицы «Б99» или «Б00» заносятся данные бухгалтерского баланса. В таблицу «Б99» заносятся данные балансов по 01.01.2000 г включительно, в таблицу «Б00» данные балансов начиная с 01.04.2000 г. Данные заносятся на 4 отчетные даты последовательно - на 1-ю отчетную дату - в столбец «I дата», на 2-ю отчетную дату - в столбец «2 дата» и т.д.

Таблица 11

Исходные данные – бухгалтерский баланс Компании

	НАЗВАНИЕ КОМПАНИИ
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	тыс. руб.

	АКТИВ
	Код. стр.
	1 дата
	2 дата
	3 дата
	4 дата

	I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	
	
	
	
	

	Нематериальные активы
	110
	75,0
	71,0
	73,0
	68,0

	Основные средства
	120
	45 732,0
	45 959,0
	46 849,0
	47 390,0

	в том числе:
	
	
	
	
	

	земельные участки и объекты природопользования
	121
	
	
	
	

	здания, сооружения, машины и оборудование
	122
	45 732,0
	45 959,0
	46 849,0
	47 390,0

	Незавершенное строительство
	130
	1 173,0
	1 478,0
	1 440,0
	2 327,0

	Доходные вложения в материальные ценности
	135
	
	
	
	

	Долгосрочные финансовые вложения
	140
	535,0
	535,0
	535,0
	535,0

	Прочие внеоборотные активы
	150
	
	
	
	

	ИТОГО по разделу I
	190
	47 515,0
	48 043,0
	48 897,0
	50 320,0

	II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	
	
	
	
	

	Запасы
	210
	94 700,0
	113 418,0
	117 949,0
	140 265,0

	в том числе:
	
	
	
	
	

	сырье, материалы и другие аналогичные ценности
	211
	5 979,0
	7 359,0
	7 220,0
	5 983,0

	животные на выращивании и откорме
	212
	
	
	
	

	затраты в незавершенном производстве (издержках обращения)
	213
	11 090,0
	17 928,0
	9 004,0
	7 699,0

	готовая продукция и товары для перепродажи
	214
	77 343,0
	87 842,0
	101 318,0
	126 112,0

	товары отгуженные
	215
	
	
	
	

	расходы будущих периодов
	216
	288,0
	289,0
	407,0
	471,0

	прочие запасы и затраты
	217
	
	
	
	

	НДС по приобретенным ценностям
	220
	2 494,0
	1 410,0
	2 945,0
	2 367,0
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	АКТИВ
	Код. стр.
	1 дата
	2 дата
	3 дата
	4 дата

	Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)
	230
	
	
	
	

	Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)
	240
	52 680,0
	44 249,0
	9 939,0
	8 535,0

	в том числе:
	
	
	
	
	

	покупатели и заказчики
	241
	8 811,0
	10 871,0
	2 647,0
	2 236,0

	векселя к получению
	242
	
	
	
	

	задолженность дочерних и зависимых обществ
	243
	
	
	
	

	задолженность участников (учредителей) по взносам в уставный капитал
	244
	
	
	
	

	авансы выданные
	245
	29 444,0
	14 329,0
	2 749,0
	2 012,0

	прочие дебиторы
	246
	14 425,0
	19 049,0
	4 543,0
	4 287,0

	Краткосрочные финансовые вложения
	250
	0,0
	42,0
	25,0
	0,0

	в том числе:
	
	
	
	
	

	займы, предоставленные организациям на срок менее 12 месяцев
	251
	
	
	
	

	собственные акции, выкупленные у акционеров
	252
	
	
	
	

	прочие краткосрочные финансовые вложения 
	253
	
	
	
	

	Денежные средства
	260
	7 135,0
	5 570,0
	7 335,0
	7 959,0

	Прочие оборотные активы
	270
	
	
	
	

	ИТОГО по разделу II
	290
	157 009,0
	164 689,0
	138 193,0
	159 126,0

	БАЛАНС (сумма строк 190+290+390)
	399
	204 524,0
	212 732,0
	187 090,0
	209 446,0

	ПАССИВ
	Код. стр.
	1 дата
	2 дата
	3 дата
	4 дата

	III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ
	
	
	
	
	

	Уставный капитал
	410
	12 827,0
	12 827,0
	12 827,0
	12 827,0

	Добавочный капитал
	420
	24 679,0
	24 680,0
	24 680,0
	24 680,0

	Резервный капитал
	430
	3,0
	3,0
	3,0
	3,0

	Фонд социальной сферы
	440
	
	
	
	

	Целевые финансирование и поступления
	450
	
	
	
	

	Нераспределенная прибыль прошлых лет
	460
	6 239,0
	11 055,0
	10 304,0
	9 262,0

	Непокрытый убыток прошлых лет
	465
	
	
	
	

	Нераспределенная прибыль отчетного года
	470
	5 253,0
	83,0
	1 938,0
	11 233,0

	Непокрытый убыток отчетного года
	475
	
	
	
	

	ИТОГО по разделу III
	490
	49 001,0
	48 648,0
	49 752,0
	58 005,0

	IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	
	
	
	
	

	Займы и кредиты
	510
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	в том числе:
	
	
	
	
	

	кредиты банков, подлежащие погашению более чем через 12 месяцев после отчетной даты
	511
	
	
	
	

	прочие займы, подлежащие погашению более чем через 12 месяцев после отчетной даты
	512
	
	
	
	

	Прочие долгосрочные обязательства
	520
	
	
	
	

	ИТОГО по разделу IV
	590
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	
	
	
	
	

	Займы и кредиты
	610
	121 541,0
	144 202,0
	112 533,0
	119 209,0

	в том числе:
	
	
	
	
	

	кредиты банков, подлежащие погашению в течение 12 месяцев после отчетной даты
	611
	121 541,0
	144 202,0
	112 533,0
	119 209,0

	прочие займы, подлежащие погашению в течение 12 месяцев после отчетной даты
	612
	
	
	
	

	Кредиторская задолженность
	620
	33 942,0
	19 844,0
	24 727,0
	32 168,0

	в том числе:
	
	
	
	
	

	поставщики и подрядчики 
	621
	27 570,0
	13 094,0
	16 878,0
	23 554,0

	векселя к уплате
	622
	
	
	
	

	задолженность перед дочерними и зависимыми обществами
	623
	
	
	
	

	задолженность перед персоналом организации
	624
	1 884,0
	1 781,0
	2 293,0
	2 685,0

	задолженность перед государственными внебюджетными фондами
	625
	655,0
	573,0
	593,0
	758,0

	задолженность перед бюджетом 
	626
	756,0
	1 255,0
	2 187,0
	2 935,0
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	ПАССИВ
	Код. стр.
	1 дата
	2 дата
	3 дата
	4 дата

	авансы полученные
	627
	1 415,0
	1 173,0
	1 190,0
	1 083,0

	прочие кредиты
	628
	1 662,0
	1 968,0
	1 586,0
	1 153,0

	Задолженность участникам (учредителям) по выплате доходов
	630
	40,0
	38,0
	78,0
	64,0

	Доходы будущих периодов 
	640
	
	
	
	

	Резервы предстоящих расходов и платежей 
	650
	
	
	
	

	Прочие краткосрочные обязательства
	660
	
	
	
	

	ИТОГО по разделу VI
	690
	155 523,0
	164 084,0
	137 338,0
	151 441,0

	БАЛАНС (сумма строк 490+590+690)
	699
	204 524,0
	212 732,0
	187 090,0
	209 446,0


2. В управляющих таблицах (лист «Управление») производятся настройки, необходимые для составления аналитического баланса:

В таблице «Управление источниками данных» для каждой даты указываются таблицы, данные из которых должны быть использованы, а также метод корректировки (без расшифровок или с использованием расшифровок);

Таблица 12



Управляющие таблицы

	УПРАВЛЕНИЕ ИСТОЧНИКАМИ ДАННЫХ
	Дата 1
	Дата 2
	Дата 3
	Дата 4 

	Указать таблицу, из которой берутся исходные данные: Б99 - "1", Б00 - "2", ОСВ - "3"
	2
	2
	2
	2

	Прим: ОСВ может быть выбрана только на последнюю дату

	Выбрать метод корректировки: без расшифровок - "1", с использованием расшифровок - "2"
	2
	2
	2
	2

	ДАННЫЕ О ПРЕДПОЛАГАЕМОМ КРЕДИТЕ
	
	
	
	

	Сумма кредита, тыс. руб.
	60 000,0
	
	
	

	Срок кредита, дней
	365
	
	
	

	Предполагаемая ставка, % годовых
	20,0%
	
	
	

	Целевое использование кредита
	1
	
	
	

	Обозначения видов целевого использования
	

	Целевое использование кредита
	Обозн.

	закупка товаров для перепродажи
	1

	закупка сырья и материалов для производства
	2

	покупка средств производства
	3

	покупка ликвидных финансовых активов
	4

	строительство, вложения в неликвидные активы, покупка других компаний
	5

	погашение краткосрочных кредитов и займов (сроком до 1 года)
	6

	погашение долгосрочных кредитов и займов (сроком более 1 года)
	7

	погашение кредиторской задолженности контрагентам
	8

	Целевое использование кредита
	Обозн.

	погашение задолженности перед бюджетом и внебюджетными фондами
	9

	погашение задолженности перед персоналом
	10

	погашение прочей краткосрочной задолженности
	11


В таблице «Данные о предполагаемом кредите» указываются предполагаемая сумма кредита (в той же размерности и валюте, в которой заведены данные балансов), срок кредита (число дней в году принимается равным 360, в месяце - 30), целевое использование кредита. Сумма кредита автоматически заносится в активы и обязательства по прогнозному балансу в соответствии с целевым использованием кредита.

3. Таблицы корректировок приведены в листах «К1», «К2», «КЗ», «К4» (на каждую дату).

Таблица 13

Фрагмент таблицы корректировок

	
	ТАБЛИЦА КОРРЕКТИРОВОК
	ДАТА
	

	№ кор-ки
	Статья баланса
	Сумма по балансу, тыс. руб.
	Отнести в:
	Сумма, тыс. руб.
	Обоснование отнесения

	2
	Основные средства
	47 390,0
	Средства производства
	33 173,0
	Относятся в полном объеме по реальной рыночной стоимости (сумма по балансу при необходимости дисконтируется)

	
	
	
	Коэф. дисконтир-ия
	0,70
	рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

	3
	Незавершенное строительство
	2 327,0
	Неликвидные или сомнительные активы
	1 163,5
	Относится в полном объеме по реальной рыночной стоимости (сумма по балансу при необходимости дисконтируется)

	
	
	
	Коэф. дисконтир-ия
	0,50
	рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

	7
	Сырье, материалы, другие аналогичные ценности
	5 983,0
	Запасы сырья и материалов
	4 188,1
	Относятся в полном объеме по реальной рыночной стоимости (сумма по балансу при необходимости дисконтируется)

	
	
	
	Коэф. дисконтир-ия
	0,70
	рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1


В зависимости от наличия информации производятся корректировки. После корректировки можно произвести дисконтирование полученного в последней ячейки значения путем введения в графу «Коэффициент дисконтирования» коэффициента, на который умножается значение в последней ячейке. При этом если выбран метод корректировки «без расшифровок» в строках «Таблицы корректировок», выделенных цветом (дебиторская задолженность и краткосрочные финансовые вложения), корректировки не производятся. Корректировка размера дебиторской задолженности производится в таблице «Расчет отдельных параметров и корректировка баланса при отсутствии расшифровок». Для этого производятся расчеты по вариантам 1 или 2 (или по обоим), полученное значение сравнивается со значением по балансу (расчет возможен, если известен срок погашения дебиторской задолженности). Размер работающей дебиторской задолженности заносится в строку «Г. Вывод:». При отсутствии каких-либо корректировок аналитический баланс составляется автоматически. Коэффициент дисконтирования по умолчанию принимается равным единице.

Полная таблица корректировок приведена в Приложении 4.

4. Для расчета финансовых коэффициентов в таблице «А_баланс» необходимо ввести данные о среднемесячной выручке от реализации для каждого периода. Данные берутся из формы №2 по ОКУД «Отчет о прибылях и убытках» на 4 отчетные даты (Приложение 5).

Текущее финансовое состояние компании и динамику его изменения можно охарактеризовать с помощью набора финансовых коэффициентов.

Финансовые коэффициенты можно разделить на 3 основные группы:

· коэффициенты ликвидности;

· коэффициенты оборачиваемости (деловой активности);

· коэффициенты финансовой устойчивости.

В целях финансового анализа рекомендуется использовать пять основных коэффициентов:

1) коэффициент текущей ликвидности;

2) коэффициент оборачиваемости оборотных активов;

3) коэффициент финансирования;

4) коэффициент обеспеченности оборотных активов собственным оборотным капиталом;

5) коэффициент покрытия обязательств.

Таблица 14

Смысл финансовых коэффициентов и их нормативные значения

	Коэффициент
	Обозначение
	Смысл коэффициента
	Нормативное значение

	1. Коэффициенты ликвидности

	Коэффициент текущей ликвидности 
	Лт
	Характеризует текущую (краткосрочную) ликвидность компании. Показывает, насколько краткосрочные обязательства покрыты ликвидными оборотными
	Значение Лт должно быть не меньше 1, желательно 1,2 - 1,5 и больше. Значение Лт < 1 свидетельствует о низкой текущей ликвидности Компании 


Продолжение таблицы 14

	
	
	активами с аналогичным сроком реализации/погашения
	

	2. Коэффициенты оборачиваемости

	Коэффициент оборачиваемости оборотных активов
	Оа
	Показывает срок, за который Компания получает выручку от реализации, равную размеру оборотных активов. Служит показателем деловой активности Компании.

Чем ниже значение Оа, тем выше деловая активность Компании.
	Для торговых компаний желательно значение Оа не более 90 дней, для пром. предприятий рекомендуемое значение Оа не более 180 дней, однако каждый случай нужно рассматривать индивидуально. Имеет значение динамика изменения показателя.

	3. Коэффициенты финансовой устойчивости

	Коэффициент финансирования
	Кф
	Характеризует обеспеченность Компании собственным капиталом. Показывает соотношение собственного и заемного капиталов
	Рекомендуемое значение Кф не менее 1, однако на практике это условие выполняется редко, особенно для торговых компаний. Каждый случай нужно рассматривать индивидуально.

	Коэффициент обеспеченности оборотных активов собственным оборотным капиталом
	Коа
	Характеризует обеспеченность Компании собственным оборотным капиталом. Показывает, какая доля оборотных активов финансируется собственным (и приравненным к нему) капиталом
	Значение Коа должно быть больше нуля. Чем выше Коа, тем лучше.

	Коэффициент покрытия обязательств
	Кпо
	Характеризует степень «закредитованности» Компании. Показывает срок, за который Компания расплатится по всем своим обязательствам при условии направления на погашение обязательств всей выручки
	Нормативного значения нет. Каждый случай нужно рассматривать индивидуально. Имеет значение динамика изменения показателя


Таблица 15


Аналитический баланс

	
	Аналитический баланс
	
	
	тыс. руб.
	
	
	

	АКТИВЫ
	
	1 дата
	%
	2 дата
	%
	3 дата
	%
	4 дата (текущая)
	%
	Прогноз
	%

	ОБОРОТНЫЕ (ЛИКВИДНЫЕ) АКТИВЫ
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Денежные средства
	10
	7 135,0
	3,5
	5 570,0
	2,6
	7 335,0
	3,9
	7 959,0
	4,2
	7 959,0
	3,2

	Ликвидные финансовые активы
	20
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	Работающая дебиторская задолженность
	30
	23 236,0
	11,4
	29 920,0
	14,1
	7 190,0
	3,9
	6 523,0
	3,4
	6 523,0
	2,6

	Авансы выданные
	40
	29 444,0
	14,4
	14 329,0
	6,7
	2 749,0
	1,5
	2 012,0
	1,0
	2 012,0
	0,8

	Готовая продукция, товары для перепродажи, товары отгруженные
	50
	77 343,0
	37,9
	87 842,0
	41,4
	101 318,0
	54,3
	126 112,0
	65,8
	186 112,0
	73,9

	Запасы сырья и материалов
	60
	8 473,0
	4,2
	8 769,0
	4,1
	10 165,0
	5,4
	6 555,1
	3,4
	6 555,1
	2,6

	Незавершенное производство
	70
	11 090,0
	5,4
	17 928,0
	8,4
	9 004,0
	4,8
	7 699,0
	4,0
	7 699,0
	3,1

	ВСЕГО ОБОРОТНЫЕ (ЛИКВИДНЫЕ) АКТИВЫ
	80
	156 721,0
	76,8
	164 358,0
	77,4
	137 761,0
	73,8
	156 860,1
	81,8
	216 860,1
	86,1

	ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Средства производства
	90
	45 732,0
	22,4
	45 959,0
	21,6
	46 849,0
	25,1
	33 173,0
	17,3
	33 173,0
	13,2

	Неликвидные или сомнительные активы
	100
	1 708,0
	0,8
	2 013,0
	0,9
	1 975,0
	1,1
	1 698,5
	0,9
	1 698,5
	0,7

	ВСЕГО ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	110
	47 440,0
	23,2
	47 972,0
	22,6
	48 824,0
	26,2
	34 871,5
	18,2
	34 871,5
	13,9

	ВСЕГО АКТИВЫ
	199
	204 161,0
	100,0
	212 330,0
	100,0
	186 585,0
	100,0
	191 731,6
	100,0
	251 731,6
	100,0

	ТЕКУЩИЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	
	1 дата
	%
	2 дата
	%
	3 дата
	%
	4 дата (текущая)
	%
	Прогноз
	%

	Краткосрочные (менее 1 года) кредиты банков
	210
	121 541,0
	59,5
	144 202,0
	67,9
	112 533,0
	60,3
	119 209,0
	62,2
	119 209,0
	47,4

	Краткосрочные (менее 1 года) займы
	220
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	Кредиторская задолженность контрагентам
	230
	27 570,0
	13,5
	13 094,0
	6,2
	16 878,0
	9,0
	23 554,0
	12,3
	23 554,0
	9,4

	Авансы полученные
	240
	1 415,0
	0,7
	1 173,0
	0,6
	1 190,0
	0,6
	1 083,0
	0,6
	1 083,0
	0,4

	Задолженность перед бюджетом и внебюджетными фондами
	250
	1 411,0
	0,7
	1 828,0
	0,9
	2 780,0
	1,5
	3 693,0
	1,9
	3 693,0
	1,5

	из нее просроченная не реструктуризированная
	251
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	Задолженность перед персоналом
	260
	1 884,0
	0,9
	1 781,0
	0,8
	2 293,0
	1,2
	2 685,0
	1,4
	2 685,0
	1,1

	Прочая краткосрочная задолженность
	270
	1 702,0
	0,8
	2 006,0
	0,9
	1 664,0
	0,9
	1 217,0
	0,6
	1 217,0
	0,5

	ВСЕГО ТЕКУЩИЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	280
	155 523,0
	76,2
	164 084,0
	77,3
	137 338,0
	73,6
	151 441,0
	79,0
	151 441,0
	60,2

	Долгосрочные (свыше 1 года) кредиты банков
	290
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	60 000,0
	23,8

	Прочие долгосрочные (свыше 1 года) обязательства
	300
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	ВСЕГО ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	399
	155 523,0
	76,2
	164 084,0
	77,3
	137 338,0
	73,6
	151 441,0
	79,0
	211 441,0
	84,0

	СОБСТВЕННЫЙ КАПИТАЛ
	400
	48 638,0
	23,8
	48 246,0
	22,7
	49 247,0
	26,4
	40 290,6
	21,0
	40 290,6
	16,0

	в том числе:
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Собственный иммобилизованный капитал
	410
	47 440,0
	23,2
	47 972,0
	22,6
	48 824,0
	26,2
	34 871,5
	18,2
	34 871,5
	13,9

	СОБСТВЕННЫЙ (и приравненный к нему) ОБОРОТНЫЙ КАПИТАЛ
	420
	1 198,0
	0,6
	274,0
	0,1
	423,0
	0,2
	5 419,1
	2,8
	65 419,1
	26,0


Продолжение таблицы
 15

	Финансовые коэффициенты

	КОЭФФИЦИЕНТ
	Ед. изм.
	1 дата
	2 дата
	3 дата
	4 дата

	Коэффициент текущей ликвидности
	ед.
	3,17
	6,20
	4,67
	4,36

	Коэффициент оборачиваемости оборотных активов
	дней
	32
	96
	37
	27

	Коэффициент финансирования
	ед.
	0,31
	0,29
	0,36
	0,27

	Коэффициент обеспеченности оборотных активов собственным оборотным капиталом
	%
	0,8%
	0,2%
	0,3%
	3,5%

	Коэффициент покрытия обязательств
	дней
	32
	95
	37
	26

	

	Для расчета коэффициентов Оа и Кпо необходимо ввести среднемесячную выручку за каждый период:

	Среднемесяная выручка за период
	тыс. руб.
	146 093,00
	51 624,00
	111 583,00
	174 566,00


Финансовые коэффициенты рассчитываются по формулам:

Коэффициент текущей ликвидности:
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3 дата: 
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Коэффициент оборачиваемости оборотных активов:
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Коэффициент финансирования:
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Коэффициент обеспеченности оборотных активов собственным оборотным капиталом:
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Коэффициент покрытия обязательств:
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Рассчитав финансовые коэффициенты, можно сделать выводы о текущем финансовом состоянии Компании.

Коэффициент текущей ликвидности ЛТ характеризует текущую (краткосрочную) ликвидность Компании. Показывает, насколько краткосрочные обязательства покрыты ликвидными оборотными активами с аналогичным сроком реализации. Нормативное значение – не менее 1. Фактическое значение коэффициента 4,6, значительно превышает 1, следовательно все обязательства покрываются активами.

Коэффициент оборачиваемости оборотных активов ОА показывает срок, за который Компания получает выручку от реализации, равную размеру оборотных активов. Служит показателем деловой активности Компании. Нормативный показатель – для торговых компаний не более 90 дней. Фактическое значение коэффициента составляет 27 дней, следовательно деловая активность Компании очень велика.

Коэффициент финансирования Кф характеризует обеспеченность Компании собственным капиталом. Показывает соотношение собственного и заемного капиталов. Нормативное значение – не менее 1. Фактическое значение – 0,27, по причине того, что балансовая стоимость основных средств в 5 раз ниже их реальной рыночной стоимости по отчету независимого оценщика. С учетом реальной рыночной стоимости, реальный коэффициент финансирования должен составлять 1,14.

Коэффициент обеспеченности оборотных активов собственным оборотным капиталом КОА характеризует обеспеченность Компании собственным оборотным капиталом. Показывает, какая доля оборотных активов финансируется собственным (и приравненным к нему) капиталом. Значение данного коэффициента должно быть больше 0. Фактическое значение коэффициента составляет 3,5,т.е. Компания обеспечена собственным оборотным капиталом.

Коэффициент покрытия обязательств КПО показывает срок, за который Компания расплатится по всем своим обязательствам при условии направления на погашение обязательств всей выручки. Нормативного значения нет. Имеет значение динамика изменения показателя. Фактическое значение коэффициента – 26 дней, т.е. Компания может рассчитаться по всем своим обязательствам всей выручкой за 26 дней.

5. С помощью таблицы «Расчет сроков реализации/погашения активов и обязательств» (лист «Параметры») производится разделение активов и обязательств по срокам. Часть параметров задается, часть рассчитывается (автоматически). Срок погашения дебиторской задолженности может как задаваться, так и рассчитываться (если известен размер работающей дебиторской задолженности. Данные берутся из расшифровок дебиторской и кредиторской задолженности.

Активы и обязательства компании разделяются по срокам реализации/погашения (Приложение 6):

· до 7 дней;

· от 8 до 30 дней;

· от 31 дня до 90 дней;

· от 91 до 180 дней;

· от180 до 360 дней;

· свыше 1 года.

Примечание: количество дней в месяце принимается равным 30, в году – 360.

Разделение в целях анализа активов и обязательств по срокам производится по аналитическому балансу на последнюю дату на основании имеющихся данных.

Разделение по срокам производится для оборотных активов и текущих обязательств со сроками реализации/погашения менее 1 года. Внеоборотные активы и долгосрочные источники финансирования относятся к долгосрочным или бессрочным (собственный капитал) сроком реализации/погашения свыше 1 года.

Величина активов и обязательств (в денежном выражении) по каждому сроку реализации/погашения заносится в соответствующую графу таблицы сроков реализации/погашения активов и обязательств:

Таблица 16

Сроки реализации/погашения активов/обязательств

	
	до 

7 дней
	от 8 до 30 дней
	от 31 до 90 дней
	от 91 до 180 дней
	от 181 до 360 дней
	
	свыше 1 

года

	Активы
	Х1
	Х2
	Х3
	Х4
	Х5
	Активы 
	XD

	Обязательства
	Y1
	Y2
	Y3
	Y4
	Y5
	Источники финансирования
	YD

	Покрытие обязательств ликвидными активами
	P1= X1-Y1
	P2= X2-Y2+ P1
	P3= X3- Y3+ P2
	P4= X4- Y4+ P3
	P5= X5- Y5+ 

P4
	Обеспеченность внеоборотных активов долгосрочными источниками финансирования
	PD = YD - XD


Величина покрытия обязательств ликвидными активами рассчитывается для каждого срока n нарастающим итогом, начиная с минимального срока:


P(n) = Х(n) – Y(n) + P(n - 1), 
(2.6)

где Х (1,2…5) – сумма активов с соответствующим сроком погашения;

Y (1,2…5) – сумма обязательств с соответствующим сроком погашения;

Р (1,2…5) – величина покрытия обязательств ликвидными активами по каждому сроку.

Обеспеченность внеоборотных активов долгосрочными источниками финансирования:

PD = YD – XD,




        (2.7)

где
XD – сумма внеоборотных активов;

YD – сумма источников финансирования со сроком погашения свыше 1 года и бессрочных (собственный капитал).

Таблица 17

Расчет сроков реализации/погашения активов и обязательств
	РАСЧЕТ СРОКОВ РЕАЛИЗАЦИИ/ПОГАШЕНИЯ АКТИВОВ И  ОБЯЗАТЕЛЬСТВ

	к аналитическому балансу на последнюю отчетную дату

	№ п/п
	ПАРАМЕТР
	обозн.
	Ед.изм.
	Значение

	Задаваемые параметры

	7
	Средний срок погашения кредиторской задолженности контрагентам
	Скз
	дней
	60

	8
	Срок погашения авансов полученных
	Сап
	дней
	65

	Расчетные параметры

	1_1
	Срок реализации товарных запасов без отсрочки платежа
	Сртз1
	дней
	10

	1_2
	Срок реализации товарных запасов с отсрочкой платежа
	Сртз2
	дней
	15

	1_3
	Средний срок реализации товарных запасов
	Сртз
	дней
	101

	2
	Срок погашения авансов выданных
	Спа
	дней
	36

	3
	Срок реализации запасов сырья и материалов
	Срзс
	дней
	28

	4
	Срок реализации активов в незавершенном производстве
	Срнзп
	дней
	20


В таблице «Разделение активов и обязательств по срокам реализации/погашения» (лист «Сроки») производится ручная корректировка сроков реализации/погашения активов и обязательств. Если активы или обязательства по какой-либо статье аналитического баланса имеют несколько сроков погашения (например имеется несколько кредитов и т.д.), в таблицу заносятся суммы в соответствии с этими сроками.

Таблица 18

Таблица разделения активов и обязательств по срокам реализации/погашения

	АКТИВЫ
	до 7 дней
	от 8 до 30 дней
	от 31 до 90 дней
	от 91 до 180 дней
	от 181 до 360 дней
	Сумма по всем срокам
	Разница с суммой по балансу

	Денежные средства
	7 959,0
	
	
	
	
	7 959,0
	0,0

	Ликвидные финансовые активы
	
	0,0
	
	
	
	0,0
	0,0

	Работающая дебиторская задолженность
	0,0
	0,0
	6 523,0
	0,0
	0,0
	6 523,0
	0,0

	Авансы выданные
	0,0
	0,0
	2 012,0
	0,0
	0,0
	2 012,0
	0,0

	Готовая продукция, товары для перепродажи, товары отгруженные
	0,0
	0,0
	3 723,0
	120 646,0
	1 743,0
	126 112,0
	0,0

	Запасы сырья и материалов
	0,0
	6 555,1
	0,0
	0,0
	0,0
	6 555,1
	0,0

	Незавершенное производство
	0,0
	7 699,0
	0,0
	0,0
	0,0
	7 699,0
	0,0

	Сумма по каждому сроку
	7 959,0
	14 254,1
	12 258,0
	120 646,0
	1 743,0
	
	

	ТЕКУЩИЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	до 7 дней
	от 8 до 30 дней
	от 31 до 90 дней
	от 91 до 180 дней
	от 181 до 360 дней
	Сумма по всем срокам
	Разница с суммой по балансу

	Задолженность перед персоналом
	
	2 685,0
	
	
	
	2 685,0
	0,0

	Задолженность перед бюджетом и внебюджетными фондами
	
	3 693,0
	
	
	
	3 693,0
	0,0

	Кредиторская задолженность контрагентам
	0,0
	0,0
	23 554,0
	0,0
	0,0
	23 554,0
	0,0

	Авансы полученные
	0,0
	0,0
	1 083,0
	0,0
	0,0
	1 083,0
	0,0

	Краткосрочные (менее 1 года) кредиты банков
	
	
	
	119 209,0
	
	119 209,0
	0,0

	Краткосрочные (менее 1 года) займы
	
	
	
	0,0
	
	0,0
	0,0

	Прочая краткосрочная задолженность
	
	
	
	
	1 217,0
	1 217,0
	0,0

	Сумма по каждому сроку
	0,0
	6 378,0
	24 637,0
	119 209,0
	1 217,0
	
	


6. В листе «Итог» автоматически формируется аналитический баланс на последнюю дату и таблица разбивки активов/обязательств по срокам реализации/погашения.

Таблица 19

Итог

	АКТИВЫ
	тыс. руб.
	% от активов
	ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	тыс. руб.

	ОБОРОТНЫЕ (ЛИКВИДНЫЕ) АКТИВЫ
	
	
	ТЕКУЩИЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	

	Денежные средства
	7 959,0
	4,2%
	Задолженность перед персоналом
	2 685,0

	Ликвидные финансовые активы
	0,0
	0,0%
	Задолженность перед бюджетом и внебюджетными фондами
	3 693,0

	Работающая дебиторская задолженность
	6 523,0
	3,4%
	Кредиторская задолженность контрагентам
	23 554,0

	Авансы выданные
	2 012,0
	1,0%
	Авансы полученные
	1 083,0

	Готовая продукция, товары для перепродажи, товары отгруженные
	126 112,0
	65,8%
	Краткосрочные (менее 1 года) кредиты банков
	119 209,0

	Запасы сырья и материалов
	6 555,1
	3,4%
	Краткосрочные (менее 1 года) займы
	0,0

	Незавершенное производство
	7 699,0
	4,0%
	Прочая краткосрочная задолженность
	1 217,0

	ВСЕГО ОБОРОТНЫЕ (ЛИКВИДНЫЕ) АКТИВЫ
	156 860,1
	81,8%
	ВСЕГО ТЕКУЩИЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	151 441,0


Продолжение таблицы
 19

	АКТИВЫ
	тыс. руб.
	% от активов
	ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	тыс. руб.

	ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	
	
	ДОЛГОСРОЧНЫЕ ИСТОЧНИКИ ФИНАНСИРОВАНИЯ
	

	Средства производства
	33 173,0
	17,3%
	Долгосрочные (свыше 1 года) кредиты банков
	0,0

	Неликвидные или сомнительные активы
	1 698,5
	0,9%
	Прочие долгосрочные (свыше 1 года) обязательства
	0,0

	
	
	
	СОБСТВЕННЫЙ КАПИТАЛ
	40 290,6

	ВСЕГО ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	34 871,5
	18,2%
	Собственный иммобилизованный капитал
	34 871,5

	ВСЕГО АКТИВЫ
	191 731,6
	
	СОБСТВЕННЫЙ (и приравненный к нему) ОБОРОТНЫЙ КАПИТАЛ
	5 419,1

	Разбивка активов/обязательств по срокам реализации/погашения

	
	до 7 дней
	от 8 до 30 дней
	от 31 до 90 дней
	от 91 до 180 дней
	от 181 до 360 дней
	
	свыше 1 года

	АКТИВЫ
	7 959,0
	14 254,1
	12 258,0
	120 646,0
	1743
	АКТИВЫ
	34 871,5

	ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	0,0
	6 378,0
	24 637,0
	119 209,0
	1 217,0
	ДОЛГОСРОЧНЫЕ ИСТОЧНИКИ ФИНАНСИРОВАНИЯ
	40 290,6

	Покрытие обязательств ликвидными активами
	7 959,0
	15 835,1
	3 456,1
	4 893,1
	5 419,1
	Обеспеченность внеоборотных активов долгосрочными источниками финансирования
	5 419,1
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Рис. 13. Покрытие обязательств ликвидными активами (график)
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Рис. 14. Покрытие обязательств ликвидными активами (диаграмма)

На рисунках 13 и 14 наглядно отражена информация таблицы 19. Исходя из указанных данных, можно сделать следующие выводы относительно состояния активов и обязательств.

Скорректированные активы на 01.10.01 составляют 191,7 млн. руб. Из них основная доля – 82% - оборотные активы (156,9 млн. руб.); и 18,2% - внеоборотные активы – 34,9 млн. руб. Основную долю – 65,8% оборотных активов – занимает готовая продукция и продукция собственного производства. Дебиторская задолженность занимает 3,4% - 6,5 млн. руб. и в полном объёме является работающей. Средний срок погашения дебиторской задолженности – 60 дней.

Основную долю внеоборотных активов – 17,3% занимают средства производства: недвижимость (базы, цеха, магазины, склады) – 83%; машины и оборудование – 7%. 

Общая сумма обязательств на 01.10.01 составила 151,4 млн. руб. – это текущие обязательства компании. Основную часть в обязательствах занимают краткосрочные кредиты банков – 62,2% (119,2 млн. руб.). Кредиторская задолженность контрагентам составляет 12,3% - 23,6 млн. руб. Просроченной кредиторской задолженности нет. Основная доля кредиторской задолженности приходится на статью «Поставщики и подрядчики» - 75% (23,6 млн. руб.), 11% на задолженность перед бюджетом и внебюджетными фондами – 3,7 млн. руб. (задолженность не просрочена, компания признана почётным налогоплательщиком) и на «Авансы полученные» – 3% (1 млн. руб.). Средний срок погашения кредиторской задолженности составляет 55 дней.

По состоянию на 01.10.01 собственный капитал компании составил 40,3 млн. руб., собственный оборотный – 5,4 млн. руб. Принимая во внимание, что рыночная стоимость всей недвижимости, находящейся на балансе, по данным отчёта независимого оценщика составляет 167 млн. руб., реальная сумма собственного капитала составляет 162 млн. руб.

Анализ финансовых результатов

Финансовые результаты деятельности Компании – размер прибыли или убытка, полученные Компанией за определенный период времени. Анализ финансовых результатов показывает:

· эффективность деятельности Компании;

· качество управления Компанией;

· перспективы развития Компании.

Анализ финансовых результатов производится на основании отчета о прибылях и убытках Компании (Приложение 5).

Отчет о прибылях и убытках представляет собой расчет прибыли (убытка) путем поэтапного сложения различных видов доходов и вычитания из них расходов.

Таблица 20

Отчет о прибылях и убытках, тыс. руб.

	Наименование показателя
	Код. стр.
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.

	Выручка (нетто) от реализации товаров, продукции, работ, услуг (за минусом НДС, акцизов и аналогичных обязательных платежей)
	010
	438 281,0
	154 872,0
	334 749,0
	523 699,0

	Себестоимость реализации товаров, продукции, работ, услуг
	020
	331 105,0
	123 153,0
	262 945,0
	408 243,0

	Валовая прибыль
	029
	107 176,0
	31 719,0
	71 804,0
	115 456,0

	Коммерческие расходы
	030
	97 079,0
	30 404,0
	66 132,0
	97 225,0

	Управленчексие расходы
	040
	
	
	
	

	Прибыль (убыток) от продаж
	050
	10 097,0
	1 315,0
	5 672,0
	18 231,0


Продолжение таблицы 20

	Наименование показателя
	Код. стр.
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.

	Проценты к получению
	060
	
	
	
	

	Проценты к уплате
	070
	
	
	
	

	Доходы от участия в других организациях
	080
	
	
	
	

	Прочие операционные доходы
	090
	468,0
	90,0
	240,0
	352,0

	Прочие операционные расходы
	100
	2 941,0
	603,0
	1 217,0
	1 912,0

	Прочие внереализационные доходы
	120
	446,0
	92,0
	191,0
	300,0

	Прочие внереализационные расходы
	130
	175,0
	60,0
	82,0
	141,0

	Прибыль (убыток) до налогооболжения
	140
	7 895,0
	834,0
	4 804,0
	16 830,0

	Налог на прибыль и иные аналогичные обязательные платежи
	150
	2 642,0
	750,0
	2 867,0
	5 595,0

	Прибыль (убыток) от обычной деятельности
	160
	5 253,0
	84,0
	1 937,0
	11 235,0

	Чрезвычайные доходы
	170
	
	
	
	

	Чрезвычайные расходы
	180
	
	
	
	

	Чистая прибыль (нераспределенная прибыль (убыток) отчетного периода)
	190
	5 253,0
	84,0
	1 937,0
	11 235,0

	Непокрытый убыток отчетного года (данные по балансу)
	475
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	
	
	
	
	
	

	КОРРЕКТИРОВКИ
	
	
	
	
	

	Полная выручка (с НДС)
	
	525 937,2
	185 846,4
	401 698,8
	628 438,8

	Себестоимость (с НДС)
	
	423 048,2
	155 396,2
	332 767,0
	517 601,0


Финансовые результаты Компании сводятся в таблицу финансовых результатов. Анализ лучше проводить за 4 периода.

Таблица 21

Таблица финансовых результатов

	Таблица финансовых результатов

	Наименование показателя
	Ед. изм.
	дата 1
	дата 2
	дата 3
	дата 4

	Выручка от реализации
	тыс. руб.
	525 937,2
	185 846,4
	215 852,4
	226 740,0

	Валовая прибыль (убыток)
	тыс. руб.
	102 889,0
	30 450,2
	38 481,6
	41 906,0

	Средняя наценка, %
	%
	24,3%
	19,6%
	21,7%
	22,7%

	Прибыль (убыток) от продаж
	тыс. руб.
	5 810,0
	46,2
	2 753,6
	10 813,0

	Рентабельность продаж, %
	%
	1,1%
	0,0%
	1,3%
	4,8%

	Операционная прибыль (убыток)
	тыс. руб.
	3 337,0
	-466,8
	2 289,6
	10 230,0

	Операционная рентабельность, %
	%
	0,6%
	-0,3%
	1,1%
	4,5%

	Общая прибыль (убыток) до налогообложения
	тыс. руб.
	3 608,0
	-434,8
	2 366,6
	10 280,0

	Общая рентабельность, %
	%
	0,7%
	-0,2%
	1,1%
	4,5%

	Чистая прибыль (убыток)
	тыс. руб.
	2 345,2
	-587,0
	1 538,3
	6 682,0

	Использование прибыли
	тыс. руб.
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	
	
	
	
	
	

	Отчет о прибылях и убытках (поквартальный)

	Наименование показателя
	Код строки
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.

	Выручка от реализации товаров, продукции, работ, услуг
	10
	525 937,2
	185 846,4
	215 852,4
	226 740,0

	Себестоимость товаров, продукции, работ, услуг
	20
	423 048,2
	155 396,2
	177 370,8
	184 834,0

	Валовая прибыль (убыток)
	30
	102 889,0
	30 450,2
	38 481,6
	41 906,0

	Средняя наценка, %
	31
	24,3%
	19,6%
	21,7%
	22,7%

	Расходы на реализацию
	40
	97 079,0
	30 404,0
	35 728,0
	31 093,0

	Прибыль (убыток) от продаж
	50
	5 810,0
	46,2
	2 753,6
	10 813,0

	Рентабельность продаж, %
	51
	1,1%
	0,0%
	1,3%
	4,8%

	Прочие операционные доходы
	60
	468,0
	90,0
	150,0
	112,0

	Прочие операционные расходы
	70
	2 941,0
	603,0
	614,0
	695,0


Продолжение таблицы 21

	Наименование показателя
	Код строки
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.

	Операционная прибыль (убыток)
	80
	3 337,0
	-466,8
	2 289,6
	10 230,0

	Операционная рентабельность, %
	81
	0,6%
	-0,3%
	1,1%
	4,5%

	Внереализационные доходы
	90
	446,0
	92,0
	99,0
	109,0

	Внереализационные расходы
	100
	175,0
	60,0
	22,0
	59,0

	Общая прибыль (убыток) до налогообложения
	110
	3 608,0
	-434,8
	2 366,6
	10 280,0

	Общая рентабельность, %
	%
	0,7%
	-0,2%
	1,1%
	4,5%

	Налоги на прибыль
	115
	1 262,8
	152,2
	828,3
	3 598,0

	Чистая прибыль (убыток)
	120
	2 345,2
	-587,0
	1 538,3
	6 682,0

	Использование прибыли
	200
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	
	
	
	
	
	

	Отчет о прибылях и убытков (нарастающим итогом)

	Наименование показателя
	Код строки
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.

	Выручка от реализации товаров, продукции, работ, услуг
	10
	525 937,2
	185 846,4
	401 698,8
	628 438,8

	Себестоимость товаров, продукции, работ, услуг
	20
	423 048,2
	155 396,2
	332 767,0
	517 601,0

	Валовая прибыль (убыток)
	30
	102 889,0
	30 450,2
	68 931,8
	110 837,8

	Средняя наценка, %
	31
	24,3%
	19,6%
	20,7%
	21,4%

	Расходы на реализацию
	40
	97 079,0
	30 404,0
	66 132,0
	97 225,0

	Прибыль (убыток) от продаж
	50
	5 810,0
	46,2
	2 799,8
	13 612,8

	Рентабельность продаж, %
	51
	1,1%
	0,0%
	0,7%
	2,2%

	Прочие операционные доходы
	60
	468,0
	90,0
	240,0
	352,0

	Прочие операционные расходы
	70
	2 941,0
	603,0
	1 217,0
	1 912,0

	Операционная прибыль (убыток)
	80
	3 337,0
	-466,8
	1 822,8
	12 052,8

	Операционная рентабельность, %
	81
	0,6%
	-0,3%
	0,5%
	1,9%

	Внереализационные доходы
	90
	446,0
	92,0
	191,0
	300,0

	Внереализационные расходы
	100
	175,0
	60,0
	82,0
	141,0

	Общая прибыль (убыток) до налогообложения
	110
	3 608,0
	-434,8
	1 931,8
	12 211,8

	Общая рентабельность, %
	%
	0,7%
	-0,2%
	0,5%
	1,9%

	Налоги на прибыль
	115
	1 262,8
	-152,2
	676,1
	4 274,1

	Чистая прибыль (убыток)
	120
	2 345,2
	-282,6
	1 255,7
	7 937,6

	Использование прибыли
	200
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0


На основании данных таблицы 21 проводится выявление и анализ факторов, повлиявших на финансовый результат, их изменение в течение рассматриваемого периода.

Анализируются:

· получение прибыли или убытка: от продаж, операционной, общей, чистой. При наличии убытков должны быть выяснены причины их возникновения. При наличии чистого убытка – источники его финансирования.

· Показатели средней наценки и рентабельности: продаж, операционной, общей. Показатели сравниваются со среднерыночными и между собой.

· Использование прибыли. Сравнивается с общим размером чистой прибыли.

Выводы:

Основными критериями эффективности деятельности Компании, высокого качества менеджмента и наличия перспектив развития являются:

· получение Компанией прибыли (по всем видам прибыли – от продаж, операционной, общей, чистой) в течение всех рассматриваемых периодов;

· показатели рентабельности на менее 3-5% и не ниже среднерыночных;

· направление прибыли на увеличение собственного капитала (развитие) Компании.

Постоянные чистые убытки являются негативным показателем и свидетельствуют о том, что расходы Компании финансируются за счет использования собственного капитала и привлеченных средств, что ведет к наращиванию обязательств и, возможно, в дальнейшем, к превышению размера обязательств над стоимостью активов Компании, т.е. к ее неплатежеспособности.

Рассматривая наш пример, можно сделать следующие выводы:

По данным таблицы финансовых результатов имеем:

1) Прибыль от реализации:

– на 1 отчетную дату:

5 810 тыс. руб.;

– на 2 отчетную дату:

46,2 тыс. руб.;

– на 3 отчетную дату:

2 753,6 тыс. руб.;

– на 4 отчетную дату:

10 813 тыс. руб.

Операционная прибыль:

– на 1 отчетную дату:

3 337 тыс. руб.;

– на 2 отчетную дату:

- 466,8 тыс. руб.;

– на 3 отчетную дату:

2 289,6 тыс. руб.;

– на 4 отчетную дату:

10 230 тыс. руб.

Общая прибыль:

– на 1 отчетную дату:

3 608 тыс. руб.;

– на 2 отчетную дату:

- 434,8 тыс. руб.;

– на 3 отчетную дату:

2 366,6 тыс. руб.;

– на 4 отчетную дату:

10 280 тыс. руб.

Чистая прибыль:

– на 1 отчетную дату:

2 345,2 тыс. руб.;

– на 2 отчетную дату:

- 587 тыс. руб.;

– на 3 отчетную дату:

1 538,3 тыс. руб.;

– на 4 отчетную дату:

6 682 тыс. руб.

Как видим, во 2 квартале Компания понесла убытки по причине того, что выручка от реализации была очень низкой, и прибыль от продаж (46,2 тыс. руб.) с прочими операционными доходами (90 тыс. руб.) не покрыла прочие операционные расходы (603 тыс. руб.).

2) Общая рентабельность:

– на 1 отчетную дату:

0,7%;

– на 2 отчетную дату:

- 0,2%;

– на 3 отчетную дату:

1,1%;

– на 4 отчетную дату:

4,5%.

Как следствие убыточного результата, показатель рентабельности во 2 квартале имеет отрицательное значение, а средняя рентабельность за исследуемый период составила 1,53% – довольно низкий показатель.

Использование прибыли: прибыль не вкладывается в развитие Компании, а целиком пускается в оборот.

Анализ и прогноз движения денежных средств.

Анализ движения денежных средств производится для определения наличия (недостатка) у Компании денежных средств для финансирования текущей деятельности, источников этих средств.

Прогноз движения денежных средств составляется для определения наличия или отсутствия у Компании денежных средств для погашения кредита (выполнения обязательств) в полном объеме на дату предполагаемого возврата кредита (дату исполнения обязательств).

Анализ производится на основании отчета о движении денежных средств и прогноза движения денежных средств.

Данные обслуживающих банков о дебетовых и кредитовых оборотах по счетам Компании являются одним из источников составления отчета о движении денежных средств и проверки данных управленческого учета Компании.

Отчет о движении денежных средств (табл. 22 на стр.111) представляет собой таблицу поступлений и расходования денежных средств за определенные периоды времени (например, помесячно в течение года), в которой указываются основные источники поступлений денежных средств и направления расходования.

Прогноз движения денежных средств составляется на срок кредитования в виде прогнозного отчета о движении денежных средств.

Прогнозный отчет о движении денежных средств составляется помесячно.

Составление прогноза движения денежных средств

Прогноз движения денежных средств составляется на срок кредитования в виде прогнозного отчета о движении денежных средств.

Прогнозный отчет о движении денежных средств составляется помесячно. Исходными данными являются:

· данные о предполагаемом кредите: сумма, срок, целевое использование;

· данные о помесячной выручке от реализации (минимум – 12 месяцев, лучше за 3 года – для расчета сезонности);

· данные о средних за последние 12 месяцев переменных расходах (относительно выручки от реализации): доля платежей поставщикам в выручке (можно использовать величину средней наценки), доля заработной платы в выручке, доля налоговых платежей в выручке, доля других выплат в выручке;

· данные о средних за последние 12 месяцев условно-постоянных расходах;

· срок полного оборота кредитных ресурсов (в месяцах);

· прогноз продаж (бизнес-план, бюджет) Компании.

	
	
	10 месяц
	11 месяц
	12 месяц
	1 месяц
	2 месяц
	3 месяц
	4 месяц
	5 месяц
	6 месяц
	7 месяц
	8 месяц
	9 месяц
	Среднее значение

	Остаток денежных средств на начало периода
	1
	370,0
	1 683,3
	3 521,8
	5 623,0
	5 817,0
	5 952,0
	5 707,0
	6 578,7
	7 159,8
	7 644,0
	10 452,8
	15 508,5
	5 005,6

	ПОСТУПЛЕНИЯ ДЕНЕЖНЫХ СРЕДСТВ
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Выручка от реализации товаров и услуг и авансы полученные (включая НДС)
	10
	109 570
	153 398
	175 312
	42 537,0
	52 293,0
	60 042,0
	150 637
	100 425
	83 687
	130 925
	235 665
	157 110
	105 882,7

	Выручка от реализации других активов (собственности, ценных бумаг и т.д.)
	20
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	#ДЕЛ/0!

	Полученные кредиты и займы
	30
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	#ДЕЛ/0!

	Другие поступления
	40
	228,5
	319,9
	365,6
	55,0
	60,0
	67,0
	194,0
	129,3
	107,8
	163,0
	293,4
	195,6
	169,0

	ВСЕГО ПОСТУПЛЕНИЙ
	100
	109 799
	153 718
	175 678
	42 592,0
	52 353,0
	60 109
	150 831
	100 554
	83 795,0
	131 088
	235 958
	157 305
	106 051,7

	РАСХОДЫ ДЕНЕЖНЫХ СРЕДСТВ
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Платежи поставщикам и подрядчикам, в т.ч. авансы
	110
	82 776,3
	115 887
	132 442
	34 030,0
	41 835,0
	47 288,0
	118 325
	78 884
	65 736
	102 061
	183 709
	122 473
	81 926,4

	Заработная плата и приравненные к ней платежи
	120
	24 269,8
	33 977,7
	38 831,6
	8 153,0
	10 135,0
	12 116,0
	29 759,4
	19 839,6
	16 533
	24 306,3
	43 751,3
	29 167,5
	21 792,1

	Налоговые платежи (включая НДС)
	130
	660,5
	924,7
	1 056,8
	100,0
	100,0
	550,0
	1 290,2
	860,1
	716,8
	1 398,8
	2 517,8
	1 678,5
	765,8

	Другие регулярные условно-переменные расходы
	140
	779,0
	1 090,6
	1 246,4
	115,0
	148,0
	400,0
	584,6
	389,7
	324,8
	513,3
	923,9
	615,9
	559,1

	Погашение кредитов и займов, в т.ч. процентов
	150
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	Капитальные вложения (приобретение основных средств, недвижимости, долей в капитале других компаний)
	160
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	0,0

	Финансовые вложения (приобретение ценных бумаг, выдача займов и т.д.)
	170
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	0,0

	Условно-постоянные расходы (аренда, охрана, реклама и т.д.)
	180
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	0,0

	Другие нерегулярные выплаты
	190
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	0,0

	ВСЕГО РАСХОДОВ
	200
	108 486
	151 880
	173 577
	42 398,0
	52 218,0
	60 354,0
	149 959
	99 973
	83 310,8
	128 279
	230 902
	153 935
	105 043,4

	Приток (+) или отток (-) денежных средств по основной деятельности
	210
	1 084,8
	1 518,6
	1 735,6
	139,0
	75,0
	-312,0
	677,7
	451,8
	376,5
	2 646
	4 762,4
	3 174,9
	839,3

	Приток (+) или отток (-) денежных средств по финансовой и прочей деятельности
	220
	15 787,0
	319,9
	365,6
	55,0
	60,0
	67,0
	194,0
	129,3
	107,8
	163,0
	293,4
	195,6
	1 724,9

	Всего приток (+) или отток (-) денежных средств за период
	300
	1 313,3
	1 838,5
	2 101,2
	194,0
	135,0
	-245,0
	871,7
	581,1
	484,2
	2 809
	5 055,8
	3 370,5
	1 008,3

	Остаток денежных средств на конец периода
	301
	1 683,3
	3 521,8
	5 623,0
	5 817,0
	5 952,0
	5 707,0
	6 578,7
	7 159,8
	7 644,0
	10 452,8
	15 508,5
	18 879,0
	6 013,9

	РАСЧЕТНЫЕ ПОКАЗАТЕЛИ:
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	доля платежей поставщикам в выручке
	
	75,5%
	75,5%
	75,5%
	80,0%
	80,0%
	78,8%
	78,5%
	78,5%
	78,5%
	78,0%
	78,0%
	78,0%
	77,9%

	доля заработной платы в выручке
	
	22,1%
	22,1%
	22,1%
	19,2%
	19,4%
	20,2%
	19,8%
	19,8%
	19,8%
	18,6%
	18,6%
	18,6%
	20,3%

	доля налоговых платежей в выручке
	
	0,6%
	0,6%
	0,6%
	0,2%
	0,2%
	0,9%
	0,9%
	0,9%
	0,9%
	1,1%
	1,1%
	1,1%
	0,7%

	доля других условно-переменных расходов в выручке
	
	0,7%
	0,7%
	0,7%
	0,3%
	0,3%
	0,7%
	0,4%
	0,4%
	0,4%
	0,4%
	0,4%
	0,4%
	0,5%

	доля других выплат в выручке
	
	0,0%
	0,0%
	0,0%
	0,0%
	0,0%
	0,0%
	0,0%
	0,0%
	0,0%
	0,0%
	0,0%
	0,0%
	0,0%


На основании анализа отчета о движении денежных средств за последние 12 месяцев делаются выводы о наличии у Компании денежных средств в достаточном объеме для финансирования текущей деятельности по следующим показателям:

· приток денежных средств по итогам каждого месяца;

· регулярный приток денежных средств по основной деятельности;

· инвестирование денежных средств в ликвидные финансовые вложения;

· погашение полученных ранее кредитов и займов, полученных ранее, за счет собственных средств (притока денежных средств по основной деятельности).

На основании анализа прогноза о движении денежных средств за последние 12 месяцев делаются выводы:

Таблица 23

Выводы

	Вывод
	Показатели

	Наличие у Компании денежных средств в достаточном объеме для погашения кредита
	Остаток денежных средств на конец периода возврата кредита равен или превышает сумму кредита с процентами за весь срок, либо денежные средства в достаточном объеме вложены в ликвидные финансовые активы, либо погашение возможно за счет сокращения закупок (платежей поставщикам) в этом периоде (наименее предпочтительный вариант).

	Недостаток у Компании денежных средств в достаточном объеме для погашения кредита
	Остаток денежных средств на конец периода возврата кредита менее суммы кредита с процентами за весь срок, при этом отсутствуют ликвидные активы, за счет реализации которых могут быть получены денежные средства в нужном объеме.


По данным отчета о движении денежных средств имеем:

1) Регулярный (за исключением одного месяца) приток денежных средств по основной деятельности, что говорит о наличии у Компании средств для финансирования текущей деятельности в достаточном объеме.

2) Остаток средств на конец прогнозируемого периода ( 22 000,7 тыс. руб.) недостаточен для возврата кредита, хотя этого можно добиться, снизив на 2,1% платежи поставщикам в течение этого периода, при этом остаток средств составит 75 372,1 тыс. руб., а сумма кредита с процентами – 74 000 тыс. руб.

Выводы о конкурентоспособности Компании: показатели оборачиваемости оборотных активов, фондоотдачи и производительности труда не ниже среднеотраслевых, следовательно, Компания является конкурентоспособной.

Анализ конкурентоспособности Компании проводится с целью:

· определение рыночной устойчивости Компании;

· определение конкурентного потенциала Компании;

· определение эффективности использования Компанией ресурсов (финансовых, трудовых, средств производства);

· выявление наличия или отсутствия перспектив развития Компании.

Анализ конкурентоспособности Компании осуществляется на основании набора относительных показателей, качественно характеризующих бизнес Компании и позволяющих сравнивать между собой компании, имеющие различные размеры и обороты.

Полученные значения показателей сравниваются со средними значениями данной в отрасли (виде деятельности), с показателями других аналогичных компаний. На основании сравнительного анализа делается вывод о конкурентоспособности Компании.

Показатели рассчитываются как средние за год. При расчете показателей используются данные, полученные в ходе проведения анализа финансового состояния и кредитоспособности Компании.

Таблица 24

Показатели конкурентоспособности Компании

	Показатель
	Ед. изм.
	Значение показателя за год
	Средние по отрасли значения (значения аналогичных компаний)

	Средняя наценка
	%
	23,9%
	 

	Рентабельность продаж
	%
	2,2%
	 

	Общая рентабельность
	%
	1,9%
	 

	Оборачиваемость оборотных активов
	Дней
	47,9 
	 

	Фондоотдача
	Тыс. руб./СП
	14,6 
	 

	Производительность труда
	Тыс. руб./чел.
	5 713,1 
	 

	Численность работающих в Компании
	человек
	110
	


Производительность труда
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Компания является конкурентоспособной, если показатели оборачиваемости оборотных активов, фондоотдачи и производительности труда не ниже средних по отрасли (виду деятельности) значений. Показатели финансовой результативности следует рассматривать в совокупности с показателем оборачиваемости оборотных активов с учетом рыночной стратегии Компании.

Заключение о финансовом состоянии Компании
Заключение о финансовом состоянии Компании должно содержать:

а)  краткую характеристику финансового состояния Компании с учетом состояния активов, обязательств Компании, сроков их реализации/погашения, результатов деятельности Компании, движения денежных потоков, обеспечивающих финансирование деятельности Компании;

б)  ответ на вопрос о кредитоспособности Компании – способности Компании своевременно и в полном объеме погасить рассматриваемый кредит и проценты по нему (выполнить обязательства перед банком);

в)  обоснование вывода о кредитоспособности Компании с указанием существующих рисков и степени их влияния на кредитоспособность Компании.

Выводы по кредитоспособности Компании на основании проведенного анализа
1)  Активы Компании

Активы Компании составляют 191 731,6 тыс. руб.; доля оборотных активов – 81,8%. Основную часть (65,8%) оборотных активов занимает товарная продукция, имеющая достаточно высокую ликвидность.

Коэффициент оборачиваемости оборотных активов колеблется от 96 до 27 дней; среднее значение составляет 48 дней, что говорит о высокой деловой активности Компании.

За анализируемый период активы незначительно уменьшились с 204 161 тыс. руб. до 191 731,6 тыс. руб., доля товарной продукции выросла с 37,9% до 65,8%.

2)  Обязательства Компании

Обязательства на текущую дату составляют 151 441 тыс. руб.; долгосрочных обязательств Компания не имеет. Основным источником финансирования Компании являются заемные средства ( 62,2%).

Среднее значение коэффициента покрытия обязательств 47,5 дней, причем значение коэффициента на 3 и 4 даты снизилось с 37 до 26 дней, т.е. имеет положительную тенденцию.

Размер обязательств за анализируемый период увеличился с 155 523 тыс. руб. до 211 441 тыс. руб. за счет увеличения заемных средств, в структуре обязательств возросла доля задолженности перед персоналом и перед бюджетом и внебюджетными фондами соответственно с 0,9% до 1,4% и с 0,7% до 1,9%.

3)  Отношение активов и обязательств Компании

Размер собственного капитала – 40 290,6 тыс. руб., его доля в активах Компании составляет 21%, в том числе размер и доля собственного оборотного капитала соответственно 5 419,1 тыс. руб. и 2,8%.

Реальный коэффициент финансирования равен 1,14, что свидетельствует об обеспечении Компании собственным капиталом.

Коэффициент обеспеченности оборотных активов собственным оборотным капиталом увеличился за анализируемый период с 0,8% до 3,5%, т.е. присутствует положительная динамика.

4)  Ликвидность Компании

Коэффициент текущей ликвидности значительно больше единицы, что свидетельствует об уверенном покрытии обязательств ликвидными активами. В то же время ликвидность на три последние отчетные даты несколько снизилась (с 6,2 до 4,36).

Источники погашения основного долга и процентов по нему в размере 74,0 млн. руб. существуют – это торговая выручка от реализации продукции. При составлении финансового плана в расходных статьях учитываются суммы погашения кредита и процентов по нему. Рекомендуемая группа кредитоспособности – вторая: предприятие имеет удовлетворительный уровень рентабельности. Его платежеспособность и финансовая устойчивость находятся, в целом, на приемлемом уровне, хотя отдельные показатели находятся ниже рекомендуемых значений. Однако данное предприятие не достаточно устойчиво к колебаниям рыночного спроса на продукцию и другим факторам финансово-хозяйственной деятельности. Работа с предприятием требует взвешенного подхода.

Необходимо отметить, что вышеприведенная схема анализа в рамках утверждённой методики применяется на предварительном этапе работы с клиентом. Однако, в случае определения отрицательных результатов, способствующих увеличению степени риска, производится более глубокий анализ, направленный на выявление причин и возможных последствий изменения финансового состояния клиента после получения кредита.

3. Проблемы и перспективы оценки кредитоспособности заемщика в АКБ «МДМ-Банк» в г. Новокузнецке
3.1.  Достоинства и недостатки методики оценки кредитоспособности, применяемой в АКБ «МДМ-Банк» в г. Новокузнецке

Предлагаемая методика оценки кредитоспособности предприятия обладает следующими основными достоинствами:

1)  Многогранность.

Предлагаемая система предназначена для комплексной оценки кредитоспособности предприятия. Так, помимо общепризнанных показателей ликвидности и платежеспособности, используемая методика включает показатели деловой активности (оборачиваемости), позволяющие выявить действительную платежеспособность компании. Производится классификация активов и обязательств по срокам реализации/погашения. Это необходимо для выявления «слабых мест» структуры имущества и обязательств компании, а также выявления «свободных мест» в структуре обязательств. Анализируется поток движения денежных средств для определения наличия (недостатка) у компании денежных средств для финансирования текущей деятельности, источников этих средств. Составляется прогноз движения денежных средств для определения наличия или отсутствия у компании денежных средств для погашения кредита в полном объеме на дату предполагаемого возврата кредита. Анализ конкурентоспособности компании производится с целью определения:

· рыночной устойчивости компании;

· конкурентного потенциала компании;

· эффективности использования компанией ресурсов (финансовых, трудовых, средств производства);

· наличия или отсутствия перспектив развития компании.

2)  Применимость.

Расчет показателей методики возможен на основе данных российской бухгалтерской отчетности. Поскольку расчет показателей финансового состояния сопряжен с большим объемом арифметических вычислений, была разработана соответствующая электронная таблица в формате Microsoft Excel.

3)  Отсутствие дублирования.

В методике анализа кредитоспособности отсутствуют дублирующие, аналогичные по смыслу показатели.

Наряду с достоинствами, данная методика имеет некоторые недостатки.

Из применяемой методики оценки кредитоспособности выпадает целый ряд важных показателей, таких как:

· «кредитная история» заемщика;

· репутация и квалификация руководителей заемщика;

· «арбитражная» история заемщика;

· наличие результата аудиторских проверок.

К недостаткам можно также отнести:

· высокую чувствительность к искажениям (недостоверности) исходных данных (в особенности финансовой отчетности, что наиболее характерно для российских предприятий-заемщиков);

· сравнительную громоздкость, необходимость исследовать внутри- и межотраслевую статистику;

· высокую стоимость экспертизы из-за участия в ней высшего управленческого персонала банка.

3.2. Совершенствование методики, примеряемой в АКБ «МДМ-Банк» в г. Новокузнецке

Как отмечалось ранее, в методике оценки кредитоспособности, применяемой в Новокузнецком филиале «МДМ-Банка», отсутствует ряд важных показателей. С целью усовершенствования методики добавим рейтинговую оценку, позволяющую определить финансовое положение предприятия, выраженное в баллах и отнести предприятие к определенному классу надежности.

Рейтинговая оценка кредитоспособности включает следующие показатели:

Показатели:








Баллы:
Количество поставщиков

Больше 3








10

2









5

1 1

Надежность поставщиков

Все имеют отличную репутацию






5

Большая часть – надежны как деловые партнеры



3

Основная часть – надежны







0

Наличие складских помещений и потребность в них.

Фирма имеет собственное складское

помещение или склад. Потребность в дополнительных

помещениях не имеется. Помещение отвечает нормам,

температурный режим, влажность, площадь, и т. д.



10

Фирма имеет собственное складское помещение

или склад, но недостаточные площади в связи с чем

возникает необходимость дополнительной аренды

помещений. Срок действия договора аренды совпадает

со сроком пользования кредитом или превышает его




5

Фирма не имеет складских помещений и они не

арендуются










0

Наличие аудиторских заключений:

Положительные за последние 3 года





15

Положительные за последние 2 года





10

Положительные за последний год






5

Аудиторское заключение отсутствует или отрицательное

0
Срок использования кредита

до 3 месяцев









10

3 - 6 месяцев









8

6 - 12 месяцев









5

1 - 3 года










3

больше 3 лет









0

Среднемесячные поступления на расчетный счет от суммы кредита.

до 20%










0

до 50%










20

до 100%










30

до 150 %










40

больше 150 %









50

Срок функционирования заемщика.

больше 5 лет









15

3 - 5 лет










10

1 - 3 года










5

меньше 1 года









0

Местонахождение заемщика.

В связи с необходимостью контроля со стороны банка целевого использования выданного кредита, за ходом исполнения проекта, который кредитуется, хозяйственною деятельностью заемщика, и переданного в залог имущества, желательно, чтобы заемщик и банк находил в одном населенном пункте (регионе).

Банк и заемщик находятся в одном населенном пункте


10

Банк и заемщик находятся в прилегающих населенных

пунктах (регионах).









5

Заемщик находится в расположенных далеко от банка

населенных пунктах (регионах).







0

Взаимоотношения с банком.

При рассмотрении вопроса о выдаче кредита, следует отдавать предпочтение постоянным заемщикам, которые имеют в банке расчетный, валютный, депозитный и другие счета.

Кредит выдается постоянному заемщику,

который находится на комплексном обслуживании в банке

более 2 лет, банковские счета ведутся без предупреждений.


15

Кредит выдается постоянному клиенту,

который находится на комплексном обслуживании

в банке от 1 до 2 лет, банковские счета ведутся

без предупреждений.









10

Кредит выдается заемщику, который

открыл один из счетов в банке (расчетный

или валютный) или заемщик находится на

комплексном обслуживании в банке незначительное

время, иногда возникает задолженность по

несвоевременно оплаченным расчетным

документам (картотека #2).








0

Кредит выдается клиентам другого банка

или он переходит на обслуживание в банк на срок

пользования ссудой, счета ведутся без предупреждений.



-10

Кредит выдается клиенту другого банка,

картотека № 2 имеет постоянный характер.





-20

Наличие картотеки № 2 постоянно на

протяжении 3 месяцев и более.







-30
Кредитная история.

Необходимо проанализировать своевременность и источники погашения заемщиком ранее полученных ссуд. Они могли быть погашены за счет прибыли и других собственных финансовых ресурсов, или реализации активов, других кредитов.

Кредиты и проценты погашались досрочно

и своевременно, для погашения использовались выручка

от реализации продукции, прибыли и другие средства

(собственные)










20

Кредиты и проценты погашались с задержкой,

ссуды неоднократно пролонгировались, кроме прибыли

привлекались средства от реализации активов,

в том числе залоги.









5

Кредиты погашались с просроченными сроками,

кроме указанных выше источников привлекались

заемные средства, перспектив погашения нет.




-20

Диверсификация

Практически все виды деятельности поддаются конъюнктурным колебаниям, поэтому предприятия должны разнообразить (диверсифицировать) свою деятельность фирмы. Разнообразие деятельности заемщика может гарантировать стабильное получение прибыли. Риск неуплаты снижается, потому что в случае возникновения возможных затрат по проекту, который кредитуется, их можно перекрыть средствами из других источников. То есть в случае неполучения прибыли от кредитного проекта (операции) заемщик будет иметь возможность получать прибыль от других видов деятельности для уплаты долга по кредиту.

Имеются разнообразные виды деятельности




10

Диверсификация деятельности отсутствует




0

Кадровый потенциал фирмы.

Перед выдачей кредита необходимо иметь представление о руководстве заемщика, в том числе про директора, главного бухгалтера.

Необходимо получить информацию об образовании, о предыдущей деятельности, о стаже работы вообще, в фирме, в отрасли, а также определить кадровый потенциал фирмы.

Руководящие должности занимают специалисты

с высшим образованием, которое отвечает профилю

работы предприятия, или имеют высшее экономическое

образование, имеют достаточный опыт работы в этой

или подобной сфере деятельности, фирма имеет

квалифицированный персонал.







10

Руководящие должности занимают специалисты

с высшим образованием по любым специальностям, или

среднее экономическое образование, опыт работы в этой

или подобной сфере деятельности незначительный,

фирма имеет квалифицированный персонал.





5

Руководящие должности занимают специалисты

со средним экономическим образованием (неэкономическим),

опыта работы в этой или подобной сфере деятельности

не имеют, отсутствует квалифицированный персонал.



0

Объект кредитования.

При анализе объекта кредитования следует иметь в виду, что выдача кредитов на пополнение оборотных средств является нормальным, но при этом необходимо рассмотреть ликвидность данной операции. Высокую степень риска имеет выдача кредитов новым созданным предприятиям и кредитам на погашение уже выданных кредитов.

Кредит берется под текущую производственную

деятельность закупку топлива, материалов, оплату

работ; на цели, связанные с повышением эффективности

производства, стимулирования выпуска новых видов

продукции технического переоборудования, приобретение

объектов приватизации, и так далее.






10

Кредит берется на погашение уже существующих

долгов перед банками и на покрытие убытков.





-20

Форма расчета и порядок оплаты.

Банк заинтересован в безусловном исполнение заемщиком своих обязательств в части целевого использования кредита. В связи с этим порядок выплаты за счет кредита расчетных документов является очень эффективным способом контроля. Если кредитные средства перечисляются на расчетный счет заемщика, банку достаточно сложно проследить с какой целью используются средства, особенно если заемщик обслуживается в другом банке. Значительной является форма расчетов, предусматриваемая в контрактах и договорах купли и продажи.

Кредитные средства перечисляются непосредственно

на счет заемщика для оплаты расчетных документов

заемщика за фактически полученный товар (услуги и

так далее) или в договорах предусмотрена аккредитивная

форма расчетов.










10

Кредитные средства перечисляются на счета

поставщика, в контрактах (договорах) предусмотрена

предоплата за товар, а банк не имеет возможность

полностью контролировать поставку товара.





5

Кредитные средства перечисляются на расчетные

счета заемщика или в контрактах (договорах)

предусмотрена предоплата за товар, а банк не имеет

возможности полностью контролировать поставку товара.


0

Ликвидность залога

Одним из факторов кредитного риска является риск, связанный с ликвидностью предмета залога. Для оценки надежности залога используется три критерия:

а) соотношение стоимости заложенного имущества и суммы кредита;

б) ликвидность заложенного имущества;

в) возможность банка осуществлять контроль заложенного имущества.

Соответственно этим критериям выделяются группы залога.

Таблица 25

Система определения ликвидности залога

	Рейтинг надежности
	Соотношение стоимости заложенного имущества и суммы кредита
	Ликвидность заложенного

имущества
	Возможность банка осуществлять контроль заложенного имущества

	30
	равно или больше 130 %
	Легко реализуется
	Полностью под контролем банка

	10
	от 100% до 130%
	Цена может колебаться и могут возникнуть трудности с реализацией
	Полностью под контролем банка

	0
	равно 100 %
	1) ценные бумаги, которые не котируются

2) запасы ТМЦ у клиента
	Проблемы с контролем

	-50
	менее 100%
	Цена уменьшается, есть проблемы с реализацией
	Проблемы с контролем, в связи с тем, что запасы ТМЦ находятся у заемщика


Минимальный риск имеют: кредиты, обеспеченные государственными ценными бумагами, средствами на депозитных счетах, ликвидной недвижимостью, целостными имущественными комплексами, товарами народного потребления с повышенным спросом; повышенный риск - оборудование, автотранспорт, товары народного потребления, среднего спроса; максимальный риск – товары в обороте, офисное оборудование, в том числе оргтехника, товары, которые не пользуются спросом, продукты питания с ограниченны л сроком хранения, имущество, которое станет собственностью заемщика после заключения кредитного соглашения, в том числе, урожай будущих периодов, приплод скота и т. д. Кроме того существует риск гибели (уничтожения) предмета залога.

Маркетинг.

Заемщик должен иметь план развития предприятия с маркетинговыми и следованиями с указанием продуктов (услуг) предприятия, описи существующего рынка товаров ( услуг ) и его будущего развития с определением удельного веса предприятия на рынке: основных поставщиков и покупателей продукции (товаров, услуг), анализа конкурентов на внутреннем и внешнем рынках, проведение рекламных акций и т. д.

Ведется активная работа по изучению спроса

на продукцию, ведется работа по продвижению продукции

на рынок, проводятся выставки, реклама, и т. д.

Существует специальное подразделение на фирме,

которое этим занимается.








10

Ведется работа по изучению спроса на продукцию,

проводится реклама, отсутствует отдел маркетинга.



5

Не ведется работа в этом направлении





0

Таблица26

Класс надёжности заёмщика

	Класс
	Общая сумма баллов

	Класс А: надёжный заёмщик
	Больше 220

	Класс Б: заёмщик с минимальным риском
	От 170 до 220

	Класс В: заёмщик с средним риском
	От 70 до 170

	Класс Г: заёмщик с высоким риском
	От 20 до 70

	Класс Д: заёмщик с полным риском
	Меньше 20


Результаты анализа приведем в таблице 27:

Таблица 27

Определение рейтинга Компании

	Показатели
	Баллы

	Количество поставщиков
	10

	Надежность поставщиков
	3

	Наличие складских помещений и потребность в них
	10

	Наличие аудиторских заключений
	10

	Срок использования кредита
	3

	Среднемесячные поступления на расчетный счет от суммы кредита
	50

	Срок функционирования заемщика
	15

	Местонахождение заемщика
	10

	Взаимоотношения с банком
	10

	Кредитная история
	20

	Диверсификация
	10

	Кадровый потенциал фирмы
	10

	Объект кредитования
	10

	Форма расчета и порядок оплаты
	10

	Ликвидность залога
	10

	Маркетинг
	5

	Всего:
	 196


Вывод: по количеству баллов относим Компанию к классу Б: «Заемщик с минимальным риском».

3.3.  Использование услуг кредитных бюро как один из способов минимизации кредитного риска

Кредитные бюро — обычная мировая практика, позволяющая банкам уменьшить риск невозврата по выданным кредитам. В России пока это всего лишь предмет широкого обсуждения. Правда, уже существуют обсуждаются соответствующие законопроекты по созданию единого кредитного бюро в масштабах страны. Есть и примеры попыток создания кредитного бюро в масштабах того или иного банковского сообщества [7].

Организация института кредитных историй – кредитного бюро – стала для банков потребностью сегодняшнего дня, и тому есть несколько причин.

Во-первых, кредитные бюро повышают осведомленность банков о потенциальных заемщиках, что дает возможность более точного прогнозирования возвратности ссуд.

Во-вторых, кредитные бюро позволяют уменьшить стоимость искомой информации, которую иначе банки переносили бы на своих клиентов.

И, в-третьих, кредитные бюро формируют своего рода дисциплинирующий механизм для заемщиков. Когда есть действующее кредитное бюро, каждый клиент знает, что в случае невыполнения обязательств его репутация в глазах потенциальных кредиторов упадет, отрезая его от заемных средств или делая их для него намного дороже. Таким образом, появляется дополнительный стимул к возврату кредита, что уменьшает риск недобросовестного поведения заемщика.

Не претендуя на решение этой проблемы в государственном масштабе, некоммерческое партнерство «Межбанковская расчетная система» (НП «МРС») несколько месяцев назад приступило к созданию в рамках его банков-участников [13]. Бюро кредитных историй (БКИ), в котором предполагается собирать информацию о клиентах – заемщиках банков с целью последующего предоставления этой информации участникам партнерства.
Реальное положение сейчас таково, что кредитной организации найти о потенциальном заемщике легальную объективную информацию практически невозможно. Например, недоступна информация о налоговых недоимках юридических лиц, которая, как это ни парадоксально, является налоговой тайной.

Но выяснять и узнавать информацию, необходимую для принятия взвешенного кредитного решения, банкам все равно приходится. Рынок реагирует на потребности «незаконнорожденными» информационными продуктами, появлением целого слоя предприятий, занимающихся, мягко говоря, полулегальной деятельностью.

Следует иметь в виду, что создание Бюро кредитных историй НП «МРС» не ставит целью заменить кредитные комитеты, работающие в каждом банке. БКИ надо рассматривать как один из источников информации на этапе первичного сбора информации о потенциальном заемщике. Задача Бюро состоит в том, чтобы оптимизировать информационную работу кредитных подразделений банков, установить равноправное информационное положение кредитора и заемщика, дать возможность кредитным организациям выбирать заемщиков с теми или иными необходимыми качествами.

Таким образом, Бюро кредитных историй НП «МРС» выступает в качестве «информационного посредника» для обмена данными о заемщиках между кредиторами, то есть банками – участниками партнерства. Кредиторы снабжают Бюро имеющейся информацией о своих клиентах-заемщиках. Бюро сопоставляет эти данные с информацией, полученной из других официальных источников (государственных регистрационных, статистических и налоговых органов, судов, служб по делам о несостоятельности и финансовому оздоровлению и т.д.), и формируют кредитные истории на каждого заемщика. Деятельность Бюро основывается на принципе взаимного обмена, который устанавливается действующими внутри партнерства «Правилами взаимного обмена и доступа к информации». Кредиторы при условии регулярности и достоверности предоставления информации о своих клиентах будут иметь право получать из Бюро отчеты о кредитных операциях потенциальных заемщиков.

По запросу кредитора Бюро предоставляет отчет о кредитных операциях в зависимости от:

– имеющейся информации о потенциальном заемщике;

– вида предполагаемого кредита;

– степени детализации, необходимой кредитору.

Самый простой отчет может содержать информацию о прошлых невозвратах и просрочках ссуд (так называемые негативные данные). Детальный отчет (позитивный) предполагает комплекс информации о:

– всех обязательствах заемщика;

– структуре задолженности по срокам и времени погашения;

– профиле деятельности;

– высшем менеджменте компании, ее учредителях.

Полнота и форма отчета будут меняться в зависимости от этапа развития Бюро кредитных историй НП «МРС». Проект создания БКИ предполагает поступательное развитие Бюро. Имевшиеся ранее попытки создания кредитного бюро в России заходили в тупик именно тогда, когда ставился вопрос о полноте информации и обязательности ее предоставления. В этой связи более целесообразно, на наш взгляд, начинать с минимального объема информации и добровольного ее раскрытия.

Предполагается, что на начальном этапе работы Бюро его база данных будет содержать информацию преимущественно по недобросовестным заемщикам. Параллельно будет вестись и база по благонадежным клиентам, но, как показывает практика, именно в сборе информации по клиентам с безупречной кредитной историей возникают определенные трудности, ибо хорошими заемщиками банки делятся неохотно.

Наряду с принципами раскрытия и обмена информацией при создании Бюро предусмотрено использование стандартной технологии сбора, обработки и доступа. Вся информация делится на категории по степени важности и значимости. Тем самым Бюро обеспечит адекватный доступ кредиторов к базе данных (в соответствии с характером предоставляемой ими информации) и, как следствие, будет стимулировать своих участников предоставлять наиболее подробную и качественную информацию. При этом важнейший фактор успешной работы кредитного бюро – обеспечение максимальной защиты информации от несанкционированного доступа.

Бюро кредитных историй НП «МРС» строится на основе существующих технологических и организационных решений по форматам и стандартам информационного обмена, а также принципов доверия, сформировавшихся внутри партнерства, и заинтересованности его участников.

Порядок заключения договора о предоставлении информации:

Кредитное бюро разрабатывает стандартную форму договора о предоставлении информации. Для получения кредитного отчета получатели информации должны заключить договор с кредитным бюро и зарегистрироваться в кредитном бюро.

Отношения между получателем кредитного отчета и кредитным бюро возникают с момента получения кредитным бюро запроса получателя кредитного отчета.

Для регистрации в кредитном бюро получатели информации предоставляют следующие документы:

1) нотариально заверенную копию лицензии для организаций, осуществляющих лицензируемые виды деятельности;

2) нотариально заверенную копию свидетельства о государственной регистрации в качестве юридического лица;

3) идентифицирующие сведения о должностных лицах, компетентных осуществлять запросы в кредитное бюро по форме, установленной нормативным правовым актом уполномоченного органа;

Кредитное бюро при предоставлении кредитного отчета обязано указывать наименование всех поставщиков информации и даты получения этой информации кредитным бюро.

За услуги по предоставлению кредитных отчетов кредитное бюро вправе взимать оплату, размер которой определяется в соответствии с его внутренними Правилами.

Мировая практика использования кредитных бюро показала, что существует вполне ощутимая выгода от деятельности надлежащим образом регулируемого кредитного бюро. Основные аргументы экономического характера состоят в следующем:

· обмен информации между кредиторами помогает им отличить надежного заемщика от рискованного, и отказать рискованному заемщику в кредите или же установить более высокую процентную ставку;

· при наличии надежной и полной информации кредиторы, возможно, увеличат объемы кредитования и будут выдавать надежным заемщикам кредиты с более высоким показателем соотношения размера кредита и стоимости предмета залога или с более низкими требованиями к размеру обеспечения или гарантий, отчего выиграют потребители;

· при отсутствии кредитных бюро получение необходимой информации самостоятельно кредиторами становится практически невозможным, т.к. на это потребуется слишком много времени и средств;

· наличие кредитной отчетности стимулирует заемщиков погашать кредиты, поскольку в противном случае они рискуют в будущем не получить кредит в другой кредитной организации;

· наличие стимулов к выплате кредита также является важным фактором поддержания стабильности банковской системы;

· обмен полной информации по кредитам среди кредиторов может привести к повышению конкуренции на кредитных рынках и снижению процентных ставок;

· в зависимости от вида собираемой и распространяемой информации, кредиторы могут определить, не взял ли заемщик слишком много кредитов из нескольких источников, что является одним из важных критериев андеррайтинга (соотношения всех платежных обязательств и доходов), а также фактором здорового развития экономики.

Заключение

Проблема оценки кредитоспособности заемщика в условиях современной российской экономики является актуальной как в теоретическом, так и в практическом отношении. Прибыльность банков зависит от финансового состояния клиентов. Уменьшить риск при совершении ссудных операций можно на основе комплексного изучения кредитоспособности клиентов банка. Анализ кредитоспособности, проведённый по реальным данным, позволяет сделать правильный вывод о возможности компании вернуть кредит и принять верное кредитное решение.

Оценка кредитоспособности предшествует выдаче кредита, являясь неотъемлемой частью кредитного процесса. Единой рекомендуемой методики не существует, в каждом банке разрабатывается свой подход, используются свои показатели. Сегодня в большинстве банков применяются комплексные методики оценки кредитоспособности. Однако обращает на себя внимание их «эмпирический» характер, недостаточная теоретико-методологическая проработанность, слабое использование математического аппарата. Основной акцент в их реализации делается на субъективное мнение экспертов. Однако экспертному методу оценки присущ ряд недостатков:

1) субъективизм экспертизы;

2) нестабильность результатов;

3) проблема повышения квалификации эксперта;

4) высокая стоимость экспертизы из-за участия в ней высшего управленческого персонала банка.;

5) ограничение минимального размера кредитной заявки из-за высокой стоимости экспертизы и др.

Поскольку тема данной работы связана с исследованием методики оценки кредитоспособности клиентов, проведен анализ кредитной деятельности АКБ «МДМ» ОАО в г. Новокузнецке. Он начал свою деятельность 25 июля 2000 г. За полтора года работы филиалу удалось завоевать доверие со стороны клиентов — как корпоративных, так и частных. По ряду показателей филиал уверенно занимает 2-е место среди филиалов МДМ-Банка.

Кредитный портфель, представленный на листе 1, по сравнению с 2000 годом увеличился в 28,5 раза и за 4 квартала 2001 года составил около 571 100 тыс. руб. Он полностью представлен кредитами, выданными сроком от 1 года до 3 лет юридическим лицам, принадлежащим к металлургической отрасли. Таким образом, можно сделать вывод о недостаточной диверсифицированности кредитного портфеля и агрессивном подходе к кредитованию. Однако, его положительными моментами являются привлечение банком в качестве клиентов крупнейших предприятий города, получение дополнительных доходов от их расчетно-кассового обслуживания, достаточно высокие процентные доходы по кредитам. Несмотря на это, доля доходов от кредитования за 2001 год, представленная на листе 2, несколько снизилась, что объясняется как появлением в 4 квартале краткосрочных кредитов, выданных по более низким ставкам, так и развитием других операций. Более высокий процентный доход (лист 3) как в абсолютном, так и в относительном выражении, Новокузнецкий филиал в 2001 году получил от кредитования КМК, поскольку ссудная задолженность этого заемщика была выше, чем у ЗСМК, кредит выдавался в рублях (ЗСМК – в долларах США). Высокая доходность кредитования прочих заемщиков объясняется досрочным погашением взятого на 3 месяца кредита, что повлияло на размер среднеквартальной ссудной задолженности. Несмотря на то, что просрочки по уплате процентов и основной суммы долга не было, задача оценки кредитоспособности заемщика является для банка достаточно актуальной. Это обусловлено рядом причин.

Во-первых, после 2001 года объемы кредитования КМК и ЗСМК сокращаются.

Во-вторых, осуществляется привлечение новых клиентов, имеющих различную отраслевую принадлежность.

В-третьих, подход к кредитованию смещается от агрессивного к умеренному или даже консервативному.

В целях выявления возможностей совершенствования методики оценки кредитоспособности проведено всестороннее исследование кредитного процесса, выявлены место и роль анализа кредитоспособности заемщика, изучены его основные этапы.

Взяв за основу регламентирующие документы, изучив опыт работы специалистов финансового отдела, мы выделили следующие этапы принятия решения по кредитованию (лист 4):

1) сбор первичной информации;

2) структурирование кредитного продукта;

3) оформление заявки, поэтапное согласование с УРК;

4) вынесение заявки на КК.

Следует отметить, что процедура получения кредита осуществляется при непосредственном участии Головного Банка, филиал самостоятельно не принимает ни одного кредитного решения. Это увеличивает стоимость экспертизы, время рассмотрения заявки, усложняет документооборот и ограничивает минимальный размер кредита суммой в 500 тыс. руб.

Оценка кредитоспособности в филиале начинается задолго до составления кредитной заявки. В первую очередь анализируются нефинансовые показатели: вид деятельности, обеспечение, кредитная история и пр.

Весьма интересным представляется нам требование к заемщику о предоставлении реальной схемы бизнеса, пример которой приведен на листах 5 и 6. Она позволяет установить зависимость заемщика от дебиторов и кредиторов, выявить аффилированных лиц среди контрагентов, оценить реальное положение предприятия на рынке. Однако, сотрудники филиала не занимаются анализом кредитоспособности на этом этапе, они лишь аккумулируют информацию и передают ее в Головной Банк, хотя зачастую осведомлены о положении дел у заемщика лучше, чем московские коллеги.

Самостоятельно филиал проводит анализ кредитоспособности по финансовым показателям заемщика, используя автоматизированную методику, предоставленную Головным Банком. Ее основные этапы приведены на листах 7, 8. Детально изучив методический аппарат оценки заемщика, относящегося к приоритетной отрасли, мы провели анализ кредитоспособности одного из них. Наши результаты получились примерно такими же, как отраженные в кредитном заключении. Этому заемщику был выдан кредит на средних условиях, пока просрочки по уплате процентов нет.

Изученная методика обладает рядом достоинств:

1) является комплексной;

2) охватывает широкий круг показателей;

3) требует использования лишь публикуемой бухгалтерской отчетности;

4) опирается на среднеотраслевые значения финансовых коэффициентов;

5) предполагает прогнозирование денежных потоков заемщика,

но ей присущи некоторые недостатки, основным из которых являются субъективизм оценки нефинансовых параметров заемщика, характеризующих его кредитоспособность (репутации, кредитной истории, обеспечения и т. п.). К другим недостаткам следует отнести громоздкость, связанную с необходимостью получения статистических данных, трудоемкость составления аналитического баланса (необходимость выявления неликвидных текущих активов, учета обязательств, предоставленных кредиторами, входящими в одну бизнес-группу с заемщиком и пр.), высокая чувствительность к искажениям финансовой отчетности, изменениям в учетной политике.

С целью совершенствования методики предлагается проводить рейтинговую оценку (листы 9 и10) нефинансовых параметров, характеризующих кредитоспособность заемщика, таких как:

· взаимодействие с банком;

· кредитная история;

· ликвидность залога и др.

Базой для формирования этой методики послужили исследования Чикиной Л.В.

После проведения рейтинговой оценки заемщик по количеству баллов отнесен к классу Б: «Заемщик с минимальным риском». Таким образом, по методике МДМ-Банка заемщик отнесен ко 2-му классу из четырех, а по предложенной методике –– ко 2-му классу из пяти. Наблюдается некоторое улучшение позиции заемщика, которое обусловлено наличием у него:

· ликвидного залога;

· положительного аудиторского заключения;

· хорошей кредитной истории и т.д.

Это позволило бы банку выдать кредит на более длительный срок, либо увеличить сумму кредита, что привело бы к увеличению процентных доходов в АКБ «МДМ» ОАО в г. Новокузнецке.

На макроуровне улучшить качество оценки кредитоспособности можно, используя информацию о заемщиках, полученную от кредитных бюро. В этой связи в работе рассмотрены проблемы и перспективы развития кредитных бюро в России.

Во-первых, они повышают осведомленность банков о потенциальных заемщиках, что дает возможность более точного прогнозирования возвратности ссуд.

Во-вторых, позволяют уменьшить стоимость искомой информации, которую иначе банки переносили бы на своих клиентов.

И, в-третьих, формируют своего рода дисциплинирующий механизм для заемщиков. Предлагаемые рекомендации позволят более качественно проводить анализ кредитоспособности, помогут отличить надежного заемщика от рискованного, своевременно выявить проблемные кредиты, не допустить убытки.
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Б99

		НАЗВАНИЕ КОМПАНИИ

												тыс. руб.

		АКТИВ		Код. стр.		1 дата		2 дата		3 дата		4 дата

		I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

		Нематериальные активы		110

		Основные средства		120		0.0		0.0		0.0		0.0

		в том числе:

		земельные участки и объекты природопользования		121

		здания, сооружения, машины и оборудование		122

		Незавершенное строительство		130

		Долгосрочные финансовые вложения		140

		Прочие внеоборотные активы		150

		ИТОГО по разделу I		190		0.0		0.0		0.0		0.0

		II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

		Запасы		210		0.0		0.0		0.0		0.0

		в том числе:

		сырье, материалы и другие аналогичные ценности		211

		животные на выращивании и откорме		212

		малоценные и быстроизнашивающиеся предметы		213

		затраты в незавершенном производстве (издержках обращения)		214

		готовая продукция и товары для перепродажи		215

		товары отгуженные		216

		расходы будущих периодов		217

		прочие запасы и затраты		218

		НДС по приобретенным ценностям		220

		Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)		230

		Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)		240		0.0		0.0		0.0		0.0

		в том числе:

		покупатели и заказчики		241

		векселя к получению		242

		задолженность дочерних и зависимых обществ		243

		задолженность участников (учредителей) по взносам в уставный капитал		244

		авансы выданные		245

		прочие дебиторы		246

		Краткосрочные финансовые вложения		250		0.0		0.0		0.0		0.0

		в том числе:

		инвестиции в зависимые общества		251

		собственные акции, выкупленные у акционеров		252

		прочие краткосрочные финансовые вложения		253

		Денежные средства		260

		Прочие оборотные активы		270

		ИТОГО по разделу II		290		0.0		0.0		0.0		0.0

		III. УБЫТКИ

		Непокрытые убытки прошлых лет		310

		Непокрытый убыток отчетного года		320

		Использование прибыли текущего года		321

		ИТОГО по разделу III		390		0.0		0.0		0.0		0.0

		БАЛАНС (сумма строк 190+290+390)		399		0.0		0.0		0.0		0.0

		ПАССИВ				1 дата		2 дата		3 дата		4 дата

		IV. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ

		Уставный капитал		410

		Добавочный капитал		420

		Резервный капитал		430

		Фонды накопления		440

		Фонд социальной сферы		450

		Целевые финансирование и поступления		460

		Нераспределенная прибыль прошлых лет		470

		Нераспределенная прибыль отчетного года		480

		ИТОГО по разделу IV		490		0.0		0.0		0.0		0.0

		V. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ПАССИВЫ

		Заемные средства		510		0.0		0.0		0.0		0.0

		в том числе:

		кредиты банков, подлежащие погашению более чем через 12 месяцев после отчетной даты		511

		прочие займы, подлежащие погашению более чем через 12 месяцев после отчетной даты		512

		Прочие долгосрочные пассивы		520

		ИТОГО по разделу V		590		0.0		0.0		0.0		0.0

		VI. КРАТКОСРОЧНЫЕ ПАССИВЫ

		Заемные средства		610		0.0		0.0		0.0		0.0

		в том числе:

		кредиты банков		611

		прочие займы		612

		Кредиторская задолженность		620		0.0		0.0		0.0		0.0

		в том числе:

		поставщики и подрядчики		621

		векселя к уплате		622

		задолженность перед дочерними и зависимыми обществами		623

		по оплате труда		624

		по социальному страхованию и обеспечению		625

		задолженность перед бюджетом		626

		авансы полученные		627

		прочие кредиторы		628

		Расчеты по дивидендам		630

		Доходы будущих периодов		640

		Фонды потребления		650

		Резервы предстоящих расходов и платежей		660

		Прочие краткосрочные пассивы		670

		ИТОГО по разделу VI		690		0.0		0.0		0.0		0.0

		БАЛАНС (сумма строк 490+590+690)		699		0.0		0.0		0.0		0.0





Б00

		НАЗВАНИЕ КОМПАНИИ

												тыс. руб.

		АКТИВ		Код. стр.		1 дата		2 дата		3 дата		4 дата

		I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

		Нематериальные активы		110		75.0		71.0		73.0		68.0

		Основные средства		120		45,732.0		45,959.0		46,849.0		47,390.0

		в том числе:

		земельные участки и объекты природопользования		121

		здания, сооружения, машины и оборудование		122		45,732.0		45,959.0		46,849.0		47,390.0

		Незавершенное строительство		130		1,173.0		1,478.0		1,440.0		2,327.0

		Доходные вложения в материальные ценности		135

		Долгосрочные финансовые вложения		140		535.0		535.0		535.0		535.0

		Прочие внеоборотные активы		150

		ИТОГО по разделу I		190		47,515.0		48,043.0		48,897.0		50,320.0

		II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

		Запасы		210		94,700.0		113,418.0		117,949.0		140,066.0

		в том числе:

		сырье, материалы и другие аналогичные ценности		211		5,979.0		7,359.0		7,220.0		5,983.0

		животные на выращивании и откорме		212

		затраты в незавершенном производстве (издержках обращения)		213		11,090.0		17,928.0		9,004.0		7,699.0

		готовая продукция и товары для перепродажи		214		77,343.0		87,842.0		101,318.0		126,112.0

		товары отгуженные		215

		расходы будущих периодов		216		288.0		289.0		407.0		272.0

		прочие запасы и затраты		217

		НДС по приобретенным ценностям		220		2,494.0		1,410.0		2,945.0		2,367.0

		Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)		230

		Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)		240		52,680.0		44,249.0		9,939.0		8,535.0

		в том числе:

		покупатели и заказчики		241		8,811.0		10,871.0		2,647.0		2,236.0

		векселя к получению		242

		задолженность дочерних и зависимых обществ		243

		задолженность участников (учредителей) по взносам в уставный капитал		244

		авансы выданные		245		29,444.0		14,329.0		2,749.0		2,012.0

		прочие дебиторы		246		14,425.0		19,049.0		4,543.0		4,287.0

		Краткосрочные финансовые вложения		250		0.0		42.0		25.0		0.0

		в том числе:

		займы, предоставленные организациям на срок менее 12 месяцев		251

		собственные акции, выкупленные у акционеров		252

		прочие краткосрочные финансовые вложения		253

		Денежные средства		260		7,135.0		5,570.0		7,335.0		7,959.0

		Прочие оборотные активы		270

		ИТОГО по разделу II		290		157,009.0		164,689.0		138,193.0		158,927.0

		БАЛАНС (сумма строк 190+290+390)		399		204,524.0		212,732.0		187,090.0		209,247.0

		ПАССИВ		Код. стр.		1 дата		2 дата		3 дата		4 дата

		III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ

		Уставный капитал		410		12,827.0		12,827.0		12,827.0		12,827.0

		Добавочный капитал		420		24,679.0		24,680.0		24,680.0		24,680.0

		Резервный капитал		430		3.0		3.0		3.0		3.0

		Фонд социальной сферы		440

		Целевые финансирование и поступления		450

		Нераспределенная прибыль прошлых лет		460		6,239.0		11,055.0		10,304.0		9,262.0

		Непокрытый убыток прошлых лет		465

		Нераспределенная прибыль отчетного года		470		5,253.0		83.0		1,938.0		11,233.0

		Непокрытый убыток отчетного года		475

		ИТОГО по разделу III		490		49,001.0		48,648.0		49,752.0		58,005.0

		IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА

		Займы и кредиты		510		0.0		0.0		0.0		0.0

		в том числе:

		кредиты банков, подлежащие погашению более чем через 12 месяцев после отчетной даты		511

		прочие займы, подлежащие погашению более чем через 12 месяцев после отчетной даты		512

		Прочие долгосрочные обязательства		520

		ИТОГО по разделу IV		590		0.0		0.0		0.0		0.0

		V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА

		Займы и кредиты		610		121,541.0		144,202.0		112,533.0		119,209.0

		в том числе:

		кредиты банков, подлежащие погашению в течение 12 месяцев после отчетной даты		611		121,541.0		144,202.0		112,533.0		119,209.0

		прочие займы, подлежащие погашению в течение 12 месяцев после отчетной даты		612

		Кредиторская задолженность		620		33,942.0		19,844.0		24,727.0		32,168.0

		в том числе:

		поставщики и подрядчики		621		27,570.0		13,094.0		16,878.0		23,554.0

		векселя к уплате		622

		задолженность перед дочерними и зависимыми обществами		623

		задолженность перед персоналом организации		624		1,884.0		1,781.0		2,293.0		2,685.0

		задолженность перед государственными внебюджетными фондами		625		655.0		573.0		593.0		758.0

		задолженность перед бюджетом		626		756.0		1,255.0		2,187.0		2,935.0

		авансы полученные		627		1,415.0		1,173.0		1,190.0		1,083.0

		прочие кредиты		628		1,662.0		1,968.0		1,586.0		1,153.0

		Задолженность участникам (учредителям) по выплате доходов		630		40.0		38.0		78.0		64.0

		Доходы будущих периодов		640

		Резервы предстоящих расходов и платежей		650

		Прочие краткосрочные обязательства		660

		ИТОГО по разделу VI		690		155,523.0		164,084.0		137,338.0		151,441.0

		БАЛАНС (сумма строк 490+590+690)		699		204,524.0		212,732.0		187,090.0		209,446.0





ОСВ

												тыс. руб.

		№ счета		Название счета		Оборот дебет		Оборот кредит		Актив (дебет)		Пассив (кредит)

		Раздел I		Основные средства и другие долгосрочные вложения

		_01		Основные средства

		_02		Износ основных средств

		_03		Доходные вложения в материальные ценности

		_04		Нематериальные активы

		_05		Амортизация нематериальных активов

		_06		Долгосрочные финансовые вложения

		_07		Оборудование к установке

		_08		Капитальные вложения

		_09		Арендные обязательства к поступлению

		Раздел II		Производственные запасы

		_10		Материалы

		_11		Животные на выращивании и откорме

		_12		Малоценные и быстроизнашивающиеся предметы

		_13		Износ малоценных и быстроизнашивающихся предметов

		_14		Переоценка материальных ценностей

		_15		Заготовление и приобретение материалов

		_16		Отклонение в стоимости материалов

		_19		НДС по приобретенным ценностям

		Раздел III		Затраты на производство

		_20		Основное производство

		_21		Полуфабрикаты собственного производства

		_23		Вспомогательные производства

		_25		Общепроизводственные расходы

		_26		Общехозяйственные расходы

		_28		Брак в производстве

		_29		Обслуживание производства и хозяйства

		_30		Некапитальные работы

		_31		Расходы будущих периодов

		_36		Выполненные этапы по незавершенным работам

		_37		Выпуск продукции (работ, услуг)

		Раздел IV		Готовая продукция, товары и реализация

		_40		Готовая продукция

		_41		Товары

		_42		Торговая наценка

		_43		Коммерческие расходы

		_44		Издержки обращения

		_45		Товары отгруженные

		_46		Реализация продукции (работ, услуг)

		_47		Реализация и прочее выбытие основных средств

		_48		Реализация прочих активов

		Раздел V		Денежные средства

		_50		Касса

		_51		Расчетный счет

		_52		Валютный счет

		_55		Специальные счета в банках

		_56		Денежные документы

		_57		Переводы в пути

		_58		Краткосрочные финансовые вложения

		Раздел VI		Расчеты

		_60		Расчеты с поставщиками и подрядчиками

		_61		Расчеты по авансам выданным

		_62		Расчеты с покупателями и заказчиками

		_63		Расчеты по претензиям

		_64		Расчеты по авансам полученным

		_65		Расчеты по имущественному и личному страхованию

		_67		Расчеты по внебюджетным платежам

		_68		Расчеты с бюджетом

		_69		Расчеты по социальному страхованию и обеспечению

		_70		Расчеты с персоналом по оплате труда

		_71		Расчеты с подотчетными лицами

		_73		Расчеты с персоналом по прочим операциям

		_75		Расчеты с учредителями

		_76		Расчеты с разными дебиторами и кредиторами

		_77		Расчеты с государственным и муниципальным органом

		_78		Расчеты с дочерними (зависимыми) обществами

		_79		Внутрихозяйственные расчеты

		Раздел VII		Финансовые результаты и использование прибыли

		_80		Прибыли и убытки

		_81		Использование прибыли

		_82		Оценочные резервы

		_83		Доходы будущих периодов

		_84		Недосдачи и потери от порчи ценностей

		Раздел VIII		Капитал и резервы

		_85		Уставной капитал

		_86		Резервный капитал

		_87		Добавочный капитал

		_88		Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)

		_89		Резервы предстоящих расходов и платежей

		Раздел IX		Кредиты и финансирование

		_90		Краткосрочные кредиты банков

		_92		Долгосрочные кредиты банков

		_93		Кредиты банков для работников

		_94		Краткосрочные займы

		_95		Долгосрочные займы

		_96		Целевые финансирование и поступления

		_97		Арендные обязательства

				Забалансовые счета

		_001		Арендованные основные средства

		_002		Товарно-материальные ценности, принятые на ответственное хранение

		_003		Материалы, принятые в переработку

		_004		Товары, принятые на комиссию

		_005		Оборудование, принятое для монтажа

		_006		Бланки строгой отчетности

		_007		Списанная в убыток задолженность неплатежеспособных дебиторов

		_008		Обеспечения обязательств и платежей полученные

		_009		Обеспечения обязательств и платежей выданные

		_014		Износ жилищного фонда

		_015		Износ объектов внешнего благоустройства и других аналогичных объектов

		_021		Основные средства, сданные в аренду





Управление

				УПРАВЛЕНИЕ ИСТОЧНИКАМИ ДАННЫХ		Дата 1		Дата 2		Дата 3		Дата 4

				Указать таблицу, из которой берутся исходные данные: Б99 - "1", Б00 - "2", ОСВ - "3"		2		2		2		2

				Прим: ОСВ может быть выбрана только на последнюю дату

				Выбрать метод корректировки: без расшифровок - "1", с использованием расшифровок - "2"		2		2		2		2

				ДАННЫЕ О ПРЕДПОЛАГАЕМОМ КРЕДИТЕ

				Сумма кредита, тыс. руб.		60,000.0

				Срок кредита, дней		720

				Предполагаемая ставка, % годовых		20.0%

				Целевое использование кредита		1

				Обозначения видов целевого использования

				Целевое использование кредита								Обозн.

				закупка товаров для перепродажи								1

				закупка сырья и материалов для производства								2

				покупка средств производства								3

				покупка ликвидных финансовых активов								4

				строительство, вложения в неликвидные активы, покупка других компаний								5

				погашение краткосрочных кредитов и займов (сроком до 1 года)								6

				погашение долгосрочных кредитов и займов (сроком более 1 года)								7

				погашение кредиторской задолженности контрагентам								8

				погашение задолженности перед бюджетом и внебюджетными фондами								9

				погашение задолженности перед персоналом								10

				погашение прочей краткосрочной задолженности								11





К1

				ТАБЛИЦА КОРРЕКТИРОВОК						ДАТА

		№ кор-ки		Статья баланса		Сумма по балансу, тыс. руб.		Отнести в:		Сумма, тыс. руб.		Обоснование отнесения

		1		Нематериальные активы		75.0		Неликвидные или сомнительные активы				Нематериальные активы, которые могут быть реализованы: лицензии на месторождения, квоты на добычу, экспортные квоты, патенты, имеющие рыночную стоимость

								Готовая продукция, товары для перепродажи, товары отгруженные				Квартиры в собственности Компании, предназначенные для реализации (для Компаний, одним из видов деятельности которых является строительство и/или реализация жилья)

								Не включаются в активы		75.0		Прочие нематериальные активы

		2		Основные средства		45,732.0		Средства производства		45,732.0		Относятся в полном объеме по реальной рыночной стоимости (сумма по балансу при необходимости дисконтируется)

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		3		Незавершенное строительство		1,173.0		Неликвидные или сомнительные активы		1,173.0		Относится в полном объеме по реальной рыночной стоимости (сумма по балансу при необходимости дисконтируется)

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		4		Доходные вложения в материальные ценности		0.0		Средства производства		0.0		Относятся в полном объеме по реальной рыночной стоимости (сумма по балансу при необходимости дисконтируется)

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		5		Долгосрочные финансовые вложения		535.0		ликвидные финансовые активы				Финансовые вложения в ликвидные акции, долговые обязательства с реальным сроком погашения в течение 12 месяцев, займы, предоставленные кредитоспособным заемщикам со сроком погашения до 12 месяцев после отчетной даты

								исключить из активов				Вложения в уставные капиталы банков за счет кредитов, полученных от этих же банков; займы с высокой вероятностью невозврата или возврат которых не предполагается; вложения в капиталы не действующих организаций

								неликвидные или сомнительные активы		535.0		не отнесенные к ликвидным финансовым активам и не исключенные из активов

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		6		Прочие внеоборотные активы		0.0		исключить из активов				Финансовые активы, не реальные к взысканию (погашению)

								средства производства				Прочие внеоборотные активы, участвующие в производстве

								неликвидные или сомнительные активы		0.0		не отнесенные к средствам производства и не исключенные из активов

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		7		Сырье, материалы, другие аналогичные ценности		5,979.0		Запасы сырья и материалов		5,979.0		Относятся в полном объеме по реальной рыночной стоимости (сумма по балансу при необходимости дисконтируется)

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		8		Животные на выращивании и откорме		0.0		Незавершенное производство				Относятся в полном объеме, если животноводство является профильным видом деятельности или одним из направлений коммерческой деятельности

								неликвидные или сомнительные активы		0.0		Относятся в полном объеме, если животные разводятся в подсобном хозяйстве (для собственных нужд)

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		9		Малоценные и быстроизнашивающиеся предметы		0.0		Неликвидные или сомнительные активы		0.0		Относятся в полном объеме по реальной рыночной стоимости (сумма по балансу при необходимости дисконтируется)

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		10		Затраты в незавершенном производстве		11,090.0		Незавершенное производство		11,090.0		Относятся в полном объеме по реальной рыночной стоимости (сумма по балансу при необходимости дисконтируется)

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		11		Готовая продукция и товары для перепродажи		77,343.0		Неликвидные или сомнительные активы				Продукция и товары, находящие на складах Компании длительный срок, реализация которых под сомнением

								Готовая продукция, товары для перепродажи, товары отгруженные		77,343.0		Ликвидный товарный остаток

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		12		Товары отгруженные		0.0		Готовая продукция, товары для перепродажи, товары отгруженные		0.0		Относятся в полном объеме по реальной продажной стоимости (сумма по балансу при необходимости дисконтируется)

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		13		Прочие запасы и затраты		0.0		Незавершенное производство		0.0		Относятся в полном объеме по реальной рыночной стоимости (сумма по балансу при необходимости дисконтируется)

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		14		НДС по приобретенным ценностям		2,494.0		Неликвидные или сомнительные активы				Для компаний-экспортеров, если возмещение НДС бюджетом не произведено вовремя и существует вероятность дальнейших задержек

								Готовая продукция, товары для перепродажи, товары отгруженные				Относится в полном объеме, если компания не является производителем (занимается торгово-посреднической деятельностью), кроме НДС к возмещению по экспортным поставкам

								Запасы сырья и материалов		2,494.0		Относится в полном объеме, если компания является производителем, кроме НДС к возмещению по экспортным поставкам

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		15		Дебиторская задолженность сроком более 12 месяцев		0.0		Работающая дебиторская задолженность				Задолженность с реальным сроком погашения менее 12 месяцев (дебитор платежеспособен, вероятность погашения высокая) после отчетной даты

								Не включается в активы				Нереальная к взысканию задолженность или задолженность, погашение которой не предполагается; любая задолженность сроком более 2 лет

								Неликвидные или сомнительные активы		0.0		Задолженность, не отнесенная к реальной и не исключенная из активов

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		16		Дебиторская задолженность покупателей и заказчиков сроком менее 12 месяцев		8,811.0		Неликвидные или сомнительные активы				Задолженность, не отнесенная к реальной и не исключенная из активов

								Не включаются в активы				Нереальная к взысканию задолженность или задолженность, погашение которой не предполагается; любая задолженность сроком более 2 лет

								Работающая дебиторская задолженность		8,811.0		Задолженность с реальным сроком погашения менее 12 месяцев (дебитор платежеспособен, вероятность погашения высокая) после отчетной даты

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		17		Векселя к получению сроком погашения менее 12 месяцев		0.0		Неликвидные или сомнительные активы				Векселя, не отнесенные к работающей задолженности, ликвидным финансовым активам и не исключенные из активов

								Ликвидные финансовые активы				Векселя платежеспособных банков, компаний, со сроком погашения до 12 месяцев после отчетной даты или ликвидные (котирующиеся на рынке векселя) с большим сроком погашения

								Не включаются в активы				Векселя неплатежеспособных эмитентов

								Работающая дебиторская задолженность		0.0		Товарные векселя, оплата которых будет произведена продукцией (эмитент платежеспособен) в течение 12 месяцев после отчетной даты

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		18		Задолженность дочерних и зависимых обществ сроком менее 12 месяцев		0.0		Работающая дебиторская задолженность				Задолженность с реальным сроком погашения менее 12 месяцев (погашение предполагается) после отчетной даты

								Не включаются в активы				Погашение задолженности не предполагается

								Неликвидные или сомнительные активы		0.0		Задолженность не отнесенная к работающей и не исключенная из активов

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		19		Авансы выданные сроком менее 12 месяцев		29,444.0		Не включаются в активы				Авансы, выданные более чем за 6 месяцев от отчетной даты; авансы, выданные не функционирующим компаниям

								Авансы выданные		29,444.0		Авансы, выданные на срок не более 6 месяцев надежным поставщикам (подрядчикам)

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		20		Прочие дебиторы со сроком погашения менее 12 месяцев		14,425.0		Неликвидные или сомнительные активы				Задолженность, не отнесенная к реальной и не исключенная из активов

								Не включаются в активы				Нереальная к взысканию задолженность или задолженность, погашение которой не предполагается; любая задолженность сроком более 2 лет

								Работающая дебиторская задолженность		14,425.0		Задолженность с реальным сроком погашения менее 12 месяцев (дебитор платежеспособен, вероятность погашения высокая) после отчетной даты

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		21		Инвестиции в зависимые общества		0.0		Ликвидные финансовые активы				Акции зависимых обществ, обращающиеся на рынке; займы зависимым обществам (реальные к погашению) со сроком не более 12 месяцев после отчетной даты

								Неликвидные или сомнительные активы				Участие в зависимых обществах, ведущих активную хозяйственную деятельность; займы зависимым обществам (реальные к погашению) со сроком погашения более 12 месяцев после отчетной даты

								Не включаются в активы		0.0		Нереальные к погашению или продаже вложения в зависимые общества

		22		Займы, предоставленные организациям на срок менее 12 месяцев		0.0		Не включаются в активы				Займы, предоставленные некредитоспособным заемщикам, нереальные к погашению или погашение которых не предполагается

								Неликвидные или сомнительные активы				Займы, предоставленные кредитоспособным заемщикам с реальным сроком погашения более 12 месяцев после отчетной даты

								Ликвидные финансовые активы		0.0		Займы, предоставленные кредитоспособным заемщикам с реальным сроком погашения до 12 месяцев после отчетной даты

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		23		Собственные акции, выкупленные у акционеров		0.0		Ликвидные финансовые активы				В случае, если акции обращаются на рынке (ОАО)

								Неликвидные или сомнительные активы				В случае, если существует вероятность продажи акций (ОАО или ЗАО)

								Не включаются в активы		0.0		В других случаях

		24		Прочие краткосрочные финансовые вложения		0.0		Не включаются в активы				Не реальные к погашению или реализации активы

								Неликвидные или сомнительные активы				Низколиквидные акции; долговые обязательства платежеспособных эмитентов со сроком погашения более 12 месяцев после отчетной даты; депозиты в банках на срок более 12 месяцев

								Ликвидные финансовые активы		0.0		Акции, обращающиеся на рынке; долговые обязательства платежеспособных эмитентов со сроком погашения менее 12 месяцев после отчетной даты или имеющие рыночные котировки (с большим сроком погашения); депозиты в банках на срок менее 12 месяцев

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		25		Денежные средства		7,135.0		Не включаются в активы				Денежные средства, зависшие в проблемных банках

								Денежные средства		7,135.0		Все денежные средства, за исключением зависших в проблемных банках

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		26		Прочие оборотные активы		0.0		Незавершенное производство				Издержки производства, прочие расходы, включаемые в стоимость готовой продукции

								Запасы сырья и материалов				Сырье, материалы, полуфибрикаты, которые могут быть реализованы

								Работающая дебиторская задолженность				Реальная к погашению в течение 12 месяцев после отчетной даты задолженность контрагентов

								Не включаются в активы				Не реальные к реализации активы и/или нереальная к погашению задолженность контрагентов

								Неликвидные или сомнительные активы		0.0		Нереальные к погашению или реализации в течение 12 месяцев после отчетной даты активы

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		27		Кредиты банков, подлежащие погашению более чем через 12 месяцев после отчетной даты		0.0		Краткосрочные (менее 1 года) кредиты банков				Кредиты на рыночных условиях с реальным сроком погашения менее 12 месяцев после отчетной даты

								Не включаются в обязательства				Кредиты, направленные на вложения в капитал предоставившего их банка (такая же сумма исключается из активов);

								Долгосрочные (свыше 1 года) кредиты банков		0.0		Кредиты, являющиеся формой перераспределения собственных средств.

		28		Прочие займы, подлежащие погашению более чем через 12 месяцев после отчетной даты		0.0		Краткосрочные (менее 1 года) займы				Займы на рыночных условиях с реальным сроком погашения менее 12 месяцев после отчетной даты

								Не включаются в обязательства				Займы, предоставленные владельцами бизнеса или аффилированными лицами, являющиеся формой перераспределения собственных средств

								Прочие долгосрочные (свыше 1 года) обязательства		0.0		Займы на рыночных условиях с реальным сроком погашения более 12 месяцев после отчетной даты

		29		Прочие долгосрочные обязательства		0.0		Не включаются в обязательства				Задолженность, не подлежащая погашению (форма перераспределения собственных средств)

								Прочая краткосрочная задолженность				Обязательства с реальным сроком погашения менее 12 месяцев после отчетной даты

								Прочие долгосрочные (свыше 1 года) обязательства		0.0		Обязательства с реальным сроком погашения более 12 месяцев после отчетной даты

		30		Кредиты банков, подлежащие погашению в течение 12 месяцев после отчетной даты		121,541.0		Не включаются в обязательства				Кредиты, направленные на вложения в капитал предоставившего их банка (такая же сумма исключается из активов);

								Долгосрочные (свыше 1 года) кредиты банков				Кредиты, являющиеся формой перераспределения собственных средств.

								Краткосрочные (менее 1 года) кредиты банков		121,541.0		Кредиты на рыночных условиях с реальным сроком погашения более 12 месяцев после отчетной даты

		31		Прочие займы, подлежащие погашению в течение 12 месяцев после отчетной даты		0.0		Не включаются в обязательства				Займы, предоставленные владельцами бизнеса или аффилированными лицами, являющиеся формой перераспределения собственных средств

								Прочие долгосрочные (свыше 1 года) обязательства				Займы на рыночных условиях с реальным сроком погашения более 12 месяцев после отчетной даты

								Краткосрочные (менее 1 года) займы		0.0		Займы на рыночных условиях с реальным сроком погашения менее 12 месяцев после отчетной даты

		32		Кредиторская задолженность поставщикам и подрядчикам		27,570.0		Не включается в обязательства				Кредиторская задолженность перед владельцами бизнеса или аффилированными лицами, являющаяся формой перераспределения собственных средств

								Прочие долгосрочные (свыше 1 года) обязательства				Кредиторская задолженность с реальным сроком погашения более 12 месяцев после отчетной даты

								Кредиторская задолженность контрагентам		27,570.0		Кредиторская задолженность, образовавшаяся в результате хозяйственной деятельности компании и подлежащая погашению денежными средствами или продукцией в течение 12 месяцев после отчетной даты

		33		Векселя к уплате		0.0		Не включаются в обязательства				Векселя, приобретенные владельцами бизнеса или аффилированными лицами (как форма перераспределения собственных средств)

								Краткосрочные (менее 1 года) кредиты банков				Векселя, приобретенные банками (как форма кредитования), со сроком погашения менее 12 месяцев после отчетной даты

								Долгосрочные (свыше 1 года) кредиты банков				Векселя, приобретенные банками (как форма кредитования), со сроком погашения более 12 месяцев после отчетной даты

								Прочие долгосрочные (свыше 1 года) обязательства				Не денежные векселя со сроком погашения более 12 месяцев после отчетной даты

								Кредиторская задолженность контрагентам		0.0		Векселя, погашение которых предусматривается продукцией в течение 12 месяцев после отчетной даты

		34		Задолженность перед дочерними и зависимыми обществами		0.0		Не включается в обязательства				Задолженность, не подлежащая погашению

								Прочие долгосрочные (свыше 1 года) обязательства				Задолженность с реальным сроком погашения более 12 месяцев после отчетной даты

								Кредиторская задолженность контрагентам		0.0		Задолженность, образовавшаяся в результате хозяйственной деятельности компании и подлежащая погашению денежными средствами или продукцией в течение 12 месяцев после отчетной даты

		35		Задолженность перед государственными внебюджетными фондами		655.0		Прочие долгосрочные (свыше 1 года) обязательства				Реструктуризированная задолженность со сроком погашения свыше 1 года

								Задолженность перед бюджетом и внебюджетными фондами		655.0		Текущая задолженность и просроченная не реструктуризированная задолженность

								из нее просроч. не реструктуризиров-я				Просроченная не реструктуризированная задолженность

		36		Задолженность перед бюджетом		756.0		Прочие долгосрочные (свыше 1 года) обязательства				Реструктуризированная задолженность со сроком погашения свыше 1 года

								Задолженность перед бюджетом и внебюджетными фондами		756.0		Текущая задолженность и просроченная не реструктуризированная задолженность

								из нее просроч. не реструктуризиров-я				Просроченная не реструктуризированная задолженность

		37		Авансы полученные		1,415.0		Не включается в обязательства				Авансы, предоставленные владельцами бизнеса или аффилированными лицами, являющиеся формой перераспределения собственных средств

								Авансы полученные		1,415.0		Авансы, полученные в рамках текущей деятельности компании

		38		Прочие кредиты (кредиторы)		1,662.0		Кредиторская задолженность контрагентам				Задолженность по текущей (основной) деятельности компании

								Не включается в обязательства				Задолженность, не подлежащая погашению

								Прочая краткосрочная задолженность		1,662.0		Задолженность, не связанная с текущей (основной) деятельностью компании

		39		Прочие краткосрочные обязательства (пассивы)		0.0		Не включается в обязательства				Обязательства, не подлежащие погашению

								Прочая краткосрочная задолженность		0.0		Обязательства, подлежащие погашению

				РАСЧЕТ ОТДЕЛЬНЫХ ПАРАМЕТРОВ И КОРРЕКТИРОВКА БАЛАНСА ПРИ ОТСУТСТВИИ РАСШИФРОВОК

				Параметр				ед. измерения		значение

				Вариант расчета 1

		А		Задайте параметры:

		1		среднемесячная выручка				тыс. руб.

		2		срок погашения дебиторской задолженности				дней		90

		3		Доля товара/ продукции, реализуемого с отсрочкой платежа				%		100.0%

		Б		Расчет:

				работающая дебиторская задолженность				тыс. руб.		0.0

				Вариант расчета 2

		А		Задайте параметры:

		1		срок погашения дебиторской задолженности				дней		90

		2		объем погашенной дебиторской задолженности				тыс. руб.

		3		период, за который был погашен указанный объем дебиторской задолженности				дней

		Б		Расчет:

				работающая дебиторская задолженность				тыс. руб.		0.0

		В		Проверка:

				дебиторская задолженность по балансу				тыс. руб.		23,236.0

		Г		Вывод:

				работающая дебиторская задолженность				тыс. руб.
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				ТАБЛИЦА КОРРЕКТИРОВОК						ДАТА

		№ кор-ки		Статья баланса		Сумма по балансу, тыс. руб.		Отнести в:		Сумма, тыс. руб.		Обоснование отнесения

		1		Нематериальные активы		71.0		Неликвидные или сомнительные активы				Нематериальные активы, которые могут быть реализованы: лицензии на месторождения, квоты на добычу, экспортные квоты, патенты, имеющие рыночную стоимость

								Готовая продукция, товары для перепродажи, товары отгруженные				Квартиры в собственности Компании, предназначенные для реализации (для Компаний, одним из видов деятельности которых является строительство и/или реализация жилья)

								Не включаются в активы		71.0		Прочие нематериальные активы

		2		Основные средства		45,959.0		Средства производства		45,959.0		Относятся в полном объеме по реальной рыночной стоимости (сумма по балансу при необходимости дисконтируется)

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		3		Незавершенное строительство		1,478.0		Неликвидные или сомнительные активы		1,478.0		Относится в полном объеме по реальной рыночной стоимости (сумма по балансу при необходимости дисконтируется)

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		4		Доходные вложения в материальные ценности		0.0		Средства производства		0.0		Относятся в полном объеме по реальной рыночной стоимости (сумма по балансу при необходимости дисконтируется)

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		5		Долгосрочные финансовые вложения		535.0		ликвидные финансовые активы				Финансовые вложения в ликвидные акции, долговые обязательства с реальным сроком погашения в течение 12 месяцев, займы, предоставленные кредитоспособным заемщикам со сроком погашения до 12 месяцев после отчетной даты

								исключить из активов				Вложения в уставные капиталы банков за счет кредитов, полученных от этих же банков; займы с высокой вероятностью невозврата или возврат которых не предполагается; вложения в капиталы не действующих организаций

								неликвидные или сомнительные активы		535.0		не отнесенные к ликвидным финансовым активам и не исключенные из активов

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		6		Прочие внеоборотные активы		0.0		исключить из активов				Финансовые активы, не реальные к взысканию (погашению)

								средства производства				Прочие внеоборотные активы, участвующие в производстве

								неликвидные или сомнительные активы		0.0		не отнесенные к средствам производства и не исключенные из активов

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		7		Сырье, материалы, другие аналогичные ценности		7,359.0		Запасы сырья и материалов		7,359.0		Относятся в полном объеме по реальной рыночной стоимости (сумма по балансу при необходимости дисконтируется)

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		8		Животные на выращивании и откорме		0.0		Незавершенное производство				Относятся в полном объеме, если животноводство является профильным видом деятельности или одним из направлений коммерческой деятельности

								неликвидные или сомнительные активы		0.0		Относятся в полном объеме, если животные разводятся в подсобном хозяйстве (для собственных нужд)

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		9		Малоценные и быстроизнашивающиеся предметы		0.0		Неликвидные или сомнительные активы		0.0		Относятся в полном объеме по реальной рыночной стоимости (сумма по балансу при необходимости дисконтируется)

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		10		Затраты в незавершенном производстве		17,928.0		Незавершенное производство		17,928.0		Относятся в полном объеме по реальной рыночной стоимости (сумма по балансу при необходимости дисконтируется)

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		11		Готовая продукция и товары для перепродажи		87,842.0		Неликвидные или сомнительные активы				Продукция и товары, находящие на складах Компании длительный срок, реализация которых под сомнением

								Готовая продукция, товары для перепродажи, товары отгруженные		87,842.0		Ликвидный товарный остаток

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		12		Товары отгруженные		0.0		Готовая продукция, товары для перепродажи, товары отгруженные		0.0		Относятся в полном объеме по реальной продажной стоимости (сумма по балансу при необходимости дисконтируется)

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		13		Прочие запасы и затраты		0.0		Незавершенное производство		0.0		Относятся в полном объеме по реальной рыночной стоимости (сумма по балансу при необходимости дисконтируется)

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		14		НДС по приобретенным ценностям		1,410.0		Неликвидные или сомнительные активы				Для компаний-экспортеров, если возмещение НДС бюджетом не произведено вовремя и существует вероятность дальнейших задержек

								Готовая продукция, товары для перепродажи, товары отгруженные				Относится в полном объеме, если компания не является производителем (занимается торгово-посреднической деятельностью), кроме НДС к возмещению по экспортным поставкам

								Запасы сырья и материалов		1,410.0		Относится в полном объеме, если компания является производителем, кроме НДС к возмещению по экспортным поставкам

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		15		Дебиторская задолженность сроком более 12 месяцев		0.0		Работающая дебиторская задолженность				Задолженность с реальным сроком погашения менее 12 месяцев (дебитор платежеспособен, вероятность погашения высокая) после отчетной даты

								Не включается в активы				Нереальная к взысканию задолженность или задолженность, погашение которой не предполагается; любая задолженность сроком более 2 лет

								Неликвидные или сомнительные активы		0.0		Задолженность, не отнесенная к реальной и не исключенная из активов

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		16		Дебиторская задолженность покупателей и заказчиков сроком менее 12 месяцев		10,871.0		Неликвидные или сомнительные активы				Задолженность, не отнесенная к реальной и не исключенная из активов

								Не включаются в активы				Нереальная к взысканию задолженность или задолженность, погашение которой не предполагается; любая задолженность сроком более 2 лет

								Работающая дебиторская задолженность		10,871.0		Задолженность с реальным сроком погашения менее 12 месяцев (дебитор платежеспособен, вероятность погашения высокая) после отчетной даты

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		17		Векселя к получению сроком погашения менее 12 месяцев		0.0		Неликвидные или сомнительные активы				Векселя, не отнесенные к работающей задолженности, ликвидным финансовым активам и не исключенные из активов

								Ликвидные финансовые активы				Векселя платежеспособных банков, компаний, со сроком погашения до 12 месяцев после отчетной даты или ликвидные (котирующиеся на рынке векселя) с большим сроком погашения

								Не включаются в активы				Векселя неплатежеспособных эмитентов

								Работающая дебиторская задолженность		0.0		Товарные векселя, оплата которых будет произведена продукцией (эмитент платежеспособен) в течение 12 месяцев после отчетной даты

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		18		Задолженность дочерних и зависимых обществ сроком менее 12 месяцев		0.0		Работающая дебиторская задолженность				Задолженность с реальным сроком погашения менее 12 месяцев (погашение предполагается) после отчетной даты

								Не включаются в активы				Погашение задолженности не предполагается

								Неликвидные или сомнительные активы		0.0		Задолженность не отнесенная к работающей и не исключенная из активов

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		19		Авансы выданные сроком менее 12 месяцев		14,329.0		Не включаются в активы				Авансы, выданные более чем за 6 месяцев от отчетной даты; авансы, выданные не функционирующим компаниям

								Авансы выданные		14,329.0		Авансы, выданные на срок не более 6 месяцев надежным поставщикам (подрядчикам)

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		20		Прочие дебиторы со сроком погашения менее 12 месяцев		19,049.0		Неликвидные или сомнительные активы				Задолженность, не отнесенная к реальной и не исключенная из активов

								Не включаются в активы				Нереальная к взысканию задолженность или задолженность, погашение которой не предполагается; любая задолженность сроком более 2 лет

								Работающая дебиторская задолженность		19,049.0		Задолженность с реальным сроком погашения менее 12 месяцев (дебитор платежеспособен, вероятность погашения высокая) после отчетной даты

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		21		Инвестиции в зависимые общества		0.0		Ликвидные финансовые активы				Акции зависимых обществ, обращающиеся на рынке; займы зависимым обществам (реальные к погашению) со сроком не более 12 месяцев после отчетной даты

								Неликвидные или сомнительные активы				Участие в зависимых обществах, ведущих активную хозяйственную деятельность; займы зависимым обществам (реальные к погашению) со сроком погашения более 12 месяцев после отчетной даты

								Не включаются в активы		0.0		Нереальные к погашению или продаже вложения в зависимые общества

		22		Займы, предоставленные организациям на срок менее 12 месяцев		0.0		Не включаются в активы				Займы, предоставленные некредитоспособным заемщикам, нереальные к погашению или погашение которых не предполагается

								Неликвидные или сомнительные активы				Займы, предоставленные кредитоспособным заемщикам с реальным сроком погашения более 12 месяцев после отчетной даты

								Ликвидные финансовые активы		0.0		Займы, предоставленные кредитоспособным заемщикам с реальным сроком погашения до 12 месяцев после отчетной даты

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		23		Собственные акции, выкупленные у акционеров		0.0		Ликвидные финансовые активы				В случае, если акции обращаются на рынке (ОАО)

								Неликвидные или сомнительные активы				В случае, если существует вероятность продажи акций (ОАО или ЗАО)

								Не включаются в активы		0.0		В других случаях

		24		Прочие краткосрочные финансовые вложения		0.0		Не включаются в активы				Не реальные к погашению или реализации активы

								Неликвидные или сомнительные активы				Низколиквидные акции; долговые обязательства платежеспособных эмитентов со сроком погашения более 12 месяцев после отчетной даты; депозиты в банках на срок более 12 месяцев

								Ликвидные финансовые активы		0.0		Акции, обращающиеся на рынке; долговые обязательства платежеспособных эмитентов со сроком погашения менее 12 месяцев после отчетной даты или имеющие рыночные котировки (с большим сроком погашения); депозиты в банках на срок менее 12 месяцев

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		25		Денежные средства		5,570.0		Не включаются в активы				Денежные средства, зависшие в проблемных банках

								Денежные средства		5,570.0		Все денежные средства, за исключением зависших в проблемных банках

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		26		Прочие оборотные активы		0.0		Незавершенное производство				Издержки производства, прочие расходы, включаемые в стоимость готовой продукции

								Запасы сырья и материалов				Сырье, материалы, полуфибрикаты, которые могут быть реализованы

								Работающая дебиторская задолженность				Реальная к погашению в течение 12 месяцев после отчетной даты задолженность контрагентов

								Не включаются в активы				Не реальные к реализации активы и/или нереальная к погашению задолженность контрагентов

								Неликвидные или сомнительные активы		0.0		Нереальные к погашению или реализации в течение 12 месяцев после отчетной даты активы

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		27		Кредиты банков, подлежащие погашению более чем через 12 месяцев после отчетной даты		0.0		Краткосрочные (менее 1 года) кредиты банков				Кредиты на рыночных условиях с реальным сроком погашения менее 12 месяцев после отчетной даты

								Не включаются в обязательства				Кредиты, направленные на вложения в капитал предоставившего их банка (такая же сумма исключается из активов);

								Долгосрочные (свыше 1 года) кредиты банков		0.0		Кредиты, являющиеся формой перераспределения собственных средств.

		28		Прочие займы, подлежащие погашению более чем через 12 месяцев после отчетной даты		0.0		Краткосрочные (менее 1 года) займы				Займы на рыночных условиях с реальным сроком погашения менее 12 месяцев после отчетной даты

								Не включаются в обязательства				Займы, предоставленные владельцами бизнеса или аффилированными лицами, являющиеся формой перераспределения собственных средств

								Прочие долгосрочные (свыше 1 года) обязательства		0.0		Займы на рыночных условиях с реальным сроком погашения более 12 месяцев после отчетной даты

		29		Прочие долгосрочные обязательства		0.0		Не включаются в обязательства				Задолженность, не подлежащая погашению (форма перераспределения собственных средств)

								Прочая краткосрочная задолженность				Обязательства с реальным сроком погашения менее 12 месяцев после отчетной даты

								Прочие долгосрочные (свыше 1 года) обязательства		0.0		Обязательства с реальным сроком погашения более 12 месяцев после отчетной даты

		30		Кредиты банков, подлежащие погашению в течение 12 месяцев после отчетной даты		144,202.0		Не включаются в обязательства				Кредиты, направленные на вложения в капитал предоставившего их банка (такая же сумма исключается из активов);

								Долгосрочные (свыше 1 года) кредиты банков				Кредиты, являющиеся формой перераспределения собственных средств.

								Краткосрочные (менее 1 года) кредиты банков		144,202.0		Кредиты на рыночных условиях с реальным сроком погашения более 12 месяцев после отчетной даты

		31		Прочие займы, подлежащие погашению в течение 12 месяцев после отчетной даты		0.0		Не включаются в обязательства				Займы, предоставленные владельцами бизнеса или аффилированными лицами, являющиеся формой перераспределения собственных средств

								Прочие долгосрочные (свыше 1 года) обязательства				Займы на рыночных условиях с реальным сроком погашения более 12 месяцев после отчетной даты

								Краткосрочные (менее 1 года) займы		0.0		Займы на рыночных условиях с реальным сроком погашения менее 12 месяцев после отчетной даты

		32		Кредиторская задолженность поставщикам и подрядчикам		13,094.0		Не включается в обязательства				Кредиторская задолженность перед владельцами бизнеса или аффилированными лицами, являющаяся формой перераспределения собственных средств

								Прочие долгосрочные (свыше 1 года) обязательства				Кредиторская задолженность с реальным сроком погашения более 12 месяцев после отчетной даты

								Кредиторская задолженность контрагентам		13,094.0		Кредиторская задолженность, образовавшаяся в результате хозяйственной деятельности компании и подлежащая погашению денежными средствами или продукцией в течение 12 месяцев после отчетной даты

		33		Векселя к уплате		0.0		Не включаются в обязательства				Векселя, приобретенные владельцами бизнеса или аффилированными лицами (как форма перераспределения собственных средств)

								Краткосрочные (менее 1 года) кредиты банков				Векселя, приобретенные банками (как форма кредитования), со сроком погашения менее 12 месяцев после отчетной даты

								Долгосрочные (свыше 1 года) кредиты банков				Векселя, приобретенные банками (как форма кредитования), со сроком погашения более 12 месяцев после отчетной даты

								Прочие долгосрочные (свыше 1 года) обязательства				Не денежные векселя со сроком погашения более 12 месяцев после отчетной даты

								Кредиторская задолженность контрагентам		0.0		Векселя, погашение которых предусматривается продукцией в течение 12 месяцев после отчетной даты

		34		Задолженность перед дочерними и зависимыми обществами		0.0		Не включается в обязательства				Задолженность, не подлежащая погашению

								Прочие долгосрочные (свыше 1 года) обязательства				Задолженность с реальным сроком погашения более 12 месяцев после отчетной даты

								Кредиторская задолженность контрагентам		0.0		Задолженность, образовавшаяся в результате хозяйственной деятельности компании и подлежащая погашению денежными средствами или продукцией в течение 12 месяцев после отчетной даты

		35		Задолженность перед государственными внебюджетными фондами		573.0		Прочие долгосрочные (свыше 1 года) обязательства				Реструктуризированная задолженность со сроком погашения свыше 1 года

								Задолженность перед бюджетом и внебюджетными фондами		573.0		Текущая задолженность и просроченная не реструктуризированная задолженность

								из нее просроч. не реструктуризиров-я				Просроченная не реструктуризированная задолженность

		36		Задолженность перед бюджетом		1,255.0		Прочие долгосрочные (свыше 1 года) обязательства				Реструктуризированная задолженность со сроком погашения свыше 1 года

								Задолженность перед бюджетом и внебюджетными фондами		1,255.0		Текущая задолженность и просроченная не реструктуризированная задолженность

								из нее просроч. не реструктуризиров-я				Просроченная не реструктуризированная задолженность

		37		Авансы полученные		1,173.0		Не включается в обязательства				Авансы, предоставленные владельцами бизнеса или аффилированными лицами, являющиеся формой перераспределения собственных средств

								Авансы полученные		1,173.0		Авансы, полученные в рамках текущей деятельности компании

		38		Прочие кредиты (кредиторы)		1,968.0		Кредиторская задолженность контрагентам				Задолженность по текущей (основной) деятельности компании

								Не включается в обязательства				Задолженность, не подлежащая погашению

								Прочая краткосрочная задолженность		1,968.0		Задолженность, не связанная с текущей (основной) деятельностью компании

		39		Прочие краткосрочные обязательства (пассивы)		0.0		Не включается в обязательства				Обязательства, не подлежащие погашению

								Прочая краткосрочная задолженность		0.0		Обязательства, подлежащие погашению

				РАСЧЕТ ОТДЕЛЬНЫХ ПАРАМЕТРОВ И КОРРЕКТИРОВКА БАЛАНСА ПРИ ОТСУТСТВИИ РАСШИФРОВОК

				Параметр				ед. измерения		значение

				Вариант расчета 1

		А		Задайте параметры:

		1		среднемесячная выручка				тыс. руб.

		2		срок погашения дебиторской задолженности				дней		90

		3		Доля товара/ продукции, реализуемого с отсрочкой платежа				%		100.0%

		Б		Расчет:

				работающая дебиторская задолженность				тыс. руб.		0.0

				Вариант расчета 2

		А		Задайте параметры:

		1		срок погашения дебиторской задолженности				дней		90

		2		объем погашенной дебиторской задолженности				тыс. руб.

		3		период, за который был погашен указанный объем дебиторской задолженности				дней

		Б		Расчет:

				работающая дебиторская задолженность				тыс. руб.		0.0

		В		Проверка:

				дебиторская задолженность по балансу				тыс. руб.		29,920.0

		Г		Вывод (указать принимаемое значение):

				работающая дебиторская задолженность				тыс. руб.
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К3

				ТАБЛИЦА КОРРЕКТИРОВОК						ДАТА

		№ кор-ки		Статья баланса		Сумма по балансу, тыс. руб.		Отнести в:		Сумма, тыс. руб.		Обоснование отнесения

		1		Нематериальные активы		73.0		Неликвидные или сомнительные активы				Нематериальные активы, которые могут быть реализованы: лицензии на месторождения, квоты на добычу, экспортные квоты, патенты, имеющие рыночную стоимость

								Готовая продукция, товары для перепродажи, товары отгруженные				Квартиры в собственности Компании, предназначенные для реализации (для Компаний, одним из видов деятельности которых является строительство и/или реализация жилья)

								Не включаются в активы		73.0		Прочие нематериальные активы

		2		Основные средства		46,849.0		Средства производства		46,849.0		Относятся в полном объеме по реальной рыночной стоимости (сумма по балансу при необходимости дисконтируется)

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		3		Незавершенное строительство		1,440.0		Неликвидные или сомнительные активы		1,440.0		Относится в полном объеме по реальной рыночной стоимости (сумма по балансу при необходимости дисконтируется)

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		4		Доходные вложения в материальные ценности		0.0		Средства производства		0.0		Относятся в полном объеме по реальной рыночной стоимости (сумма по балансу при необходимости дисконтируется)

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		5		Долгосрочные финансовые вложения		535.0		ликвидные финансовые активы				Финансовые вложения в ликвидные акции, долговые обязательства с реальным сроком погашения в течение 12 месяцев, займы, предоставленные кредитоспособным заемщикам со сроком погашения до 12 месяцев после отчетной даты

								исключить из активов				Вложения в уставные капиталы банков за счет кредитов, полученных от этих же банков; займы с высокой вероятностью невозврата или возврат которых не предполагается; вложения в капиталы не действующих организаций

								неликвидные или сомнительные активы		535.0		не отнесенные к ликвидным финансовым активам и не исключенные из активов

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		6		Прочие внеоборотные активы		0.0		исключить из активов				Финансовые активы, не реальные к взысканию (погашению)

								средства производства				Прочие внеоборотные активы, участвующие в производстве

								неликвидные или сомнительные активы		0.0		не отнесенные к средствам производства и не исключенные из активов

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		7		Сырье, материалы, другие аналогичные ценности		7,220.0		Запасы сырья и материалов		7,220.0		Относятся в полном объеме по реальной рыночной стоимости (сумма по балансу при необходимости дисконтируется)

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		8		Животные на выращивании и откорме		0.0		Незавершенное производство				Относятся в полном объеме, если животноводство является профильным видом деятельности или одним из направлений коммерческой деятельности

								неликвидные или сомнительные активы		0.0		Относятся в полном объеме, если животные разводятся в подсобном хозяйстве (для собственных нужд)

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		9		Малоценные и быстроизнашивающиеся предметы		0.0		Неликвидные или сомнительные активы		0.0		Относятся в полном объеме по реальной рыночной стоимости (сумма по балансу при необходимости дисконтируется)

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		10		Затраты в незавершенном производстве		9,004.0		Незавершенное производство		9,004.0		Относятся в полном объеме по реальной рыночной стоимости (сумма по балансу при необходимости дисконтируется)

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		11		Готовая продукция и товары для перепродажи		101,318.0		Неликвидные или сомнительные активы				Продукция и товары, находящие на складах Компании длительный срок, реализация которых под сомнением

								Готовая продукция, товары для перепродажи, товары отгруженные		101,318.0		Ликвидный товарный остаток

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		12		Товары отгруженные		0.0		Готовая продукция, товары для перепродажи, товары отгруженные		0.0		Относятся в полном объеме по реальной продажной стоимости (сумма по балансу при необходимости дисконтируется)

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		13		Прочие запасы и затраты		0.0		Незавершенное производство		0.0		Относятся в полном объеме по реальной рыночной стоимости (сумма по балансу при необходимости дисконтируется)

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		14		НДС по приобретенным ценностям		2,945.0		Неликвидные или сомнительные активы				Для компаний-экспортеров, если возмещение НДС бюджетом не произведено вовремя и существует вероятность дальнейших задержек

								Готовая продукция, товары для перепродажи, товары отгруженные				Относится в полном объеме, если компания не является производителем (занимается торгово-посреднической деятельностью), кроме НДС к возмещению по экспортным поставкам

								Запасы сырья и материалов		2,945.0		Относится в полном объеме, если компания является производителем, кроме НДС к возмещению по экспортным поставкам

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		15		Дебиторская задолженность сроком более 12 месяцев		0.0		Работающая дебиторская задолженность				Задолженность с реальным сроком погашения менее 12 месяцев (дебитор платежеспособен, вероятность погашения высокая) после отчетной даты

								Не включается в активы				Нереальная к взысканию задолженность или задолженность, погашение которой не предполагается; любая задолженность сроком более 2 лет

								Неликвидные или сомнительные активы		0.0		Задолженность, не отнесенная к реальной и не исключенная из активов

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		16		Дебиторская задолженность покупателей и заказчиков сроком менее 12 месяцев		2,647.0		Неликвидные или сомнительные активы				Задолженность, не отнесенная к реальной и не исключенная из активов

								Не включаются в активы				Нереальная к взысканию задолженность или задолженность, погашение которой не предполагается; любая задолженность сроком более 2 лет

								Работающая дебиторская задолженность		2,647.0		Задолженность с реальным сроком погашения менее 12 месяцев (дебитор платежеспособен, вероятность погашения высокая) после отчетной даты

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		17		Векселя к получению сроком погашения менее 12 месяцев		0.0		Неликвидные или сомнительные активы				Векселя, не отнесенные к работающей задолженности, ликвидным финансовым активам и не исключенные из активов

								Ликвидные финансовые активы				Векселя платежеспособных банков, компаний, со сроком погашения до 12 месяцев после отчетной даты или ликвидные (котирующиеся на рынке векселя) с большим сроком погашения

								Не включаются в активы				Векселя неплатежеспособных эмитентов

								Работающая дебиторская задолженность		0.0		Товарные векселя, оплата которых будет произведена продукцией (эмитент платежеспособен) в течение 12 месяцев после отчетной даты

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		18		Задолженность дочерних и зависимых обществ сроком менее 12 месяцев		0.0		Работающая дебиторская задолженность				Задолженность с реальным сроком погашения менее 12 месяцев (погашение предполагается) после отчетной даты

								Не включаются в активы				Погашение задолженности не предполагается

								Неликвидные или сомнительные активы		0.0		Задолженность не отнесенная к работающей и не исключенная из активов

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		19		Авансы выданные сроком менее 12 месяцев		2,749.0		Не включаются в активы				Авансы, выданные более чем за 6 месяцев от отчетной даты; авансы, выданные не функционирующим компаниям

								Авансы выданные		2,749.0		Авансы, выданные на срок не более 6 месяцев надежным поставщикам (подрядчикам)

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		20		Прочие дебиторы со сроком погашения менее 12 месяцев		4,543.0		Неликвидные или сомнительные активы				Задолженность, не отнесенная к реальной и не исключенная из активов

								Не включаются в активы				Нереальная к взысканию задолженность или задолженность, погашение которой не предполагается; любая задолженность сроком более 2 лет

								Работающая дебиторская задолженность		4,543.0		Задолженность с реальным сроком погашения менее 12 месяцев (дебитор платежеспособен, вероятность погашения высокая) после отчетной даты

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		21		Инвестиции в зависимые общества		0.0		Ликвидные финансовые активы				Акции зависимых обществ, обращающиеся на рынке; займы зависимым обществам (реальные к погашению) со сроком не более 12 месяцев после отчетной даты

								Неликвидные или сомнительные активы				Участие в зависимых обществах, ведущих активную хозяйственную деятельность; займы зависимым обществам (реальные к погашению) со сроком погашения более 12 месяцев после отчетной даты

								Не включаются в активы		0.0		Нереальные к погашению или продаже вложения в зависимые общества

		22		Займы, предоставленные организациям на срок менее 12 месяцев		0.0		Не включаются в активы				Займы, предоставленные некредитоспособным заемщикам, нереальные к погашению или погашение которых не предполагается

								Неликвидные или сомнительные активы				Займы, предоставленные кредитоспособным заемщикам с реальным сроком погашения более 12 месяцев после отчетной даты

								Ликвидные финансовые активы		0.0		Займы, предоставленные кредитоспособным заемщикам с реальным сроком погашения до 12 месяцев после отчетной даты

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		23		Собственные акции, выкупленные у акционеров		0.0		Ликвидные финансовые активы				В случае, если акции обращаются на рынке (ОАО)

								Неликвидные или сомнительные активы				В случае, если существует вероятность продажи акций (ОАО или ЗАО)

								Не включаются в активы		0.0		В других случаях

		24		Прочие краткосрочные финансовые вложения		0.0		Не включаются в активы				Не реальные к погашению или реализации активы

								Неликвидные или сомнительные активы				Низколиквидные акции; долговые обязательства платежеспособных эмитентов со сроком погашения более 12 месяцев после отчетной даты; депозиты в банках на срок более 12 месяцев

								Ликвидные финансовые активы		0.0		Акции, обращающиеся на рынке; долговые обязательства платежеспособных эмитентов со сроком погашения менее 12 месяцев после отчетной даты или имеющие рыночные котировки (с большим сроком погашения); депозиты в банках на срок менее 12 месяцев

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		25		Денежные средства		7,335.0		Не включаются в активы				Денежные средства, зависшие в проблемных банках

								Денежные средства		7,335.0		Все денежные средства, за исключением зависших в проблемных банках

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		26		Прочие оборотные активы		0.0		Незавершенное производство				Издержки производства, прочие расходы, включаемые в стоимость готовой продукции

								Запасы сырья и материалов				Сырье, материалы, полуфибрикаты, которые могут быть реализованы

								Работающая дебиторская задолженность				Реальная к погашению в течение 12 месяцев после отчетной даты задолженность контрагентов

								Не включаются в активы				Не реальные к реализации активы и/или нереальная к погашению задолженность контрагентов

								Неликвидные или сомнительные активы		0.0		Нереальные к погашению или реализации в течение 12 месяцев после отчетной даты активы

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		27		Кредиты банков, подлежащие погашению более чем через 12 месяцев после отчетной даты		0.0		Краткосрочные (менее 1 года) кредиты банков				Кредиты на рыночных условиях с реальным сроком погашения менее 12 месяцев после отчетной даты

								Не включаются в обязательства				Кредиты, направленные на вложения в капитал предоставившего их банка (такая же сумма исключается из активов);

								Долгосрочные (свыше 1 года) кредиты банков		0.0		Кредиты, являющиеся формой перераспределения собственных средств.

		28		Прочие займы, подлежащие погашению более чем через 12 месяцев после отчетной даты		0.0		Краткосрочные (менее 1 года) займы				Займы на рыночных условиях с реальным сроком погашения менее 12 месяцев после отчетной даты

								Не включаются в обязательства				Займы, предоставленные владельцами бизнеса или аффилированными лицами, являющиеся формой перераспределения собственных средств

								Прочие долгосрочные (свыше 1 года) обязательства		0.0		Займы на рыночных условиях с реальным сроком погашения более 12 месяцев после отчетной даты

		29		Прочие долгосрочные обязательства		0.0		Не включаются в обязательства				Задолженность, не подлежащая погашению (форма перераспределения собственных средств)

								Прочая краткосрочная задолженность				Обязательства с реальным сроком погашения менее 12 месяцев после отчетной даты

								Прочие долгосрочные (свыше 1 года) обязательства		0.0		Обязательства с реальным сроком погашения более 12 месяцев после отчетной даты

		30		Кредиты банков, подлежащие погашению в течение 12 месяцев после отчетной даты		112,533.0		Не включаются в обязательства				Кредиты, направленные на вложения в капитал предоставившего их банка (такая же сумма исключается из активов);

								Долгосрочные (свыше 1 года) кредиты банков				Кредиты, являющиеся формой перераспределения собственных средств.

								Краткосрочные (менее 1 года) кредиты банков		112,533.0		Кредиты на рыночных условиях с реальным сроком погашения более 12 месяцев после отчетной даты

		31		Прочие займы, подлежащие погашению в течение 12 месяцев после отчетной даты		0.0		Не включаются в обязательства				Займы, предоставленные владельцами бизнеса или аффилированными лицами, являющиеся формой перераспределения собственных средств

								Прочие долгосрочные (свыше 1 года) обязательства				Займы на рыночных условиях с реальным сроком погашения более 12 месяцев после отчетной даты

								Краткосрочные (менее 1 года) займы		0.0		Займы на рыночных условиях с реальным сроком погашения менее 12 месяцев после отчетной даты

		32		Кредиторская задолженность поставщикам и подрядчикам		16,878.0		Не включается в обязательства				Кредиторская задолженность перед владельцами бизнеса или аффилированными лицами, являющаяся формой перераспределения собственных средств

								Прочие долгосрочные (свыше 1 года) обязательства				Кредиторская задолженность с реальным сроком погашения более 12 месяцев после отчетной даты

								Кредиторская задолженность контрагентам		16,878.0		Кредиторская задолженность, образовавшаяся в результате хозяйственной деятельности компании и подлежащая погашению денежными средствами или продукцией в течение 12 месяцев после отчетной даты

		33		Векселя к уплате		0.0		Не включаются в обязательства				Векселя, приобретенные владельцами бизнеса или аффилированными лицами (как форма перераспределения собственных средств)

								Краткосрочные (менее 1 года) кредиты банков				Векселя, приобретенные банками (как форма кредитования), со сроком погашения менее 12 месяцев после отчетной даты

								Долгосрочные (свыше 1 года) кредиты банков				Векселя, приобретенные банками (как форма кредитования), со сроком погашения более 12 месяцев после отчетной даты

								Прочие долгосрочные (свыше 1 года) обязательства				Не денежные векселя со сроком погашения более 12 месяцев после отчетной даты

								Кредиторская задолженность контрагентам		0.0		Векселя, погашение которых предусматривается продукцией в течение 12 месяцев после отчетной даты

		34		Задолженность перед дочерними и зависимыми обществами		0.0		Не включается в обязательства				Задолженность, не подлежащая погашению

								Прочие долгосрочные (свыше 1 года) обязательства				Задолженность с реальным сроком погашения более 12 месяцев после отчетной даты

								Кредиторская задолженность контрагентам		0.0		Задолженность, образовавшаяся в результате хозяйственной деятельности компании и подлежащая погашению денежными средствами или продукцией в течение 12 месяцев после отчетной даты

		35		Задолженность перед государственными внебюджетными фондами		593.0		Прочие долгосрочные (свыше 1 года) обязательства				Реструктуризированная задолженность со сроком погашения свыше 1 года

								Задолженность перед бюджетом и внебюджетными фондами		593.0		Текущая задолженность и просроченная не реструктуризированная задолженность

								из нее просроч. не реструктуризиров-я				Просроченная не реструктуризированная задолженность

		36		Задолженность перед бюджетом		2,187.0		Прочие долгосрочные (свыше 1 года) обязательства				Реструктуризированная задолженность со сроком погашения свыше 1 года

								Задолженность перед бюджетом и внебюджетными фондами		2,187.0		Текущая задолженность и просроченная не реструктуризированная задолженность

								из нее просроч. не реструктуризиров-я				Просроченная не реструктуризированная задолженность

		37		Авансы полученные		1,190.0		Не включается в обязательства				Авансы, предоставленные владельцами бизнеса или аффилированными лицами, являющиеся формой перераспределения собственных средств

								Авансы полученные		1,190.0		Авансы, полученные в рамках текущей деятельности компании

		38		Прочие кредиты (кредиторы)		1,586.0		Кредиторская задолженность контрагентам				Задолженность по текущей (основной) деятельности компании

								Не включается в обязательства				Задолженность, не подлежащая погашению

								Прочая краткосрочная задолженность		1,586.0		Задолженность, не связанная с текущей (основной) деятельностью компании

		39		Прочие краткосрочные обязательства (пассивы)		0.0		Не включается в обязательства				Обязательства, не подлежащие погашению

								Прочая краткосрочная задолженность		0.0		Обязательства, подлежащие погашению

				РАСЧЕТ ОТДЕЛЬНЫХ ПАРАМЕТРОВ И КОРРЕКТИРОВКА БАЛАНСА ПРИ ОТСУТСТВИИ РАСШИФРОВОК

				Параметр				ед. измерения		значение

				Вариант расчета 1

		А		Задайте параметры:

		1		среднемесячная выручка				тыс. руб.

		2		срок погашения дебиторской задолженности				дней		90

		3		Доля товара/ продукции, реализуемого с отсрочкой платежа				%		100.0%

		Б		Расчет:

				работающая дебиторская задолженность				тыс. руб.		0.0

				Вариант расчета 2

		А		Задайте параметры:

		1		срок погашения дебиторской задолженности				дней		90

		2		объем погашенной дебиторской задолженности				тыс. руб.

		3		период, за который был погашен указанный объем дебиторской задолженности				дней

		Б		Расчет:

				работающая дебиторская задолженность				тыс. руб.		0.0

		В		Проверка:

				дебиторская задолженность по балансу				тыс. руб.		7,190.0

		Г		Вывод (указать принимаемое значение):

				работающая дебиторская задолженность				тыс. руб.
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К4

				ТАБЛИЦА КОРРЕКТИРОВОК						ДАТА

		№ кор-ки		Статья баланса		Сумма по балансу, тыс. руб.		Отнести в:		Сумма, тыс. руб.		Обоснование отнесения

		1		Нематериальные активы		68.0		Неликвидные или сомнительные активы				Нематериальные активы, которые могут быть реализованы: лицензии на месторождения, квоты на добычу, экспортные квоты, патенты, имеющие рыночную стоимость

								Готовая продукция, товары для перепродажи, товары отгруженные				Квартиры в собственности Компании, предназначенные для реализации (для Компаний, одним из видов деятельности которых является строительство и/или реализация жилья)

								Не включаются в активы		68.0		Прочие нематериальные активы

		2		Основные средства		47,390.0		Средства производства		33,173.0		Относятся в полном объеме по реальной рыночной стоимости (сумма по балансу при необходимости дисконтируется)

								Коэф. дисконтир-ия		0.70		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		3		Незавершенное строительство		2,327.0		Неликвидные или сомнительные активы		1,163.5		Относится в полном объеме по реальной рыночной стоимости (сумма по балансу при необходимости дисконтируется)

								Коэф. дисконтир-ия		0.50		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		4		Доходные вложения в материальные ценности		0.0		Средства производства		0.0		Относятся в полном объеме по реальной рыночной стоимости (сумма по балансу при необходимости дисконтируется)

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		5		Долгосрочные финансовые вложения		535.0		ликвидные финансовые активы				Финансовые вложения в ликвидные акции, долговые обязательства с реальным сроком погашения в течение 12 месяцев, займы, предоставленные кредитоспособным заемщикам со сроком погашения до 12 месяцев после отчетной даты

								исключить из активов				Вложения в уставные капиталы банков за счет кредитов, полученных от этих же банков; займы с высокой вероятностью невозврата или возврат которых не предполагается; вложения в капиталы не действующих организаций

								неликвидные или сомнительные активы		535.0		не отнесенные к ликвидным финансовым активам и не исключенные из активов

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		6		Прочие внеоборотные активы		0.0		исключить из активов				Финансовые активы, не реальные к взысканию (погашению)

								средства производства				Прочие внеоборотные активы, участвующие в производстве

								неликвидные или сомнительные активы		0.0		не отнесенные к средствам производства и не исключенные из активов

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		7		Сырье, материалы, другие аналогичные ценности		5,983.0		Запасы сырья и материалов		4,188.1		Относятся в полном объеме по реальной рыночной стоимости (сумма по балансу при необходимости дисконтируется)

								Коэф. дисконтир-ия		0.70		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		8		Животные на выращивании и откорме		0.0		Незавершенное производство				Относятся в полном объеме, если животноводство является профильным видом деятельности или одним из направлений коммерческой деятельности

								неликвидные или сомнительные активы		0.0		Относятся в полном объеме, если животные разводятся в подсобном хозяйстве (для собственных нужд)

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		9		Малоценные и быстроизнашивающиеся предметы		0.0		Неликвидные или сомнительные активы		0.0		Относятся в полном объеме по реальной рыночной стоимости (сумма по балансу при необходимости дисконтируется)

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		10		Затраты в незавершенном производстве		7,699.0		Незавершенное производство		7,699.0		Относятся в полном объеме по реальной рыночной стоимости (сумма по балансу при необходимости дисконтируется)

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		11		Готовая продукция и товары для перепродажи		126,112.0		Неликвидные или сомнительные активы				Продукция и товары, находящие на складах Компании длительный срок, реализация которых под сомнением

								Готовая продукция, товары для перепродажи, товары отгруженные		126,112.0		Ликвидный товарный остаток

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		12		Товары отгруженные		0.0		Готовая продукция, товары для перепродажи, товары отгруженные		0.0		Относятся в полном объеме по реальной продажной стоимости (сумма по балансу при необходимости дисконтируется)

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		13		Прочие запасы и затраты		0.0		Незавершенное производство		0.0		Относятся в полном объеме по реальной рыночной стоимости (сумма по балансу при необходимости дисконтируется)

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		14		НДС по приобретенным ценностям		2,367.0		Неликвидные или сомнительные активы				Для компаний-экспортеров, если возмещение НДС бюджетом не произведено вовремя и существует вероятность дальнейших задержек

								Готовая продукция, товары для перепродажи, товары отгруженные				Относится в полном объеме, если компания не является производителем (занимается торгово-посреднической деятельностью), кроме НДС к возмещению по экспортным поставкам

								Запасы сырья и материалов		2,367.0		Относится в полном объеме, если компания является производителем, кроме НДС к возмещению по экспортным поставкам

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		15		Дебиторская задолженность сроком более 12 месяцев		0.0		Работающая дебиторская задолженность				Задолженность с реальным сроком погашения менее 12 месяцев (дебитор платежеспособен, вероятность погашения высокая) после отчетной даты

								Не включается в активы				Нереальная к взысканию задолженность или задолженность, погашение которой не предполагается; любая задолженность сроком более 2 лет

								Неликвидные или сомнительные активы		0.0		Задолженность, не отнесенная к реальной и не исключенная из активов

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		16		Дебиторская задолженность покупателей и заказчиков сроком менее 12 месяцев		2,236.0		Неликвидные или сомнительные активы				Задолженность, не отнесенная к реальной и не исключенная из активов

								Не включаются в активы				Нереальная к взысканию задолженность или задолженность, погашение которой не предполагается; любая задолженность сроком более 2 лет

								Работающая дебиторская задолженность		2,236.0		Задолженность с реальным сроком погашения менее 12 месяцев (дебитор платежеспособен, вероятность погашения высокая) после отчетной даты

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		17		Векселя к получению сроком погашения менее 12 месяцев		0.0		Неликвидные или сомнительные активы				Векселя, не отнесенные к работающей задолженности, ликвидным финансовым активам и не исключенные из активов

								Ликвидные финансовые активы				Векселя платежеспособных компаний со сроком погашения до 12 месяцев после отчетной даты или ликвидные (котирующиеся на рынке векселя) с большим сроком погашения

								Не включаются в активы				Векселя неплатежеспособных эмитентов

								Работающая дебиторская задолженность		0.0		Товарные векселя, оплата которых будет произведена продукцией (эмитент платежеспособен) в течение 12 месяцев после отчетной даты

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		18		Задолженность дочерних и зависимых обществ сроком менее 12 месяцев		0.0		Работающая дебиторская задолженность				Задолженность с реальным сроком погашения менее 12 месяцев (погашение предполагается) после отчетной даты

								Не включаются в активы				Погашение задолженности не предполагается

								Неликвидные или сомнительные активы		0.0		Задолженность не отнесенная к работающей и не исключенная из активов

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		19		Авансы выданные сроком менее 12 месяцев		2,012.0		Не включаются в активы				Авансы, выданные более чем за 6 месяцев от отчетной даты; авансы, выданные не функционирующим компаниям

								Авансы выданные		2,012.0		Авансы, выданные на срок не более 6 месяцев надежным поставщикам (подрядчикам)

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		20		Прочие дебиторы со сроком погашения менее 12 месяцев		4,287.0		Неликвидные или сомнительные активы				Задолженность, не отнесенная к реальной и не исключенная из активов

								Не включаются в активы				Нереальная к взысканию задолженность или задолженность, погашение которой не предполагается; любая задолженность сроком более 2 лет

								Работающая дебиторская задолженность		4,287.0		Задолженность с реальным сроком погашения менее 12 месяцев (дебитор платежеспособен, вероятность погашения высокая) после отчетной даты

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		21		Инвестиции в зависимые общества		0.0		Ликвидные финансовые активы				Акции зависимых обществ, обращающиеся на рынке; займы зависимым обществам (реальные к погашению) со сроком не более 12 месяцев после отчетной даты

								Неликвидные или сомнительные активы				Участие в зависимых обществах, ведущих активную хозяйственную деятельность; займы зависимым обществам (реальные к погашению) со сроком погашения более 12 месяцев после отчетной даты

								Не включаются в активы		0.0		Нереальные к погашению или продаже вложения в зависимые общества

		22		Займы, предоставленные организациям на срок менее 12 месяцев		0.0		Не включаются в активы				Займы, предоставленные некредитоспособным заемщикам, нереальные к погашению или погашение которых не предполагается

								Неликвидные или сомнительные активы				Займы, предоставленные кредитоспособным заемщикам с реальным сроком погашения более 12 месяцев после отчетной даты

								Ликвидные финансовые активы		0.0		Займы, предоставленные кредитоспособным заемщикам с реальным сроком погашения до 12 месяцев после отчетной даты

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		23		Собственные акции, выкупленные у акционеров		0.0		Ликвидные финансовые активы				В случае, если акции обращаются на рынке (ОАО)

								Неликвидные или сомнительные активы				В случае, если существует вероятность продажи акций (ОАО или ЗАО)

								Не включаются в активы		0.0		В других случаях

		24		Прочие краткосрочные финансовые вложения		0.0		Не включаются в активы				Не реальные к погашению или реализации активы

								Неликвидные или сомнительные активы				Низколиквидные акции; долговые обязательства платежеспособных эмитентов со сроком погашения более 12 месяцев после отчетной даты; депозиты в банках на срок более 12 месяцев

								Ликвидные финансовые активы		0.0		Акции, обращающиеся на рынке; долговые обязательства платежеспособных эмитентов со сроком погашения менее 12 месяцев после отчетной даты или имеющие рыночные котировки (с большим сроком погашения); депозиты в банках на срок менее 12 месяцев

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		25		Денежные средства		7,959.0		Не включаются в активы				Денежные средства, зависшие в проблемных банках

								Денежные средства		7,959.0		Все денежные средства, за исключением зависших в проблемных банках

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		26		Прочие оборотные активы		0.0		Незавершенное производство				Издержки производства, прочие расходы, включаемые в стоимость готовой продукции

								Запасы сырья и материалов				Сырье, материалы, полуфибрикаты, которые могут быть реализованы

								Работающая дебиторская задолженность				Реальная к погашению в течение 12 месяцев после отчетной даты задолженность контрагентов

								Не включаются в активы				Не реальные к реализации активы и/или нереальная к погашению задолженность контрагентов

								Неликвидные или сомнительные активы		0.0		Нереальные к погашению или реализации в течение 12 месяцев после отчетной даты активы

								Коэф. дисконтир-ия		1.00		рассчитывается как (1-дисконт), по умолчанию равен 1

		27		Кредиты банков, подлежащие погашению более чем через 12 месяцев после отчетной даты		0.0		Краткосрочные (менее 1 года) кредиты банков				Кредиты на рыночных условиях с реальным сроком погашения менее 12 месяцев после отчетной даты

								Не включаются в обязательства				Кредиты, направленные на вложения в капитал предоставившего их банка (такая же сумма исключается из активов);

								Долгосрочные (свыше 1 года) кредиты банков		0.0		Кредиты, являющиеся формой перераспределения собственных средств.

		28		Прочие займы, подлежащие погашению более чем через 12 месяцев после отчетной даты		0.0		Краткосрочные (менее 1 года) займы				Займы на рыночных условиях с реальным сроком погашения менее 12 месяцев после отчетной даты

								Не включаются в обязательства				Займы, предоставленные владельцами бизнеса или аффилированными лицами, являющиеся формой перераспределения собственных средств

								Прочие долгосрочные (свыше 1 года) обязательства		0.0		Займы на рыночных условиях с реальным сроком погашения более 12 месяцев после отчетной даты

		29		Прочие долгосрочные обязательства		0.0		Не включаются в обязательства				Задолженность, не подлежащая погашению (форма перераспределения собственных средств)

								Прочая краткосрочная задолженность				Обязательства с реальным сроком погашения менее 12 месяцев после отчетной даты

								Прочие долгосрочные (свыше 1 года) обязательства		0.0		Обязательства с реальным сроком погашения более 12 месяцев после отчетной даты

		30		Кредиты банков, подлежащие погашению в течение 12 месяцев после отчетной даты		119,209.0		Не включаются в обязательства				Кредиты, направленные на вложения в капитал предоставившего их банка (такая же сумма исключается из активов);

								Долгосрочные (свыше 1 года) кредиты банков				Кредиты, являющиеся формой перераспределения собственных средств.

								Краткосрочные (менее 1 года) кредиты банков		119,209.0		Кредиты на рыночных условиях с реальным сроком погашения более 12 месяцев после отчетной даты

		31		Прочие займы, подлежащие погашению в течение 12 месяцев после отчетной даты		0.0		Не включаются в обязательства				Займы, предоставленные владельцами бизнеса или аффилированными лицами, являющиеся формой перераспределения собственных средств

								Прочие долгосрочные (свыше 1 года) обязательства				Займы на рыночных условиях с реальным сроком погашения более 12 месяцев после отчетной даты

								Краткосрочные (менее 1 года) займы		0.0		Займы на рыночных условиях с реальным сроком погашения менее 12 месяцев после отчетной даты

		32		Кредиторская задолженность поставщикам и подрядчикам		23,554.0		Не включается в обязательства				Кредиторская задолженность перед владельцами бизнеса или аффилированными лицами, являющаяся формой перераспределения собственных средств

								Прочие долгосрочные (свыше 1 года) обязательства				Кредиторская задолженность с реальным сроком погашения более 12 месяцев после отчетной даты

								Кредиторская задолженность контрагентам		23,554.0		Кредиторская задолженность, образовавшаяся в результате хозяйственной деятельности компании и подлежащая погашению денежными средствами или продукцией в течение 12 месяцев после отчетной даты

		33		Векселя к уплате		0.0		Не включаются в обязательства				Векселя, приобретенные владельцами бизнеса или аффилированными лицами (как форма перераспределения собственных средств)

								Краткосрочные (менее 1 года) кредиты банков				Векселя, приобретенные банками (как форма кредитования), со сроком погашения менее 12 месяцев после отчетной даты

								Долгосрочные (свыше 1 года) кредиты банков				Векселя, приобретенные банками (как форма кредитования), со сроком погашения более 12 месяцев после отчетной даты

								Прочие долгосрочные (свыше 1 года) обязательства				Не денежные векселя со сроком погашения более 12 месяцев после отчетной даты

								Кредиторская задолженность контрагентам		0.0		Векселя, погашение которых предусматривается продукцией в течение 12 месяцев после отчетной даты

		34		Задолженность перед дочерними и зависимыми обществами		0.0		Не включается в обязательства				Задолженность, не подлежащая погашению

								Прочие долгосрочные (свыше 1 года) обязательства				Задолженность с реальным сроком погашения более 12 месяцев после отчетной даты

								Кредиторская задолженность контрагентам		0.0		Задолженность, образовавшаяся в результате хозяйственной деятельности компании и подлежащая погашению денежными средствами или продукцией в течение 12 месяцев после отчетной даты

		35		Задолженность перед государственными внебюджетными фондами		758.0		Прочие долгосрочные (свыше 1 года) обязательства				Реструктуризированная задолженность со сроком погашения свыше 1 года

								Задолженность перед бюджетом и внебюджетными фондами		758.0		Текущая задолженность и просроченная не реструктуризированная задолженность

								из нее просроч. не реструктуризиров-я				Просроченная не реструктуризированная задолженность

		36		Задолженность перед бюджетом		2,935.0		Прочие долгосрочные (свыше 1 года) обязательства				Реструктуризированная задолженность со сроком погашения свыше 1 года

								Задолженность перед бюджетом и внебюджетными фондами		2,935.0		Текущая задолженность и просроченная не реструктуризированная задолженность

								из нее просроч. не реструктуризиров-я				Просроченная не реструктуризированная задолженность

		37		Авансы полученные		1,083.0		Не включается в обязательства				Авансы, предоставленные владельцами бизнеса или аффилированными лицами, являющиеся формой перераспределения собственных средств

								Авансы полученные		1,083.0		Авансы, полученные в рамках текущей деятельности компании

		38		Прочие кредиты (кредиторы)		1,153.0		Кредиторская задолженность контрагентам				Задолженность по текущей (основной) деятельности компании

								Не включается в обязательства				Задолженность, не подлежащая погашению

								Прочая краткосрочная задолженность		1,153.0		Задолженность, не связанная с текущей (основной) деятельностью компании

		39		Прочие краткосрочные обязательства (пассивы)		0.0		Не включается в обязательства				Обязательства, не подлежащие погашению

								Прочая краткосрочная задолженность		0.0		Обязательства, подлежащие погашению

				РАСЧЕТ ОТДЕЛЬНЫХ ПАРАМЕТРОВ И КОРРЕКТИРОВКА БАЛАНСА ПРИ ОТСУТСТВИИ РАСШИФРОВОК

				Параметр				ед. измерения		значение

				Вариант расчета 1

		А		Задайте параметры:

		1		среднемесячная выручка				тыс. руб.

		2		срок погашения дебиторской задолженности				дней		90

		3		Доля товара/ продукции, реализуемого с отсрочкой платежа				%		100.0%

		Б		Расчет:

				работающая дебиторская задолженность				тыс. руб.		0.0

				Вариант расчета 2

		А		Задайте параметры:

		1		срок погашения дебиторской задолженности				дней		90

		2		объем погашенной дебиторской задолженности				тыс. руб.

		3		период, за который был погашен указанный объем дебиторской задолженности				дней

		Б		Расчет:

				работающая дебиторская задолженность				тыс. руб.		0.0

		В		Проверка:

				дебиторская задолженность по балансу				тыс. руб.		6,523.0

		Г		Вывод (указать принимаемое значение):

				работающая дебиторская задолженность				тыс. руб.
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						НАЗВАНИЕ КОМПАНИИ														Приложение 2

						Аналитический баланс												тыс. руб.

		АКТИВЫ				1 дата		%		2 дата		%		3 дата		%		4 дата (текущая)		%		Прогноз		%

		ОБОРОТНЫЕ (ЛИКВИДНЫЕ) АКТИВЫ

		Денежные средства		10		7,135.0		3.5%		5,570.0		2.6%		7,335.0		3.9%		7,959.0		4.2%		7,959.0		3.2%

		Ликвидные финансовые активы		20		0.0		0.0%		0.0		0.0%		0.0		0.0%		0.0		0.0%		0.0		0.0%

		Работающая дебиторская задолженность		30		23,236.0		11.4%		29,920.0		14.1%		7,190.0		3.9%		6,523.0		3.4%		6,523.0		2.6%

		Авансы выданные		40		29,444.0		14.4%		14,329.0		6.7%		2,749.0		1.5%		2,012.0		1.0%		2,012.0		0.8%

		Готовая продукция, товары для перепродажи, товары отгруженные		50		77,343.0		37.9%		87,842.0		41.4%		101,318.0		54.3%		126,112.0		65.8%		186,112.0		73.9%

		Запасы сырья и материалов		60		8,473.0		4.2%		8,769.0		4.1%		10,165.0		5.4%		6,555.1		3.4%		6,555.1		2.6%

		Незавершенное производство		70		11,090.0		5.4%		17,928.0		8.4%		9,004.0		4.8%		7,699.0		4.0%		7,699.0		3.1%

		ВСЕГО ОБОРОТНЫЕ (ЛИКВИДНЫЕ) АКТИВЫ		80		156,721.0		76.8%		164,358.0		77.4%		137,761.0		73.8%		156,860.1		81.8%		216,860.1		86.1%

		ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

		Средства производства		90		45,732.0		22.4%		45,959.0		21.6%		46,849.0		25.1%		33,173.0		17.3%		33,173.0		13.2%

		Неликвидные или сомнительные активы		100		1,708.0		0.8%		2,013.0		0.9%		1,975.0		1.1%		1,698.5		0.9%		1,698.5		0.7%

		ВСЕГО ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ		110		47,440.0		23.2%		47,972.0		22.6%		48,824.0		26.2%		34,871.5		18.2%		34,871.5		13.9%

		ВСЕГО АКТИВЫ		199		204,161.0		100.0%		212,330.0		100.0%		186,585.0		100.0%		191,731.6		100.0%		251,731.6		100.0%

		ТЕКУЩИЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА				1 дата		%		2 дата		%		3 дата		%		4 дата (текущая)		%		Прогноз		%

		Краткосрочные (менее 1 года) кредиты банков		210		121,541.0		59.5%		144,202.0		67.9%		112,533.0		60.3%		119,209.0		62.2%		119,209.0		47.4%

		Краткосрочные (менее 1 года) займы		220		0.0		0.0%		0.0		0.0%		0.0		0.0%		0.0		0.0%		0.0		0.0%

		Кредиторская задолженность контрагентам		230		27,570.0		13.5%		13,094.0		6.2%		16,878.0		9.0%		23,554.0		12.3%		23,554.0		9.4%

		Авансы полученные		240		1,415.0		0.7%		1,173.0		0.6%		1,190.0		0.6%		1,083.0		0.6%		1,083.0		0.4%

		Задолженность перед бюджетом и внебюджетными фондами		250		1,411.0		0.7%		1,828.0		0.9%		2,780.0		1.5%		3,693.0		1.9%		3,693.0		1.5%

		из нее просроченная не реструктуризированная		251		0.0		0.0%		0.0		0.0%		0.0		0.0%		0.0		0.0%		0.0		0.0%

		Задолженность перед персоналом		260		1,884.0		0.9%		1,781.0		0.8%		2,293.0		1.2%		2,685.0		1.4%		2,685.0		1.1%

		Прочая краткосрочная задолженность		270		1,702.0		0.8%		2,006.0		0.9%		1,664.0		0.9%		1,217.0		0.6%		1,217.0		0.5%

		ВСЕГО ТЕКУЩИЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА		280		155,523.0		76.2%		164,084.0		77.3%		137,338.0		73.6%		151,441.0		79.0%		151,441.0		60.2%

		Долгосрочные (свыше 1 года) кредиты банков		290		0.0		0.0%		0.0		0.0%		0.0		0.0%		0.0		0.0%		60,000.0		23.8%

		Прочие долгосрочные (свыше 1 года) обязательства		300		0.0		0.0%		0.0		0.0%		0.0		0.0%		0.0		0.0%		0.0		0.0%

		ВСЕГО ОБЯЗАТЕЛЬСТВА		399		155,523.0		76.2%		164,084.0		77.3%		137,338.0		73.6%		151,441.0		79.0%		211,441.0		84.0%

		СОБСТВЕННЫЙ КАПИТАЛ		400		48,638.0		23.8%		48,246.0		22.7%		49,247.0		26.4%		40,290.6		21.0%		40,290.6		16.0%

		в том числе:

		Собственный иммобилизованный капитал		410		47,440.0		23.2%		47,972.0		22.6%		48,824.0		26.2%		34,871.5		18.2%		34,871.5		13.9%

		СОБСТВЕННЫЙ (и приравненный к нему) ОБОРОТНЫЙ КАПИТАЛ		420		1,198.0		0.6%		274.0		0.1%		423.0		0.2%		5,419.1		2.8%		65,419.1		26.0%

																				Приложение 3

						Финансовые коэффициенты

		КОЭФФИЦИЕНТ		Ед. изм.		1 дата				2 дата				3 дата				4 дата

		Коэффициент текущей ликвидности		ед.		3.17				6.20				4.67				4.36

		Коэффициент оборачиваемости оборотных активов		дней		32				96				37				27

		Коэффициент финансирования		ед.		0.31				0.29				0.36				0.27

		Коэффициент обеспеченности оборотных активов собственным оборотным капиталом		%		0.8%				0.2%				0.3%				3.5%

		Коэффициент покрытия обязательств		дней		32				95				37				26

		Для расчета коэффициентов Оа и Кпо необходимо ввести среднемесячную выручку за каждый период:

		Среднемесяная выручка за период		тыс. руб.		146,093.00				51,624.00				111,583.00				174,566.00





Параметры

		РАСЧЕТ СРОКОВ РЕАЛИЗАЦИИ/ПОГАШЕНИЯ АКТИВОВ И ОБЯЗАТЕЛЬСТВ

				к аналитическому балансу на последнюю отчетную дату

		№ п/п		ПАРАМЕТР		обозн.		ед.изм.		Значение		Примечания

		Задаваемые параметры

		1		Средний срок погашения дебиторской задолженности		Сдз		дней		0

		2		Средний срок выдачи авансов		Са		дней		0

		3		Доля товара/продукции, реализуемого с отсрочкой платежа		Доп		%		100.0%

		4		Длительность производственного цикла (выполнения работ)		Спц		дней		0		Для Компании, не производящей продукцию или услуги (не выполняющей работы) Спц = 0

		5		Среднемесячная выручка (в денежной форме)		Вср		тыс. руб.		0.0

		6		Среднемесячный объем производства		ОП		тыс. руб.		0.0		Для Компании, не производящей продукцию или услуги (не выполняющей работы) ОП = 0

		7		Средний срок погашения кредиторской задолженности контрагентам		Скз		дней		60

		8		Срок погашения авансов полученных		Сап		дней		65

		Расчетные параметры

		1_1		Срок реализации товарных запасов без отсрочки платежа		Сртз1		дней		10

		1_2		Срок реализации товарных запасов с отсрочкой платежа		Сртз2		дней		15

		1_3		Средний срок реализации товарных запасов		Сртз		дней		101

		2		Срок погашения авансов выданных		Спа		дней		36

		3		Срок реализации запасов сырья и материалов		Срзс		дней		28

		4		Срок реализации активов в незавершенном производстве		Срнзп		дней		20

				Расчет среднего срока погашения дебиторской задолженности

		А		При известном объеме работающей дебиторской задолженности

				Работающая дебиторская задолженность (без авансов выданных)		РДЗ		тыс. руб.		6,523.0

				Средний срок погашения дебиторской задолженности		Сдз		дней		0

		Б		При известном объеме работающей дебиторской задолженности и погашенной дебиторской задолженности за определенный период

				Работающая дебиторская задолженность		РДЗ		тыс. руб.		6,523.0

				Объем погашенной дебиторской задолженности		ДЗп		тыс. руб.

				Период, за который был погашен указанный объем дебиторской задолженности		n		дней

				Средний срок погашения дебиторской задолженности		Сдз		дней		0





Сроки

		Таблица разделения активов и обязательств по срокам реализации/погашения

		АКТИВЫ		до 7 дней		от 8 до 30 дней		от 31 до 90 дней		от 91 до 180 дней		от 181 до 360 дней		Сумма по всем срокам		Разница с суммой по балансу

		Денежные средства		7,959.0										7,959.0		0.0

		Ликвидные финансовые активы				0.0								0.0		0.0

		Работающая дебиторская задолженность		0.0		0.0		6,523.0		0.0		0.0		6,523.0		0.0

		Авансы выданные		0.0		0.0		2,012.0		0.0		0.0		2,012.0		0.0

		Готовая продукция, товары для перепродажи, товары отгруженные		0.0		0.0		3,723.0		120,646.0		1,743.0		126,112.0		0.0

		Запасы сырья и материалов		0.0		6,555.1		0.0		0.0		0.0		6,555.1		0.0

		Незавершенное производство		0.0		7,699.0		0.0		0.0		0.0		7,699.0		0.0

		Сумма по каждому сроку		7,959.0		14,254.1		12,258.0		120,646.0		1,743.0

		ТЕКУЩИЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА		до 7 дней		от 8 до 30 дней		от 31 до 90 дней		от 91 до 180 дней		от 181 до 360 дней		Сумма по всем срокам		Разница с суммой по балансу

		Задолженность перед персоналом				2,685.0								2,685.0		0.0

		Задолженность перед бюджетом и внебюджетными фондами				3,693.0								3,693.0		0.0

		Кредиторская задолженность контрагентам		0.0		0.0		23,554.0		0.0		0.0		23,554.0		0.0

		Авансы полученные		0.0		0.0		1,083.0		0.0		0.0		1,083.0		0.0

		Краткосрочные (менее 1 года) кредиты банков								119,209.0				119,209.0		0.0

		Краткосрочные (менее 1 года) займы								0.0				0.0		0.0

		Прочая краткосрочная задолженность										1,217.0		1,217.0		0.0

		Сумма по каждому сроку		0.0		6,378.0		24,637.0		119,209.0		1,217.0





Итог

										НАЗВАНИЕ КОМПАНИИ

										аналитический баланс на

		АКТИВЫ						тыс. руб.		% от активов		ОБЯЗАТЕЛЬСТВА				тыс. руб.		% от активов

		ОБОРОТНЫЕ (ЛИКВИДНЫЕ) АКТИВЫ										ТЕКУЩИЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА

		Денежные средства						7,959.0		4.2%		Задолженность перед персоналом				2,685.0		1.4%

		Ликвидные финансовые активы						0.0		0.0%		Задолженность перед бюджетом и внебюджетными фондами				3,693.0		1.9%

		Работающая дебиторская задолженность						6,523.0		3.4%		Кредиторская задолженность контрагентам				23,554.0		12.3%

		Авансы выданные						2,012.0		1.0%		Авансы полученные				1,083.0		0.6%

		Готовая продукция, товары для перепродажи, товары отгруженные						126,112.0		65.8%		Краткосрочные (менее 1 года) кредиты банков				119,209.0		62.2%

		Запасы сырья и материалов						6,555.1		3.4%		Краткосрочные (менее 1 года) займы				0.0		0.0%

		Незавершенное производство						7,699.0		4.0%		Прочая краткосрочная задолженность				1,217.0		0.6%

		ВСЕГО ОБОРОТНЫЕ (ЛИКВИДНЫЕ) АКТИВЫ						156,860.1		81.8%		ВСЕГО ТЕКУЩИЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА				151,441.0		79.0%

		ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ										ДОЛГОСРОЧНЫЕ ИСТОЧНИКИ ФИНАНСИРОВАНИЯ

		Средства производства						33,173.0		17.3%		Долгосрочные (свыше 1 года) кредиты банков				0.0		0.0%

		Неликвидные или сомнительные активы						1,698.5		0.9%		Прочие долгосрочные (свыше 1 года) обязательства				0.0		0.0%

												СОБСТВЕННЫЙ КАПИТАЛ				40,290.6		21.0%

		ВСЕГО ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ						34,871.5		18.2%		Собственный иммобилизованный капитал				34,871.5		18.2%

		ВСЕГО АКТИВЫ						191,731.6				СОБСТВЕННЫЙ (и приравненный к нему) ОБОРОТНЫЙ КАПИТАЛ				5,419.1		2.8%

						Разбивка активов/обязательств по срокам реализации/погашения

				до 7 дней		от 8 до 30 дней		от 31 до 90 дней		от 91 до 180 дней		от 181 до 360 дней				свыше 1 года

		АКТИВЫ		7,959.0		14,254.1		12,258.0		120,646.0		1743		АКТИВЫ		34,871.5

		ОБЯЗАТЕЛЬСТВА		0.0		6,378.0		24,637.0		119,209.0		1,217.0		ДОЛГОСРОЧНЫЕ ИСТОЧНИКИ ФИНАНСИРОВАНИЯ		40,290.6

		Покрытие обязательств ликвидными активами		7,959.0		15,835.1		3,456.1		4,893.1		5,419.1		Обеспеченность внеоборотных активов долгосрочными источниками финансирования		5,419.1
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Итог
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АКТИВЫ

ОБЯЗАТЕЛЬСТВА

Покрытие обязательств ликвидными активами

тыс. руб.



Ф 2_99

				НАЗВАНИЕ КОМПАНИИ

				Отчет о прибылях и убытках (бухгалтерский, нарастающим итогом)								тыс. руб.

		Наименование показателя		Код. стр.		1 кв.		2 кв.		3 кв.		4 кв.

		Выручка (нетто) от реализации товаров, продукции, работ, услуг (за минусом НДС, акцизов и аналогичных обязательных платежей)		010

		Себестоимость реализации товаров, продукции, работ, услуг		020

		Коммерческие расходы		030

		Управленчексие расходы		040

		Прибыль (убыток) от реализации		050		0.0		0.0		0.0		0.0

		Проценты к получению		060

		Проценты к уплате		070

		Доходы от участия в других организациях		080

		Прочие операционные доходы		090

		Прочие операционные расходы		100

		Прибыль (убыток) от финансово-хозяйственной деятельности		110		0.0		0.0		0.0		0.0

		Прочие внереализационные доходы		120

		Прочие внереализационные расходы		130

		Прибыль (убыток) отчетного периода		140		0.0		0.0		0.0		0.0

		Налог на прибыль		150

		Отвлеченные средства		160

		Нераспределенная прибыль (убыток) отчетного периода		170		0.0		0.0		0.0		0.0

		Использование прибыли (данные по балансу)		320		0.0		0.0		0.0		0.0

		КОРРЕКТИРОВКИ

		Полная выручка (с НДС)				0.0		0.0		0.0		0.0

		Себестоимость (с НДС)				0.0		0.0		0.0		0.0





Ф 2_00

				НАЗВАНИЕ КОМПАНИИ

				Отчет о прибылях и убытках (бухгалтерский, нарастающим итогом)								тыс. руб.

		Наименование показателя		Код. стр.		1 кв.		2 кв.		3 кв.		4 кв.

		Выручка (нетто) от реализации товаров, продукции, работ, услуг (за минусом НДС, акцизов и аналогичных обязательных платежей)		010		438,281.0		154,872.0		334,749.0		523,699.0

		Себестоимость реализации товаров, продукции, работ, услуг		020		331,105.0		123,153.0		262,945.0		408,243.0

		Валовая прибыль		029		107,176.0		31,719.0		71,804.0		115,456.0

		Коммерческие расходы		030		97,079.0		30,404.0		66,132.0		97,225.0

		Управленчексие расходы		040

		Прибыль (убыток) от продаж		050		10,097.0		1,315.0		5,672.0		18,231.0

		Проценты к получению		060

		Проценты к уплате		070

		Доходы от участия в других организациях		080

		Прочие операционные доходы		090		468.0		90.0		240.0		352.0

		Прочие операционные расходы		100		2,941.0		603.0		1,217.0		1,912.0

		Прочие внереализационные доходы		120		446.0		92.0		191.0		300.0

		Прочие внереализационные расходы		130		175.0		60.0		82.0		141.0

		Прибыль (убыток) до налогооболжения		140		7,895.0		834.0		4,804.0		16,830.0

		Налог на прибыль и иные аналогичные обязательные платежи		150		2,642.0		750.0		2,867.0		5,595.0

		Прибыль (убыток) от обычной деятельности		160		5,253.0		84.0		1,937.0		11,235.0

		Чрезвычайные доходы		170

		Чрезвычайные расходы		180

		Чистая прибыль (нераспределенная прибыль (убыток) отчетного периода)		190		5,253.0		84.0		1,937.0		11,235.0

		Непокрытый убыток отчетного года (данные по балансу)		475		0.0		0.0		0.0		0.0

		КОРРЕКТИРОВКИ

		Полная выручка (с НДС)				525,937.2		185,846.4		401,698.8		628,438.8

		Себестоимость (с НДС)				423,048.2		155,396.2		332,767.0		517,601.0





ФР

				НАЗВАНИЕ КОМПАНИИ

				Таблица финансовых результатов

		Наименование показателя		Ед. изм.		дата 1		дата 2		дата 3		дата 4

		Выручка от реализации		тыс. руб.		525,937.2		-340,090.8		215,852.4		226,740.0

		Валовая прибыль (убыток)		тыс. руб.		102,889.0		-72,438.7		38,481.6		41,905.9

		Средняя наценка, %		%		24.3%		27.1%		21.7%		22.7%

		Прибыль (убыток) от продаж		тыс. руб.		5,810.0		-5,763.7		2,753.6		10,812.9

		Рентабельность продаж, %		%		1.1%		1.7%		1.3%		4.8%

		Операционная прибыль (убыток)		тыс. руб.		3,337.0		-3,803.7		2,289.6		10,229.9

		Операционная рентабельность, %		%		0.6%		1.1%		1.1%		4.5%

		Общая прибыль (убыток) до налогообложения		тыс. руб.		3,608.0		-4,042.7		2,366.6		10,279.9

		Общая рентабельность, %		%		0.7%		1.2%		1.1%		4.5%

		Чистая прибыль (убыток)		тыс. руб.		966.0		-2,150.7		249.6		7,551.9

		Использование прибыли		тыс. руб.		0.0		0.0		0.0		0.0

				Отчет о прибылях и убытках (поквартальный)

		Наименование показателя		Код строки		1 кв.		2 кв.		3 кв.		4 кв.

		Выручка от реализации товаров, продукции, работ, услуг		10		525,937.2		-340,090.8		215,852.4		226,740.0

		Себестоимость товаров, продукции, работ, услуг		20		423,048.2		-267,652.1		177,370.8		184,834.1

		Валовая прибыль (убыток)		30		102,889.0		-72,438.7		38,481.6		41,905.9

		Средняя наценка, %		31		24.3%		27.1%		21.7%		22.7%

		Расходы на реализацию		40		97,079.0		-66,675.0		35,728.0		31,093.0

		Прибыль (убыток) от продаж		50		5,810.0		-5,763.7		2,753.6		10,812.9

		Рентабельность продаж, %		51		1.1%		1.7%		1.3%		4.8%

		Прочие операционные доходы		60		468.0		-378.0		150.0		112.0

		Прочие операционные расходы		70		2,941.0		-2,338.0		614.0		695.0

		Операционная прибыль (убыток)		80		3,337.0		-3,803.7		2,289.6		10,229.9

		Операционная рентабельность, %		81		0.6%		1.1%		1.1%		4.5%

		Внереализационные доходы		90		446.0		-354.0		99.0		109.0

		Внереализационные расходы		100		175.0		-115.0		22.0		59.0

		Общая прибыль (убыток) до налогообложения		110		3,608.0		-4,042.7		2,366.6		10,279.9

		Общая рентабельность, %		%		0.7%		1.2%		1.1%		4.5%

		Налоги на прибыль		115		2,642.0		-1,892.0		2,117.0		2,728.0

		Чистая прибыль (убыток)		120		966.0		-2,150.7		249.6		7,551.9

		Использование прибыли		200		0.0		0.0		0.0		0.0

				Отчет о прибылях и убытков (нарастающим итогом)

		Наименование показателя		Код строки		1 кв.		2 кв.		3 кв.		4 кв.

		Выручка от реализации товаров, продукции, работ, услуг		10		525,937.2		185,846.4		401,698.8		628,438.8

		Себестоимость товаров, продукции, работ, услуг		20		423,048.2		155,396.2		332,767.0		517,601.0

		Валовая прибыль (убыток)		30		102,889.0		30,450.2		68,931.8		110,837.8

		Средняя наценка, %		31		24.3%		19.6%		20.7%		21.4%

		Расходы на реализацию		40		97,079.0		30,404.0		66,132.0		97,225.0

		Прибыль (убыток) от продаж		50		5,810.0		46.2		2,799.8		13,612.8

		Рентабельность продаж, %		51		1.1%		0.0%		0.7%		2.2%

		Прочие операционные доходы		60		468.0		90.0		240.0		352.0

		Прочие операционные расходы		70		2,941.0		603.0		1,217.0		1,912.0

		Операционная прибыль (убыток)		80		3,337.0		-466.8		1,822.8		12,052.8

		Операционная рентабельность, %		81		0.6%		-0.3%		0.5%		1.9%

		Внереализационные доходы		90		446.0		92.0		191.0		300.0

		Внереализационные расходы		100		175.0		60.0		82.0		141.0

		Общая прибыль (убыток) до налогообложения		110		3,608.0		-434.8		1,931.8		12,211.8

		Общая рентабельность, %		%		0.7%		-0.2%		0.5%		1.9%

		Налоги на прибыль		115		2,642.0		750.0		2,867.0		5,595.0

		Чистая прибыль (убыток)		120		966.0		-1,184.8		-935.2		6,616.8

		Использование прибыли		200		0.0		0.0		0.0		0.0
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Обороты

								НАЗВАНИЕ КОМПАНИИ

								Объемы продаж, обороты по счетам

		№ месяца п/п		Месяц		Объем продаж всего, тыс. руб.		Денежная выручка, тыс. руб.		Взаимозачеты (бартер), тыс. руб.		Поступления на банковские счета, тыс. руб.		Доля ден. выручки в продажах		Для ден. выручки в поступлениях на банк. счета

		1		Jan 99										0.0%		0.0%

		2		Feb 99										0.0%		0.0%

		3		Mar 99										0.0%		0.0%

		4		Apr 99										0.0%		0.0%

		5		May 99										0.0%		0.0%

		6		Jun 99										0.0%		0.0%

		7		Jul 99										0.0%		0.0%

		8		Aug 99										0.0%		0.0%

		9		Sep 99										0.0%		0.0%

		10		Oct 99										0.0%		0.0%

		11		Nov 99										0.0%		0.0%

		12		Dec 99										0.0%		0.0%

		13		Jan 00										0.0%		0.0%

		14		Feb 00										0.0%		0.0%

		15		Mar 00										0.0%		0.0%

		16		Apr 00										0.0%		0.0%

		17		May 00										0.0%		0.0%

		18		Jun 00										0.0%		0.0%

		19		Jul 00										0.0%		0.0%





ДДС

						НАЗВАНИЕ КОМПАНИИ

						Отчет о движении денежных средств																						тыс. руб.

						1 месяц		2 месяц		3 месяц		4 месяц		5 месяц		6 месяц		7 месяц		8 месяц		9 месяц		10 месяц		11 месяц		12 месяц		Среднее значение

		Остаток денежных средств на начало периода		1		370.0		449.0		1,039.0		707.0		544.0		303.0		2,639.0		549.0		566.0		1,448.0		628.0		628.0		861.4

		ПОСТУПЛЕНИЯ ДЕНЕЖНЫХ СРЕДСТВ

		Выручка от реализации товаров и услуг и авансы полученные (включая НДС)		10		48,078.0		52,293.0		64,375.0		75,356.0		60,172.0		57,496.0		86,207.0		72,480.0		59,465.0		67,796.0						64,371.8

		Выручка от реализации других активов (собственности, ценных бумаг и т.д.)		20																										0.0

		Полученные кредиты и займы		30		32,768.0		21,627.0		38,637.0		16,877.0		23,196.0		12,494.0		60,495.0		40,480.0		14,362.0		60,527.0						32,146.3

		Другие поступления		40		0.0																								0.0

		ВСЕГО ПОСТУПЛЕНИЙ		100		80,846.0		73,920.0		103,012		92,233.0		83,368.0		69,990.0		146,702		112,960		73,827.0		128,323		0.0		0.0		96,518.1

		РАСХОДЫ ДЕНЕЖНЫХ СРЕДСТВ

		Платежи поставщикам и подрядчикам, в т.ч. авансы		110		61,001.0		44,304.0		61,192.0		59,615.0		38,427.0		40,804.0		78,014.0		77,295.0		44,980.0		65,986.0						57,161.8

		Заработная плата и приравненные к ней платежи		120		1,931.0		2,326.0		1,706.0		1,824.0		2,147.0		2,234.0		2,348.0		2,609.0		2,693.0		2,615.0						2,243.3

		Налоговые платежи (включая НДС)		130		1,102.0		1,075.0		807.0		885.0		683.0		1,139.0		974.0		2,751.0		1,924.0		1,253.0						1,259.3

		Другие регулярные условно-переменные расходы		140		-248.0		3,686.0		8,188.0		10,719.0		-1,753.0		2,700.0		7,687.0		1,634.0		3,109.0		-166.0						3,555.6

		Погашение кредитов и займов, в т.ч. процентов		150		16,981.0		21,939.0		31,451.0		19,353.0		44,105.0		20,777.0		59,769.0		28,654.0		20,239.0		59,455.0						32,272.3

		Капитальные вложения (приобретение основных средств, недвижимости, долей в капитале других компаний)		160																										0.0

		Финансовые вложения (приобретение ценных бумаг, выдача займов и т.д.)		170																										0.0

		Условно-постоянные расходы (аренда, охрана, реклама и т.д.)		180																										0.0

		Другие нерегулярные выплаты		190																										0.0

		ВСЕГО РАСХОДОВ		200		80,767.0		73,330.0		103,344		92,396.0		83,609.0		67,654.0		148,792		112,943		72,945.0		129,143		0		0		96,492.3

		Приток (+) или отток (-) денежных средств по основной деятельности		210		-15,708.0		902.0		-7,518.0		2,313.0		20,668.0		10,619.0		-2,816.0		-11,809.0		6,759.0		-1,892.0		0.0		0.0		151.8

		Приток (+) или отток (-) денежных средств по финансовой и прочей деятельности		220		15,787.0		-312.0		7,186.0		-2,476.0		-20,909.0		-8,283.0		726.0		11,826.0		-5,877.0		1,072.0		0.0		0.0		-126.0

		Всего приток (+) или отток (-) денежных средств за период		300		79.0		590.0		-332.0		-163.0		-241.0		2,336.0		-2,090.0		17.0		882.0		-820.0		0.0		0.0		25.8

		Остаток денежных средств на конец периода		301		449.0		1,039.0		707.0		544.0		303.0		2,639.0		549.0		566.0		1,448.0		628.0		628.0		628.0		887.2

		ПРОВЕРКА:

		поступление денежных средств на банковские счета				84,672.0		69,453.0		106,330		78,899.0		92,295.0		64,631.0		161,780		108,702		113,850		200,383						108,099.5

		разница поступлений по ДДС с поступлениями на банковские счета				-3,826.0		4,467.0		-3,318		13,334.0		-8,927.0		5,359.0		-15,078.0		4,258.0		-40,023.0		-72,060.0		0.0		0.0		-11,581.4

		РАСЧЕТНЫЕ ПОКАЗАТЕЛИ:

		доля платежей поставщикам в выручке				126.9%		84.7%		95.1%		79.1%		63.9%		71.0%		90.5%		106.6%		75.6%		97.3%		0.0%		0.0%		89.1%

		доля заработной платы в выручке				4.0%		4.4%		2.7%		2.4%		3.6%		3.9%		2.7%		3.6%		4.5%		3.9%		0.0%		0.0%		3.6%

		доля налоговых платежей в выручке				2.3%		2.1%		1.3%		1.2%		1.1%		2.0%		1.1%		3.8%		3.2%		1.8%		0.0%		0.0%		2.0%

		доля других условно-переменных расходов в выручке				-0.5%		7.0%		12.7%		14.2%		-2.9%		4.7%		8.9%		2.3%		5.2%		-0.2%		0.0%		0.0%		5.1%

		доля других выплат в выручке				0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%
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ДДС_прогноз

						НАЗВАНИЕ КОМПАНИИ

						Прогноз движения денежных средств																				тыс. руб.

						1 месяц		2 месяц		3 месяц		4 месяц		5 месяц		6 месяц		7 месяц		8 месяц		9 месяц		10 месяц		11 месяц		12 месяц

		Остаток денежных средств на начало периода		1		887.2		1,033.8		1,180.4		1,327.0		1,473.6		1,620.3		1,766.9		1,913.5		2,060.1		2,206.7		2,353.3		2,499.9

		ПОСТУПЛЕНИЯ ДЕНЕЖНЫХ СРЕДСТВ

		Выручка от реализации товаров и услуг, в т.ч. авансы (включая НДС)		10		64,371.8		64,371.8		64,371.8		64,371.8		64,371.8		64,371.8		64,371.8		64,371.8		64,371.8		64,371.8		64,371.8		64,371.8

		Выручка от реализации других активов (собственности, ценных бумаг и т.д.)		20

		Полученные кредиты и займы		30		60,000.0

		Другие поступления		40

		ВСЕГО ПОСТУПЛЕНИЙ		100		124,371.8		64,371.8		64,371.8		64,371.8		64,371.8		64,371.8		64,371.8		64,371.8		64,371.8		64,371.8		64,371.8		64,371.8

		РАСХОДЫ ДЕНЕЖНЫХ СРЕДСТВ

		Платежи поставщикам и подрядчикам, в т.ч. авансы		110		117,336.6		57,336.6		57,336.6		57,336.6		57,336.6		57,336.6		57,336.6		57,336.6		57,336.6		57,336.6		57,336.6		57,336.6

		Заработная плата и приравненные к ней платежи		120		2,297.9		2,297.9		2,297.9		2,297.9		2,297.9		2,297.9		2,297.9		2,297.9		2,297.9		2,297.9		2,297.9		2,297.9

		Налоговые платежи (включая НДС)		130		1,281.1		1,281.1		1,281.1		1,281.1		1,281.1		1,281.1		1,281.1		1,281.1		1,281.1		1,281.1		1,281.1		1,281.1

		Другие регулярные условно-переменные расходы		140		3,309.6		3,309.6		3,309.6		3,309.6		3,309.6		3,309.6		3,309.6		3,309.6		3,309.6		3,309.6		3,309.6		3,309.6

		Погашение кредитов и займов, в т.ч. процентов		150		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Капитальные вложения (приобретение основных средств, недвижимости, долей в капитале других компаний)		160		0.0

		Финансовые вложения (приобретение ценных бумаг, выдача займов и т.д.)		170		0.0

		Условно-постоянные расходы (аренда, охрана, реклама и т.д.)		180		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Другие нерегулярные выплаты		190		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		ВСЕГО РАСХОДОВ		200		124,225.2		64,225.2		64,225.2		64,225.2		64,225.2		64,225.2		64,225.2		64,225.2		64,225.2		64,225.2		64,225.2		64,225.2

		Приток (+) или отток (-) денежных средств по основной деятельности		210		-59,853.4		146.6		146.6		146.6		146.6		146.6		146.6		146.6		146.6		146.6		146.6		146.6

		Приток (+) или отток (-) денежных средств по финансовой и прочей деятельности		220		60,000.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Всего приток (+) или отток (-) денежных средств за период		300		146.6		146.6		146.6		146.6		146.6		146.6		146.6		146.6		146.6		146.6		146.6		146.6

		Остаток денежных средств на конец периода		301		1,033.8		1,180.4		1,327.0		1,473.6		1,620.3		1,766.9		1,913.5		2,060.1		2,206.7		2,353.3		2,499.9		2,646.5

		Задаваемый параметр:

		Срок полного оборота кредитных ресурсов, месяцев (целое значение)		0
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Конкурентоспособность

				НАЗВАНИЕ КОМПАНИИ

				Таблица показателей конкурентоспособности

		Показатель		Ед. изм.		Значение показателя за* ______________		Средние по отрасли значения (значения аналогичных компаний)

		Средняя наценка		%		23.9%

		Рентабельность продаж		%		2.2%

		Общая рентабельность		%		1.9%

		Оборачиваемость оборотных активов		Дней		47.9

		Фондоотдача		Тыс. руб./СП		14.6

		Производительность труда		Тыс. руб./чел.		5,713.1

		* - указать период, за который произведен расчет показателей

		Численность работающих в Компании		человек		110
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Лист2

		Месяц		Объем продаж, млн. руб		Поступления на банк. Счета, млн
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